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ПОНЯТИЕ И КРИТЕРИИ ОЦЕНКИ ИННОВАЦИОННОГО 

ПОТЕНЦИАЛА 
 
Решение задач построения конкурентоспособной экономики, поиска путей 

выхода из мирового финансово-экономического кризиса и преодоления его 
последствий сделало термин «инновационный потенциал» за последние три 
года популярным среди политиков, экономистов и ученых. В литературе все 
чаще стали появляться публикации, пронизанные такими терминологическими 
словосочетаниями, как «инновационная экономика», «инновационный 
потенциал региона» и т.д. Неподдельный интерес к инновационному развитию 
на всех уровнях государственного управления объясняется тем, что, по 
результатам мировой практики, до 30% прироста ВВП (в некоторых источниках 
– до 70-80%) обеспечивается научно-техническим развитием. 

Вместе с тем отсутствует единый подход к определению понятия 
«инновации» и, как следствие, встречается различное понимание 
инновационного потенциала. При этом все определения имеют право на 
существование, но, ввиду постоянного развития экономической науки, термин 
«инновационный потенциал» подвергается модернизации, становится все более 
объемным и совершенным. При авторской разработке понятия и критериев 
оценки инновационного потенциала учтены имеющиеся научные, практические 
наработки в данном направлении и внесена определенная новизна. 

Термин «инновация» как новую экономическую категорию ввел в научный 
оборот австрийский ученый Й.А.Шумпетер в первом десятилетии ХХ века.  
В своей работе «Теория экономического развития» (1911 г.) он впервые 
рассмотрел вопросы новых комбинаций изменений в развитии (вопросы 
инновации) и дал полное описание инновационного процесса. При этом под 
инновацией понимал изменение с целью внедрения и использования новых 
видов потребительских товаров, новых производственных, транспортных 
средств, рынков и форм организации в промышленности и считал ее главным 
источником прибыли. 

Особый интерес представляет одна из трактовок инновации Й.Шумпетера: 
инновация – это не просто нововведение, а новая функция производства, новый 
ее скачок. Из этого следует, что не каждое нововведение следует относить к 
инновационным, т.к. внедрение инновации должно обеспечить не просто 
улучшение, а скачок к новой производственной функции. Графически автором 
он изображен следующим образом: 
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Изображенные графики напоминают известные в экономической науке 
интенсивный и экстенсивный типы производства. Конечно же, инновационный 
путь следует отнести к интенсивному типу развития, поскольку при 
одинаковом размере затрат обеспечивается скачок к новой производственной 
функции и результат внедрения инновации превышает результат, полученный 
от нововведения и эта разница в долгосрочной перспективе будет 
существенной, т.е. отличаться в разы. 

С учетом изложенного, а также подхода Й.Шумпетера к определению 
инновации можно выделить критерии оценки инновации в экономике для 
последующего уточнения понятия «инновационный потенциал». Во-первых, 
инновация – это, как правило, результат научной, интеллектуальной, 
инновационной или творческой деятельности, представляющий альтернативу 
имеющейся возможности, или абсолютно новый и не имеющий аналогов 
продукт. Во-вторых, любая инновация должна иметь практическое применение 
и возможность коммерциализации. В-третьих, результат внедрения инновации 
должен обеспечить качественный скачок к новой производственной функции. 

Чтобы уточнить определение «инновационный потенциал», необходимо 
также рассмотреть его вторую составляющую – термин «потенциал».  
В широком смысле под потенциалом в экономике понимаются ресурсы и 
«запасные» средства. Для целей экономики потенциал рассматривается 
практически однотипно. В этой связи полагаем целесообразным исходить из 
того, что потенциал в экономике есть совокупность имеющихся ресурсов 
(материальных, финансовых, интеллектуальных, научно-технических и иных) в 
какой-либо области и в каком-либо отношении, которые могут быть 
использованы с определенной целью. В данном случае к ресурсам следует 
отнести и имеющиеся конкурентные преимущества. Кроме того, 
экономический субъект должен быть наделен способностью на конкретном 
этапе реализовать имеющиеся возможности в инновационной деятельности. 

Исходя из проведенного исследования предлагаем авторскую 
формулировку понятия инновационного потенциала в экономике как 
совокупность имеющихся источников, ресурсов (материальных, финансовых, 
интеллектуальных, научно-технических и иных), включая конкурентные 
преимущества, которые субъект хозяйствования с учетом своего уровня 
развития и способностей может реализовать в научно-технической, творческой 
и иной интеллектуальной деятельности для создания нового или 
усовершенствования существующего и востребованного в экономике 
коммерческого продукта (товара, услуги) или ресурса (сырья), последующее 
внедрение которого обеспечит качественный скачок к новой производственной 
функции. 


