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Российская экономика нуждается в эффективных управленцах. Развитие промышленности, инновации, экономический рост, структурные изменения в обществе – эти и другие проблемы нельзя решить без понимания «правил игры» глобального рынка, а так же особенностей рыночных отношений, законов управления бизнес-процессами. 
С одной стороны, чем больше будет грамотных управленцев, тем с большей отдачей будут работать предприятия. А это залог конкурентоспособности страны. С другой стороны, амбициозные, честолюбивые молодые люди зачастую связывают с бизнес-образованием надежды на получение интересной, перспективной, престижной работы, о которой без специальной подготовки нечего мечтать.
Сегодня (по оценке консалтинговой компании McKinsey&Company) потребность российского бизнеса в выпускниках программы MBA составляет 30 тыс. человек в год, и это не обеспечивает даже трети спроса. Поэтому диплом MBA будет на вес золота.
Наличие "знака менеджерского качества" сразу выделяет специалиста из общей массы и в любом случае обеспечивает более благоприятные возможности для карьерного роста. Преимущества этого вида образования заключаются, в частности, в расширении кругозора, завязывании деловых знакомств, в том числе, и международных. В то же время  способный, подающий надежды менеджер, получив степень МВА, переходит в разряд «профи» и выходит на новый уровень ответственности. Это делает специалиста более конкурентоспособным на рынке труда, расширяет возможности выбора. 

	Интересен опыт работы Всероссийской академии внешней торговли (ВАВТ) как Первой Школы Бизнеса в России. Она  накопила огромный опыт подготовки именно взрослых людей. Академия - уникальный вуз, который готовит специалистов для работы в условиях свободного рынка, по существу учит бизнесу, является Бизнес-школой. С 1999 года Академия в результате конкурса была включена в число 15 ВУЗов России, получивших право реализации программ МВА.  [image: image1.png]





Главные ее принципы, на которых базируется процесс обучения: 
 - солидное академическое образование 

- комплексная теоретическая подготовка
- использование передовых разработок в области менеджмента
- блестящее владение иностранными языками
- овладение навыками, необходимыми для цивилизованного бизнеса (проведение презентаций, переговоров, бизнес-этикет)
- акцент на практическое применение полученных знаний
- развитие личностного потенциала слушателей.
- лучшие преподавательские силы, в том числе известные практики
Особенность бизнес-образования MBA, которое можно получить в ВАВТ, состоит в том, что здесь удачно сочетаются «международное измерение» программ MBA и все тонкости специфики российского бизнеса. По методике обучения программа MBA представляет собой удачное сочетание лекций, семинаров, разбора кейсов и работы в группах над проектами. Слушатели обмениваются опытом обогащаясь, взаимно . 
Качество любого курса МВА (как утверждает немецкий журнал для управленцев высшего звена Manager Magazin) определяется актуальностью и наглядностью прецедентов, которые преподаватель предлагает своим студентам(слушателям)  для решения. Так моделируются конкретные проблемы, особенно характерные для реальных предприятий и финансовых рынков, где им придется работать. Этому критерию полностью отвечает программа MBA ВАВТ. Здесь в качестве преподавателей выступают практикующие консультанты крупных российских фирм, способных поделиться бесценным опытом работы в условиях отечественного бизнеса, широко используются видеотренинги, деловые игры, и кейс-метод.
Сегодня в России остро ощущается потребность в специалистах высшего уровня, способных решать сложные задачи управления в условиях жесткой конкуренции. Их роль особенно значима в такой сфере, как внешнеэкономическая деятельность. Поэтому Программа МВА Международный бизнес/Маркетинг пользуется большой популярностью. Важнейшей задачей программы является подготовка специалистов топ-уровня для работы в сфере внешней торговли. Основное внимание в рамках специализации уделяется таким вопросам, как виды сделок во внешней торговле, правовое регулирование ВЭД, контрактная работа, таможенные процедуры, международные операции и расчеты и т.д.

Одновременно слушатели программы получают еще одну специализацию в области маркетинга, в соответствии с которой приобретают навыки решения задач по анализу рыночной ситуации, формированию конкурентоспособного товарного ассортимента, а также по управлению продвижением товара.
Закончив программу МВА с двойной специализацией, можно успешно руководить предприятием в условиях быстро меняющейся ситуации, острой конкурентной борьбы и необходимости завоевания лояльности потребителей. 

В современных условиях российского бизнеса программа МВА ставит задачу подготовки слушателей, способных: 

гибко адаптироваться в меняющихся жизненных ситуациях, самостоятельно приобретать необходимые знания, умело применяя их на практике для решения разнообразных возникающих проблем, чтобы на протяжении всей жизни иметь возможность занять в ней своё место; 

критически мыслить, уметь видеть возникающие в реальной действительности проблемы, находить пути рационального их решения, используя современные технологии; чётко осознавать где и каким образом приобретённые знания могут быть применены в окружающей действительности; быть способным генерировать новые идеи, творчески мыслить; 

грамотно работать с информацией (уметь собирать необходимые для решения определённой проблемы факты, анализировать их, выдвигать гипотезы решения проблем, делать необходимые обобщения, сопоставления с аналогичными или альтернативными вариантами решения, устанавливать статистические закономерности, делать аргументированные выводы, применять полученные выводы для выявления и решения новых проблем); 

быть коммуникабельными, контактными в различных социальных группах, уметь работать сообща в различных областях, в различных ситуациях, предотвращая или умело выходя из любых конфликтных ситуаций; 

самостоятельно работать над развитием собственной нравственности, интеллекта, культурного уровня.
