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БИЗНЕС-ПРЕДЛОЖЕНИЕ
Название проекта: СОЗДАНИЕ ТРАНСПОРТНО-ЛОГИСТИЧЕСКОЙ КОМПАНИИ «НАВИ- 
                                       ГАЦИЯ»
Характеристика намечаемой к выпуску продукции: аутсорсинг бизнесс-процессов на рынке 

Республики Беларусь; полная организация доставки промышленных (непродовольствен-
ных) товаров из стран Прибалтики.

Предполагаемая форма участия инвестора в проекте: среднесрочное, низкорисковое реаль-
ное прямое инвестирование внутри страны.

Стоимость бизнес-проекта: 28 880 000 руб.
Суммарная потребность в инвестициях: 28 880 000 руб.,

в т. ч. по источникам:
собственных средств: 7 500 000 руб.;
прямых инвестиций: 21 380 000 руб.

Направления использования инвестиций: закупка техники, мебели, услуг связи, лицензий, 
аренда недвижимости.

Показатели эффективности проекта:
Ставка дисконтирования: 62 %;
Динамический срок окупаемости проекта: 1,5 года;
Индекс доходности: 1,23;
Внутренняя норма доходности: 27 %;
Чистый дисконтированный доход: 9 882 800 руб.

Дата составления инвестиционного предложения: 20.09.2010.

АВТОРЕФЕРАТ БИЗНЕС-ПРЕДЛОЖЕНИЯ
Наша транспортно-логистическая компания «Навигация» является новатором на рынке 

Беларуси. У нас работают только настоящие профессионалы. Рабочие места оборудованы мощ-
ной современной техникой, обеспечен постоянный высокоскоростной доступ в Интернет. Мы 
предлагаем предприятию не просто готовый продукт в виде бизнес-процесса, но и его сервисное 
сопровождение. 

Преимущества аутсорсинга:
– снижение себестоимости функций, передаваемых аутсорсеру. Последний осуществляет 

выполнение порученных ему заданий за меньшую плату вследствие специализации в узкой сфе-
ре и благодаря эффекту масштаба, достигаемого за счет выполнения однотипных операций для 
множества клиентов; 

– повышение качества и надежности выполнения переданных на аутсорсинг функций, т. к. 
аутсорсер при решении сходных задач накапливает опыт; 

– возможность привлечения сотрудников заказчика, ранее выполнявших делегированную 
аутсорсеру функцию, которые хорошо знают специфику своей компании;

– усиление концентрации внутрикорпоративного внимания на основных целях компании 
путем делегирования второстепенных функций аутсорсерам, что дает возможность сфокусиро-
ваться на удовлетворении потребностей клиентов и развитии технологий; 
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– возможность улучшить репутацию и увеличить стоимость брэнда в результате более каче-
ственного обслуживания клиентов сторонней специализированной компанией.

Беларусь является идеальным местом для аутсорсинга. Это достигается благодаря следую-
щим факторам: 

– низкая стоимость услуг – это одна из причин, по которой компании прибегают к аут-
сорсингу в Беларуси. На цену влияют и другие факторы, такие как размер и сложность проек-
та и многое другое. Но, несмотря на это, ставка разработчика в Беларуси намного ниже, чем в 
Восточной Европе; 

– высокий уровень специалистов; 
– рабочие места оборудованы мощной современной техникой, обеспечен постоянный высо-

коскоростной доступ в Интернет; 
– удобное географическое расположение. 
Беларусь расположена в Центральной Европе. Это страна с хорошо развитой телекоммуни-

кационной и транспортной инфраструктурой доступна из любой точки мира.
Перспективы развития аутсорсинга в СНГ и Беларуси
В ближайшем будущем в Беларуси клиентами аутсорсинговых фирм станут крупные пред-

приятия, которые вынуждены отказываться от некоторых производственных циклов (производ-
ственный аутсорсинг), средние и малые предприятия, ограниченные в использовании челове-
ческих ресурсов и потому заинтересованные в привлечении квалифицированных специалистов 
(кадровый аутсорсинг), представительства зарубежных компаний и совместные предприятия, у 
которых есть опыт использования аутсорсинга. 
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БИЗНЕС-ПРЕДЛОЖЕНИЕ 
Название проекта: ОРГАНИЗАЦИЯ ПРИДОРОЖНОГО СЕРВИСА
Характеристика намечаемой к выпуску продукции: качественное питание и организованный 

отдых, соответствующие европейским стандартам, с использованием выгодного географи-
ческого положения.

Предполагаемая форма участия инвестора в проекте: долгосрочное среднерисковое реаль-
ное прямое инвестирование внутри страны. 

Стоимость бизнес-проекта: 754 млн руб.
Суммарная потребность в инвестициях: 754 млн руб., 

в т. ч. прямых инвестиций: 754 млн руб. 
Направления использования инвестиций: строительство, пополнение оборотных средств, 

подготовка производства, закупка оборудования и технологий, лицензий.
Показатели эффективности проекта:

Ставка дисконтирования: 15 %;
Динамический срок окупаемости проекта: 4 года;
Индекс доходности: 1,016; 
Внутренняя норма доходности: 25,5 %;
Чистый дисконтированный доход:12 млн руб.

АВТОРЕФЕРАТ БИЗНЕС-ПРЕДЛОЖЕНИЯ
Бизнес-план разработан для достижения 2 целей: привлечения инвесторов и организации 

эффективной работы объекта придорожного сервиса на 183 км автодороги M1/Е30 Брест (пра-
вая сторона).

Пункт придорожного сервиса предоставляет комплекс сервисных услуг. По трассе между-
народного значения М1 ежедневно проезжает более 6000 автомобилей, что удовлетворяет меж-
дународным требованиям для организации данного вида бизнеса.

Бизнес-план предусматривает общий объем инвестиционных затрат в размере 754 млн руб. 
в течение года. В качестве источников финансирования проекта определены средства инвестора.

Проект имеет высокие показатели эффективности. По ходу реализации проекта накопи-
тельный остаток денежных средств планируется положительным, что говорит о финансовой 
привлекательности проекта. Реализация проекта позволит обеспечить отдых водителей автомо-
билей, хорошее питание в кафе, соответствующее мировым стандартам, и выдержать расстоя-
ние между объектами придорожного сервиса в соответствии с европейскими нормами. 

Государственным приоритетам соответствуют основные задачи проекта:
– развитие придорожного сервиса; 


