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В рыночной экономике прибыль занимает центральное место, выра-

жая разносторонние экономические связи в воспроизводственном про-

цессе и выступая в качестве главной цели предпринимательской дея-

тельности. Стремление к увеличению прибыли превращает ее 

в ведущую движущую силу и основной источник экономического и со-

циального развития не только отдельных организаций, но и страны в це-

лом. 

Прибыли принадлежит основное место в общей системе стоимостных 

показателей и рычагов управления экономикой. Она является мерилом 

эффективности деятельности организации, источником ее развития, са-

мофинансирования, материального поощрения труда работников, вы-

платы процентов по вкладам, дивидендов и др. 

Сущность прибыли рассматривается экономистами с различных то-

чек зрения. Как результативный (оценочный) показатель она характери-

зует эффективность функционирования организации, успех предприни-

мательства и является экономической основой для расширения деятель-

ности хозяйствующего субъекта. Изменяющиеся общественно–

исторические условия развития стран наложили отпечаток на создание 

различных теорий и подходов к трактовке понятия прибыли. В экономи-

ческой литературе, в частности, представлены [1, 2, 3]: 

 – теория меркантилизма (Т. Мен, А. Монкретьен); 

 – теория классиков политической экономии (Ж .Б. Сэй, 

Дж. Б. Кларк); 

 – теории, трактующие прибыль как трудовой доход (Дж. Милль, 

А. Маршалл); 

 – теория «воздержания» (Н. У. Сениор, Л. М. Пронский); 

 – марксистская теория прибыли. 
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На основании анализа современных подходов к оценке прибыли, 

предлагаем собственное понимание данной экономической категории: 

прибыль – положительный финансовый результат деятельности субъек-

та хозяйствования, предусматривающий первоначально определенных 

инвестиций (или затрат), и ведущий к росту капитала предприятия за 

определенный период времени и характеризующий абсолютную эффек-

тивность работы. 

 Прибыль выполняет три основные функции: 

 – оценочную – по размеру прибыли оценивается эффективность 

деятельности субъектов хозяйствования; 

 – распределительную – через прибыль и рентабельность решается 

задача наиболее эффективного распределения ресурсов среди 

альтернативных видов деятельности; 

 – стимулирующую – получение и рост прибыли являются 

основными стимулами развития экономики. 

Рассмотрим порядок расчета формирования прибыли. 

Прибыль от реализации продукции, работ, услуг образуется как раз-

ница между доходами и расходами от реализации продукции (работ, ус-

луг).  

По видам хозяйственной деятельности прибыль бывает: 

1. Валовая прибыль: 

Пв = В – С, (1.1) 

где Пв – валовая прибыль; В – выручка от реализации продукции, то-

варов, работ, услуг; С – себестоимость реализованной продукции, това-

ров, работ, услуг; 

2. Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг: 

Пр = Пв – УР – РР, (1.2) 

где Пр – прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг; УР 

– управленческие расходы; РР – расходы на реализацию; 

3. Прибыль от текущей деятельности: 

Пт.д. = Пр – ПДт.д. – ПРт.д., (1.3) 

где Пт.д. – прибыль от текущей деятельности; ПДт.д. – прочие доходы 

по текущей деятельности; ПРт.д. – прочие расходы по текущей деятель-

ности;  

4. Прибыль от инвестиционной, финансовой и иной деятельности 

(Пи.д.): 

Пи.д. = Ди.д. – Ри.д., (1.4) 

где Пи.д. – прибыль от инвестиционной, финансовой и иной деятель-

ности; Ди.д. – доходы от инвестиционной финансовой и иной деятельно-
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сти; Ри.д. – расходы от инвестиционной, финансовой или иной дея-

тельности; 

5. Прибыль до налогообложения – прибыль организации за отчет-

ный период (ОП): 

ОП = Пт.д. + Пи.д.; (1.5) 

где ОП – прибыль до налогообложения;  

6. Чистая прибыль: 

ЧП = ОП – НП ± Он.а. ± Он.о. – ПНП, (1.6) 

где ЧП – чистая прибыль; НП – сумма начисленного налога на 

прибыль; Он.а. – изменение отложенных налоговых активов; Он.о. – 

изменение отложенных налоговых обязательств; ПНП – прочие нало-

ги и сборы, исчисляемые из прибыли. 

При изучении динамики доходов, расходов и прибыли исчисляют-

ся базисные и цепные темпы роста (снижения). Также изучается 

влияние факторов на прибыль организации. На размер доходов, рас-

ходов и прибыли оказывает влияние большое количество факторов. 

Их можно подразделить на внешние и внутренние. 

К факторам первого порядка относятся изменения: 

 – прибыли от основного вида деятельности (реализации 

продукции, работ, товаров, услуг); 

 – прибыли от текущей деятельности; 

 – результатов от финансовой, инвестиционной и прочей 

деятельности. 

К факторам второго порядка относятся изменения: 

 – объема реализованной продукции (товаров); 

 – структуры реализованной продукции (товаров); 

 – полной себестоимости реализованной продукции (товаров);  

 – цен на реализованную продукцию (товары) и т.д. 

Взаимосвязь факторов первого и второго порядков с общей при-

былью прямая, за исключением изменения себестоимости, снижение 

которой приводит к росту, а повышение – к снижению прибыли [4, c. 

218]. 

Факторы первого и второго порядка рассчитываются путем срав-

нения фактических и плановых (прогнозных) данных. Факторы вто-

рого порядка, которые характеризуют изменение прибыли от реали-

зации продукции (товаров, работ, услуг), не могут быть рассчитаны 

указанным выше способом. 
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Изучение динамики общей прибыли целесообразно начинать 

с рассмотрения того, как изменились основные ее составляющие, по-

скольку их сумма дает общее изменение прибыли: 

∆П = ∆ПРП + ∆СТД + ∆СИД + ∆СФД,(1.7) 

где ∆П – изменение суммы прибыли; ∆ПРП – изменение прибыли 

от реализации продукции, товаров, услуг; ∆СТД – изменение доходов 

и расходов по текущей деятельности; ∆СИД – изменение доходов и 

расходов по инвестиционной деятельности; ∆СФД – изменение дохо-

дов и расходов по финансовой деятельности. 

Определив размер прибыли, необходимо проанализировать ее 

структуру. Для того чтобы организация была финансово устойчива, 

прибыль от реализации продукции (товаров) должна составлять ос-

новную часть общей прибыли. В принятых выше условных обозначе-

ниях величина прибыли от реализации продукции может быть выра-

жена следующим образом [5]: 

П = ∑pq – ∑zq, (1.8) 

где ∑pq – выручка от реализации продукции (товаров, работ, ус-

луг); ∑zq – затраты, связанные с деятельностью и реализацией про-

дукции (товаров), выполнением работ или оказанием услуг.  

При этом необходимо знать не только фактические значения этих 

показателей за базисный и отчетный периоды, но также и условные 

величины: 

 – выручку от реализации фактически произведенных 

в отчетном периоде товаров и услуг, пересчитанную исходя из цен 

базисного периода (∑p0q1); 

 – полную себестоимость реализованной в отчетном периоде 

продукции, пересчитанную по себестоимости базисного периода 

(∑z0q1). 

Имея такую информацию, можно определить влияние вышепере-

численных фактов на изменение прибыли от реализации всех товаров 

и услуг, а также сделать выводы относительно финансовой состоя-

тельности организации. 
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