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Динамизм гражданского оборота предопределяет проблему нехватки денежных средств 
отдельных его участников в первую очередь ведущих активную хозяйственную деятельность. 
Помочь решить проблему финансирования в значительной мере способен договор факторин-
га, который закреплен в законодательстве Республики Беларусь и Латвийской Республики. 

В Беларуси факторинговые операции регулируются положениями Гражданского кодек-
са (далее – ГК) и Банковского кодекса (далее – БК). Глава 43 ГК содержит лишь одну статью, 
регулирующую договор финансирования под уступку денежного требования, которая носит 
отсылочный характер. Это связано с тем, что сделки по факторингу отнесены белорусским 
законодателем к банковским сделкам, и более подробная регламентация договора факторин-
га содержится в БК. Отдельные нормы, касающиеся бухгалтерского учета и налогообложе-
ния факторинговых операций, содержатся в специальном законодательстве Беларуси.

В соответствии с п. 1 ст. 772 ГК, по договору финансирования под уступку денежно-
го требования (факторинга) одна сторона (фактор) обязуется второй стороне (кредитору) 
вступить в денежное обязательство между кредитором и должником на стороне кредитора 
путем выплаты кредитору суммы денежного обязательства должника с дисконтом (разни-
ца между суммой денежного обязательства должника и суммой, выплачиваемой фактором 
кредитору) с уведомлением должника о переходе прав кредитора к фактору (открытый 
факторинг) либо без уведомления о таком переходе (скрытый факторинг). В п. 2 назван-
ной статьи закреплено, что в качестве фактора может выступать банк или небанковская 
кредитно-финансовая организация [1]. 

Содержащееся в ст. 153 БК определение является, на наш взгляд, более удачным, 
поскольку в нем самом установлено четкое ограничение круга лиц, наделенных правом 
выступать в качестве фактора. По договору финансирования под уступку денежного тре-
бования (далее – договор факторинга) одна сторона (фактор) – банк или небанковская 
кредитно-финансовая организация обязуется другой стороне (кредитору) вступить в де-
нежное обязательство между кредитором и должником на стороне кредитора путем вы-
платы кредитору суммы денежного обязательства должника с дисконтом. Под дисконтом 
понимается разница между суммой денежного обязательства должника и суммой, вы-
плачиваемой фактором кредитору [2]. Тем самым снимаются все вопросы относительно 
возможности приобретения по договору факторинга долговых обязательств обществом с 
ограниченной ответственностью или другими организационно-правовыми формами ком-
мерческих организаций.

Что касается законодательства Латвийской Республики, то в Гражданском законе, регу-
лирующем значительную часть сделок (договоров), правоотношения, возникающие из дого-
вора факторинга, вообще не упоминаются. Согласно ст. 468 Коммерческого Закона догово-
ром факторинга является такой договор, согласно которому одна договаривающаяся сторо-
на (клиент) берет на себя обязанности передать за оговоренное вознаграждение другой до-
говаривающейся стороне коммерсанту (фактору) известные денежные требования клиента к 
третьему лицу (должнику), а также выполнить другие установленные договором факторинга 
обязательства [3]. Из приведенного определения видно, что в нем не содержится каких-либо 
жестких требований к субъектному составу факторингового отношения, указывается лишь 
на то, что в роли фактора может выступать коммерсант. Таким образом, следует признать, 
что в отличие от белорусского законодательства в ст. 468 Коммерческого Закона приводит-
ся лишь общее понятие договора факторинга и называются его участники, вместе с тем сле-
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дует признать, что статья недостаточно четкая и нуждается в корректировке в части опреде-
ления субъектного состава договора факторинга.
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В настоящее время во многих странах мира активно развивается такая форма взаимодей-
ствия государства и бизнеса, как государственно-частное партнерство (далее – ГЧП). Данное 
явление для Беларуси является новым, отсутствует нормативное регулирование, и в право-
вой среде ведутся дискуссии относительно формирования правовой базы государственно-
частного партнерства. 

Согласно мировому опыту, сферой применения ГЧП являются объекты, относящиеся 
к ведению государства и не подлежащие приватизации: объекты инфраструктуры, ЖКХ, 
строительство, ремонт дорог, также переработка отходов, очищение воды. Частные инве-
сторы привлекаются к сотрудничеству в случаях, когда у государства недостаточно денеж-
ных ресурсов, хорошего менеджмента, современных технологий [1]. ГЧП выгодно даже в 
условиях кризиса: вложения в обновление транспортных коммуникаций оправдывают себя, 
влияя впоследствии на экономический рост, об этом свидетельствует опыт Франции, Вели-
кобритании, Казахстана, КНР [2, с. 46].

Проект закона Республики Беларусь «О государственно-частном партнерстве» со-
держит следующее определение ГЧП: взаимовыгодное сотрудничество на партнерских 
условиях на договорной основе между государственным и частным партнерами, преду-
сматривающее объединение имущественных и (или) неимущественных вкладов партнеров 
для осуществления экономической деятельности с распределением между ними получен-
ных доходов, ответственности и рисков в соответствии с соглашением о государственно-
частном партнерстве [3]. 

Первая составляющая данного определения – взаимовыгодное партнерство, то есть про-
ект должен быть прибыльным и привлекательным для инвестора и приносить пользу го-
сударству и обществу. В работах исследователей стран Центральной и Восточной Европы 
относительно ГЧП встречаются опасения о получении бизнес-структурами сверхприбылей 
за счет государственных средств [4, с. 4]. 

Следующий компонент – партнерские условия, что означает равенство задействованных 
субъектов. Однако насколько это осуществимо, если контрагентом в договоре выступает го-




