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В статье рассматриваются содержание и проблема непризнанных государств в 

процессе их торгово-экономических отношений с другими субъектами международ-
ного права. В исследовании анализируются значимость и масштабы элемента непри-
знания стран в качестве суверенных государств и в доказательство приводятся пока-
затели экономической статистики по ряду государств. В процессе анализа делается 
вывод, что существование непризнанных государств больше зависит от фактическо-
го взаимодействия с другими странами, нежели от получения их признания. 
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В настоящий момент международное сообщество включает в себя по-
рядка 200 стран, которые вступают друг с другом в политические, эко-
номические, культурные и иные отношения. Большое значение для со-
временного государства приобретает факт международного признания 
государства. Международное признание позволяет государству утвер-
диться и способствует его дальнейшему развитию. В Конвенции Монте-
видео [1] закреплены четыре признака государства: постоянное населе-
ние, определенная территория, собственное правительство, способность 
к вступлению в отношения с другими государствами. Можно заметить, 
что в критериях государственности ничего не сказано о том, что новое 
государство должно быть признано другими, уже существующими госу-
дарствами. В статье 3 Конвенции Монтевидео о правах и обязанностях 
государств 1933 г. говорится, что «политическое существование госу-
дарства не зависит от признания другими государствами. Даже до при-
знания государство имеет право защищать свою целостность и незави-
симость для обеспечения его сохранения и процветания и, следователь-
но, формировать себя таким образом, каким оно считает нужным, зако-
нодательствовать в соответствии с его интересами, управлять его услу-
гами, а также определять юрисдикции и компетенции его судов. Осуще-
ствление этих прав не имеет иных ограничений, кроме осуществления 
прав других государств, в соответствии с нормами международного пра-
ва». Чтобы быть признанным, необходимо и достаточно быть государст-
вом. Чтобы быть государством, необходимо и достаточно соответство-
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вать признакам, названным в ст. 1 Конвенции Монтевидео 1933 г. о пра-
вах и обязанностях государств. 

В настоящее время в мире существует более десятка непризнанных и 
частично признанных государств. Непризнанные государства фактиче-
ски ничем не отличаются от государств признанных, т. к. имеют свою 
территорию, экономику, культуру, государственный аппарат. Но, суще-
ствующее различие в правовом статусе, определяет формальное отно-
шение к непризнанным государствам других стран и международных 
организаций. Подобное различие ограничивает международные дейст-
вия и устранимо только путем подписания официального документа, 
признающего самостоятельное существование страны. Само же появле-
ние непризнанных государств имеет большое значение, прежде всего, 
для тех стран, от которых они отделились: история показывает, что в 
большинстве своем подобное отделение происходило под сильным по-
литическим влиянием других стран, в моменты экономических кризисов 
или в результате военных действий и вооруженных конфликтов. Для 
стран, не затронутых в такого рода конфликтах, нет никого фактическо-
го различия в подобных «соседях» (исключая те случаи, когда на этих 
территориях продолжаются военные действия) [2]. Правовой статус, по 
общему правилу, принятому ООН, определяется признанием нового го-
сударства другими государствами, при этом нет четкого указания о том, 
сколько и каких государств должны признать новую страну. Поэтому в 
вопрос признания государства вмешивается геополитический вопрос, 
который не позволяет многим странам получить долгожданное призна-
ние на мировой арене. Непризнанные и частично признанные государст-
ва обычно имеют способность и стремление вступать в стандартный на-
бор взаимоотношений с полноправными государствами, однако те своим 
непризнанием не дают им возможности для полноценного участия в та-
ковых. Применение экономических санкций, дискриминация в между-
народной торговле, отсутствие справедливой конкуренции, непринятие в 
члены международных экономических организаций, например ВТО, все 
это и иные действия в отношении непризнанных государств ограничи-
вают экономическое развитие подобных стран, не позволяют добиваться 
экономической эффективности [3] через заключение выгодных торговых 
контрактов, реализацию совместных инвестиционных и инфраструктур-
ных проектов. Так, по причине отсутствия международного признания в 
качестве суверенного государства большинство внешнеторговых опера-
ций непризнанных и частично признанных государств могут осуществ-
ляться только через другие страны. Например, для Турецкой Республики 
Северного Кипра торговля со странами ЕС является экономически важ-
ной. Но Европейский суд принял решение, что на европейские рынки 



304 

могут быть допущены товары с сертификатом происхождения «Респуб-
лика Кипр». Турецкая Республика Северного Кипра признана только 
Турцией и проводит экспортно-импортные сделки через Турцию. Пред-
приятия Приднестровской Молдавской Республики ведут активную тор-
говлю с Европейским Союзом, но для получения документов для внеш-
неторговых операций регистрируются в Молдове. Приднестровские то-
вары продаются в ЕС под маркой молдавских (таблица). 

Таблица 
Экономические показатели 

 Внешне-
торго-
вый обо-
рот,  
долл. 
США 

Экс-
порт, 
долл. 
США 

Импорт 
долл. 
США 

Внешнеторговые 
партнеры 

Числен
лен-
ность 
населе-
ния 

Внешне-
торговый 
оборот на 
душу насе-
ления, 

долл. США 

Тайвань 
(2018) 

302,11 
млрд. 

163,83 
млрд. 

138,28 
млрд. 

Китай, Гонконг, 
Япония, США, 
государства 

Юго-Восточной 
Азии 

23,58 
млн. 12812 

Косово 
(2017) 

5,74 
млрд. 

1,93 
млрд. 

3,81 
млрд. 

Албания, Маке-
дония, Сербия, 
Германия, Тур-
ция, Китай 

1,830 
млн. 3136 

Северный 
Кипр    

Турция 50 %, 
исламские стра-
ны 30 %, ЕС 

10 % 

294 
тыс.  

Абхазия 
(2017) 360 млн. 60 млн. 300 

млн. 

Россия (более 
60 %), Турция, 
Украина, Китай 

243936 около 1500 

Придне-
стровье 
(2017) 

1,913 
млрд. 

697,0 
млн. 

1 216,2 
млн. 

Молдова, Рос-
сия, Украина, 
Румыния 

около 
500 
тыс. 

3826 

Южная 
Осетия    РФ, Абхазия 53532  

Нагорный 
Карабах 
(2017) 

444,5 
млн. 

156,6 
млн. 

287,9 
млн. Армения 147000 3023 

Источник: собственная разработка на основе данных [4]. 

Несмотря на многие трудности, экономики ряда непризнанных госу-
дарств демонстрировали рост в разные периоды, отличались разной сте-
пенью вовлеченности в международные экономические отношения, в 
международную торговлю (таблица). Данный факт свидетельствует о 
том, что существование непризнанных государств больше зависит от 
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фактического взаимодействия с другими странами, нежели от получения 
их признания. Непризнанные государства также способны к ведению 
экономической деятельности, интеграции в международное сообщество. 

Подводя итоги, следует отметить, что государство становиться субъ-
ектом международных правоотношений с момента своего возникнове-
ния. В международном праве отсутствует какой-либо орган, наделяю-
щий государство правосубъектностью, государства сами являются пер-
вичными субъектами международного права и наделяют правосубъект-
ностью другие образования. Отсутствие признания со стороны других 
государств не должно влиять на способность государства вступать в ме-
ждународно-правовые отношения, в том числе осуществлять торгово-
экономическую деятельность. 
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