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гноз обязательно реализуется, однако цели, средства, инструменты исследо-
вания уже четко определены [4, c. 128–134].

Все методы анализа политических процессов можно разделить на две 
большие группы: количественные и качественные. К первой относятся ста-
тистический и эконометрический анализ, ко второй – различные гуманитар-
ные методы. Первая группа основана, прежде всего, на позитивизме, вто-
рая – на релятивизме [4, c. 91].

Таким образом, при помощи методов исследования национальной эко-
номики можно сделать полный макроэкономический анализ и на его основе 
делать выводы о результативности национальной экономики.
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Согласно статистике торговли 2017 г., опубликованной ВТО, общий объ-
ем торговли Китая (за исключением Гонконга, Макао и Тайваня) составляет 
4,105 трл долл., а общий объем торговли США – 3,95. Двусторонний то-
варооборот между этими странами составляет 22,54% мировой торговли, 
поэтому устойчивое развитие китайско-американской торговли оказывает 
существенное влияние на динамику мировой экономики.

С момента вступления Китая в ВТО в 2001 г. существенно увеличился 
объем двусторонней торговли между этими странами, однако у КНР посто-
янно возникали торговые трения с США, который является главным торго-
вым партнером Китая. США являются также источником крупнейшего по-
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ложительного торгового баланса для Китая. В 2017 г. он составил 2 758 млрд 
долл. (согласно американской статистике – 3 752 млрд долл.). Из-за торго-
вого дисбаланса для США, трения между странами постоянно растут, а в 
2018 г. разразилась самая большая торговая конфронтация между Китаем и 
США [1; 2].

По мнению экспертов, этот двусторонний торговый конфликт связан с 
изменениями внешнеторговой политики США в сторону протекционизма, а 
введение «торговых санкций» можно разделить на два этапа.

Первый этап связан с введением США дополнительной 25%-й пошлины 
на китайские товары в размере 50 млрд долл. (34 млрд долларов с 6 июля 
2018 г., 16 млрд долларов США – с 23 августа 2018 г.). В качестве ответ-
ной меры Китай также вводит дополнительную 25%-ю пошлину (34 млрд 
долл. и 16 млрд долл. на американские товары с 6 июля и 23 августа 2018 г., 
соответственно). Начинается торговый конфликт между Китаем и США. 
Анализ товарной структуры импорта, связанный с повышением тарифной 
защиты показал, что политика протекционизма США касается высокотех-
нологичной продукции и высококачественного производства Китая, и не за-
трагивает импорта потребительских товаров. Китай является крупнейшим 
производителем, китайские потребительские товары составляют значитель-
ную долю в двусторонней китайско-американской торговле из-за ценового 
преимущества. Однако на первом этапе роста тарифной защиты в списке 
нет потре би тель ских товаров, и, очевидно, что это не повлияет на благосо-
стояние широких слоев населения США. Основные американские продук-
ты в списке Китая, на которые вводятся дополнительные пошлины, – это 
сельскохозяйственная продукция, сырая нефть, автомобили, пассажирские 
самолеты и т. д. [3; 4].

Второй этап проведения протекционистской политики связан с введе-
нием США дополнительных 10% пошлин на товары из Китая в размере 
200 млрд долл. (решение вступило в силу 24 сентября 2018 г.). В ответ Китай 
вводит дополнительные 10% или 5% пошлины на товары из США в при-
мере 60 млрд долл. с 24 сентября 2018 г. На втором месте в списке США, 
на которые повышаются таможенные пошлины, большой перечень товар-
ных позиций Китая, включая потребительские товары. Импортная квота для 
продуктов США в Китае относительно небольшая, поэтому Китай не может 
увеличить пошлины на такую сумму [3; 4].

Со второго этапа происходит дальнейшая эскалация торгового конфлик-
та, многие продукты, включая потребительские товары, стали объектом 
дополнительного налогообложения, факторы нестабильности и риски, свя-
занные с китайско-американской торговлей будут расти в краткосрочной и 
долгосрочной перспективе, что неблагоприятно скажется на темпах роста 
мировой экономики.
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Анализ тарифной конфронтации между странами показал, что США 
имеют определенную зависимость от социальных потребительских товаров, 
производимых в Китае. На американскую сельскохозяйственную продук-
цию также существует большой спрос на китайском рынке, в то же время 
производители потребительских товаров в Китае нуждаются в рынке США. 
Несмотря на отрицательный торговый баланс США в торговле с Китаем, 
следует учитывать взаимодополняемость двух больших открытых экономик 
мира, поэтому двум сторонам следует стремиться решать торговые конфлик-
ты в соответствии с правилами ВТО.
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Для банковской экономики процесс эффективного управления финан-
совыми ресурсами всегда представлял особую важность. В посткризисную 
эпоху перед эффективной работой банков стоит множество разнообразных 
препятствий. Однако среди исследованных можно найти и общие:

1. Координация процесса: многие коммерческие предприятия и струк-
турные подразделения в настоящее время должны быть активно вовлечены 
в управление финансовыми ресурсами (далее УФР), и их участие требует 
сложной координации, а не просто двустороннего взаимодействия. В УФР 
включено стратегическое планирование, бюджетирование, распределение 
капитала, трансфертное ценообразование, управление системой оценки ре-
зультатов и т.д. Структурные подразделения в рамках крупных финансовых 
учреждений могут работать над достижением совершенно разных целей 
УФР, если их работа не скоординирована.


