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где С – себестоимость производства;
 ЕН – нормативный коэффициент эффективности (0,1– 0,12);
 Ф – среднегодовая стоимость основных фондов;
 ТП – годовой объем товарной продукции [2, с. 72–75].
Таким образом, экономический анализ новшеств и нововведений состоит из определения ряда ожи-

даемых показателей, которые можно систематизировать по трем группам:
Первая группа показателей характеризует ожидаемые экономические результаты от реализации нов-

шеств и нововведений (ЦН, L, П).
Вторая группа показателей характеризует ожидаемые инновационные и инвестиционные затраты, 

связанные с созданием новшеств и нововведений (КН,  КН).
Третья группа показателей характеризует эффективность новшеств и нововведений (Е, ЕИ , ЕН , КП , 

К) [3, с. 368].
Проблема оценки инноваций может быть разделена на две самостоятельные задачи: оценку послед-

ствий (позитивных и негативных) реализации того или иного направления развития и измерение соот-
ветствующих издержек их осуществления. Выбор направлений будет осуществляться предпринимате-
лем путем сравнения альтернативных проектов, которое проводится по двум основным направлениям: 
социальные оценки и экономические (денежные) измерения.
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Обеспечение эффективного функционирования и использования всей совокупности объектов госу-
дарственной собственности в общенациональных интересах не противоречит задачам структурных пре-
образований в процессе становления рыночных отношений. Напротив, изменение структуры государ-
ственной собственности является одним из инструментов повышения эффективности ее использования, 
развития.

Применение концепции градуализма (англ. gradual - постепенный), как свидетельствует отечествен-
ный опыт, значительно смягчило процессы преобразований и позволило избежать резкого снижения 
производства и жизненного уровня населения за счет последовательного реформирования экономики 
под эгидой государства при решении двуединой задачи по формированию национальной экономики 
и становлению рыночных отношений.

Наряду с пополнением бюджета страны за счет средств, получаемых от продажи государственного 
имущества, главной целью институциональных преобразований в Республике Беларусь, как и в других 
странах, является повышение эффективности функционирования белорусских предприятий и всего хо-
зяйственного комплекса страны независимо от форм собственности входящих в его состав субъектов хо-
зяйствования на основе активизации инвестирования. В первую очередь, это возможно за счет привлече-
ния в реальный сектор экономики прямых (не исключая портфельных) иностранных инвестиций, кото-
рые несут современные технологии, высокое качество продукции, снижение затрат, новый менеджмент 
и новые рыночные пространства, а также совершенствования структуры собственности.

Государственная политика управления и распоряжения государственным имуществом в Республике Бе-
ларусь не рассматривает продажу как действующих объектов, так и неиспользуемого имущества как само-
цель. Конечной целью должно быть повышение эффективности производства. При этом одной из основ-
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ных проблем, возникающих при управлении государственным имуществом, является эффективность его 
использования, под которой, в первую очередь, подразумевается увеличение ценности имущества и при-
носимого им дохода. Это связано с необходимостью совмещения процессов рационального использования 
имущества, находящегося в государственной собственности, с его использованием с целью получения до-
ходов в бюджет. Так, например, в настоящее время в республике имеется около четырех тысяч неиспользу-
емых объектов недвижимости республиканской собственности, около восьми тысяч объектов коммуналь-
ной собственности и более девяти тысяч объектов незавершенного строительства всех форм собственно-
сти. Это отрицательно сказывается на экономическом положении предприятий: они несут дополнительные 
расходы по поддержанию данных объектов в надлежащем техническом состоянии, их охране, уплате нало-
гов. Решение этого вопроса связано с необходимостью скорейшего вовлечения их в хозяйственный оборот.

В немалой степени решению проблемы увеличения доходов от использования государственного иму-
щества способствует получение доходов от сдачи в аренду имущества. Как показывает опыт ряда стран, 
доходы от сдачи в аренду земельных участков и продажи права на заключение договоров аренды земель-
ных участков, собственность на которые не разграничена, являются одним из источников поступлений 
в бюджет. Арендная плата, доходы от продажи имущества, доходы от продажи прав на заключение дого-
воров аренды поступают в государственный бюджет в соответствии с действующим законодательством.

Что касается управления государственными унитарными предприятиями и учреждениями, пакетами ак-
ций (долями участия) хозяйственных обществ (товариществ), находящимися в государственной собствен-
ности, оно, в первую очередь, должно быть нацелено на оптимизацию их количественного и качественного 
состава, повышение отдачи от использования государственной собственности посредством приватизации. 

Кроме того, целесообразно в рамках развития системы управления государственным имуществом ре-
спублики рассматривать ее основную цель не только в контексте обеспечения сохранности, но и повы-
шения эффективности управления посредством внедрения в практику передовых методов и процедур, 
регламентирующих распоряжение имуществом по следующим направлениям:

1. Увеличение  доходов республиканского и коммунальных бюджетов страны на основе эффективно-
го управления  государственной собственностью, в том числе за счет средств от оказания услуг по со-
держанию и эксплуатации объектов, закрепленных за подведомственными учреждениями в надлежащем 
виде и с должными качественными характеристиками.

2. Оптимизация структуры собственности и сокращение необоснованных расходов бюджета, направ-
ленных на содержание неликвидных объектов в интересах обеспечения устойчивых предпосылок для 
экономического роста. 

3. Создание информационной базы по количеству и качеству имеющегося в распоряжении республи-
канских и коммунальных органов государственного управления различных объектов государственного 
имущества.
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Проблема слабости инновационной деятельности в Республике Беларусь требует исследования базо-
вых условий ее организации в стране и изучения опыта в государствах с развитой рыночной экономи-
кой. С позиции институционального анализа в рыночной экономике различают три основных способа 
координации независимых агентов: рынки, интегрированные организации (иерархии) и гибридные со-
глашения. В гибридных соглашениях отражаются черты рынков и иерархии. Это контракты между пар-
тнерами в определенной сфере деятельности. Совместное решение принимается для отдельных транс-
акций и отдельных позиций фирм. Следует отметить то, что агенты сохраняют права собственности на 
свои активы, а значит, и независимость в принятии основных экономических решений. Примером ги-
бридных соглашений могут служить франшиза, сеть фирм или пучок долгосрочных контрактов между 
ограниченным числом партнеров. Последние гибридные организации широко представлены в науке. Ги-
бридные формы распространены в сфере информационных технологий. Рамочные условия для участни-
ков институциональных соглашений создаются правовой системой. Существует четкое разделение и не-
зависимость властей – законодательной, судебной и исполнительной. Посредством правового поля обе-
спечивается четкость и последовательность протекания инновационного процесса.

Прохождение новой идеи описывается через действия трех основных институтов. Триада представ-
лена разработчиками идеи, органами по коммерциализации НИОКР и передаче технологий и фирмами. 




