
56

ЭКОНОМИЧЕСКИЙ АНАЛИЗ ЭФФЕКТИВНОСТИ ВНЕДРЕНИЯ ИННОВАЦИЙ

Л. И. Тодорова,
(Государственный университет Молдовы, г. Кишинев, Республика Молдова)

Инновации направлены на улучшение, совершенствование, преобразование не только производства 
материальных благ на предприятии, но и в деятельности учреждений науки, культуры, образования, 
здравоохранения, государственного управления, финансов, торговли т. д. Результатом внедрения ин-
новаций может быть как экономический эффект, так и социальный, экологический, информационный 
и иной положительный эффект [2, с. 65–68].

Конечной целью инновационного процесса является коммерческое освоение новой продукции и ее 
рентабельное серийное производство. Это достигается в тех случаях, когда исследования и разработ-
ки с самого начала ориентированы на производство, когда существует реальная возможность увеличе-
ния капиталовложений в необходимое оборудование, возможна унификация отдельных стадий научно-
производственного цикла и заранее определено соответствие новой продукции спросу рынка и потреб-
ностям покупателей. Ввиду таких сложностей лишь относительно небольшая часть разработок новой 
продукции внедряется в производство. Например, в американских компаниях коммерчески успешными 
оказываются лишь около 15 % разрабатываемых изделий, а среди выпущенных на рынок видов продук-
ции только 62 % новинок получают признание [1, c. 301].

Исследования, проводившиеся на базе данных, полученных от 120 американских корпораций, пока-
зали, что более 60 % всех опытно-конструкторских разработок не превращаются в новую продукцию. По 
оценкам американских экономистов, вероятность успеха нововведений, появившихся на рынке, не пре-
вышает 74 %. Поэтому нововведения, требующие больших затрат, под силу лишь крупным компаниям, 
обеспеченным финансовыми средствами и ресурсами.

Многие неудачи с внедрением новой продукции и технологии в производство специалисты объясня-
ют обычно тем, что нововведения возникли на базе новых знаний, а не потребностей [1, с. 309].

Поэтому при экономическом анализе новшеств и нововведений на их основе возникает несколько ва-
риантов определения показателя эффективности Е, которые можно представить как [3, с. 367]: 

                       Е=L/(KН+KИ),                                                                         (1)

где L – экономический результат нововведения за расчетный период;
KН  – инновационные затраты;
KИ  – инвестиционные (капитальные) затраты.

                     ЕИ=L / KИ ,                                                                               (2)

                                        ЕН=ЦН / КН ,                                                                             (3)

где ЦН – рыночная цена новшества (цена лицензии).
 В свою очередь экономический эффект инновации можно представить в виде:

                            ЭН=ЦН – КН ,                                                                                  (4)

                             ЭН=L – КИ .                                                                               (5)

В тех случаях, когда предпринимателю необходимо сопоставить нововведения по их прибыльности, 
ранжирование можно провести, используя коэффициент прибыльности:

                             КП=Sд / Sр ,                                                                               (6)

где Sд – сумма приведенных доходов;
Sр – сумма приведенных денежных расходов.
Приведенные денежные доходы – это будущие прибыли от нововведения, которые складываются не в 

тех абсолютных размерах, которые ожидаются в будущем, а с корректировкой на коэффициент дискон-
тирования (свой для каждого будущего года) [2, с. 69–72].

Технико-экономический уровень производства после нововведения можно характеризовать через по-
казатель удельных приведенных затрат К:

                    К=(С+ЕНФ) / ТП,                                                                      (7)



57

где С – себестоимость производства;
 ЕН – нормативный коэффициент эффективности (0,1– 0,12);
 Ф – среднегодовая стоимость основных фондов;
 ТП – годовой объем товарной продукции [2, с. 72–75].
Таким образом, экономический анализ новшеств и нововведений состоит из определения ряда ожи-

даемых показателей, которые можно систематизировать по трем группам:
Первая группа показателей характеризует ожидаемые экономические результаты от реализации нов-

шеств и нововведений (ЦН, L, П).
Вторая группа показателей характеризует ожидаемые инновационные и инвестиционные затраты, 

связанные с созданием новшеств и нововведений (КН,  КН).
Третья группа показателей характеризует эффективность новшеств и нововведений (Е, ЕИ , ЕН , КП , 

К) [3, с. 368].
Проблема оценки инноваций может быть разделена на две самостоятельные задачи: оценку послед-

ствий (позитивных и негативных) реализации того или иного направления развития и измерение соот-
ветствующих издержек их осуществления. Выбор направлений будет осуществляться предпринимате-
лем путем сравнения альтернативных проектов, которое проводится по двум основным направлениям: 
социальные оценки и экономические (денежные) измерения.
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Обеспечение эффективного функционирования и использования всей совокупности объектов госу-
дарственной собственности в общенациональных интересах не противоречит задачам структурных пре-
образований в процессе становления рыночных отношений. Напротив, изменение структуры государ-
ственной собственности является одним из инструментов повышения эффективности ее использования, 
развития.

Применение концепции градуализма (англ. gradual - постепенный), как свидетельствует отечествен-
ный опыт, значительно смягчило процессы преобразований и позволило избежать резкого снижения 
производства и жизненного уровня населения за счет последовательного реформирования экономики 
под эгидой государства при решении двуединой задачи по формированию национальной экономики 
и становлению рыночных отношений.

Наряду с пополнением бюджета страны за счет средств, получаемых от продажи государственного 
имущества, главной целью институциональных преобразований в Республике Беларусь, как и в других 
странах, является повышение эффективности функционирования белорусских предприятий и всего хо-
зяйственного комплекса страны независимо от форм собственности входящих в его состав субъектов хо-
зяйствования на основе активизации инвестирования. В первую очередь, это возможно за счет привлече-
ния в реальный сектор экономики прямых (не исключая портфельных) иностранных инвестиций, кото-
рые несут современные технологии, высокое качество продукции, снижение затрат, новый менеджмент 
и новые рыночные пространства, а также совершенствования структуры собственности.

Государственная политика управления и распоряжения государственным имуществом в Республике Бе-
ларусь не рассматривает продажу как действующих объектов, так и неиспользуемого имущества как само-
цель. Конечной целью должно быть повышение эффективности производства. При этом одной из основ-




