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Сравнительный анализ позволил констатировать, 
что в 2014 году инновационная активность по сравне-
нию с 2013 годом по многим направлениям снизилась. 
Наибольшее внимание уделялось разработке и произ-
водству новой продукции, услуг на имеющемся обору-
довании. Данный вид инновационной активности осу-
ществляли в 2014 году 46 % предприятий, что несколько 
больше, чем в 2013 году. Однако в 2014 году сократилось 
число руководителей, сообщивших о приобретении 
нового оборудования, связанного с технологическими 
инновациями. При этом реализация планов на 2014 год 
в данном направлении, несмотря на существенные фи-
нансовые трудности предприятий, была довольно вы-
сокой (77 %). На третьем месте по степени распростра-
ненности находилась такая форма инновационной ак-
тивности, как внедрение новых методов продвижения 
товаров на рынки, поиск новых рынков сбыта (в т. ч. и с 
использованием интернета). Это самая простая форма 
инновационной деятельности, не требующая высоких 
материальных затрат на осуществление. Однако лишь 
28 % руководителей проводили в 2014 году различные 
мероприятия в рамках данного направления. 

Основными результатами инновационной деятель-
ности предприятий в 2014 году, как и ранее, были раз-
работка и выпуск новой продукции (отметили 50 % 
руководителей), улучшение качества выпускаемой 
продукции (39 %), сохранение и расширение рынков 

сбыта (39 %), а также снижение энергозатрат (29 %). На 
втором плане были мероприятия инновационного ха-
рактера, направленные на снижение материальных за-
трат, улучшение условий труда и затрат на оплату.

Следует отметить, что значимость основных фак-
торов, которые рассматриваются руководителями 
как препятствия для развития инновационной актив-
ности, в 2014 году несколько возросла, но в их струк-
туре существенных изменений не произошло. По-
прежнему основным препятствием в рейтинге оказал-
ся недостаток собственных финансовых средств (ука-
зали 62 % руководителей). На втором месте оказалась 
высокая стоимость нововведений (отметили 43 % ру-
ководителей), а на третьем месте – длительные сроки 
окупаемости проектов (отметили 26 % руководителей). 
По-прежнему многие руководители отметили недоста-
точный спрос на новую продукцию (19 %). 

Планы руководителей на 2015 год по инновационно-
му развитию предприятий были по многим направле-
ниям более оптимистичны, чем на 2014 год. Намерение 
приобрести в 2015 году новое оборудование вырази-
ли 38 % респондентов. Около половины руководите-
лей (48 %) планировали организовать разработку и 
производство новой продукции, услуг на имеющемся 
оборудовании. 38 % хотели бы продолжить работу по 
внедрению новых методов продвижения товаров на 
рынки и поиску новых рынков сбыта.
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Развитие экономической науки четко подтверждает, 
что системное обеспечение общего результата невоз-
можно реализовать без формирования развитой ин-
фраструктуры, обеспечивающей нормальное функци-
онирование рыночных отношений. Это в полной мере 
относится к финансовому рынку, с определением гра-
ниц и масштабов которого тесно связано решение за-
дач стабильного развития экономики. При этом нель-
зя абстрагироваться от глобализационных процессов, 
которые, по утверждению Ю. Осипова, выводят циви-
лизацию на более высокий уровень развития, среди 

которых ключевым является финансовый глобализм 
[1, с. 435–446]. 

Правительство каждой страны должно определить-
ся с долгосрочным развитием своего финансового 
сектора, его инфраструктурой для максимального ис-
пользования доступных возможностей и избегания 
тех рисков, которые генерируются глобальными вызо-
вами. Особенно сложным решение этой задачи являет-
ся для стран, где финансовый рынок пребывает на на-
чальных этапах развития финансовых инструментов и 
его инфраструктуры, к которым и относится Украина. 
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Методологическое обоснование решения этой за-
дачи в Украине зависит от объективного характера 
инфраструктуры и ее активной обеспечивающей и 
регулирующей функции в трансформации экономи-
ки. Такой статус инфраструктуры во многом следствие 
глобализации мировой экономики, которая определи-
ла ее специфику, цели, собственное структурно-эле-
ментное построение, формы и методы влияния.

В таком понимании особое значение приобретает 
качество управления инфраструктурой финансового 
рынка с выходом на использование его потенциала как 
вектора развития. Этот потенциал следует рассматри-
вать как: а) величину, на которую можно увеличить 
количество субъектов инфраструктуры, по сравнению 
с эталонной величиной и относительно темпов разви-
тия экономики; б) объем финансовых услуг, который 
можно достичь на финансовом рынке, учитывая по-
требности реального сектора экономики и тенденции 
развития глобальной финансовой системы; в) возмож-
ности финансового развития, которые не были до-
стигнуты в результате диспропорций в развитии от-
дельных составляющих инфраструктуры, выявление 
которых представляет одну из сложнейших задач. 

Организационную составляющую инфраструктур-
ного потенциала финансового рынка формируют его 
субъекты, которые совершают операции по обслу-
живанию оборота ценных бумаг. Поэтому состояние 
ее развития можно оценить на основе динамики тор-
говли ценными бумагами. В Украине на протяжении 
2009–2013 гг. наблюдалась тенденция уменьшения 
объемов такой торговли. В частности, доля акций, ко-
торая продавалась на биржевом рынке, упала с 44,1 % 
(2009 г.) до 10,2 % (2013 г.) и затем до 6,26 % (в 2014 г.). 
Почти вдвое уменьшились и объемы торгов облигаци-
ями в 2014 г. по сравнению с 2013 г., что в целом указы-
вает на ограничение доступа экономических агентов к 
финансовым ресурсам. 

Договорные финансовые посредники формируют 
функциональную составляющую инфраструктурного 

потенциала финансового рынка, а технологическое 
развитие, обусловившее формирование единой миро-
вой финансовой сети, привело к возрастанию роли 
технологической составляющей инфраструктуры фи-
нансового рынка. В этом контексте особое значение 
приобретет информационная составляющая инфра-
структуры финансового рынка, уровнем развития 
которой во многом определяется развитие других 
составляющих. К примеру, большинство населения 
Украины не владеет знаниями о возможности приоб-
ретения, распоряжения и оценки выгод от владения 
акциями и облигациями. В результате неполноты и 
асимметричности информации экономические аген-
ты не доверяют рынку акций и облигаций, что пре-
пятствует доступу к временно свободным финансо-
вым ресурсам. Технический прогресс, который дает 
возможность заключать международные договоры в 
режиме реального времени, значительно повышает 
риски мошеннических операций, что требует повыше-
ния уровня инфраструктурного обеспечения, обуслов-
ленного также процессами глобализации. Поэтому 
реализация инфраструктурного потенциала финансо-
вого рынка должна основываться на выполнении его 
ключевых функций – маркетинговой, страховой и рас-
пределительной. 

В условиях глобальных шоков реализация инфра-
структурного потенциала финансового рынка должна 
предвидеть повышение уровня его противодействия 
влиянию экстерналий, что предполагает обеспече-
ние единства внутренней и внешней его стойкости. 
Доминирующее место здесь принадлежит информа-
ционной составляющей, которая оказывает наиболь-
шее влияние на уровень прозрачности и открытости 
финансовых рынков. Но в условиях финансового гло-
бализма реализовать инфраструктурный потенциал 
финансового рынка можно только посредством си-
стемного обеспечения действия всех составляющих 
этого потенциала, что предполагает продолжение ис-
следований. 
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Одной из тенденций развития современной миро-
вой экономики являются активно протекающие в ней 
интеграционные процессы. Заключение региональных 
интеграционных соглашений вызвано стремлением 
стран-участниц этих соглашений получить определен-

ные экономические выгоды от интеграции, в том чис-
ле благодаря инвестициям в их экономику и, в первую 
очередь, прямым иностранным инвестициям (ПИИ). 
В свою очередь, проводимая инвестиционная поли-
тика стран-участниц региональных соглашений на-


