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ВЗАИМОДЕЙСТВИЕ ГОСУДАРСТВА И БИЗНЕСА  
В ФОРМИРОВАНИИ МЕХАНИЗМОВ  
ИННОВАЦИОННОГО РАЗВИТИЯ
Павлыш Э. В. (Полоцкий государственный университет,  
г. Новополоцк)

В отношениях между государством и бизнесом 
каждый из участников имеет определенные интере-
сы, реализацию которых определяет стабильность и 
результативность взаимодействия. Государство заин-
тересовано в росте макроэкономических показателей, 
улучшении отраслевой структуры экономики, повы-
шении качества жизни населения. Интересы деловых 
кругов состоят в улучшении условий ведения бизнеса 
через внедрение государством соответствующего нор-
мативно-правового и организационного обеспечения.

Механизмы взаимодействия государства и бизнеса 
могут принципиально отличаться по характеру, целе-
вым установкам и элементам. Все многообразие таких 
взаимодействий можно условно поделить на 4 группы 
[1, c. 2]:

1) жесткие формы регулирования, такие как автори-
тарные и тоталитарные, когда государство пользуется 
своей властью для достижения исключительно инте-
ресов представителей власти;

2) нейтральные, когда государство играет роль 
«ночного сторожа», а бизнес самостоятельно реализу-
ет свои функции;

3) партнерские отношения государства и бизнеса, 
когда предполагается равноправие сторон, стремление 
к компромиссу, непротиворечивость целей, сотрудни-
чество и согласованность взаимных действий;

4) монопольная власть одного из субъектов, если в 
основе взаимоотношений лежит конфронтация, злоу-
потребление своими преимуществами, жесткие и без-
альтернативные отношения принципала и агента.

В условиях рыночной экономики возможность ре-
ализации инновационной модели развития «сверху» 
под прямым руководством органов государственной 

власти, невозможна. Вместе с тем, практика свиде-
тельствует, что рынок сам не в состоянии решить за-
дачу модернизации. Речь идет о неготовности хозяй-
ствующих субъектов к восприятию нововведений, их 
применению в деловой практике, неспособности ис-
пользовать весь запас наработанных новаций. Ответ 
следует искать в плоскости третьего из выше перечис-
ленных направлений, то есть на пути формирования 
баланса интересов государства, бизнеса и общества. 

Такое положение дел требует именно от государства 
активных шагов относительно налаживания диалога 
и формирования действенных механизмов взаимо-
действия [2]. Реализация подобных шагов нуждается, 
прежде всего, в формулировке четкой позиции госу-
дарства и бизнеса относительно направлений техно-
логического развития (система подобного взаимодей-
ствия представлена на рисунке ниже):

1. Формулирование стратегических ориентиров раз-
вития. Стратегические ориентиры развития, во-первых, 
должны выделять базовые отрасли, позволяющие кон-
центрировать имеющиеся финансовые ресурсы. При 
этом механизмы их поддержки должны быть согласо-
ваны с задачами развития новых отраслей таким обра-
зом, чтобы из генераторов финансовых ресурсов они не 
превращались в их главных потребителей. Иначе гово-
ря, эти механизмы должны обеспечивать эффективное 
межсекторальное перераспределение инвестиций. Во-
вторых, ориентиры должны содержать перечень техно-
логий и секторов, освоение и развитие которых возмож-
но в коротко- и среднесрочной перспективе. В-третьих, 
обязаны определять перечень технологий и секторов, 
освоение и развитие которых пока является невозмож-
ным, однако необходимо в долгосрочной перспективе.

Рисунок – Стратегическое взаимодействие государства и бизнеса  
в системе обеспечения инновационного развития экономики
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2. Определение количественных индикаторов до-
стижения целей.

3. Разработка и внедрение конкретных условий реа-
лизации соответствующих каждому ориентиру иници-
атив со стороны государства и бизнеса.

Безусловно, каждый из вышеперечисленных элемен-
тов стратегического взаимодействия нуждается в уточ-
нении и детализации в зависимости от конкретных ма-
кро- и метаэкономических условий их реализации, что 
является перспективным направлением исследования.
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КОНТРАКТНЫЕ ОТНОШЕНИЯ  
В ИНСТИТУЦИОНАЛЬНЫХ ПРЕОБРАЗОВАНИЯХ  
ЭКОНОМИКИ
Сакович М. В. (Белорусский государственный университет, г. Минск)

Контрактные отношения как договорные отно-
шения по своей сути адекватны природе рыночной 
экономической системы, способствуют укреплению 
доверия между хозяйствующими субъектами, позво-
ляют налаживать партнерские отношения государства 
и бизнеса на основе согласования их экономических 
интересов и действий, целенаправленно регулировать 
экономическое развитие.

Экономическая наука не выработала единого опреде-
ления контракта, его сущностных признаков, не раскры-
ла возможных способов использования для повышения 
эффективности хозяйственной деятельности. Общий 
подход к понятию контракта в том, что это правила 
отношений между экономическими агентами, струк-
турированные во времени и пространстве договорные 
отношения обмена. При этом правомерно подчерки-
вается, что это частный случай обмена, в котором его 
условия заранее определяются и согласуются [1, с. 125]. 
Контракты  – более сложная форма рыночной сделки, 
которая придает организованность обмену, содейству-
ет его эффективности, направляет отношения обмена к 
учету общественного интереса исходя из институцио-
нальной трактовки обмена как обмена правомочиями 
собственности и соответственно обязательствами. 

Контракт – это любое соглашение об обмене право-
мочиями собственности и их защите, которое являет-
ся результатом свободного и осознанного выбора при 
заданных институциональных рамках.

Особая значимость контракта в том, что это специ-
фическая форма согласования экономических инте-
ресов с увязкой частных экономических интересов 
субъектов с общественной пользой. В контракте про-
является совокупность отношений – экономических, 
правовых, нравственно-этических аспектов хозяй-
ствования. В этом заключается многоаспектная при-

рода контрактных отношений и сложная задача прак-
тики использования. Их неправомерно сводить лишь к 
приоритету частной выгоды, как это обосновывается в 
неоклассической теории. 

В институциональной теории привлекается вни-
мание к социально-экономическим аспектам кон-
трактных отношений, но их главные характеристики 
трактуются по-разному. Одни такими называют пла-
нирование, другие – обещания, третьи – конкурен-
цию, механизм управления, то есть частный порядок 
улаживания конфликтов [3, с. 72]. Роль контракта в 
экономических отношениях в том, что он содержит 
не только ограничения для совершения рыночных 
сделок, но и создает условия для их осуществления, 
снижает неопределенность, связывает субъектов обя-
зательствами и стимулами исполнения, органически 
включает элемент плановости, которая исходит от са-
мих субъектов. В переговорном процессе, предшеству-
ющем контракту, достигается компромисс экономи-
ческих интересов и вырабатывается план совместных 
действий. Значимость планирования в контрактных 
отношениях специально подчеркивается в экономиче-
ской литературе [2, с. 25].

Включение государства в контрактные отношения 
открывает возможность налаживания устойчивых 
экономических отношений с частным сектором; пла-
нирования приоритетов экономической политики; бо-
лее широкого использования рыночных механизмов в 
государственном хозяйствовании; организации коо-
перации государственных и частных структур в созда-
нии инфраструктурных объектов и решении сложных 
научно-технических задач.

Освоение контрактных отношений в институци-
ональных преобразованиях экономики Республики 
Беларусь – весьма актуальная и сложная задача. 


