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Проект неоднократно участвовал в различных 
конкурсах с целью привлечения инвестиций, таких 
как Inwest Weekend в г. Горки (диплом в номинации 
«Самая лучшая презентация»), областной этап конкур-
са «100 идей для Беларуси», республиканский этап кон-
курса «100 идей для Беларуси».

Целевая аудитория:
– родители детей в возрасте от 3 до 12 лет;
– родственники и друзья родителей, которые поку-

пают книжки в качестве подарка для детей;
– дети от 6 до 12 лет, которые могут влиять на вы-

бор своих родителей.
Перспективы развития:
– расширение сферы деятельности, т. е. разработка 

Love story, Wedding story и т. д.;
– увеличение сегмента рынка: молодые люди от 18 

до 29 лет.
Проект частично реализован:
1. Набрана команда в лице составителей и оформи-

телей книг.
2. Налажено сотрудничество с компанией г. Моги

лева об осуществлении печатной деятельности, связан-
ной с выпуском глянцевых, красочных и ярких книг.

3. Налажено сотрудничество с детским психологом.
4. Составлен бизнес-план.
5. Выпущены пробные экземпляры книг.
Привлекательность проекта: уникальность и непо-

вторимость каждого экземпляра книги, отсутствие пря-
мых конкурентов, быстрая окупаемость. В Республике 
Беларусь прямые конкуренты отсутствуют.

2. Продукция
Наименование продукции: персональные поучи-

тельные книги со сказками.
Назначение и основные характеристики: форми-

рование гармоничной личности каждого ребенка, при-
общение его к социуму, а также построение логической 
модели поведения в трудных жизненных ситуациях.

Характеристика новизны: аналог зарубежного из-
делия.
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патентной защиты +
лицензирования продукции +
лицензирования вида деятельности +
сертификации продукции +

3. Маркетинговые исследования
Характеристика внутреннего рынка:
Объем спроса: 2040 бел. руб.
Предполагаемый объем сбыта продукции:  

2040 бел. руб.
Ожидаемая доля рынка: 100 %.
Основные потребители, их характеристика: роди-

тели, у которых есть дети в возрасте от 3 до 12 лет.
Характеристика каналов сбыта: непосредственное 

оказание услуг, прямой канал сбыта.
Основные конкуренты, их характеристика: в Рес

публике Беларусь прямые конкуренты отсутствуют.
4. Финансово-экономические показатели проекта
Показатели проекта:
стоимость инвестиционного проекта:  

3058,30 бел. руб.;
суммарная потребность в инвестициях:  

3058,30 бел. руб.;
динамический срок окупаемости проекта: 1,6 года;
чистый дисконтированный доход: 5841 бел. руб.;
внутренняя норма доходности: 115 %;
индекс доходности: 2,9.
5. Предложения инвестору
Возможное участие инвестора:
финансовые средства: 2458,87 бел. руб. (80,4 %).
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НА ОСНОВЕ ПРИМЕНЕНИЯ СОВРЕМЕННЫХ  
ТЕХНОЛОГИЙ ПРОИЗВОДСТВА
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»
БИЗНЕС-ПРЕДЛОЖЕНИЕ

Общая характеристика намечаемой к выпуску про-
дукции: 

1. Высокая прочность и низкая теплопроводность 
блоков, достигаемые за счет направленной укладки 

заполнителя (запатентованная авторская разработка 
НИС ПГУ).

2. Использование добавки «Арбел» (запатенто-
ванная авторская разработка НИС ПГУ) гарантирует 
низкие показатели сорбционной влажности и гигро-
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скопичности, что обеспечивает малое значение равно-
весной влажности.

3. Экономическое сравнение рыночной стоимости 
газосиликатных блоков с блоками из арболита показы-
вает, что при переходе на арболитовые блоки возможно 
снижение себестоимости стенового материала до 25 %.

4. Окупаемость вложенных средств составит около 
2 лет.

5. Предполагается конкурентное соперничество на 
рынке стеновых материалов: газосиликатных, пенобе-
тонных блоков, кирпича, тяжелого бетона.

Основные характеристики производимой продук-
ции:

1. Класс арболита по прочности на сжатие В2,5.
2. Марка по морозостойкости F25.
3. Средняя плотность 500–600 кг/м3.
4. Теплопроводность 0,11–0,12 Вт/(мºС).
5. Высокая прочность и низкая теплопроводность 

блоков, достигаемые за счет направленной укладки за-
полнителя.

6. Использование добавки «Арбел» гарантирует 
низкие показатели сорбционной влажности и гигро-
скопичности.

7. Арболит не подвержен гниению, поражению 
грибками и микроорганизмами.

8. Блоки из арболита обладают крупнопористой 
структурой.

9. Арболитовые блоки легко поддаются механиче-
ской обработке – пилению, сверлению, рубке. Хорошо 
держат шурупы и гвозди.

10. Коэффициент звукопоглощения стеновых бло-
ков из арболита от 0,17 до 0,6 (при частотах звука 125–
2000 Гц).

11. Арболит при превышении максимально допу-
стимых нагрузок не растрескивается, быстро отдает 
влагу.

Предполагаемая форма участия инвестора в про-
екте: реальное прямое инвестирование внутри страны.

Суммарная потребность в инвестициях:  
103 784 бел. руб.,

в т. ч. по источникам:
прямых инвестиций: 103 784 бел. руб.
Направления использования инвестиций: основа-

ние и подготовка производства.
Показатели эффективности проекта:
ставка дисконтирования: 27,6 %;
динамический срок окупаемости проекта: 1,82 года;
индекс доходности: 1,98;
внутренняя норма доходности: 72,67 %;
чистый дисконтированный доход: 102 122 бел. руб.
Дата составления инвестиционного предложения: 

20.09.2016.
ПАСПОРТ БИЗНЕС-ПРОЕКТА

1. Информация о проекте
Название проекта: Производство арболитовых 

плит на основе применения современных технологий 
производства.

Описание и цель инвестиционного проекта: соз-
дание нового производства арболитовых плит с целью 
получения прибыли за счет более полного удовлетворе-

ния потребностей населения и строительных организа-
ций Республики Беларусь в стеновых инновационных 
строительных материалах.

Привлекательность проекта: продукт не имеет 
аналогов в стране и за рубежом за счет использова-
ния запатентованной авторской добавки НИС ПГУ 
«Арбел». По сравнению с традиционным арболитом 
обладает более высокой прочностью (до 70 %), более 
низкой теплопроводностью (до 20 %). Правовая охра-
на продукта обеспечивается посредством собственно-
го патента.

2. Продукция
Наименование продукции: изготовление блоков 

нового поколения из арболита с применением автор-
ской добавки сотрудников НИС ПГУ «Арбел».

Основные характеристики:
1. Класс арболита по прочности на сжатие В2,5.
2. Марка по морозостойкости F25.
3. Средняя плотность 500–600 кг/м3.
4. Теплопроводность 0,11–0,12 Вт/(мºС).
5. Высокая прочность и низкая теплопроводность 

блоков, достигаемые за счет направленной укладки за-
полнителя.

6. Использование добавки «Арбел» гарантирует 
низкие показатели сорбционной влажности и гигро-
скопичности, что обеспечивает малое значение равно-
весной влажности, понижает риск появления плесени, 
гниение самого материала стен.

7. Арболит не подвержен гниению, поражению 
грибками и микроорганизмами.

8. Блоки из арболита обладают крупнопористой 
структурой, что обеспечивает необходимый воздухо-
обмен и для снижения влажности в помещении до нор-
мативных показателей.

9. Арболитовые блоки легко поддаются механиче-
ской обработке – пилению, сверлению, рубке. Хорошо 
держат шурупы и гвозди.

10. Коэффициент звукопоглощения стеновых бло-
ков из арболита от 0,17 до 0,6 (при частотах звука 125–
2000 Гц). Этот показатель в 10 раз лучше, чем у кирпича, 
и в 5 раз лучше, чем у дерева (у кирпича при 1000 Гц 
звукопоглощение менее 0,04, а у дерева 0,06–0,1).

11. Арболит при превышении максимально допу-
стимых нагрузок не растрескивается, как практически 
все бетонные строительные материалы, а сжимается, 
впоследствии восстанавливая свою форму, что позво-
ляет без повреждений проходить стадию усадки по-
строенного здания. Арболит быстро отдает влагу, обе-
спечивая малые сроки достижения равновесной влаж-
ности, при этом исключается возможность появления 
плесени как в помещениях, так и в толще стены.

Назначение: используется при строительстве мало-
этажных зданий, коттеджей, индивидуальных жилых 
домов, садовых домиков, сельскохозяйственных произ-
водственных помещений, складов, самонесущих стен в 
каркасных одноэтажных и многоэтажных зданиях, при 
устройстве перегородок.

Характеристика новизны: собственная запатенто-
ванная разработка. 
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Таблица – Основные конкуренты и их характеристика

Организация-
конкурента Краткая характеристика

ООО «АРБОБЛОК», 
Могилевская обл., 
Осиповичский р-н,  
п. Большая Грава 
(belarbolit.avatarstroy.by)

Производство и продажа арболитовых блоков, строительство из арболита. Постройка ин-
дивидуальных домов и бань от 140 м3.
Цена за 1 м3 – 1 530 000 (28 шт), размерности 600×200×300 мм

ЧТУП «БелтеплоДом»,  
г. Молодечно,  
гл. офис –  
г. Минск (btd.by)

Широкий спектр строительных и отделочных материалов: смеси, пенопласт, опалубка, 
плиты ЖБИ, ФСБ, стеновые арболитные блоки размерностей: 500×250×400, 500×250×250, 
500×250×200, межкомнатные арболитные блоки размерностей: 500×250×150, 500×250×100.
Цена за 1 м3 – 990 000, размерности 500×250×300 мм.
Условия относительно реализации арболитовых блоков: минимальный заказ – 1 м3, предо-
плата – 60 %, возможна доставка. Акция – при заказе до 15.04.2016 г. от 50 м3 – скидка 15 %

ИП Панченко Д. Н.,  
г. Бобруйск 
(arbolit-blok.by)

Производство арболитовых блоков типов: конструкционный арболит для строительства 
наружных стен зданий, конструкционный арболит для строительства внутренних стен 
зданий, декоративные блоки (Колотый блок), стеновые и фудаментные камни (стеновые и 
фундаментные блоки), стеновые и фудаментные камни (стеновые и фундаментные блоки).
Цена за 1 м3 – 950 000 (30 шт.), размерности 500×350×190 мм

ЧП Arbolit ua, г. Брест Поизводство арболитовых стеновых блоков различных размерностей: 500×200×300, 
500×250×200, 500×250×150.
Цена за 1 м3 – 950 000, размерности 500×250×300 мм
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патентной защиты +
лицензирования продукции +
лицензирования вида деятельности +
сертификации продукции +

3. Маркетинговые исследования
Характеристика внутреннего рынка:
Объем спроса: 9 млн бел. руб. в год.
Предполагаемый объем сбыта продукции:  

1,58 млн бел. руб. в год.
Ожидаемая доля рынка: 17,6 %.
Основные потребители, их характеристика: строи-

тельные компании Витебской области всех форм соб-
ственности.

Характеристика каналов сбыта: предполагается 
прямое оказание услуг посредством открытия соб-

ственного производства и реализации производимой 
продукции.

Основные конкуренты, их характеристика (таблица).
Преимущества перед конкурентами: абсолютно 

уникальные характеристики производимой продук-
ции, позволяющие поставить ее выше продукции кон-
курентов, географическая приближенность к потен-
циальному клиенту. 

4. Финансово-экономические показатели проекта
Показатели проекта:
стоимость инвестиционного проекта:  

64 100 бел. руб.;
суммарная потребность в инвестициях:  

103 783,88 бел. руб.;
динамический срок окупаемости проекта: 1,82 года;
чистый дисконтированный доход: 102 122 бел. руб.;
внутренняя норма доходности: 72,67 %;
индекс доходности: 1,98.
5. Предложения инвестору
Возможное участие инвестора: 
финансовые средства: 103 784 бел. руб.


