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ИНОСТРАННАЯ ДОБАВЛЕННАЯ СТОИМОСТЬ В ЭКСПОРТЕ 

ТОВАРОВ СТРАН С МАЛОЙ ОТКРЫТОЙ ЭКОНОМИКОЙ 
 

Гричик М.В., аспирант кафедры международных экономических отноше-

ний ФМО БГУ 

 

Характерной особенностью внешней торговли товарами Республики 

Беларусь является преобладание в ней промежуточных товаров. В течение 

последних 5 лет их доля в экспорте колебалась с 63,4% (2013 г.) до 69,9% 

(2012 г.), в импорте – с 64,1% (2014 г.) до 75,2% (2011 г.) [1]. Основными 

статьями импорта являются энергетические и сырьевые товары: сырая 

нефть, природный газ, электроэнергия, готовый прокат черных металлов, 

каучук, медь и изделия из нее. Помимо них следует также выделить импорт 

частей и принадлежностей для автомобилей и тракторов, двигателей внут-

реннего сгорания, продуктов для кормления животных, вакцин, тканей, бу-

маги и картона, изделий из пластмасс, труб стальных, металлоконструкций 

из черных металлов – объем импорта по данным группам ежегодно превы-

шает 100 млн. долл. США [1]. Наибольшие доли в экспорте промежуточных 

товаров традиционно занимают нефть и нефтепродукты, а также калийные 

и азотные удобрения. Более 100 млн. долл. США составляет также стоимо-

стной объем экспорта шин, частей и принадлежностей для автомобилей и 

тракторов, полимеров этилена, полиамидов, плит из пластмасс, тары пласт-

массовой, лесоматериалов продольно-распиленных, плит древесно-

стружечных, химических волокон и нитей, изделий из черных металлов [1]. 

Таким образом, сложившаяся структура внешней торговли Республики Бе-

ларусь предопределяет высокие показатели импортоемкости экспорта стра-

ны и, как следствие, важность нахождения экспорта добавленной стоимо-

сти, созданной внутри страны.  

Для нахождения долей отечественной и иностранной добавленной 

стоимости в валовом экспорте страны исследователи совмещают статисти-

ческие данные внешней торговли с межотраслевым балансом (МОБ), в ко-

тором содержится информация о количестве отечественных и иностранных 

промежуточных товаров каждого вида деятельности, используемых в про-

изводстве продуктов рассматриваемого вида деятельности. Следует учиты-
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вать, что полная импортоемкость включает в себя не только импортные ре-

сурсы, использованные в производстве (прямая импортоемкость), но также 

импортные промежуточные товары, использованные для производства оте-

чественных частей и компонентов (косвенная импортоемкость).  

Расчеты, проведенные на основе МОБ за 2011-2013 гг. [2]-[4], показа-

ли, что в период с 2011 по 2014 гг. прямая импортоемкость белорусского 

экспорта снизилась на 3,5 п.п.: с 40,8% до 37,3%. Вместе с тем в период с 

2011 по 2013 гг. росла косвенная импортоемкость: она увеличилась с 2,1% 

до 5,2%. При этом значения стоимостного объема экспорта товаров колеба-

лись в значительно большей степени: в 2012 г. темп роста экспорта товаров 

составил 111,2%, 2013 г. – 80,8%, 2014 г. – 97,0%. Впрочем, показатели им-

портоемкости белорусского экспорта сопоставимы со значениями других 

малых открытых экономик. К примеру, в Венгрии данный показатель равен 

48,7%, Словакии - 46,8%, Чехии - 45,3%, Ирландии 43,6% и Тайвани 43,6% 

[5].  

Однако для более глубокого анализа требуется дальнейшая детализа-

ция импортоемкости экспорта. Согласно данным о внешней торговле това-

рами, на долю экспорта товаров 5 основных видов деятельности приходи-

лось 69,0% от всего экспорта товаров в 2013 году (25 663,8 млн. долл. 

США), 10 видов – 89,9% (33 460,3 млн. долл. США) [1]. Однако полная им-

портоемкость экспорта только двух видов деятельности превышала среднее 

значение для всего экспорта - производство кокса, нефтепродуктов и ядер-

ных материалов (75,8%) и производство транспортных средств и оборудо-

вания (47,6%). Импортоемкость экспорта без учета нефтепродуктов (доля в 

экспорте товаров в 2013 г. - 28,5%) снижается с 43,9 до 31,1%. Это значение 

сопоставимо с показателями таких стран как Польша (32,4%), Мексика 

(31,7%), Латвия (28,7%) [5]. 

Можно отметить виды деятельности, импортоемкость которых являет-

ся ниже средней импортоемкости экспорта без учета нефтепродуктов. К 

ним относится производство низкотехнологичных видов деятельности: 

производство пищевых продуктов, включая напитки, и табака (18,1%), до-

быча топливно-энергетических полезных ископаемых (10,8%), производст-

во прочих неметаллических минеральных продуктов (26,6%), обработка 

древесины и производство изделий из дерева (18,8%), производство кожи, 

изделий из кожи и производство обуви (26,3%). В сумме объем экспорта 

перечисленных видов деятельности составляет 8 198,0 млн. долл. США 

(22,0% всего объема экспорта товаров) [1].  

В то же время анализ внешней торговли других стран показывает, что 

на современном этапе в случае, если страна специализируется на экспорте 

высокотехнологичных товаров, доля импортоемкости данного вида дея-

тельности превышает показатель импортоемкости всего экспорта. Из 61 
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страны, включенной в международную базу данных ОЭСР «Торговля до-

бавленной стоимостью» (TiVA) [1], в экспорте 33 стран доля экспорта элек-

трооборудования, электронного и оптического оборудования превышает 5% 

всего экспорта (доля в Беларуси – 4,7%), при этом в 31 из них импортоем-

кость данного вида деятельности выше среднего значения импортоемкости 

экспорта (исключениями являются США и Румыния). Аналогичная ситуа-

ция наблюдается в экспорте транспортных средств и оборудования: в 31 

стране доля данного ВЭД в экспорте выше, чем в Беларуси (7,5%), при этом 

в 19 из них импортоемкость данного вида деятельности выше среднего зна-

чения импортоемкости экспорта (исключения – Япония и Южная Корея). 

При этом в странах, доля импортоемкости экспорта которых выше, чем 

в Беларуси, складывается положительное торговое сальдо товарами. К при-

меру, в Венгрии размер торгового сальдо в 2013 г. составил 8,1 млрд. долл. 

США, Словакии – 0,3 млрд. долл. США, Чехии – 8,9 млрд. долл. США, Ир-

ландии – 48,2 млрд. долл. США, Тайвани – 31,8 млрд. долл. США [5]. В то 

же время страны, экспортирующие товары с гораздо меньшей импортоем-

костью, имеют отрицательное сальдо торгового баланса: сальдо внешней 

торговли товарами в Польше составило (-7,3) млрд. долл. США, в Мексике 

– (-15,1) млрд. долл. США, Румынии – (-10,0) млрд. долл. США. Очевидно 

отсутствие взаимосвязи между высокой импортоемкостью экспорта и фор-

мированием отрицательного сальдо во внешней торговле. Данный индика-

тор в большей степени свидетельствует о включенности страны в глобаль-

ные цепочки и создания стоимости и является следствием развития между-

народной промышленной кооперации. В первую очередь это касается высо-

ко- и среднетехнологичных видов экономической деятельности, к которым 

относятся машиностроение, производство транспортных средств, электро-

оборудования, электронного и оптического оборудования. 

Можно сделать вывод о том, что участие в глобальных цепочках соз-

дания стоимости приводит к росту импорта частей и комплектующих, что 

повышает импортоемкость производства и экспорта. Но, с другой стороны, 

позволяет производить более конкурентоспособную продукцию, пользую-

щуюся спросом на внешних рынках. В результате, растет валовое значение 

экспорта и абсолютное значение отечественной добавленной стоимости 

(хотя его относительное значение может быть сравнительно низким). Сле-

довательно, задача наращивания экспорта должна решаться в рамках реали-

зации промышленной и инвестиционной политики государства путем при-

влечения прямых иностранных инвестиций в экспортоориентированные от-

расли и более активном присоединении отечественных предприятий к гло-

бальным цепочкам создания стоимости, сопровождающегося модернизаци-

ей производства и повышением конкурентоспособности производимой про-

дукции. 
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В период преодоления последствий мирового экономического кризиса 

существенная роль в восстановлении устойчивого роста глобальной эконо-

мики отводится развивающимся странам, в первую очередь странам БРИКС 

(BRICS) – Бразилия (B), Россия (R), Индии (I), Китаю (K), ЮАР (S). 

Термин БРИК было впервые предложено Джимом О’Ниллом, аналити-

ком «Голдман Сакс», в ноябре 2001 года. В феврале 2011 года в связи с 

присоединением ЮАР к БРИК группа стала носить название БРИКС 

(BRICS).[2] 

Актуальность выбранной темы обусловлена тем, что в условиях глоба-

лизации уровень конкурентоспособности экономики играет значительную 

роль. Повышение уровень конкурентоспособности экономик стран БРИКС 

является приоритетной задачей. 

Для определения конкурентоспособности экономик стран БРИКС ис-

пользуется рейтинг глобальной конкурентоспособности (Индекс GCI), рас-

считанный по методике Всемирного экономического форума (ВЭФ). 

Индекс GCI учитывает 12 показателей, как «качество институтов», 

«инфраструктуру», «макроэкономическую стабильность», «здоровье и на-

чальное образование», «высшее образование и профессиональную подго-

товку», «эффективность рынка товаров», «эффективность рынка труда», 

«развитость финансового рынка», «уровень технологического развития», 

https://stats.oecd.org/index.aspx?queryid=66237

