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Вопрос того, какие факторы влияют на формирование общей внешне-

торговой политики интеграционных объединений, получает достаточное 

внимание со стороны исследователей лишь с начала 1990-х годов и в на-

стоящее время остается малоизученным [1, c. 1; 2, c. 1; 3, c. 3]. 

Мы предлагаем выделять три взаимодействующих уровня факторов, 

лежащих в основе формирования общей внешнеторговой политики инте-

грационного объединения: национальный, межгосударственный и между-

народный. 

Факторы национального уровня подразделяются на общеэкономиче-

ские и отраслевые. Первая группа включается в себя: уровень экономиче-

ского развития страны; цели и задачи ее политики; уровень промышленного 

производства; распределение доходов; соотношение приоритетности инте-

ресов производителей и потребителей для государства; роль ПИИ в эконо-

мике страны. 

К отраслевым относятся те факторы, которые влияют на формирование 

общей внешнеторговой политики на уровне конкретной отрасли: доля та-

моженных платежей, взимаемых с импорта товаров отрасли; объем их ме-

стного производства; уровень занятости в производстве данных товаров; 

объем ПИИ инвестиций в этой отрасли; интересы тех или иных групп, спо-

собных организовываться и оказывать политическое влияние.  

Межгосударственный уровень формирования общей внешнеторговой 

политики отражает взаимодействие определяемых на первом уровне инте-

ресов государств-членов, общую политику интеграционного объединения, а 

также деятельность наднациональных субъектов. Таким образом, в данную 

группу факторов входят: общие цели и задачи интеграционного объедине-

ния; степень политического влияния государств – членов; эластичность по-
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литики других государств-членов в отношении реализации доминирующим 

государством-членом (или несколькими) своих интересов, основанная на 

размере предлагаемых им уступок и стимулов; взаимодействие и противо-

действие между различными группами государств-членов; эффект взаим-

ной защиты, который подразумевает, что наиболее защищенные отрасли 

будут взаимно защищаться партнерами, даже если в каком-либо государст-

ве-участнике эта отрасль практически не защищена; деятельность надгосу-

дарственных органов интеграционного объединения; интересы общесоюз-

ных групп, способных оказывать политическое влияние; инвестиционные 

потоки между государствами–членами; правила распределения доходов от 

таможенных платежей. 

Международный уровень формирования общей внешнеторговой поли-

тики рассматривает взаимодействие интеграционного объединения с дру-

гими субъектами международных экономических отношений и включает в 

себя следующие факторы: эффект рыночной власти, заключающийся в уве-

личении рыночной власти интеграционного объединения в связи с увеличе-

нием его «экономических» размеров, что приводит к тому, что страны инте-

грационного объединения могут манипулировать мировыми ценами в свою 

пользу, а также к усилению их позиций на международных переговорах; 

нормы международного торгового права; внешнеторговая политика третьих 

стран и интеграционных объединений, а также их возможная ответная ре-

акция на политические решения данного интеграционного объединения; 

эффект расширения ПИИ, ведущий к увеличению их притока в страны-

участницы интеграционного объединения в обход других потенциальных 

стран-реципиентов; эффект перераспределения ПИИ, когда иностранные 

инвесторы перемещают производство из стран-участниц с наибольшими 

издержками производства в страны-участницы с наименьшими. 

Таким образом, предложенный нами системный подход в рассмотре-

нии факторов, лежащих в основе формирования общей внешнеторговой по-

литики интеграционного объединения, предполагает, что такая политика 

является результатом системного взаимодействия государственных интере-

сов стран-участниц интеграционного объединения, общесоюзных целей, 

интересов различных национальных и межгосударственных групп, а также 

политики иных субъектов международных экономических отношений в от-

ношении данного интеграционного объединения. 
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Опыт финансового стимулирования экспортной деятельности в Вели-

кобритании является, с нашей точки зрения, одним из наиболее примени-

мых для Республики Беларусь. Данный факт можно обосновать тем, что 

финансовое стимулирование в Соединенном Королевстве реализуется по-

средством единственного официально признанного экспортного кредитного 

агентства (ЭКА), являющегося органом государственного управления, – 

Департамента гарантирования экспортных кредитов (Export Credits Guaran-

tee Department – ECGD), который также именуют Британской службой экс-

портного финансирования (БСЭФ).  

Основными финансовыми продуктами ECGD являются гарантия кре-

дита поставщику, гарантия кредита покупателю (оба продукта являются 

средне- и долгосрочными, предоставляемыми на срок более 2 лет), прямое 

страхование индивидуальных экспортных контрактов, гарантирование кон-

трактных облигаций экспортера, страхование контрактных облигаций экс-

портера, финансирование оборотного капитала, гарантия подтвержденного 

аккредитива, прямое кредитование, экспортное рефинансирование, страхо-

вание инвестиций за рубежом и др. 

Следует отметить, что такие инструменты, как гарантии кредита по-

ставщику и покупателю являются на протяжении длительного времени до-

минирующими в портфеле финансовых продуктов ECGD. Так, в 2014–2015 

отчетном году на них приходилось 91 % всех финансовых инструментов 

поддержки экспорта (2 493 млн. £). Такие инструменты, как гарантии кон-

трактных облигаций, финансирование оборотного капитала, гарантия под-

твержденного аккредитива (финансовые продукты краткосрочного характе-

ра со сроком действия менее 2 лет) в совокупности составили 5 % финансо-

вого портфеля (134 млн. £) [1, p. 18].  

Для сравнения, в 2005–2006 отчетном году на средне- и долгосрочные 

гарантии кредита поставщику и гарантии кредита покупателю приходилось 


