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В широком смысле факторинг может быть опи-
сан как передача кредитором или поставщиком 
(клиентом в юридической терминологии) кратко-
срочных долгов специализированной компании 
(фактора), которая гарантирует их принятие от 
дебиторов и покупателей, с целью взыскания пла-
тежа [1].

Факторинг связан с коммерческим кредито-
ванием по причине предоставления финансового 
обеспечения торговли. Но в то же время данный 
инструмент имеет свои особенности и существен-
ные отличия, выгодно выделяющие его среди дру-
гих методов финансирования бизнеса. Исследова-
ние сущности и развития факторинга является ак-
туальным процессом поиска новых инструментов 
и совершенствования существующих механизмов.

В условиях сложного макроэкономического по-
ложения многие предприятия нуждаются в новых 
методах финансирования в целях поддержки обо-
ротного капитала. Факторинг может быть эффек-
тивным инструментом для обеспечения компаний 
необходимым количеством ресурсов.

Исследователи выделяют несколько основопо
лагающих функций факторинга. Никифоров А. В. 
определяет 4 блока функций: финансирование, 
управление дебиторской задолженностью, оценка 
платежеспособности клиентов, страхование ри-
сков. Среди указанных блоков первостепенным 
является финансирование, обеспечивающее по-
ставщиков ресурсами после поставки товаров в 
согласованный период времени. Это позволяет ис-
пользовать отсрочку платежа для покупателей, но 
в то же время получать финансовые ресурсы для 
поддержки производственного процесса. Данный 
инструмент способствует увеличению объема про-
даж и расширению доли рынка. Управление де-
биторской задолженностью призвано сократить 
трудовые и материальные затраты предприятий 
на организацию работы с должниками. В  случае 
факторинга без права регресса выполняется также 
функция взыскания долга, что является весомой 
проблемой для малых предприятий, которые огра-
ничены в количестве трудовых ресурсов и финан-
совых возможностей. Страхование рисков защи-
щает поставщиков от задолженности, неплатежей 
и снижения ликвидности [2].

Факторинг является одним из инструментов 
финансирования, может быть использован в ком-

плексе с иными методами (кредитованием, займа-
ми, лизингом). Преимущество факторинга заклю-
чается в отсутствии необходимости предоставле-
ния залога. Кредитный лимит, который устанав-
ливается банками, основан на объеме прибыли 
прошлых периодов, а лимит факторинга связан с 
объемом будущих продаж. Факторинг позволяет 
привлечь новых клиентов за счет предоставления 
отсрочки платежа, при этом не снижая стоимость 
поставляемого товара. Факторинговые компании 
выполняют функцию кредитного агента, осущест-
вляющего мониторинг счетов, контроллинг рисков 
через лимиты, отчеты и администрирование.

Если сравнить банковское кредитование и фак-
торинг, то можно отметить различия в структуре 
риск-менеджмента. Банки оценивают финансовое 
состояние клиента, его платежеспособность, воз-
можность предоставления залога. Факторинговые 
компании анализируют прежде всего возможность 
управлять фондами [3].

Если рассматривать преимущества факторин-
га для всех участников соглашения, то можно от-
метить предоставление долгосрочного источни-
ка оборотных активов в качестве своеобразного 
возобновляемого кредита [4]. Высокий уровень 
продаж автоматически пополняет уровень налич-
ных средств и повышает лимит факторингового 
соглашения [5]. Факторы являются компаниями, 
которые сочетают в себе функции кредитного 
агента, коллекторской организации и бухгалтерии. 
Используя весь комплекс факторинговых услуг, 
клиенты могут передавать целые процессы на об-
служивания, снижая собственные трудовые и ма-
териальные затраты [4]. Используя факторинговые 
операции, компании могут получить экономию на 
масштабе производства и сократить затраты на 
единицу продукции [6]. 

На сегодняшний день факторинг, являясь гиб-
ким финансовым инструментом для субъектов биз-
неса, начал использоваться на многих рынках, в т. ч. 
и на рынках услуг, чем обеспечил увеличение спро-
са на производимые данными рынками товары и 
услуги. Дальнейшее развитие факторинга позволит 
обеспечить непрерывный процесс финансирования 
субъектов бизнеса различных уровней и сегментов.
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На современном этапе для Республики Бела-
русь особенно актуальным является инновацион-
ный путь развития. В соответствии с этим направ-
лением перед страной стоит задача создания наци-
ональной системы венчурного финансирования. 
Наиболее оптимальный способ развития венчур-
ной индустрии в стране – это анализ опыта стран 
с развитой системой венчурного инвестирования, 
главной из которых является США, так как венчур-
ный бизнес впервые начал развиваться именно там. 

В Республике Беларусь деятельность венчурных 
организаций регулируется Указом Президента Рес
публики Беларусь от 03.01.2007 г. № 1 «Об утверж-
дении Положения о порядке создания субъектов 
инновационной инфраструктуры и внесении изме-
нений и дополнений в Указ Президента Республи-
ки Беларусь от 30.09.2002 г. № 495» в редакции от 
17.05.2010 г. [1]. Данный Указ и изменения к нему 
были разработаны с целью формирования и разви-
тия венчурного бизнеса в Республике Беларусь. Ука-
зом не только регулируется деятельность венчур-
ных организаций, но и определяются понятия «вен-
чурный проект» и «инновационная организация», 
устанавливается система льгот, стимулирующих 
развитие венчурного предпринимательства. Кроме 
того, в рамках Указа предусматривается придание 
Белорусскому инновационному фонду (Белинфон-
ду) функций венчурной организации, то есть функ-
ции финансирования венчурных проектов. 

Однако смена статуса Белинфонда не повлекла 
за собой активизацию новаторской деятельности, 
как ожидалось. Одной из причин этого является тот 
факт, что средства из этого фонда выделяются на 

принципах долевого финансирования, то есть фонд 
оплачивает только половину общей стоимости 
проекта. В качестве выхода из этой ситуации мож-
но предложить создание частных инвестиционных 
(венчурных) фондов, пулов и бизнес-инкубаторов. 
Опыт стран с развитой венчурной индустрией (в 
частности, США) показал, что именно они явля-
ются локомотивом развития венчурного финанси-
рования в стране. На данном этапе в Беларуси уже 
функционирует 16 бизнес-инкубаторов, однако, не 
создано, по сути, ни одного венчурного фонда.

Среди причин, тормозящих развитие венчур-
ной индутрии, отметим отсутствие на данном эта-
пе в Республике Беларусь ассоциации, которая за-
нималась бы вопросами венчурного финансирова-
ния. Создание данной ассоциации, как показывает 
мировой опыт, необходимо при развитии системы 
венчурного инвестирования. Такая организация 
может быть названа по примеру США – Белорус-
ская национальная ассоциация венчурного капита-
ла. В ней обязательно участие частных инвесторов 
(объединений инвесторов) для защиты интересов 
представителей венчурной индустрии в разных 
структурах, мониторинга выполняемых проектов, 
деятельности венчурных фондов, управляющих 
компаний и предприятий-реципиентов, издания 
методической литературы и отраслевых бюллете-
ней, проведения исследований в венчурной сфере.

Также немаловажное значение имеет разработка 
программы грантов для продуктов, которые могли 
бы претендовать на роль импортозаменителей или 
продуктов с экспортным потенциалом. Гранты  – 
один из источников финансирования венчуров в 
США. Несмотря на то что Указом Президента № 229 
от 20 мая 2013 года «О некоторых мерах по стиму-
лированию реализации инновационных проектов» 
вводится применение грантов для малого предпри-
нимательства, длительность пользования этими 
средствами составляет только 1 год. Существует 
право увеличить срок пользования средствами до 
2 лет в случае невозможности завершения проек-
та на стадии испытания или регистрации продукта 
при его реализации в таких конкретных областях, 
как здравоохранение, ветеринария, фармацевтика 


