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Дипломная работа: 71 с., 8 табл., 8 рис., 43 источника, 4 прил. 
 
АВС АНАЛИЗ, СБЫТОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ, РЕАЛИЗАЦИЯ, ДИЛЕРЫ, СКИДКА, РЕКЛАМА

 Объект исследования – Общество с ограниченной ответственности  «ОТС Плюс Про»
Предмет исследования –  сбытовая деятельность предприятия.
Цель работы: на основе анализа сбытовой деятельности предприятия предложить направления совершенствования сбытовой деятельности.
Методы исследования: экономический анализ, синтез, обобщение и сравнение, методы экспертных оценок, экономико-математические методы и др.
Исследования и разработки: изучены теоретические аспекты сбытовой деятельности; проведен анализ сбытовой деятельности; разработаны пути совершенствования сбытовой деятельности исследуемой организации.
Элементы научной новизны: разработка стратегии по стимулированию сбыта.
Область возможного практического применения:  предложенные рекомендации по совершенствованию сбытовой деятельности могут быть применены на практике руководством предприятия «ОТС Плюс Про».  
Технико-экономическая значимость: внедрение разработок позволит увеличить объем продаж, повысить конкурентоспособность                           ООО «ОТС Плюс Про»
Автор работы подтверждает, что приведенные в ней расчётно-аналитический  материал  правильно и объективно отражают состояние исследуемого процесса, а заимствованные из литературных источников теоретические, методологические и методические положения и концепции сопровождаются ссылками на их авторов.
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PAPER

Diploma thesis:71page, 8 table, 8 figures, 43 sources, 4 application.

ABC ANALYSIS, SALES ACTIVITY, REALIZATION, DEALERS, DISCOUNT, ADVERTISEMENT

 Object of research – Limited Liability Company "OTS Plus Pro"
Subject of research – marketing activities of the company.
Objective : Based on the analysis of the sales of the company to propose ways of improving sales activity .
Methods: economic analysis, synthesis, generalization and comparison methods of expert assessments, mathematical economics , etc.
Research and development : studied theoretical aspects of marketing activity ; analyze sales activities ; developed ways of improving sales activity study organization.
Elements of scientific innovation : development strategy to stimulate sales .
Realm of the possible practical applications : proposed recommendations for the improvement of sales activity can be applied to the enterprise management practice "OTS Pro Plus ."
Techno- economic importance : the introduction of developments will increase sales , improve the competitiveness of LLC " OTS Plus Pro"
Author work confirms that the information they cash- analytical material correctly and objectively reflect the status of the test process, and borrowed from the literature theoretical and methodological terms and concepts are accompanied by references to their authors.
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