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 − рост социально-экономического расслоения, маргинализацию;
 − обнищание основной массы населения;
 − усиление зависимости менее развитых стран от стабильности и нормального функционирова-

ния мирохозяйственной системы;
 − ограничение ТНК способности государств проводить национально ориентированную эконо-

мическую политику;
 − рост внешнего долга международным финансовым организациям.

Наибольший выигрыш от глобализации имеют промышленно развитые страны, снижающие из-
держки производства и сосредоточивающиеся на выпуске наиболее доходной наукоемкой продук-
ции, перебрасывающие трудоемкие и технологически грязные производства в развивающиеся стра-
ны. Но и они могут пострадать от глобализации.

Проблемы, возникающие в развитых странах в связи с глобализацией:
1) рост безработицы в результате:

 − внедрения новых технологий, приводящих к сокращению рабочих мест в промышленности;
 − изменения структуры производства и перемещения массового выпуска трудоемких видов то-

варов в развивающиеся страны, что вызывает там закрытие многих производств;
 − возросшей мобильности рабочей силы;

2) ТНК ставят собственные интересы выше государственных, в результате роль национальных 
государств ослабевает и часть функций переходит к надгосударственным организациям и объеди-
нениям [3].

Отрасли, получающие выгоды от внешней торговли, связанные с экспортом, получают больший 
приток капитала и квалифицированных рабочих по сравнению с рядом отраслей, значительно про-
игрывающих от глобализации. Они теряют конкурентные преимущества из-за возросшей откры-
тости рынка и должны прилагать дополнительные усилия для приспособления к изменившимся не 
в их пользу условиям с оттоком капиталов и сокращением рабочих мест. В итоге происходит пере-
распределение рабочей силы, но социальные издержки очень велики.

Негативные аспекты глобализации связывают с потенциальными конфликтами, но их можно 
смягчить путем развития глобального сотрудничества на основе соглашений политического харак-
тера или создания новых международных институтов [1].

Странам необходимо адекватно реагировать на глобализацию, чтобы адаптироваться к новым усло-
виям и воспользоваться шансами, предоставленными интернационализацией мировой экономики.
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К ВОПРОСУ О ПОНЯТИИ И ПРИЗНАКАХ ХОЗЯЙСТВЕННОГО ДОГОВОРА

О.А. Бакиновская, кандидат юридических наук, доцент 
(Белорусский государственный экономический университет, г. Минск)

Разновариативные взаимоотношения субъектов хозяйствования в сфере купли-продажи товаров, 
результатов интеллектуальной деятельности, выполнения работ, оказания услуг строятся на осно-
ве заключаемых договоров, которые в последнее время зачастую имеют название «хозяйственные 
договоры». Следует указать, что в юридической литературе отсутствует единое мнение о понятии 
именно «хозяйственного договора», его отличительных особенностях. В ряде случаев используется 
термин «предпринимательский договор». Не ставя целью противопоставить гражданско-правовой 
и хозяйственный договоры, в качестве признаков хозяйственного договора, имеющих условный ха-
рактер (т. е. эти признаки, как правило, присутствуют, но можно встретить и исключения), можно 
выделить его плановый характер, использование в хозяйственных отношениях, т. е. обслуживание 
сферы производства, распределения, обмена, потребления и пр.

Плановый характер хозяйственного договора в современных условиях трактуется следующим об-
разом: заключение хозяйственного договора есть следствие реализации определенных запланирован-
ных мероприятий, в том числе на основании бизнес-планов при осуществлении  предпринимательской 
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деятельности. При этом бизнес-планирование обязательно для применения либо в зависимости от 
субъектного состава, либо в зависимости от осуществляемых видов деятельности. Например, со-
гласно нормам Декрета Президента Республики Беларусь от 6 августа 2009 г. № 9 «О создании до-
полнительных условий для инвестиционной деятельности в Республике Беларусь» для заключе-
ния инвестиционного договора с Республикой Беларусь на основании решения Совета Министров 
Республики Беларусь по согласованию с президентом Республики Беларусь в случае предоставле-
ния инвестору льгот и преференций, не установленных законодательными актами Республики Бе-
ларусь, требуется бизнес-план инвестиционного проекта. В соответствии с п. 4 Положения о раз-
работке, утверждении, экспертизе, согласовании и реализации прогнозов развития коммерческих 
организаций на пять лет, бизнес-планов их развития на год, бизнес-планов инвестиционных про-
ектов, утвержденного постановлением Совета Министров от 8 августа 2008 г. № 873 (в ред. от 
28.08.2009 г.), бизнес-планы развития разрабатываются коммерческими организациями (в данном 
случае к коммерческим организациям относятся государственные коммерческие организации, не-
государственные коммерческие организации, акции (доли) которых принадлежат Республике Бела-
русь (ее административно-территориальным единицам), переданы в управление этим органам го-
сударственного управления) ежегодно в течение 2 месяцев после доведения им органами государ-
ственного управления показателей прогноза социально-экономического развития Республики Бе-
ларусь на очередной год.

В качестве характерного признака хозяйственного договора можно указать принцип ответствен-
ности на началах риска за неисполнение или ненадлежащее исполнение условий договора при осу-
ществлении предпринимательской деятельности. Такое лицо освобождается от ответственности, 
если докажет, что надлежащее исполнение обязательства невозможно вследствие непреодолимой 
силы, т. е. чрезвычайных и непредотвратимых при данных условиях обстоятельств (ст. 372 Граж-
данского кодекса Республики Беларусь, далее – ГК). Исключения могут быть предусмотрены зако-
нодательством или договором.

Признаком хозяйственного договора является заключение его при осуществлении хозяйственной 
деятельности специфическим субъектом: хотя бы одной из сторон данного договора является субъ-
ект хозяйствования либо субъект, деятельность которого не является предпринимательской с точ-
ки зрения действующего законодательства, но в отношении нее специальными нормативными ак-
тами установлен особый правовой режим осуществления, связанный с предоставлением определен-
ных льгот и преференций, устанавливаемых в связи с реализацией социально-экономической поли-
тики государства. К таким договорам, заключаемым «специфическим преференциальным» субъек-
том, можно отнести, например, договоры на оказание услуг в сфере агроэкотуризма, специфика за-
ключения и исполнения которых определена Указом Президента Республики Беларусь от 2 июня 
2006 г. № 372 «О мерах по развитию агроэкотуризма в Республике Беларусь» (с изм. и доп.); догово-
ры по оказанию репетиторских услуг, дневному уходу за детьми и прочее, заключаемые в рамках 
Указа Президента Республики Беларусь от 18 июня 2005 г. № 285 «О некоторых мерах по регулиро-
ванию предпринимательской деятельности» (с изм. и доп.), и ряд других.

Хозяйственные договоры могут заключаться и уполномоченными органами государственного 
управления для реализации возложенных на них задач, например, уже упоминаемые нами инве-
стиционные договоры.

При заключении договоров в сфере предпринимательской деятельности допускается одновре-
менное коммерческое представительство (ст. 185 ГК) разных сторон в сделке с их согласия и в дру-
гих случаях, предусмотренных законодательством.

В ряде случаев для заключения хозяйственного договора требуется предварительное согласова-
ние сделки с уполномоченным государственным органом (например, антимонопольным органом), 
что обусловлено защитой публичных интересов.

Таким образом, хозяйственный договор – это договор, заключаемый в сфере хозяйственной дея-
тельности субъектом хозяйствования, органом государственного управления или иным субъектом, 
осуществляющим права и обязанности в рамках реализации особого правового режима по выполне-
нию работ или оказанию услуг, с целью извлечения прибыли и (или) достижения иного социально-
экономического значимого результата.


