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ВВЕДЕНИЕ

Реализация эффективного управления финансами организации, функционирующей на коммерческой основе, является сегодня актуальной для любого субъекта хозяйствования, независимо от его страновой принадлежности, включая Республику Беларусь и Республику Ирак. При этом современный этап развития мировой экономической системы, характеризующийся жесткой конкуренцией на товарном и высокой турбулентностью на финансовом рынках, предъявляет повышенные требования к обеспечению эффективного функционирования именно такой подсистемы управления коммерческой организации как финансы. От эффективности деятельности, связанной с обеспечением оптимальности состава, структуры и динамики средств субъекта хозяйствования и источников их образования, от рациональности организации финансовых отношений и оптимальности финансовых потоков организации, сегодня напрямую зависят ее финансовые результаты, эффективность функционирования и финансовое состояние.

Современные условия социально-экономического развития Республики Беларусь как страны с высокой степенью открытости экономики, обусловлены сегодня существенной ее зависимостью от внешнеэкономической конъюнктуры, характеризующейся рядом неблагоприятных тенденций. При наличии жесткой конкуренции на внутреннем и внешнем рынках, наблюдается существенная их подверженность кризисным явлениям, прежде всего, в силу известных событий, рынков основных внешнеторговых партнеров страны – России и Украины. Кризис экономики Украины, введенные санкции в отношении России и падение цен на нефть привели к спаду деловой активности в этих странах, снижению их финансовых возможностей и платежеспособного спроса на продукцию и услуги белорусских организаций. При этом, зачастую даже наращивая физический экспорт по отдельным товарным группам, за счет существенно более низких цен на готовую продукцию по сравнению с предыдущими годами, Беларусь получает более низкую экспортную выручку.
Перечисленные негативные тенденции, и ряд других факторов, оказывают существенное давление на экономику Беларуси, ее финансовую систему, отражаются на финансовом состоянии организаций. В связи с этим особую актуальность сегодня приобретает проблема повышения эффективности управления финансами организаций, сферы, где создается подавляющая часть национального продукта, с целью обеспечения стабильности получения доходов и рационального их использования, формирования оптимальной структуры средств организаций и источников их образования, повышения результативности их использования, улучшения финансового состояния субъектов хозяйствования.
Не меньшую актуальность обеспечение эффективности управления финансами коммерческих организаций имеет сегодня и для Республики Ирак, прежде всего, для не нефтяного сектора экономики. По данным Всемирного банка не нефтяной сектор экономики Ирака в 2015 году сократился почти на 14 процентов после 5-ти процентного его падения в 2014 г. После замедления на 0,1 процента в 2014 году, экономика Ирака выросла в 2015 году на 3,0 процента на фоне почти 19-ти процентов роста добычи нефти. Это стало возможным благодаря тому, что подавляющее большинство нефтяных месторождений Ирака находятся вне пределов досягаемости ISIS. В 2016 году ожидается дальнейший рост экономики Ирака до 4,8 процента, связанный с увеличением добычи нефти. Однако, как ожидается, не нефтяная составляющая ВВП сократится на 8,2 процента в связи с низким потребительским спросом на фоне продолжающейся бюджетной консолидации.
Необходимо отметить, что управление финансами осуществляется на различных уровнях управления. В свою очередь, реализация управления требует оценки его эффективности. При этом оценку эффективности управления финансами коммерческих организаций как на микро-, так и на макроуровне авторами работ по управлению финансами и финансовому менеджменту  предлагается осуществлять на основе прибыли и рентабельности, показателей, характеризующих финансовое состояние субъектов хозяйствования. Однако их использование носит, во-первых, статичный характер, а во-вторых, не дает возможности произвести интегральную оценку эффективности управления финансами организаций. В связи с этим  возникает необходимость в разработке критерия эффективности, позволяющего нивелировать названные недостатки и, прежде всего, обеспечить интегральную оценку эффективности управления финансами коммерческих организаций.
В связи с этим сегодня является актуальным обоснование методики оценки эффективности управления коммерческими организациями, обладающей универсальными качествами с точки зрения ее использования независимо от страновой принадлежности субъекта хозяйствования, и построение на ее основе соответствующих критериев, позволяющих проводить интегрированную оценку эффективности управления финансами в динамике с учетом поставленных целей и тенденций развития коммерческих организаций. Также существует потребность в разработке организационно-экономического обеспечения достижение поставленных целей в соответствии с критерием эффективности управления финансами коммерческих организаций.
Методологии и практике исследования вопросов оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций посвящены труды белорусских ученых и практиков Е.Ф. Киреевой, И.Я Лукасевича, А.О. Левковича, Д.А. Панкова, В.И Бельского, Н.А. Маслевича и др. Особенности и направления оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций рассмотрены такими зарубежными авторами, как А.Г. Грязновой, Е.В. Маркиной, И.А. Бланком, В.М. Родионовой,  В.В. Ковалевым, Э. Хелфертом, Р. Хиггинсом Р. и др.

ГЛАВА 1

ТЕОРЕТИКО-МЕТОДОЛОГИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ УПРАВЛЕНИЯ ФИНАНСАМИ КОММЕРЧЕСКИХ ОРГАНИЗАЦИИ И МЕТОДИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ОЦЕНКИ ЕГО ЭФФЕКТИВНОСТИ
1.1 Финансами коммерческих организаций и их место в системе экономических отношений
Финансы являются одной из важнейших экономических категорий, содержание которой имеет множество различных определений и интерпретаций. При этом сегодня нет единого мнения к определению сущности финансов ни в зарубежной литературе, ни в научных и учебных изданиях, опубликованных авторами стран бывшего СССР. Следует также отметить, что в зарубежной литературе определение финансов не подвергается столь глубокой проработке, как в работах экономистов постсоветского пространства.

Так, в Оксфордском словаре [22, с.18] финансы определяются как «практика обращения с деньгами и управления ими; капитал, участвующий в каком-либо проекте, прежде всего капитал, который необходимо получить, чтобы начать новое дело; денежный заем для определенной цели, особенно сделанный финансовой компанией». Соглашаясь с тем, что финансы – это наука управления деньгами, в своей работе профессор Сабитова Н.М. подвергает критики данное определение в второй и третьей его части, в которых «…финансы связывают только с вопросами финансирования. В действительности же финансисты решают два основных вопроса: где взять деньги и куда их вложить? Этот тезис относится ко всем экономическим субъектам. Причем вопрос, куда вложить деньги, не менее, а может и более важен, чем где их взять. Об этом свидетельствуют цели финансовой политики, пересмотренные в середине ХХ в.» [154, с. 77]. В базовом учебнике по курсу финансов, который изучается при подготовке специалистов по программе МВА, подготовленном университетскими профессорами Эви Боди и Робертом Мертоном, «финансы – это наука о том, каким образом люди управляют расходованием и поступлением дефицитных денежных ресурсов на протяжении определенного периода времени» [27, с. 15].

В качестве примеров определений «финансов» как экономической категории можно также привести такие, как «Деятельность по управлению деньгами, особенно правительством или коммерческой организацией. Деньги, доступные для человека, организации или страны; способы управления деньгами»
, «Управление деньгами, банковскими вложениями, инвестициями и кредитом»
, либо «Деньги, занятые у инвестора, банка, организации и т. д. для того, чтобы заплатить за что-то»
 и др. Такие определения финансов, не обладающие определённой строгостью, по нашему мнению, с одной стороны, не позволяют раскрыть в полной мере сущностные характеристики рассматриваемой категории. С другой стороны, свидетельствуют о достаточно «вольном» отношении зарубежных авторов к необходимости использования четких определений и глубоко проработанного категориального аппарата.

В научной литературе дискуссия на тему сущности финансов, а также их функций, носит перманентный характер и продолжается в настоящее время. В частности, относительно недавно появились публикации в журнале «Финансы» уже известных ученых – профессоров В. М. Родионовой [150], В. Е. Черкасова [201, 202], В. И. Щедрова[206].

В работе Е. С. Вылковой осуществлена попытка укрупненно представить существующие подходы к определению финансов, которая их сгруппировала следующим образом [43, с. 90]:

1. Многие авторы рассматривают финансы как денежные средства в той или иной их части (объеме) – вплоть до их отождествления с финансовыми ресурсами.

2. Ряд исследователей идентифицируют финансы как экономические (денежные) отношения.

3. Некоторые авторы полагают возможным рассматривать финансы и как денежные средства, и как экономические отношения.

4. Достаточно распространенным является мнение, что финансы – это экономическая категория, которая, в свою очередь, интерпретируется либо как отношения, либо как денежные средства, либо как то и другое.

При этом, сама Вылкова Е. С., подвергая критическому анализу различные точки зрения в рамках вышеуказанных подходов к определению финансов, считает, что финансы – это экономическая категория, характеризующая непосредственно финансовые отношения и отношения, опосредующие финансовые отношения, способствующие их возникновению, которые зарождаются между государством и экономическими субъектами и выражаются в предписываемых государством законодательно установленных трансформациях определенных видов ресурсов. Данное определение также не обладает необходимой строгостью, хотя бы в силу того, что финансы здесь определяются через финансовые отношения, а также остается не до конца ясным, какие отношения способствуют их возникновению.

Особый интерес вызывает определение уже вышеупомянутой профессора Сабитовой Н.М., которая «…склонна рассматривать финансы как доходы или капитал, вовлекаемый в оборот с использованием финансовых инструментов, направляемый на реализацию целей финансовой политики. А финансовая наука изучает денежные отношения, связанные с формированием доходов или капитала, вовлекаемого в оборот с использованием финансовых инструментов, направляемых на реализацию целей финансовой политики» [154, с. 79]. В данном случае ее автор уходит от понятий экономические или денежные отношения в определении финансов и выражает их сущность через доходы или капитал, исходя из того, что многие зарубежные авторы «…рассматривают финансы как науку управления не только деньгами, но и всеми активами. Это более широкий подход к финансовой науке. Все экономические субъекты имеют не только денежные средства, но и другие активы и должны управлять ими. Этот вопрос относится к компетенции финансистов, но в российской финансовой науке он освещается слабо» [154, с. 77].

Наиболее устоявшимся в экономической науке можно считать определение финансов, которое дают в последних учебниках по финансам, подготовленных авторским коллективом Финансового университета при Правительстве Российской Федерации под редакцией профессоров А. Г. Грязновой и Е. В. Маркиной. Так, в своих работах авторы исходят из того, что у экономических субъектов в процессе распределения стоимости произведенных товаров и услуг формируются денежные доходы, поступления и накопления, обеспечивающие их функционирование, использующиеся для решения экономических и социальных задач, направляющиеся, в конечном счете, на потребление и дальнейшее накопление (теперь уже только в денежной форме), которые принято называть финансовыми ресурсами.

Учитывая, во-первых то, что все финансовые операции, связанные с налоговыми и неналоговыми платежами в бюджет, выплатой пенсий, пособий, стипендий, размещением средств в ценные бумаги, банковские депозиты, получение доходов по ним, формирование и использование прибыли организации и др., происходят в денежной форме, а во-вторых, предполагают перемещение денежных средств от одних экономических субъектов к другим, в учебнике «Финансы» профессоров А. Г. Грязновой и Е. В. Маркиной финансы определяются как совокупность денежных отношений по поводу распределение стоимости валового внутреннего продукта, доходов от внешнеэкономической деятельности и части национального богатства, в результате которого формируются денежные доходы, поступления и накопления у отдельных субъектов хозяйствования, государства, используемые в дальнейшем для решения экономических и социальных задач [54, c.13]. Необходимо отметить, что в данном определении из поля зрения авторов выпал такой субъект экономических отношений, как домашние хозяйства, место которых в системе экономических отношений будет рассмотрена ниже. В силу того, домашние хояйства являются главными потребителями дадим следующее определение финансам.
Финансы – совокупность экономических отношений по поводу распределение стоимости валового внутреннего продукта, доходов от внешнеэкономической деятельности и части национального богатства, в результате которого формируются денежные доходы, поступления и накопления у домашних хозяйств, отдельных субъектов хозяйствования и государства, используемые в дальнейшем для удовлетворения личных и общественных потребностей, решения экономических и социальных задач.
В работах, авторство которых принадлежит ученым постсоветского пространства, несмотря на наличие в них различных определений и интерпретаций категории финансов, существует практически единодушное мнение о том, что их возникновение произошло в условиях перехода от натурального хозяйства к регулярному товарно-денежному обмену и было тесно связано с развитием государства и его потребностей в ресурсах. При этом, одним из главных признаков финансов является их денежная форма выражения и отражение экономических отношений реальным движением денежных средств.

Говоря о финансах как об экономической категории, отражающей экономические отношения, необходимо выделить субъекты этих отношений. Современное рассмотрение экономической системы государства предполагает выделение четырех групп субъектов экономических отношений, обеспечивающих кругооборот движения продуктов
 и доходов [42, с. 18]:

· домашние хозяйства;

· организации (предприятия);

· государство;

· иностранные экономические системы.

Три первых из вышеперечисленных субъектов экономических отношений – резиденты, т.е. институциональные единицы, осуществляющие или намеревающиеся осуществлять свою деятельность на экономической территории Республики Беларусь в течение длительного срока (не менее года) и представляющие собой национальную экономическую систему (рисунок 1.1). 
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Рисунок 1.1 – Обобщенная схема взаимодействия различных типов субъектов экономических отношений (институциональных единиц)

Источник: авторская разработка
В соответствии международным стандартом «Система национальных счетов, 2008» (СНС 2008)
, институциональная единица – это экономическая единица, которая способна от своего имени владеть активами, принимать обязательства, участвовать в экономической деятельности и вступать в операции с другими единицами. Выделяется два рода единиц в реальном мире, которые могут рассматриваться как институциональные единицы, а именно:

· физические лица или группы физических лиц в форме домашних хозяйств – группа лиц, которые живут в одном и том же жилище, объединяют частично или полностью свои доходы и имущество и потребляют коллективно некоторые виды товаров и услуг, главным образом, жилищные услуги и продукты питания;

· юридические лица или общественные организации, которые занимаются экономической деятельностью и от своего имени вступают в операции с другими единицами. К ним относятся корпорации, некоммерческие организации (НКО) и органы государственного управления. Юридическое лицо или общественная организация – это такая единица, существование которой признано законом или обществом, независимо от физических лиц или других юридических единиц, которые, возможно, являются их собственниками или контролируют их.

Институциональные единицы  группируются в сектора экономики, представляющие собой совокупность институциональных единиц однородных с точки зрения их экономических целей, выполняемых в экономике функций и источников финансирования, что предполагает их сходное экономическое поведение [167].

Все институциональные единицы относятся к одному из следующих пяти институциональных секторов:

· сектор нефинансовых корпораций (нефинансовые организации);

· сектор финансовых корпораций (банки и небанковские кредитно-финансовые организации);

· сектор государственного управления (государственные организации и учреждения);

· сектор некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства;

· сектор домашних хозяйств.

Для отражения их взаимосвязей с другими странами образуется условный сектор «остальной мир», объединяющий все институциональные единицы-нерезиденты в той части, в которой они взаимодействуют с резидентами.

Общая схема взаимодействия субъектов экономических отношений представлена на рисунке 1.2 и представляет собой модель кругооборота доходов и продуктов [219]. Данная модель описывает поток товаров и услуг, которыми обмениваются субъекты экономической системы, сбалансированный контрпотоком денежный платежей, совершаемых при этом обмене. Процессы, показанные стрелками, называются потоками, поскольку они непрерывны и продолжительны. Потоки измеряются в единицах за период времени: например, в рублях в год, тонн в минуту и так далее. Для того чтобы не загромождать схему взаимодействия субъектов экономики, в модель включены только те компоненты кругооборота потоков, которые являются денежными платежами, и исключены контрпотоки товаров и услуг.
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Рисунок 1.2 – Модель взаимодействия субъектов экономической системы (институциональных единиц) в процессе кругооборота доходов и расходов

Источник: [9].
Целесообразность выделения и включения в модель взаимодействия только четырех субъектов экономических отношений, в отличие от шести институциональных секторов, рассматриваемых в СНС, определяется необходимостью построения относительно негромоздкой принципиальной модели кругооборота доходов и продуктов, в которой отражены, в том числе, основные финансовые взаимоотношения, возникающие в экономической системе, и механизм формирования основных макроэкономических показателей.

В приведенной на рисунке 1.2 схеме использованные обозначения интерпретируются следующим образом [49]:

· домашнее хозяйство –  группа лиц, которые совместно проживают в жилом помещении, обеспечивают себя всем необходимым для жизни, ведут общее хозяйство, полностью или частично объединяя и расходуя свои средства, либо лицо, живущее самостоятельно и обеспечивающее себя всем необходимым для жизни. Все домашние хозяйства являются потребителями, а некоторые занимаются и производственной деятельностью в форме некорпоративных предприятий (личные подсобные хозяйства, индивидуальная предпринимательская деятельность без образования юридического лица). Товары и услуги производятся домашними хозяйствами как для собственного потребления, так и для реализации. Осуществляя предложение ресурсов и покупку предметов потребления, домашние хозяйства, в свою очередь, имеют следующую ресурсную базу: оплату труда наемных работников, трансфертные платежи (пенсии, пособия, стипендии), предпринимательский доход, доходы от собственности (проценты по вкладам и др.).

· организация (предприятие) – хозяйственная организация, основной функцией которой является производство товаров и нефинансовых услуг для продажи по ценам, позволяющим получить прибыль. Ресурсы организаций формируются в основном за счет поступлений от реализации произведенных товаров и услуг;

· государство – организации, занятые предоставлением, как правило, нерыночных услуг, предназначенных для индивидуального и коллективного потребления. К ним относятся финансируемые из государственного бюджета государственные учреждения (в области управления, финансов, регулирования и прогнозирования экономики, научно-исследовательской деятельности, обороны, поддержания внутреннего порядка, защиты окружающей среды и т.п.). Государство осуществляет связь с остальными субъектами экономической системы (населением, предприятиями) посредством трех каналов: через налоги, государственные закупки и займы;

· иностранные экономические системы – представляют собой в совокупности мировую экономическую систему, объединяющую все институциональные единицы-нерезиденты в той части, в которой они взаимодействуют с резидентами. Определяют режимы деятельности государств, организаций и домашних хозяйств, а с другой стороны определяются их деятельностью;
· рынки продуктов – рынки, на которых население, организации и государство покупают произведенные другими предприятиями товары и услуги;
· рынки ресурсов – рынки,  на которых фирмы приобретают ресурсы, необходимые для производства – рабочую силу, капитал и природные ресурсы;
· финансовые рынки – рынки, представляющие собой набор механизмов, осуществляющих перемещение потоков денежных средств от кредиторов к заемщикам на определенных принципах (платности, срочности, возвратности) и при помощи различных инструментов (кредитов, ценных бумаг), как правило, от домашних хозяйств (поскольку большинство сбережений совершается населением) к предприятиям (поскольку большинство инвестиций осуществляется организациями), а также к государству в случае дефицита бюджета. Институционально представлены банками и небанковскими кредитно-финансовыми организациями (лизинговыми, факторинговыми, страховыми компаниями, валютными и фондовыми биржами, пенсионными и инвестиционными фондами, ломбардами и другими аналогичными организациями), занятых финансовым посредничеством и оказанием других вспомогательных финансовых услуг на коммерческой основе, ресурсы которых формируются за счет принятых обязательств и полученных процентов, страховых взносов, комиссионных;

· чистые налоги – разница между налоговыми поступлениями от населения государству и трансфертными платежами (все выплаты, осуществляемые государством населению: пенсии, выплаты лицам с низкими доходами, пособия по безработице и т.п., не являющиеся компенсацией за текущие трудовые услуги, оказываемые государству);

· платежи в бюджет – прямой поток налогов, уплачиваемых предприятиями государству, т.е. в государственный бюджет (налог на добавленную стоимость, платежи из прибыли и другие налоги и платежи);
· сбережения – часть дохода, которая не идет на покупку товаров и услуг, а также уплату налогов и погашение долговых обязательств;
· инвестиции, для обеспечения своей деятельности организация не только приобретают ресурсы, но и осуществляют долгосрочные вложения капитала;
· государственные закупки товаров и услуг представляют собой расходы государства по приобретению им товаров и услуг, по выплате заработной платы государственным служащим и по отмеченным трансфертным платежам. В случае, когда налоговые поступления (в том числе и от организаций) меньше государственных расходов, образуется бюджетный дефицит и государство вынуждено его покрывать, осуществляя заимствования на финансовых рынках. В случае профицита бюджета (расходы меньше чем доходы) государство может погашать ранее произведенные займы (в этом случае стрелка должна быть обращена в противоположную сторону – к финансовым рынкам);
· чистый приток капитала возникает, если импорт превышает экспорт. Как уже отмечалось, все компоненты кругооборота потоков – денежные платежи, а не потоки товаров и услуг. Поэтому платежи по импорту показаны стрелкой, направленной из внутренней национальной экономики за рубеж. Экспорт – средства, полученные в качестве платежей, компенсирующих стоимость товаров и услуг, проданных иностранным покупателям, которые поступают на рынки продуктов, где они сливаются с потоками денежных средств, полученных от продажи товаров и услуг внутренним домашним хозяйствам, предприятиям и государству. Средства из всех этих источников прибавляются к доходам, получаемым организациями от продажи национального продукта.
Если экспорт не покрывает импорта, то разница должна быть оплачена или путем займа у иностранных финансовых посредников или путем продажи реальных и финансовых активов иностранным покупателям. Такие операции, вызывающие чистый приток капитала, на рисунке показаны как поток, направленный к внутренним финансовым рынкам. В случае превышения экспорта над импортом возникает противоположная ситуация.

Из всех потоков, показанных на рисунке 1.2, наиболее важными являются национальный (совокупный) продукт, дающий оценку суммарной стоимости всех готовых товаров и услуг, и национальный доход, характеризующий суммарный доход, полученный населением, включая заработную плату, ренту, процентные выплаты и прибыль. Количественным измерителем товарных потоков выступают деньги.

Основным макроэкономическим показателем является валовой внутренний продукт (ВВП). Он исчисляется тремя методами: производственным, распределительным и методом конечного использования.

Производственный метод состоит в исключении из стоимости произведенных товаров и услуг части, израсходованной в производстве. При расчете производственным методом ВВП получается как сумма валовой добавленной стоимости по видам экономической деятельности и чистых (за вычетом субсидий) налогов на продукты.

Добавленная стоимость – это стоимость, созданная в процессе производства, исключая стоимость потребленного сырья и материалов. Можно сказать, что добавленная стоимость отдельной фирмы дает стоимостную оценку ее работы. Это вклад работников фирмы в общую величину стоимости национального продукта. Чтобы рассчитать суммарный ВВП, нужно сложить валовые добавленные стоимости всех производителей товаров и услуг данной страны.

Кроме суммы добавленных стоимостей валовой внутренний продукт, рассчитанный по производственному методу, включает налоги (налог на продукты и на импорт) и полученные на продукты и на импорт субсидии.

Расчет ВВП по распределительному методу требует использования потоков доходов, получаемых владельцами факторов производства. Совокупный доход, получаемый владельцами факторов производства, является валовым внутренним доходом.

Если же к валовому внутреннему доходу добавить сальдо факторных доходов из-за границы, получим валовой национальный доход. Эти показатели характеризуют доходность национальной экономики. Если речь идет об индивидуальных доходах, то следует различать два вида доходов: трудовой и на собственность. Основную часть трудовых доходов составляет заработная плата. Доходы на собственность, или предпринимательские, включают в себя:

· рентные доходы – это доходы от передачи прав, например, на землю, патенты, разработку недр и т.п.;

· прибыль, получаемую от вложения собственного капитала в свои предприятия;

· прибыль корпораций, то есть доход на капитал (оборудование, здания, патенты) в корпоративном секторе экономики;

· чистый процентный доход, то есть выплаты бизнеса и внешнего мира фирмам и хозяйствам данной страны за предоставленные кредиты.

Валовой внутренний продукт можно также определить по методу конечного использования как сумму конечной продукции. В данном случае ВВП выступает как совокупная стоимость производства конечных товаров и услуг, или как сумма расходов субъектов национальной экономики на конечное потребление.

Схема движения продуктов и доходов в национальной экономике включает следующие показатели:

1. Расходы домашних хозяйств (С), составляющие наибольшую часть в экономике.

2. Расходы фирм на товары и услуги (I). Они бывают двух видов: во-первых, фирмы закупают физический капитал (оборудование, транспорт, здания), во-вторых, – товары для поддержания производственных запасов с целью обеспечения нормального ритма производства. Обе формы представляют собой расходы на инвестирование и обозначаются символом (I). Различают валовые и чистые инвестиции. Валовые инвестиции (ВИ) – это общее количество всех станков, зданий, другого физического капитала, проданных в данном году. Если из валовых инвестиций вычесть часть, потраченную на замену износившихся зданий и оборудования, т.е. амортизационные отчисления (АО), получим чистые инвестиции (ЧИ); таким образом, ЧИ = ВИ – АО.

3. Расходы правительства на покупку товаров (танков, самолетов, школ и др.) и услуг военных и гражданских служащих (обозначим G).

4. Расходы внешнего мира, или чистый экспорт. Чистый экспорт – это разница между экспортом и импортом данной страны. Если экспорт больше импорта, то чистый экспорт положительный; если импорт больше экспорта, то чистый экспорт имеет отрицательное значение. Обозначим чистый экспорт N.

Определить валовой внутренний продукт по сумме расходов на покупку конечной продукции можно по формуле (1.1):

ВВП = С + I + G + N 




(1.1)
В Республике Беларусь с 1 января 2016 г. ВВП, определяемый как стоимость товаров и услуг, произведенных в стране по всем видам экономической деятельности и предназначенных для конечного потребления, накопления и чистого экспорта, может быть рассчитан следующими тремя методами: производственным (как суммы добавленных стоимостей), использования доходов и формирования ВВП по источникам доходов.

При расчете производственным методом ВВП получается как сумма валовой добавленной стоимости по видам экономической деятельности и чистых (за вычетом субсидий) налогов на продукты. 

ВВП, рассчитанный методом использования доходов, представляет собой сумму расходов на конечное потребление домашних хозяйств, государственных организаций, некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства, валового накопления и чистого экспорта (за вычетом импорта) товаров и услуг.

Метод формирования ВВП по источникам доходов не является основным, поскольку отражает распределительные операции, непосредственно связанные с процессом производства товаров и услуг (оплату труда наемных работников, налоги на производство и импорт за вычетом субсидий), балансирующей статьей которого является валовая прибыль экономики и валовые смешанные доходы.

Областью возникновения и функционирования финансов является та стадия воспроизводственного процесса, на которой происходит распределение стоимости ВВП по целевому назначению и субъектам экономических отношений, каждый из которых должен получить свою долю в произведенном продукте. Поэтому, важным признаком финансов как экономической категории является распределительный характер финансовых отношений.

Необходимо отметить, что распределению подвергается и часть национального богатства, в состав которого включатся следующие экономические активы (рисунок 1.2):

· производственные нефинансовые активы, представляющие собой накопленные активы, созданные в результате труда всех предшествующих поколений (основные фонды, функционирующие в отраслях, производящих товары и услуги, запасы материальных оборотных средств, резервы и запасы различного назначения, имущество населения и ценности);

· непроизводственные нефинансовые активы включают активы, которые не являются результатом производства, но используются в этом процессе. Они делятся на материальные (природные активы) и нематериальные, представляющие собой юридические формы, которые составляются в связи с процессом производства и периодически переходят от одних институциональных единиц к другим (авторские права, лицензии, торговые знаки и т.п.);

· финансовые активы, это активы, большинству из которых противостоят финансовые обязательства со стороны другой институциональной единицы, за исключением монетарного золота и специальных прав заимствования. Большинство финансовых активов представляют собой финансовые требования – активы, дающие кредитору право на получение определенного платежа от должника.
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Рисунок 1.2 – Состав национального богатства

Источник: Авторская разработка 
Правильное определение объема национального богатства и его составляющих зависит не только от четкого учета его компонентов и методики их расчета, но и от правильности их стоимостной оценки. Объем национального богатства определяется, как правило, в стоимостном выражении. Исключение составляет характеристика непроизведенных активов – природных ресурсов.

В Республике Беларусь Национальным статистическим комитетом учет национального богатства, определяемого как совокупность накопленных нефинансовых и финансовых активов за вычетом финансовых обязательств, которыми страна располагает на данный момент времени, ведется без учета стоимости земли, недр, лесов и финансовых активов. Т.е. оценка проводится только в отношении основных средств, включая незавершенное строительство, и материальных оборотных средства, а также справочно приводится стоимость домашнего имущества (телевизоров, холодильников и других товаров длительного пользования).
Рассмотренная модель доходов и продуктов с учетом выделенных субъектов экономических отношений позволяет сформировать совокупность финансовых отношений, возникающих между институциональными секторами.

Распределение и перераспределение стоимости с помощью финансов обязательно сопровождается движением денежных средств, принимающих специфическую форму финансовых ресурсов. Они формируются у домашних хозяйств, субъектов хозяйствования и государства за счет различных видов денежных доходов, отчислений и поступлений, а используются на расширенное воспроизводство, материальное стимулирование работающих, удовлетворение социальных и других потребностей общества. Финансовые ресурсы выступают материальными носителями финансовых отношений, что позволяет выделить финансы из общей совокупности категорий, участвующих в стоимостном распределении. Это происходит вне зависимости от общественно-экономической формации, хотя формы и методы, с помощью которых образуются и используются финансовые ресурсы, менялись в зависимости от изменения социальной природы общества.
Изучение финансов основывается как на понимании их необходимости, сущности и роли в обществе, так и на детальном усвоении конкретных форм финансовых отношений. В свою очередь, выделение форм финансовых отношений характеризует относительное отделение отдельных составляющих финансов. Совокупность этих составляющих определяется термином «финансовая система». Как и всякая другая система, она является не простым набором отдельных элементов, а совокупностью взаимосвязанных элементов, которые имеют однородные признаки.

Финансовая система государства является отображением форм и методов конкретного использования финансов в экономике.

Финансовые системы некоторых государств могут отличаться по своей структуре, но они все имеют общий признак – это различные фонды финансовых ресурсов, которые отличаются по методам мобилизации и их использованию, однако тесно связаны между собой, имеют прямое и обратное влияние на экономические и социальные процессы в государстве, а также на формирование и использование фондов финансовых ресурсов в разрезе отдельных звеньев.

Можно утверждать, что каждое звено финансовой системы является независимым её элементом, но эта самостоятельность относительна в средине единого целого. Финансовая система – это совокупность разнообразных видов фондов финансовых ресурсов, сконцентрированных в распоряжении государства, нефинансового сектора экономики (хозяйствующих субъектов), отдельных финансовых институтов и населения (домохозяйств) для исполнения возложенных на них функций, а также для удовлетворения экономических и социальных потребностей.

Финансовая система – совокупность относительно обособленных взаимосвязанных финансовых отношений, которые отображают специфические формы и методы распределения и перераспределения ВВП.

Сложность и многогранность этих финансовых отношений обусловливает необходимость классификации их по сферам функционирования, а сферы – по звеньям. Сфера характеризует обобщенную по определённому признаку совокупность финансовых отношений. Звенья показывают обособленную часть финансовых отношений.

Определяющим признаком для вычленения отдельных сфер и звеньев является наличие в стране конкретных субъектов финансовых отношений. Исходя из специфики финансовых отношений их можно разделить на две крупные сферы:

· финансы домашних хозяйств и субъектов хозяйствования различных форм собственности (децентрализованные финансы);

· государственные или общегосударственные (централизованные) финансы.

Финансы субъектов хозяйствования представляют собой систему денежных отношений, связанных с формированием и использованием денежных фондов организаций. Они включают денежные отношения, которые возникают между: фирмами (это главным образом плата за продукцию и услуги); фирмами и вышестоящими организациями (образование централизованных фондов министерств и ведомств); фирмами и входящими в них структурными подразделениями; фирмами и государственным бюджетом (платежи в бюджет, финансирование из бюджета); фирмами и учреждениями банков (получение кредитов, их возврат, уплата процентов за пользование кредитом) и др.

В сфере децентрализованных финансов выделяют следующие звенья:

· финансы коммерческих организаций. Коммерческими организациями являются те юридические лица, которые преследуют извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности и (или) распределяют полученную прибыль между участниками. Коммерческие организации часто именуются и как предприятия. Финансы коммерческих предприятий (коммерческих организаций) являются основой всей системы финансовых отношений, поскольку именно на этих предприятиях в процессе производства создается решающая доля национального дохода страны – главного источника формирования как децентрализованных, так и централизованных фондов. От результатов деятельности коммерческих предприятий во многом зависит финансовое положение страны в целом. Финансовые ресурсы предприятий, работающих на принципах коммерции, состоят в основном из собственных средств (денежные доходы и накопления), а также из привлеченных и заемных средств.

· финансы некоммерческих организаций. Некоммерческими организациями признаются те, которые не ставят своей целью извлечение прибыли и не распределяют полученную прибыль между участниками. Некоммерческие организации могут быть созданы в форме потребительских кооперативов, общественных или религиозных организаций (объединений), благотворительных и иных фондов, в других формах, предусмотренных законодательством. Некоммерческие организации именуются просто организациями. Названные выше организационно-правовые формы некоммерческих организаций оказывают влияние на организацию их финансов, в частности, на порядок формирования и использования финансовых ресурсов, на наличие в их составе членских взносов, бюджетных средств, на право использования заемных средств и т.п. В этих организациях широко используется самообложение как способ получения финансовых ресурсов;

· финансы домашних хозяйств. Под домашним хозяйством, как уже отмечалось выше, понимается хозяйство, которое ведется одним или несколькими лицами, проживающими совместно и имеющими общий бюджет. Термин «домашнее хозяйство» не равнозначен термину «семья».

Таким образом, внутри сферы «децентрализованные финансы» выделяются три звена финансовых отношений в соответствии с характером деятельности субъектов: финансы коммерческих организаций, финансы некоммерческих организаций, финансы домашних хозяйств.

Вторая крупная сфера общегосударственные финансы представляют собой систему денежных отношений, связанных с формированием централизованных фондов денежных средств и использованием их для выполнения функций государства.

В состав общегосударственных финансов включаются следующие звенья: государственный бюджет (республиканский и местные бюджеты), государственные целевые бюджетные и внебюджетные фонды; государственный кредит и государственное страхование.

Центральное место в финансовой системе занимает государственный бюджет – самый крупный денежный фонд, который использует правительство для финансирования своей деятельности. За счет государственного бюджета содержатся армия, милиция, значительная часть здравоохранения, образования, социальная сфера, с его помощью государство выполняет свои функции и оказывает воздействие на экономические процессы.

В силу своего особого положения государственный бюджет взаимодействует с другими звеньями финансовой системы, оказывая им при необходимости помощь. Она производится путем передачи денежных средств из центрального государственного фонда муниципальным финансовым фондам, фондам государственных организаций и специальным правительственным фондам.

Бюджет страны состоит из двух взаимосвязанных групп статей: доходных и расходных. В доходной части бюджета указываются источники поступления денежных средств и их количественные параметры. Основным источником формирования доходной части бюджета являются налоги с юридических и физических лиц. В расходной части государственного бюджета указываются конкретные направления денежных средств, их количественные параметры. Решающая часть расходов бюджета используется на финансирование отраслей народного хозяйства и социально-культурные мероприятия. Относительно небольшой удельный вес в расходной части занимают расходы на содержание аппарата управления и оборону страны

По размерам доходной и расходной части государственного бюджета обычно судят об уровне экономического развития страны и материальном положении основной части населения. При составлении государственного бюджета большое внимание уделяется сбалансированности бюджета, т.е. чтобы расходы не превышали доходы. В случае если расходная часть бюджета превышает доходную, образуется бюджетный дефицит, который говорит о том, что в стране имеются финансовые затруднения. Государственный бюджет одновременно является одним из главных инструментов осуществления финансовой политики государств. В последние годы государственный бюджет все шире используется для преодоления кризисных явлений в экономике, снижения инфляции, социальной поддержки определенных слоев населения, развития рыночных отношений, развития и укрепления предпринимательских структур, приватизации государственной собственности, развития внешнеэкономической деятельности организаций.

В состав государственного бюджет Республики Беларусь включаются также бюджеты отдельных областей и бюджет города Минска, составляющие в совокупности консолидированный бюджет страны.

Вторым важным звеном общегосударственных финансов являются внебюджетные фонды. Они представляют собой средства правительства и местных органов власти, связанные с финансированием расходов, не включенных в бюджет. Формирование внебюджетных фондов позволяет привлечь дополнительные финансовые ресурсы, которые затем используются на отдельные мероприятия. По своему экономическому содержанию внебюджетные фонды представляют собой форму перераспределения и использования финансовых ресурсов.

Внебюджетные фонды имеют строго целевое назначение – мобилизация средств для пенсионного обеспечения, занятости населения, обязательного медицинского страхования, развития приоритетных отраслей экономики и т.д. Формирование внебюджетных фондов осуществляется за счет обязательных целевых отчислений организаций. Основные суммы отчислений во внебюджетные фонды, как правило, включаются в состав себестоимости продукции и устанавливаются в процентах к фонду оплаты труда. Внебюджетные фонды отделены от бюджетов и имеют определенную самостоятельность. Общее число внебюджетных фондов в каждой стране определяется правительством. Порядок формирования и использования внебюджетных и целевых бюджетных фондов регламентируется законодательством.

В соответствии с действующим порядком государственные целевые и внебюджетные фонды имеют целевое назначение, что гарантирует использование средств в полном объеме.

Следующим важным звеном общегосударственных финансов является государственный кредит, посредством которого осуществляется формирование дополнительных финансовых ресурсов государства за счет мобилизации временно свободных средств населения, предприятий, организаций и учреждений. Государственный кредит представляет собой совокупность денежных отношений, возникающих между государством как заемщиком (или заимодателем) денежных средств и физическими (юридическими) лицами, иностранными правительствами в процессе формирования и использования общереспубликанского фонда денежных средств. Государственный и муниципальный кредит это механизм объединения свободных денежных средств предприятий, организаций и населения, при помощи таких финансовых инструментов как выпуск облигаций, государственных и муниципальных займов, лотерей. Банковский кредит обеспечивает аккумуляцию банками денежных фондов, за счет свободных денежных средств организаций и населения, которые хранятся на определённых счетах.

Объективная необходимость существования государственного кредита заключается в постоянной нехватке средств государственного бюджета на удовлетворение потребностей общества, наличии бюджетного дефицита.

Государственный кредит может быть внутренним и внешним, отличающиеся видами заемных инструментов, условиями размещения, составом кредиторов, валютой займа. Внутренним называется государственный кредит, размещаемый внутри страны, если он размещается в других странах, то это внешний кредит. Кредиторами по внутренним займам выступают юридические и физические лица, являющиеся резидентами данного государства. Займы обычно предоставляются в национальной валюте. Для привлечения средств выпускаются ценные бумаги, пользующиеся спросом на национальном фондовом рынке. Для дополнительного поощрения инвесторов используются различные налоговые льготы. Внешние займы размещаются на иностранных фондовых рынках в валюте других государств. При размещении таких займов учитываются специфические интересы инвесторов страны размещения.

В качестве еще одного звена финансовой системы принято выделять государственное страхование. Страхование как экономическая категория представляет собой систему экономических отношений, включающих совокупность перераспределительных отношений замкнутого круга его участников по поводу формирования за счет их денежных взносов целевого страхового фонда и расходования средств для возмещения возможного ущерба предприятиям и организациям при наступлении чрезвычайных событий, а также на материальное обеспечение граждан при наступлении некоторых событий в их жизни.
Необходимо отметить, что состав и структура финансовой системы в стране не является неизменной. По мере развития и совершенствования экономических отношений в обществе, углубления процессов интеграции с Россией и другими странами в составе финансовой системы Республики Беларусь происходят определенные изменения. В целом финансовая система представлена на рисунке 1.4.

Каждое звено финансовой системы представляет собой определенную сферу финансовых отношений, а финансовая система в целом – совокупность различных сфер финансовых отношений, в процессе которых образуются и используются фонды денежных средств. Взаимосвязь каждой сферы и звена финансовой системы заключается в том, что они все в совокупности оказывают серьезное воздействие на процессы формирования фондов денежных средств, которые используются затем на финансирование многочисленных мероприятий.
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Рисунок 1.4 – Финансовая система Республики Беларусь
Источник: авторская разработка

Таким образом, на основе вышеизложенного можно сделать вывод о том, что финансы коммерческих организаций являются важнейшим звеном в системе финансовых и экономических отношений в связи с тем, что именно в этих субъектах хозяйствования в процессе производства создается решающая доля национального дохода страны – главного источника формирования как децентрализованных, так и централизованных фондов финансовых ресурсов. Это обуславливает необходимость внимательного отношения к управлению финансами коммерческих организаций, к оценке его эффективности и механизмам реализации.
1.2 Управление финансами коммерческих организаций 
Для обоснования термина «управление финансами коммерческой организации» были исследованы его трактовки, предлагаемые различными учеными. Необходимо отметить, что, как правило, весь категориальный аппарат, относящийся к «управлению финансами коммерческих организаций» определяет как тождественные понятия «финансовый менеджмент» и «управление финансами организаций», более того понятие «финансовый менеджмент» зачастую определяется через понятие «управление финансами организаций». Исследование показало, что всю совокупность, подвергнутых анализу определений, можно сгруппировать в соответствии с тремя основными подходами (Приложение А).
1. Финансовый менеджмент трактуется как наука управления финансами предприятия [199, 166, 77];

2. Как процесс управления финансами предприятия [183, 20, 194, 121, 24, 102, 147]; 
3. Как система управления финансами предприятия [107, 197, 65, 44, 82, 196].
Исходя из совокупности существующих подходов к определению финансового менеджмента для решения поставленных задач данного исследования, связанных с необходимостью разработки методических аспектов оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций и организационно-экономического обеспечения его реализации, дадим собственное определение, учитывающее следующие моменты:
1. Управление определяется как деятельность субъекта управления (личностей и социальных групп) (Опережающее управление);

2. Деятельность как осознанно осуществляемое поведение, имеет целенаправленный характер. Деятельность присуща только человеку, который способен ставить и достигать цели в процессе жизнедеятельности.
3. Содержание деятельности основано на реализации основных функций управления.
4. Содержание деятельности связано изменением показателей, характеризующих состояния объекта управления в соответствие с поставленными целями развития организации;
5. Поставленные цели развития организации достигаются при условии обеспечения приемлемого уровня риска предпринимательской деятельности.
Управление финансами коммерческой организации представляет собой деятельность субъекта управления по определению и достижению целей организации на основе реализации основных этапов управленческого цикла (прогнозирования, планирования, организации, регулирования, стимулирования, учета, анализа, контроля), направленную на оптимизацию состава, структуры и динамики средств субъекта хозяйствования и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования финансовых ресурсов организации, на повышение эффективности использования ее активов, собственного капитала и обязательств при условии обеспечения приемлемого уровня риска. Таким образом, для целей настоящего исследования определение «Управление финансами коммерческой организации» будем рассматривать как деятельность, имеющую целевую направленность, раскрывающее содержание этой деятельности в процессе реализации основных этапов управленческого цикла при условии обеспечения приемлемого уровня риска. При этом в качестве субъекта управления на предприятиях выступают финансовая служба, финансовые менеджеры. В роли объекта управления – средства организации и источники их образования, финансовые потоки и финансовые отношения.

Финансовые ресурсы коммерческой организации –  это денежные доходы, накопления и поступления, находящиеся в собственности или распоряжении организации и предназначенные для выполнения финансовых обязательств, обеспечения воспроизводственных затрат, социальных потребностей и материального стимулирования работающих.

Классификация средств организации и источников их образования наилучшим образом представлена в бухгалтерском балансе, по сути, представляющим собой финансовую модель предприятия, позволяющую получить наглядное представление о его имущественном и финансовом положении.

В балансе отражается состояние средств организации в денежной оценке на определенную дату в двух разрезах: 

· по составу (активы);

· по источникам формирования (собственный капитал и обязательства).

Одна и та же сумма средств, находящихся в распоряжении организации, показывается двояко, что дает возможность получить представление о том, куда вложены финансовые ресурсы субъекта хозяйствования (актив баланса) и каковы источники их происхождения (собственный капитал и обязательства). 

Общие итоги по активу и пассиву баланса совпадают. В учетно-аналитической практике принято итог баланса называть валютой баланса.

Структура баланса коммерческой организации в настоящее время имеет следующий вид (таблица 1.2):

Таблица 1.2 – Структура бухгалтерского баланса

	Актив
	Собственный капитал и обязательства

	I. Долгосрочные активы
	III. Собственный капитал

	II. Краткосрочные активы
	IV. Долгосрочные обязательства

	
	V. Краткосрочные обязательства

	Баланс
	Баланс


Под активами понимают совокупность имущества и имущественных прав организации.

В бухгалтерском балансе активы и обязательства представляются раздельно в зависимости от срока обращения (погашения) на краткосрочные и долгосрочные. Активы и обязательства представляются как краткосрочные, если срок обращения (погашения) по ним не более 12 месяцев после отчетной даты. Все остальные активы и обязательства представляются как долгосрочные.

Бухгалтерский баланс построен в соответствии с классификацией хозяйственных средств и источников их образования, т.е. он состоит из двух равновеликих частей. В одной части, которая называется активом, средства организации отражаются по их составу (основные средства, нематериальные активы, производственные запасы, готовая продукция, денежные средства и т.д.), в другой, которая называется «собственный капитал и обязательства», – по источникам формирования (уставный капитал, кредиты банка, кредиторская задолженность и т.д.).
В разделе I «Долгосрочные активы» приводится информация об остатках основных средств, нематериальных активов, доходных вложений в материальные активы, вложений в долгосрочные активы, оборудования к установке и строительных материалов, долгосрочных финансовых вложений, долгосрочной дебиторской задолженности, отложенных налоговых активов и других долгосрочных активов.

В разделе II «Краткосрочные активы» приводится информация об остатках запасов, долгосрочных активов, предназначенных для реализации, расходов будущих периодов, налогов по приобретенным товарам, работам, услугам, краткосрочной дебиторской задолженности, краткосрочных финансовых вложений, денежных средств и их эквивалентов, прочих краткосрочных активов.

В разделе III «Собственный капитал» приводится информация о величине собственного капитала организации (уставный капитал, резервный и добавочный капитал, нераспределенная прибыль и др.).

В разделе IV «Долгосрочные обязательства» приводится информация о долгосрочных обязательствах организации, погашение которых ожидается более чем через 12 месяцев после отчетной даты.

В разделе V «Краткосрочные обязательства» приводится информация о краткосрочных обязательствах организации, погашение которых ожидается в течение 12 месяцев после отчетной даты.

Для анализа и планирования финансовой деятельности организации существенным является точная оценка ее имущественного потенциала. С этой целью оценивают следующие показатели:

1. Сумма хозяйственных средств, находящихся на балансе организации. Это – учетная оценка активов, числящихся на балансе; она не обязательно совпадает с их рыночной оценкой и рассчитывается, как общий итог (валюта) баланса за минусом задолженности учредителей по взносам в уставный фонд и стоимостью собственных акций в портфеле.

2. Стоимость чистых активов организации, согласно «Инструкции о порядке расчета стоимости чистых активов» определяется, как разница между стоимостью активов и обязательств, принимаемых к расчету. Логика расчета: сопоставляются активы, которые реально могут рассматриваться, как обеспечение задолженности, с самой общей суммой задолженности организации перед кредиторами. Эта разница между величиной активов и суммой задолженности является своеобразным «обеспечением задолженности» организации перед собственниками. Законодательство Республики Беларусь  требует ежегодной оценки стоимости чистых активов для хозяйственных обществ и если по окончании второго и каждого последующего финансовых годов стоимость чистых активов организации окажется меньше уставного фонда, организации следует уменьшить уставный фонд.

Между чистыми активами предприятия и его уставным капиталом существует результативная связь со второго года деятельности:

· если чистые активы меньше уставного капитала, организация обязана уменьшить свой уставный капитал до величины чистых активов, т.е. до величины собственных средств;

· если чистые активы меньше минимального размера уставного капитала, организация может быть ликвидирована;

· если чистые активы больше величины уставного капитала, то увеличить фонд можно за счет нераспределенной прибыли прошлых лет и отчетного года, либо за счет неиспользованных средств фондов, ранее созданных из прибыли.

Финансовая работа на предприятии – это специфическая деятельность, направленная на своевременное и полное обеспечение предприятия финансовыми ресурсами для удовлетворения его воспроизводственных нужд, активной инвестиционной деятельности и выполнения всех его финансовых обязательств перед бюджетом, налоговой службой, банками, другими предприятиями и собственными работниками.

Основными направлениями финансовой работы на предприятиях являются: финансовое планирование, оперативно-управленческая, контрольно-аналитическая работа.

Финансовое планирование предполагает составление каждым предприятием финансового плана, в котором осуществляется расчет потребности предприятия в финансовых ресурсах и источниках покрытия этой потребности. Необходимость финансового планирования  предопределяется неопределенностью результатов  предпринимательской деятельности, ограниченностью ресурсов, постоянными финансовыми рисками, многовариантностью конечных финансовых результатов при различных сценариях организации финансовых отношений и финансовых потоков на предприятии.

Оперативная управленческая работа предполагает осуществление мероприятий, ежедневно отслеживающих денежные потоки предприятия, их целесообразность и своевременность. Данный участок финансовой работы предполагает постоянный поиск наиболее выгодных партнеров по бизнесу, заключение с ними договоров, совершение всевозможных сделок, обоснование наиболее прибыльных вложений средств предприятия. В группу оперативной финансовой работы входит также выстраивание финансовых отношений внутри предприятий между филиалами, цехами, отделами, бригадами, рабочими и служащими и финансовых отношений предприятия с вышестоящими организациями по поводу внутриотраслевого перераспределения финансовых ресурсов. 
Контрольно-аналитическая работа призвана осуществить  анализ и оценку результатов работы предприятия, сравнение фактических его достижений с запланированными. Отдельным участком контрольно-аналитической работы является контроль за  соблюдением им действующих норм, ставок, тарифов. В конечном итоге контрольно-аналитическая  работа позволяет дать оценку правильности выбора предприятием всех направлений своего бизнеса и сделать вывод о степени его адаптации к рыночным условиям хозяйствования. 

В рамках финансовой работы в организации осуществляется управление финансовыми отношениями и финансовыми потоками, классификация которых представлена на рисунке 1.5.
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Рисунок 1.5 – Классификация финансовых отношений и финансовых потоков как объектов управления финансами организации
Источник: Авторская разработка
Оптимальное взаимодействие финансовых отношений достигается с помощью использования всех финансовых категорий и рычагов – выручки, прибыли, амортизации, оборотных средств, кредита, бюджета, налогов, нормативов, разного рода стимулов, льгот и санкций.

Финансовый механизм организации – это система управления финансами, предназначенная для организации взаимодействия финансовых отношений и денежных фондов с целью оптимизации их влияния на конечные результаты его деятельности. 

Главными задачами управления финансами предприятия являются: поиск финансовых источников развития производства; определение эффективных направлений инвестирования финансовых ресурсов; рационализация операций с ценными бумагами; формирование оптимальных отношений с финансово-кредитной системой и субъектами хозяйствования.

Основными направлениями финансовой работы на предприятиях являются: финансовое планирование, оперативно-управленческая, контрольно-аналитическая работа.

Финансовое планирование предполагает составление каждым предприятием финансового плана, в котором осуществляется расчет потребности предприятия в финансовых ресурсах и источниках покрытия этой потребности. Необходимость финансового планирования  предопределяется неопределенностью результатов  предпринимательской деятельности, ограниченностью ресурсов, постоянными финансовыми рисками, многовариантностью конечных финансовых результатов при различных сценариях организации финансовых отношений и финансовых потоков на предприятии.

Оперативная управленческая работа предполагает осуществление мероприятий, ежедневно отслеживающих денежные потоки предприятия, их целесообразность и своевременность. Данный участок финансовой работы предполагает постоянный поиск наиболее выгодных партнеров по бизнесу, заключение с ними договоров, совершение всевозможных сделок, обоснование наиболее прибыльных вложений средств предприятия. В группу оперативной финансовой работы входит также выстраивание финансовых отношений внутри предприятий между филиалами, цехами, отделами, бригадами, рабочими и служащими и финансовых отношений предприятия с вышестоящими организациями по поводу внутриотраслевого перераспределения финансовых ресурсов. 
Контрольно-аналитическая работа призвана осуществить  анализ и оценку результатов работы предприятия, сравнение фактических его достижений с запланированными. Отдельным участком контрольно-аналитической работы является контроль за  соблюдением им действующих норм, ставок, тарифов. В конечном итоге контрольно-аналитическая  работа позволяет дать оценку правильности выбора предприятием всех направлений своего бизнеса и сделать вывод о степени его адаптации к рыночным условиям хозяйствования.
Сущность управления финансами организации на практике реализуется посредством осуществления определенных функций.

Выделяют следующие функции:

· - управление активами, а именно: выявление реальной потребности предприятия в них,  исходя из предусматриваемых направлений и объемов хозяйственной деятельности;

· управление собственным капиталом и обязательствами, а именно: определение общей потребности предприятия в капитале, оптимизация его структуры, система мер по его рефинансированию и т.п.;

· управление инвестициями, а именно: формирование приоритетных направлений инвестиционной деятельности предприятия, его инвестиционной привлекательности, эффективного инвестиционного портфеля и т.п.;

· управление денежными потоками, а именно: формирование входящих и выходящих потоков предприятия, их синхронизация по объему и по времени;

· управление финансовыми рисками, а именно: выявление видов рисков, присущих деятельности данного предприятия, оценка их степени, разработка мер по их недопущению или минимизации последствий;

· антикризисное управление при угрозе банкротства, а именно осуществление постоянного мониторинга и диагностики финансового состояния предприятия, оценки уровня угрозы банкротства, построение внутренних механизмов стабилизации финансового состояния предприятия, а при необходимости - его санации.

Принципы управления финансами организации. Эффективное управление финансами предприятия основывается  на соблюдении определенных принципов – правил, по которым должна выстраиваться финансовая работа:

· принцип интегрированности, который предполагает тесную связь финансового менеджмента с общей системой управления предприятием. Этот принцип подчеркивает тот факт, что финансовый менеджмент непосредственно связан с производственным менеджментом, менеджментом персонала и другими видами функционального менеджмента. Практически это означает, что в какой бы сфере деятельности предприятия не принималось управленческое решение, оно прямо или косвенно оказывает влияние на качество финансовых отношений и финансовых потоков предприятия;

· принцип комплексности, который предполагает необходимость постоянной взаимоувязки управленческих решений в области формирования, распределения и использования финансовых ресурсов предприятия, поскольку каждое из них оказывает влияние на конечные финансовые результаты деятельности предприятия; 

· принцип динамизма, который указывает на невозможность тиражирования того или иного управленческого решения во времени и пространстве по причине большой изменчивости внешней среды и внутренних условий хозяйствования; 

· принцип вариативности, который предполагает, что принятие каждого управленческого решения в сфере финансов должно быть результатом его выбора из нескольких альтернативных вариантов;

· принцип стратегической ориентированности, который предполагает, что любой из проектов управленческих решений предприятия  не должен вступать в противоречие с главной целью деятельности предприятия, стратегическими направлениями его развития. 

Повседневные, частные правила формулируются отдельными предприятиями исходя из специфики их деятельности: 

а) группа  «запрещающих» принципов, произносимых с частицей «не»:

· «не пренебрегайте имиджем предприятия, его деловой репутацией»; 

· «не рискуйте рублем ради копейки»;

· «не давайте в долг, если нет уверенности в его возврате»;

· «не кладите яйца в одну корзину» и т.п.; 

б) группа «констатирующих» принципов: 

· «время – деньги»;  

· «продавайте за наличные, а покупайте в кредит»; 

· «доверяйте, но проверяйте»; 

· «деньги любят счет» и т.п.

Сочетание базовых (основополагающих) и каждодневных принципов дает полную картину правил организации управления финансами современных предприятий. А управление финансами предприятия, основанное на такой полной версии принципов, становится действенной системой финансового менеджмента предприятий, обеспечивает им стабильное экономическое развитие в тактической и стратегической перспективе.

1.3 Прибыль как важнейший критерий эффективности деятельности коммерческой организации
В соответствии со ст. 46 Гражданского кодекса Республики Беларусь коммерческими организациями являются юридические лица, преследующие извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности и (или) распределяющие полученную прибыль между участниками. При этом, юридические лица, являющиеся коммерческими организациями, могут создаваться в форме хозяйственных товариществ и обществ, производственных кооперативов, унитарных предприятий, крестьянских (фермерских) хозяйств и иных формах, предусмотренных Гражданским кодексом Республики Беларусь. Основные организационно-правовые формы коммерческих организаций представлены на рисунке 1.6.
Различные стороны производственной, сбытовой, снабженческой, инвестиционной и финансовой деятельности коммерческой организации получают законченную денежную оценку в системе показателей финансовых результатов, которые характеризуются величиной прибыли или убытка. При этом экономическая сущность прибыли заключается в следующем:

· характеризует финансовый результат деятельности коммерческой организации, который зависит от уровня себестоимости, качества и количества выпускаемой продукции, производительности труда, степени использования производственных фондов, организации управления, материально-технического снабжения, а также насколько продукция удовлетворяет потребности потребителя, т.е. имеет ли она спрос;

· является основой экономического развития организации. Прибыль выступает как один из основных источников расширенного воспроизводства. Таким образом, прибыль – часть чистого дохода, который непосредственно получают организации после реализации продукции как вознаграждение за вложенный капитал и риск предпринимательской деятельности.
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Рисунок 1.6 – Основные организационно-правовые формы коммерческих организаций
Источник: Источник: авторская разработка

Обобщенно наиболее важные показатели финансовых результатов деятельности организации представлены в такой форме бухгалтерской отчетности, как  отчет о прибылях и убытках, в рамках которого признание и оценка доходов и расходов осуществляются в соответствии с Инструкцией по бухгалтерскому учету доходов и расходов и признании утратившими силу некоторых постановлений Министерства финансов Республики Беларусь и их отдельных структурных элементов, утвержденной постановлением Министерства финансов Республики Беларусь от 30.09.2011 № 102. Данное постановление распространяет свое действие на отношения, возникшие с 1 января 2012 г. К информационному обеспечению анализа финансовых результатов относятся такие формы государственной статистической отчетности как форма 1-ф (офп) «Отчет об отдельных финансовых показателях» годовой периодичности и введенная в действие начиная с отчета за 2012 год и форма 12-ф (прибыль) «Отчет о финансовых результатах» месячной периодичности и введенная в действие начиная с отчета за январь 2013 года, а также данные синтетического и аналитического бухгалтерского учета.

Как финансовый результат деятельности организации, прибыль характеризуется многоаспектной ролью и многообразием форм, в которой она выступает. Виды прибыли могут быть систематизированы по определенным признакам.

По источникам формирования выделяют прибыль от продажи продукции, работ, услуг и прибыль от прочей реализации. Прибыль от продажи продукции, работ, услуг является основным видом прибыли в организации, непосредственно связанным с отраслевой спецификой деятельности предприятия. Прибыль от прочей реализации представляет доход от продажи неиспользуемых основных фондов, нематериальных активов, а также доход от участия в совместных предприятиях, доходы от акций, облигаций и других ценных бумаг, штрафы, пени и неустойки полученные и т.п.

По видам деятельности выделяют прибыль от текущей (операционной), инвестиционной и финансовой деятельности. Прибыль от текущей деятельности (операционная прибыль) является результатом производственно-сбытовой или основной для данной организации деятельности. Результат инвестиционной деятельности частично отражается в виде доходов от участия в совместной деятельности, от владения ценными бумагами и депозитными вкладами, частично – в прибыли от реализации имущества. Кроме этого, результаты инвестиций отражаются на операционной прибыли, когда инвестиции превращаются в реальные активы по расширению, обновлению и модернизации производства. Под прибылью от финансовой деятельности понимается косвенный эффект от привлечения капитала из внешних источников на условиях более выгодных, чем среднерыночные условия. Кроме того, в процессе финансовой деятельности может быть получена и прямая прибыль на вложенный собственный капитал путем использования эффекта финансового левериджа. 

По составу включаемых элементов различают маржинальную прибыль, прибыль до налогообложения, чистую прибыль. Маржинальная прибыль – это разница между выручкой – нетто и прямыми производственными затратами по реализованной продукции. Прибыль до налогообложения характеризует общий финансовый результат организации. Прибыль до налогообложения представляет собой сумму финансового результата от обычной деятельности и прочих доходов и расходов. Чистая прибыль – это сумма прибыли, которая остается в распоряжении организации после уплаты налога на прибыль.

По характеру использования чистая прибыль подразделяется на капитализированную и потребляемую. Капитализированная прибыль, часть чистой прибыли, направляемая на финансирование прироста активов организации. Потребляемая прибыль – та, которая расходуется на выплату дивидендов акционерам и учредителям организации.

По характеру налогообложения различают налогооблагаемую и не облагаемую налогом. Такое деление прибыли играет важную роль в формировании налоговой политики, так как позволяет оценивать альтернативные хозяйственные операции с позиции их эффекта. Состав прибыли, не подлежащий налогообложению, регулируется налоговым законодательством.

По характеру инфляционной очистки прибыли различают номинальную и реальную прибыль, скорректированную на темп инфляции в отчетном периоде.

По рассматриваемому периоду формирования выделяют прибыль отчетного года, прибыль предыдущего года и планируемая прибыль. 

Приведенный перечень классификационных признаков не отражает всего многообразия видов прибыли, используемых в научной терминологии и практике работы организации.

В соответствии с существующими в настоящее время нормативными документами в Республики Беларусь выделяют следующие показатели прибыли:

· валовая прибыль;

· прибыль от реализации продукции, работ и услуг;

· прибыль от текущей деятельности;

· прибыль от инвестиционной, финансовой и иной деятельности;

· прибыль до налогообложения;

· чистая прибыль;

· совокупная прибыль.

Механизм формирования совокупной прибыли организации в соответствии с формой бухгалтерской отчетности № 2 «Отчет о прибылях и убытках» представлен на рисунке 1.7.
Для более глубокого понимания механизма формирования совокупной и других видов прибылей организации дадим содержательную характеристику основного категориального аппарата, определяющего финансовые результаты деятельности организации в соответствии с Постановлением Министерства финансов Республики Беларусь от 30.09.2011 № 102 «Об утверждении Инструкции по бухгалтерскому учету доходов и расходов», определяющей порядок формирования в бухгалтерском учете информации о доходах и расходах в организациях.
Доходы – увеличение экономических выгод в течение отчетного периода путем увеличения активов или уменьшения обязательств, ведущее к увеличению собственного капитала организации, не связанному с вкладами собственника ее имущества (учредителей, участников).

Экономические выгоды – получение организацией доходов от реализации активов, снижение расходов и иные выгоды, возникающие от использования организацией активов.
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Рисунок 1.7 – Механизм формирования совокупной прибыли организации

Источник: Авторская разработка
Затраты – стоимость ресурсов, приобретенных и (или) потребленных организацией в процессе осуществления деятельности, которые признаются активами организации, если от них организация предполагает получение экономических выгод в будущих периодах, или расходами отчетного периода, если от них организация не предполагает получение экономических выгод в будущих периодах.

Расходы – уменьшение экономических выгод в течение отчетного периода путем уменьшения активов или увеличения обязательств, ведущее к уменьшению собственного капитала организации, не связанному с его передачей собственнику имущества, распределением между учредителями (участниками).

В зависимости от характера, условий осуществления и направлений деятельности организации доходы и расходы подразделяются на:

· доходы и расходы по текущей деятельности;

· доходы и расходы по инвестиционной деятельности;

· доходы и расходы по финансовой деятельности;

Текущая деятельность – основная приносящая доход деятельность организации и прочая деятельность, не относящаяся к финансовой и инвестиционной деятельности.

Доходами по текущей деятельности являются выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг, а также прочие доходы по текущей деятельности.

Выручка от реализации – денежные средства либо иное имущество в денежном выражении, полученные или подлежащие получению в результате реализации товаров, готовой  продукции, работ, услуг по ценам, тарифам в соответствии с договором.
Расходы по текущей деятельности представляют собой часть затрат организации, относящуюся к доходам по текущей деятельности, полученным организацией в отчетном периоде. Расходы по текущей деятельности включают в себя затраты, формирующие:

· себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг;

· управленческие расходы;

· расходы на реализацию;

· прочие расходы по текущей деятельности.

Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг как уже отмечалось выше, включает: 

· в организации, осуществляющей промышленную и иную производственную деятельность, – прямые затраты и распределяемые переменные косвенные затраты, непосредственно связанные с производством продукции, выполнением работ, оказанием услуг, относящиеся к реализованной продукции, работам, услугам;

· в организации, осуществляющей торговую, торгово-производственную деятельность, – стоимость приобретения реализованных товаров (в ценах приобретения или в розничных ценах, за исключением сумм реализованных торговых наценок (скидок, надбавок),  налогов, включаемых в цену товаров); 

· в организации – профессиональном участнике рынка ценных бумаг – стоимость приобретения реализованных ценных бумаг.

К управленческим расходам относятся:

· в организации, осуществляющей промышленную и иную производственную деятельность, – условно-постоянные косвенные затраты, связанные с управлением организацией, учитываемые на счете 26 «Общехозяйственные затраты» и списываемые в полной сумме при определении финансовых результатов в дебет счета 90 «Доходы и расходы по текущей деятельности» (субсчет 90-5 «Управленческие расходы»);

· в организации, осуществляющей торговую, торгово-производственную деятельность, – расходы, связанные с управлением организацией, учитываемые на счете 44 «Расходы на реализацию» и списываемые в полной сумме при определении финансовых результатов в дебет счета 90 «Доходы и расходы по текущей деятельности» (субсчет 90-5 «Управленческие расходы»);

· в организации – профессиональном участнике рынка ценных бумаг – расходы на осуществление текущей деятельности.

Управленческие расходы отражаются по дебету счета 90 «Доходы и расходы по текущей деятельности» (субсчет 90-5 «Управленческие расходы») и кредиту счетов 25 «Общепроизводственные затраты» (в части условно-постоянных косвенных общепроизводственных затрат), 26 «Общехозяйственные затраты», 44 «Расходы на реализацию».

В организации, осуществляющей промышленную и иную производственную деятельность, условно-постоянные косвенные общепроизводственные затраты включаются в себестоимость реализованной продукции, работ, услуг или относятся к управленческим расходам в порядке, установленном учетной политикой организации.

Если вышеуказанные затраты включаются в себестоимость реализованной продукции, работ, услуг, они списываются в дебет счетов 20 «Основное производство», 23 «Вспомогательные производства» и других счетов.

Если данные затраты относятся к управленческим расходам, они списываются в дебет счета 90 «Доходы и расходы по текущей деятельности» (субсчет 90-5 «Управленческие расходы»).

В состав расходов на реализацию включаются:

· в организации, осуществляющей промышленную и иную производственную деятельность, – расходы на реализацию, учитываемые на счете 44 «Расходы на реализацию» и относящиеся к реализованной продукции, выполненным работам, оказанным услугам;

· в организации, осуществляющей торговую, торгово-производственную деятельность, – расходы на реализацию, учитываемые на счете 44 «Расходы на реализацию» (за вычетом расходов, связанных с управлением организацией) и относящиеся к реализованным товарам.

Расходы на реализацию отражаются по дебету счета 90 «Доходы и расходы по текущей деятельности» (субсчет 90-6 «Расходы на реализацию») и кредиту счета 44 «Расходы на реализацию».
В состав прочих доходов и расходов по текущей деятельности, учитываемых на счете 90 «Доходы и расходы по текущей деятельности» (субсчета 90-7 «Прочие доходы по текущей деятельности», 90-10 «Прочие расходы по текущей деятельности»), включаются доходы и расходы, связанные с реализацией и прочим выбытием запасов (за исключением продукции, товаров) и денежных средств; суммы излишков запасов, денежных средств, выявленных в результате инвентаризации; стоимость запасов, денежных средств, выполненных работ, оказанных услуг, полученных и переданных безвозмездно; расходы обслуживающих производств и хозяйств; штрафы, пени по платежам в бюджет, по расчетам по социальному страхованию и обеспечению; неустойки, штрафы, пени и др.
Инвестиционная деятельность – деятельность организации по приобретению и созданию, реализации и прочему выбытию основных средств, нематериальных активов, доходных вложений в материальные активы, вложений в долгосрочные активы, оборудования к установке, строительных материалов у заказчика, застройщика (далее – инвестиционные активы), осуществлению (предоставлению) и реализации (погашении) финансовых вложений, если указанная деятельность не относится к текущей деятельности согласно учетной политике организации.

В состав доходов и расходов по инвестиционной деятельности, учитываемых на счете 91 «Прочие доходы и расходы», включаются доходы и расходы, связанные с реализацией и прочим выбытием инвестиционных активов, реализацией (погашением) финансовых вложений; суммы излишков инвестиционных активов, выявленных в результате инвентаризации;  доходы и расходы, связанные с участием в уставных фондах других организаций; доходы и расходы по финансовым вложениям в долговые ценные бумаги других организаций (в случае, если организация не является профессиональным участником рынка ценных бумаг); доходы и расходы, связанные с предоставлением во временное пользование (временное владение и пользование) инвестиционной недвижимости; проценты, причитающиеся к получению и др.
Финансовая деятельность – деятельность организации, приводящая к изменениям величины и состава внесенного собственного капитала, обязательств по кредитам, займам и иных аналогичных обязательств, если указанная деятельность не относится к текущей деятельности согласно учетной политике организации.

В состав доходов и расходов по финансовой деятельности, учитываемых на счете 91 «Прочие доходы и расходы», включаются проценты, подлежащие к уплате за пользование организацией кредитами, займами (за исключением процентов по кредитам, займам, которые относятся на стоимость инвестиционных активов в соответствии с законодательством); разницы между фактическими затратами на выкуп акций и их номинальной стоимостью (при аннулировании выкупленных акций) или стоимостью, по которой указанные акции реализованы третьим лицам (при последующей реализации выкупленных акций); расходы, связанные с получением во временное пользование (временное владение и пользование) имущества по договору финансовой аренды (лизинга) (если лизинговая деятельность не является текущей деятельностью); курсовые разницы, возникающие от пересчета активов и обязательств, выраженных в иностранной валюте, за исключением случаев, установленных законодательством и др.
Прибыль от реализации (Прп) – финансовый результат от реализации товаров, продукции, работ, услуг рассчитывается по формуле (1.2).
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(1.2)
где 
Врп – выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг, руб.;

Н – налоги и сборы, включаемые в выручку от реализации товаров, продукции, работ, услуг, руб.;

Срп – себестоимость реализованных товаров, продукции, работ, услуг, руб.;

УР – управленческие расходы, руб.;

Ррп – расходы на реализацию, руб.

Прибыль (убыток) от текущей деятельности – финансовый результат, представляющий собой сумму прибыли (убытка) от реализации продукции, товар, работ, услуг и сальдо прочих доходов и расходов по текущей деятельности.

Прибыль (убыток) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности – финансовый результат, представляющий собой сумму сальдо доходов и расходов от инвестиционной деятельности, сальдо доходов и расходов от финансовой деятельности и сальдо иных доходов и расходов.

Прибыль (убыток) до налогообложения – полученный за отчетный период финансовый результат деятельности организации, который слагается из прибыли (убытка) от текущей деятельности и прибыли (убытка) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности организации.

Чистая прибыль (убыток) – прибыль (убыток) до налогообложения, уменьшенная на сумму налога на прибыль и прочих налогов и сборов, исчисляемых из прибыли (дохода) и скорректированная на изменения отложенных налоговых активов и обязательств, подлежащая реформации и покрытию или распределению в соответствии с законодательством Республики Беларусь.

Анализ прибыли подразделяется на различные направления, виды и формы в зависимости от следующих признаков:

По направлениям исследования выделяют анализ формирования прибыли и анализ ее использования: 

· анализ формирования прибыли проводится в разрезе основных сфер деятельности – текущей, инвестиционной, финансовой. Он является основной формой анализа для выявления резервов повышения суммы и уровня прибыли. Одним из его аспектов является анализ прибыли по данным бухгалтерского учета и налогооблагаемой прибыли; 

· анализ распределения и использования прибыли проводится по основным направлениям ее использования. Он призван выявить уровень потребления прибыли и ее капитализации, а также конкретные формы ее производственного потребления в инвестиционных целях.

По организации проведения выделяют внутренний и внешний анализ прибыли: 

· внутренний анализ проводится менеджерами или собственниками организации с использованием всей совокупности имеющейся информации. Результаты такого анализа могут представлять коммерческую тайну; 

· внешний анализ проводится налоговыми органами, банками, страховыми компаниями по материалам публикуемой организацией в открытой печати отчетности. 

По масштабам деятельности можно выделить следующие формы анализа прибыли: 

· анализ прибыли по организации в целом. В процессе этого анализа изучается формирование, распределение и использование прибыли без выделения отдельных структурных подразделений организации (используется в финансовом анализе); 

· анализ прибыли по структурному подразделению или центру ответственности (применяется в управленческом учете); 

· анализ прибыли по отдельным изделиям (является дополнительным видом анализа, который может использоваться как в финансовом, так и в управленческом учете).

По объему исследования выделяют полный и тематический анализ прибыли: 

· полный анализ проводится с целью изучения всех аспектов ее формирования, распределения и использования в комплексе;

· тематический анализ ограничивается отдельными аспектами формирования или использования прибыли (влияние проводимой организацией налоговой политики на формирование затрат, доходов и прибыли; влияние структуры и стоимости капитала на уровень прибыльности организации и др.). 

По периоду и глубине проведения выделяют: 

· предварительный анализ прибыли (экспресс-анализ прибыли, прогнозный анализ), связанный с условиями ее формирования, распределения или предстоящего использования, с условиями осуществления отдельных коммерческих сделок, финансовых или инвестиционных операций, при составлении бизнес-плана, анализ итоговой бухгалтерской отчетности в целях определения массы и нормы прибыли, рентабельности продаж и активов организации; 

· оперативный анализ прибыли, проводимый в процессе осуществления производственной, инвестиционной и финансовой деятельности с целью оперативного воздействия на формирование или использование прибыли; 

· последующий (углубленный) анализ прибыли, осуществляемый по результатам работы за отчетный период для наиболее полного изучения финансовых результатов в сравнении с предварительным и текущим ее анализом, выявления факторов, повлиявших на изменение прибыли в сравнении с бизнес-планом, показателями реализуемого инвестиционного проекта или предыдущим периодом, а также для контроля и последующей корректировки показателей выполняемого организацией бизнес-плана; 

· детализированный анализ прибыли, проводимый в разрезе изучения каждого из факторов, оказывающих влияние на величину прибыли в целом по организации, прибыли по отдельным видам выпускаемой продукции или конкретным продажам.

Процесс управления прибылью включает в себя осуществление ряда функций, таких как планирование конечных финансовых результатов, учет формирования, распределения и использования прибыли, оценка и анализ достигнутого уровня, принятие управленческих решений. Таким образом, результаты анализа используются для принятия решений в области управления прибылью. В ходе анализа разрабатывается несколько вариантов принятия решения, на основе которых принимается решение, оптимальное для организации в данной ситуации.

При проведении анализа прибыли за различные календарные годы необходимо вести расчеты в сопоставимых ценах – в ценах предыдущего или отчетного периодов.

В ходе проведения анализа используются разнообразные приемы и способы анализа, позволяющие получить количественную оценку финансовых результатов. К ним можно отнести горизонтальный и вертикальный анализ, сравнительный анализ и анализ по факторам, анализ коэффициентов рентабельности и анализ рисков, интегральный анализ и др.

Безусловно, методика и последовательность анализа прибыли определяется тем, в какой форме предполагается его проводить. Однако можно отметить ряд общих методических моментов, позволяющих экономисту построить схему анализа финансовых результатов хозяйственной деятельности организации.

Прежде всего, необходимо, используя данные отчета о прибылях и убытках за отчетный и предыдущий годы, а также показатели бизнес-плана на отчетный год, определить изменение величины общей бухгалтерской прибыли организации (прибыли до налогообложения). 

Таким образом, анализ финансовых результатов коммерческой организации начинается с изучения объема, состава, структуры и динамики прибыли (убытка) до налогообложения в разрезе основных источников ее формирования (см. рисунок 1.7). По итогам расчетов делается вывод о влиянии на изменение суммы прибыли (убытка) до налогообложения изменений величин источников ее формирования.

Поскольку качество прибыли (убытка) до налогообложения определяется ее структурой, то целесообразно обратить особое внимание на изменение удельного веса прибыли от реализации в прибыли до налогообложения. Его снижение рассматривается как негативное явление, свидетельствующее об ухудшении качества прибыли до налогообложения, так как прибыль от реализации является финансовым результатом от текущей (основной) деятельности организации и считается его главным источником средств.

Поэтому желательно следующее соотношение темпа роста прибыли от реализации (ТРПР) и темпа роста прибыли до налогообложения (ТРПДН) (1.3):

ТРПР >= ТРПДН




(1.3)

Данное соотношение темпов роста отражает ситуацию, в которой удельный вес прибыли от реализации в прибыли до налогообложения как минимум не уменьшается и, следовательно, качество прибыли до налогообложения по меньшей мере не ухудшается.

С другой стороны, чистая прибыль организации является конечным финансовым результатом деятельности субъекта хозяйствования, на который ориентируются инвесторы, используют в расчетах отдачи капитала собственники предприятия. В связи с этим, опережающие темпы роста чистой прибыли (ТРЧП) по отношению к темпам роста прибыли от реализации свидетельствуют о повышении эффективности приобретающих все большую актуальность инвестиционной и финансовой деятельности, а также текущей деятельности, не связанной с реализацией продукции непосредственно, и в конечном счете о повышении эффективности управления финансами организации. Поэтому, с нашей точки зрения, для роста капитализации компании желательно следующее соотношение темпа роста прибыли от реализации (ТРПР) и темпа роста чистой прибыли (ТРЧП) (1.4):
ТРЧР >= ТРПР





(1.4)
В процессе проведения анализа прибыли изучается масса (величина) прибыли организации за анализируемый период, ее динамика и структура, выполнение плана по прибыли. При этом показатели, фактически полученные за отчетный период, сравниваются с аналогичными показателями бизнес-плана, предыдущего периода, организаций, выпускающих однородную продукцию.

В связи с важностью прибыли от реализации продукции, товаров, работ, услуг для формирования финансовых ресурсов организации отдельно проводится ее анализ. Анализ прибыли (убытка) от реализации начинается с изучения ее объема, состава, структуры и динамики в разрезе основных элементов, определяющих ее формирование: выручки (нетто) от продаж, себестоимости продаж, управленческих расходов и расходов на реализацию. При этом в ходе анализа структуры за 100% берется выручка (нетто) от реализации как наибольший положительный показатель (при условии наличия прибыли от реализации), а также по причине того, что она объединяет следующие показатели: себестоимость реализованной продукции, управленческие расходы, расходы на реализацию и прибыль (убыток) от реализации продукции;

По итогам аналитических расчетов делается вывод о влиянии на отклонение прибыли (убытка) от реализации изменений величин каждого из элементов, определяющих ее формирование.

Далее проверяется выполнение условия оптимизации прибыли от реализации (1.5):
ТРВРН > ТРСП





(1.5)

где 
ТРВРН – темп роста выручки (нетто) от реализации, %;

ТРСП – темп роста полной себестоимости реализованной продукции (суммы себестоимости реализованной продукции, управленческих расходов и расходов на реализацию), %.

Данное соотношение темпов роста ведет к снижению удельного веса полной себестоимости в выручке (нетто) от реализации и, соответственно, к повышению эффективности текущей деятельности организации. В случае невыполнения условия оптимизации прибыли от реализации выявляются причины его невыполнения.

Анализ прибыли (убытка) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности ведется в разрезе формирующих ее доходов и расходов. В ходе анализа изучаются ее объем, состав, структура и динамика. При этом структуры доходов и расходов, связанных с данными видами деятельности, анализируются в отдельности.

По итогам аналитических расчетов делается вывод о влиянии изменения суммы связанных с инвестиционной, финансовой и иной деятельностью доходов и расходов в целом и отдельных их элементов на отклонение величины данного вида прибыли (убытка).

Анализ чистой прибыли (убытка) ведется в разрезе определяющих ее элементов, которыми являются прибыль (убыток) до налогообложения, отложенные налоговые активы, отложенные налоговые обязательства, текущий налог на прибыль и прочие налоги и сборы, исчисляемые из прибыли (дохода). В ходе анализа изучаются ее объем, состав, структура и динамика.

По итогам расчетов делается вывод о влиянии на отклонение суммы чистой прибыли (убытка) изменений величин определяющих ее элементов. Заключительным этапом выступает выявление имеющихся резервов роста нормы и массы прибыли организации.

Особое внимание в процессе анализа и оценки финансовых результатов следует обратить на наиболее значимую статью их формирования – прибыли от реализации продукции, работ, товаров и услуг. В процессе анализа изучается динамика прибыли от реализации продукции и определяются факторы изменения ее суммы. К факторам, повлиявшим на изменение прибыли от реализации, относят цены на готовую продукцию и элементы расходов, формирующие себестоимость, система налогообложения, объем реализации и др. расходов Блок-схема факторного анализа прибыли от реализации продукции, работ, товаров и услуг, используемая в экономическом анализе, представлена на рисунке 1.8.

Как видно из представленной на рисунке 1.6 блок-схемы, прибыль от реализации продукции в целом по организации зависит от четырех факторов первого уровня соподчиненности: 

· объема реализации продукции (VРП);

· ее структуры (УДi);

· себестоимости, включающей себестоимость реализованной продукции, управленческие расходы и расходы на реализацию (Сi);

· уровня среднереализационных цен (Цi).
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Рисунок 1.8 – Блок-схема факторного анализа прибыли

Источник: [155–159]
Объем реализации продукции оказывает, как правило, положительное влияние на сумму прибыли от реализации. Увеличение объема продаж продукции приводит к увеличению прибыли от реализации. Более того, прирост прибыли за счет увеличения объема продаж может быть более значительным, в связи с наличием так называемого «эффекта масштаба производства», когда увеличение объемов производства и реализации продукции приводит к снижению себестоимости ее единицы за счет уменьшения суммы удельных условно-постоянных затрат. Последнее в свою очередь обусловлено распределением условно-постоянных затрат пропорционально объему производства. Однако, увеличение объема реализации продукции может оказать и отрицательное воздействие на величину прибыли. Это возможно, когда растут объемы производства и реализации продукции, цена которой не окупает даже удельных условно-переменных затрат. Если с этой точки зрения продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура реализуемой продукции может оказывать как положи тельное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастет, и наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли и наоборот.

Изменение уровня среднереализационных цен и величина прибыли находятся в прямо пропорциональной зависимости: при увеличении уровня цен, при прочих равных условиях, сумма прибыли возрастает и наоборот.

Формализованная факторная модель для оценки влияния названных факторов на изменение прибыли от реализации продукции (П) выглядит следующим образом формула (1.6):
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(1.6)

Результаты факторного анализа прибыли позволяют выявить резервы ее роста. В качестве основных резервов роста прибыли от реализации принято выделять следующие факторы (рисунок 1.9):
1. Увеличение объема производства и реализации продукции.

2. Повышение (изменение) цены реализации.

3. Снижение себестоимости продукции.

Резервы роста объема производства:

1. Увеличение выпуска товарной продукции за счет:

1) повышения объема производства продукции, на величину которого влияют:

· трудовые ресурсы: среднесписочная численность работников, средняя производительность труда;

· материальные ресурсы: количество потребленных материальных ресурсов, материалоотдача;

· средства труда: среднегодовая стоимость основных средств, фондоотдача.

2) уменьшения остатков незавершенного производства и внутрихозяйственного оборота.

3) за счет уменьшения остатков готовой продукции на складе.


[image: image11]
Рисунок 1.9 – Резервы роста прибыли от реализации

Источник: авторская разработка
2. Резервы снижения себестоимости:

1) увеличение объема производства продукции за счет более полного использования производственной мощности организации.

2) снижение общей суммы затрат на выпуск продукции за счет:

· повышение эффективности использования трудовых ресурсов: создание дополнительных рабочих мест; уменьшение потерь рабочего времени;

· повышения эффективности использования материальных ресурсов: сокращение сверхплановых отходов сырья и материалов;

· повышения эффективности использования основных средств: приобретение новых объектов основных фондов;

· улучшение использования фонда рабочего времени машин и оборудования.

3. Резервы повышения цены:

1)  улучшение качества выпускаемых изделий.

2) поиск наиболее эффективных рынков сбыта продукции.

3) оптимизация объемов и сроков реализации продукции покупателям.

1.3 Финансовый анализ в системе управления финансами коммерческой организации

Термин «анализ» происходит от греческого слова analyzis – разделяю, расчленяю, и в широком плане представляет собой способ познания предметов и явлений окружающей среды, основанный на расчленении целого на составные части и изучении их во всем многообразии связей и зависимостей. В свою очередь экономический анализ представляет собой выявление экономических закономерностей из фактов экономической действительности и предполагает разложение экономики на отдельные части, именуемые экономическими категориями, и их исследование.

В настоящее время экономический анализ рассматривают в качестве одной из функций управления производством. Место анализа в системе управления упрощенно можно отразить схемой, представленной на рисунок 1.10.
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Рисунок 1.10 – Роль экономического анализа в принятии управленческого решения

Источник: авторская разработка
Для управления производством нужно иметь представление не только о ходе выполнения плана, результатах хозяйственной деятельности, но и о тенденциях и характере происходящих изменений в экономике организации. Осмысление, понимание информации достигаются с помощью экономического анализа. В процессе анализа первичная информация проходит аналитическую обработку: проводится сравнение достигнутых результатов производства с данными за предыдущие моменты времени, с показателями других предприятий и среднеотраслевыми; определяется влияние разных факторов на величину результативных показателей; выявляются недостатки, ошибки, неиспользованные возможности, перспективы и т.д.

На основе результатов анализа разрабатываются и обосновываются управленческие решения. Экономический анализ предшествует решениям и действиям, обосновывает его объективность и эффективность. Таким образом, экономический анализ – функция, которая обеспечивает научность принятия решения.

Содержание экономического анализа вытекает из его роли и функций, которые он выполняет в системе управления организацией, где занимает одно из центральных мест (см. рис. 1.10). Система управления состоит из следующих взаимосвязанных функций: прогнозирования и планирования, организации, стимулирования, учета и контроля, анализа хозяйственной деятельности и принятия управленческих решений.

С помощью планирования определяются основные направления и содержание деятельности организации, его структурных подразделений и отдельных работников. Его главной задачей является обеспечение планомерности развития организации и деятельности каждого ее члена, определение путей достижения лучших конечных результатов производства.

Для управления производством нужно иметь полную и правдивую информацию о ходе производственного процесса и выполнения планов. Поэтому одной из функций управления производством является учет, обеспечивающий сбор, систематизацию и обеспечение информации, необходимой для управления производством и контроля за ходом выполнения планов производственных процессов.

Экономический анализ является связующим звеном между учетом и принятием управленческих решений.  В процесс его учетная информация проходит аналитическую обработку: проводится сравнение достигнутых результатов деятельности с данными за прошлые периоды времени, с показателями других организаций и среднеотраслевыми; определяется влияние разнообразных факторов на результаты хозяйственной деятельности: выявляются недостатки, ошибки, неиспользованные возможности, перспективы и др.

Экономический анализ предшествует решениям и действиям, обосновывает их и является основой научного управления производством, повышает его эффективность.

Следовательно, экономический анализ можно рассматривать как деятельность по подготовке данных, необходимых для научного обоснования и оптимизации управленческих решений.

Как функция управления экономический анализ тесно связан с планированием и прогнозированием производства, поскольку без глубокого анализа невозможно осуществление этих функций. Важная роль принадлежит экономическому анализу в подготовке информации для планирования, оценки качества и обоснованности плановых показателей, в проверке и объективной оценке выполнения планов. Утверждение планов для предприятия, по существу, также представляет собой принятие решений, которые обеспечивают развитие производства в будущем планируемом отрезке времени. При этом учитываются результаты выполнения предыдущих планов, изучаются тенденции развития предприятия, изыскиваются и учитываются дополнительные резервы производства.

Экономический анализ является средством не только обоснования планов, но и контроля за их выполнением. Планирование начинается и завершается анализом результатов деятельности предприятия, что позволяет повысить уровень планирования, сделать его научно обоснованным. Эта функция – контроль за выполнение планов и подготовка информации для их обоснования – не ослабевает, а усиливается в рыночной экономике, поскольку в условиях неопределенности и изменчивости внешней среды требуется  оперативная корректировка текущих и перспективных планов.

Большая роль отводится анализу в определении и использовании повышения эффективности производства. Он содействует активизации инновационной деятельности, направленной на экономное использование ресурсов, выявление и внедрение передового опыта, научной организации труда, новой техники и технологии производства, предупреждение излишних затрат, недостатков в работе и т. д. В результате этого укрепляется экономика организации, повышается эффективность ее деятельности.

Роль анализа как средства управления производством на современном этапе возрастает. Это обусловлено необходимостью неуклонного повышения эффективности производства в связи с ростом дефицита и стоимости сырья, повышением наукоемкости и капиталоемкости производства, обострением внутренней и внешней конкуренции, повышающейся ответственностью за последствия принимаемых управленческих решений и др.

В этих условиях руководитель организации не может рассчитывать только на свою интуицию и примерные прикидки в уме. Управленческие решения и действия должны быть основаны на точных расчетах, глубоком и всестороннем экономическом анализе.

Таким образом, экономический анализ является важным элементом в системе управления производством, действенным средством выявления внутрихозяйственных резервов, основой разработки научно обоснованных планов и управленческих решений.

Большое значение для правильного понимания содержания и задач экономического анализа имеет его классификация. В экономической литературе экономический анализ классифицируется по разным признакам. В таблица 1.3 представлена возможная классификация видов экономического анализа.
На основе представленной в таблице 1.3 информации, дадим краткую характеристику отдельных видов экономического анализа, представляющих для нас наибольший интерес с точки зрения более полного понимания его содержания. Также, как видно из представленной классификации с точки зрения роли в управлении экономический анализ можно разделить на управленческий и финансовый.

Таблица 1.3 – Классификация видов экономического анализа

	Классификационные (группировочные) признаки
	Виды анализа

	Роль в управлении
	1) управленческий; 2) финансовый.

	Объект управления
	1) технико-экономический; 2) социально-экономический; 3) финансово-экономический и др.

	Пользователи анализа
	1) внутренний; 2) внешний.

	По признаку времени
	1) предварительный; 2) последующий (ретроспективный) (оперативный и итоговый)

	Объем анализа (по содержанию программы)
	1) комплексный; 2) тематический. 

	Отраслевой признак
	1) отраслевой; 2) межотраслевой.

	Пространственный признак
	1) внутрихозяйственный; 2) межхозяйственный.

	Методика изучения объектов
	1) сравнительный; 2) диагностический; 3) факторный (стохастический и детерминированный); 4) маржинальный; 5) экономико-математический; 6) функционально-стоимостной.

	Назначение анализа
	1) выявление резервов увеличения объемов производства; 2)  повышение качества продукции; 3) снижение издержек производства и экономия капитальных затрат и др.

	Способы сравнения данных
	1) сравнение с плановыми показателями; 2) с результатами работы передовых отечественных и зарубежных организаций; 3) с показателями работы анализируемого объекта за соответствующий предшествующий период.

	Периодичность анализа
	1) периодический; 2) разовый.

	Степень охвата анализируемого объекта
	1) сплошной; 2) выборочный.

	Степень механизации или автоматизации работ по экономическому анализу
	1) автоматизированный; 2) механизированный; 3) ручной.


Источник: авторская разработка
Управленческий анализ тесно связан с управленческим учетом, который представляет собой систему учета, планирования, контроля, анализа информации о затратах и результатах хозяйственной деятельности, необходимой управленческому персоналу для управления деятельностью компании. Управленческий анализ можно определить как комплексный анализ внутренних ресурсов и внешних возможностей организации, направленный на оценку текущего состояния бизнеса, ее сильных и слабых сторон, выявление стратегических проблем.

Финансовый анализ представляет собой деятельность по оценке текущего и перспективного финансового состояния организации на основе изучения финансовой информации с использованием аналитических инструментов и методов для определения существенных связей и характеристик, необходимых для принятия управленческих решений.

По объекту управления: технико-экономический анализ – изучает взаимодействия технических и экономических процессов и устанавливает их влияние на экономический результат деятельности организации; социально-экономический анализ – изучает социально-экономических процессы, обусловленные взаимодействием общественных интересов и экономических результатов деятельности организации; финансово-экономический анализ – изучает финансовые результаты деятельности организации и определяющие их факторы.

По субъектам (пользователям) анализа: внутренний, который проводится непосредственно в организации для нужд оперативного, краткосрочного и долгосрочного управления производственной, коммерческой и финансовой деятельностью и внешний, который проводится на основании финансовой и статистической отчетности органами хозяйственного управления, банками, финансовыми органами, инвесторами, акционерами и другими внешними пользователями.

По признаку времени: предварительный анализ, который проводится до осуществления хозяйственных операций и необходим для обоснования управленческих решений и плановых заданий, а также для прогнозирования будущего и оценки ожидаемого выполнения плана, предупреждения нежелательных результатов. Последующий (ретроспективный) анализ, который проводится после совершения хозяйственных актов и используется для объективной оценки результатов деятельности организаций, контроля выполнения плана, выявления неиспользованных резервов.

Последующий анализ в свою очередь делится на оперативный, который проводится сразу после совершения хозяйственных операций или изменения ситуации за короткие промежутки времени (смена, сутки, декада) и итоговый, который проводится за отчетный период времени (месяц, квартал, год).

По объему анализа (содержанию программы) анализ может быть комплексным и тематическим. При комплексном анализе деятельность организации изучается всесторонне, а при тематическом – только отдельные ее стороны, представляющие в определенный момент наибольший интерес, например, вопросы использования материальных ресурсов, производственной мощности организации, снижения себестоимости продукции и пр.

По отраслевому признаку: отраслевой, методика которого учитывает специфику отдельных отраслей экономики и межотраслевой, который является теоретической и методологической основой экономического анализа деятельности во всех отраслях национальной экономики.

По пространственному признаку: внутрихозяйственный анализ, который изучает деятельность только анализируемой организации и ее структурных подразделений и межхозяйственный, при котором сравниваются результаты деятельности двух или более организаций.

По методике изучения объектов выделяют следующие виды анализа: сравнительный, факторный, диагностический, маржинальный, экономико-математический, детерминированный, стохастический и функционально-стоимостной.

При сравнительном анализе обычно ограничиваются сравнением отчетных показателей о результатах хозяйственной деятельности организации с показателями плана текущего года, данными прошлых лет, передовых организаций.

Диагностический анализ представляет собой способ установления характера нарушений нормального хода экономических процессов на основе типичных признаков, характерных только для данного нарушения. Знание признака позволяет быстро и довольно точно установить характер нарушений, не производя непосредственных измерений, т.е. без действий, которые требуют дополнительного времени и средств.

Факторный анализ направлен на выявление величины влияния факторов на прирост и уровень результативных показателей. По характеру исследуемой связи различают детерминированный и стохастический факторный анализ. Детерминированный факторный анализ представляет собой методику исследования влияния факторов, связь которых с результативным показателем носит функциональный характер. Стохастический анализ исследует влияние факторов, связь которых с результативным показателем, в отличие от функциональной, является неполной, вероятностной (корреляционной). Если при функциональной (полной) зависимости с изменением аргумента всегда происходит соответствующее изменение функции, то при стохастической связи изменение аргумента может дать несколько значений прироста функции в зависимости от сочетания других факторов, определяющих данный показатель. Например, производительность труда при одном и том же уровне фондовооруженности может быть неодинаковой на разных предприятиях. Это зависит от оптимальности сочетания других факторов, воздействующих на этот показатель.

Маржинальный анализ – это метод оценки и обоснования эффективности управленческих решений в бизнесе на основании причинно-следственной взаимосвязи объема продаж, себестоимости и прибыли и деления затрат на постоянные и переменные.

С помощью экономико-математического анализа выбирается наиболее оптимальный вариант решения экономической задачи, выявляются резервы повышения эффективности производства за счет более полного использования имеющихся ресурсов.

Функционально-стоимостный анализ (ФСА) представляет собой метод выявления резервов. Он базируется на функциях, которые выполняет объект, и сориентирован на оптимальные методы их реализации на всех стадиях жизненного цикла изделия (научно-исследовательские работы, конструирование, производство, эксплуатация и утилизация). Его основное назначение в том, чтобы выявить и предупредить лишние затраты за счет ликвидации ненужных узлов, деталей, упрощения конструкции изделия, замены материалов и т.д.

По охвату изучаемых объектов: сплошной, при котором выводы делаются после изучения всех без исключения объектов и выборочный выводы делаются по результатам обследования только части объектов.

Каждая из названных форм экономического анализа своеобразна по содержанию, организации и методике его проведения. Однако на практике отдельные виды экономического анализа встречаются редко. В процессе управления для обоснования принимаемых решений используется совокупность различных видов экономического анализа. Например, рыночная экономика характеризуется динамичностью ситуаций внешней и внутренней среды деятельности организации. В этих условиях важная роль отводится оперативному анализу. Его отличительными чертами являются комплексность, компьютерная обработка оперативных информационных массивов, использование его результатов на уровне отдельных функциональных служб организации в виде ориентированной фрагментарной информации.

Примерная схема экономического анализа представлена на рисунке 1.11.
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Рисунок 1.11 – Структура экономического анализа

Источник: авторская разработка
Разделение анализа на финансовый и управленческий обусловлено сложившимся на практике разделением системы бухгалтерского учета в масштабе организации на финансовый учет и управленческий учет. Это же порождено делением анализа на внешний и внутренний. Такое разделение анализа для самой организации является несколько условным, потому что внутренний анализ может рассматриваться как продолжение внешнего анализа, и наоборот. В интересах дела оба вида анализа подпитывают друг друга основной информацией.

Далее более подробно рассмотрим две важнейших составляющих экономического анализа – управленческий и финансовый анализ.
Из представленной выше классификации видов экономического анализа (см. таблицу 2.1 и рисунок 2.2) особое внимание уделено управленческому и финансовому анализу. Это связано с тем, что данные виды анализа в наибольшей степени раскрывают сущностные характеристики экономического анализа, классифицируя его по роли в управлении и определяя по структуре, а также опираются на принципиальные особенности в их содержании и организации.

Цель управленческого анализа это предоставление информации собственникам и (или) менеджерам (другим заинтересованным лицам) для принятия управленческих решений, выбора вариантов развития, определения стратегических приоритетов. Управленческий анализ показывает: что мешает добиться эффективного размещения ценностей; нет ли вакуума или дублирования функций в системе управления; нет ли конфликта прав; существуют ли механизмы координации и не являются ли они тяжеловесными; эффективно ли используются исполнительная вертикаль и горизонтальные связи; сбалансированы ли полномочия и ответственность; существует ли разделение власти, нет ли излишней концентрации ее у одного лица в ущерб остальным или, наоборот, ее распыления; адекватна ли система управления выбранному сегменту рынка, организационной структуре и персоналу.

В свою очередь основную цель финансового анализа, о сущности которого будет сказано ниже, можно сформулировать как получение максимального количества наиболее информативных параметров, дающих объективную картину финансового состояния компании, ее прибылей и убытков, изменений в структуре активов (средств организации) и пассивов (собственного капитала и обязательств), в расчетах с дебиторами и кредиторами. Принципиальные особенности в содержании и организации финансового и управленческого анализа сведены в таблицу 1.4.

Таблица 1.4 – Принципиальные особенности в содержании и организации финансового и управленческого анализа

	Классификационные признаки
	Финансовый (внешний) анализ
	Управленческий (внутренний) анализ

	1. Цель анализа
	Оценка состава и структуры имущества организации, интенсивности и эффективности использования капитала, ликвидности и платежеспособности, деловой активности и финансовой устойчивости, формирования и использования прибылей, прогнозирование доходов и расходов, потоков денежных средств, выявление дивидендной политики, осуществляемой руководством организации.
	Изучение механизма достижения максимальной прибыли и повышения эффективности хозяйствования, разработка важнейших вопросов конкурентной политики организации и программ ее развития на перспективу, обоснование управленческих решений по достижению конкретных производственных целей.

	2. Объект анализа
	Хозяйствующий субъект в целом, его финансовое положение.
	Различные аспекты производственно-финансовой деятельности структурных подразделений хозяйствующего субъекта.

	3. Субъекты анализа (исполнители)
	Лица и организации, как правило, находящиеся за пределами этого субъекта хозяйствования (менеджеры и аналитики заинтересованных фирм, специальные компании, занимающиеся анализом отчетов по общепринятой методологии, кредитные организации и др.)
	Различные организационные структуры внутри хозяйственного управления и отдельные лица, ответственные за проведение анализа, лаборатории, бюро, группы, бухгалтерия, отделы, менеджеры, а также внешние консультанты для проведения аналитической работы (профессиональные эксперты).

	4. Организация анализа (периодичность проведения)
	Проводятся периодически не реже одного раза в год, а также по мере представления отчетности в соответствующие инстанции (в налоговую инспекцию, в статистические органы и т.д.)
	Проводится по мере необходимости на нерегулярной основе, прежде всего по тем направлениям где наблюдаются спад производства, кризисная ситуация, рост затрат, снижение рентабельности и качества продукции, отставание в конкурентной борьбе и т.д.

	5. Информационная база анализа
	Бухгалтерская отчетность, формы которой установлены 

Постановлением Министерства финансов Республики Беларусь

31 октября 2011 г. N 111 (в ред. постановлений Минфина от 30.04.2012 N 25, от 06.05.2013 N 27, от 10.12.2013 N 84): бухгалтерский баланс; отчет о прибылях и убытках; отчет об изменении собственного капитала; отчет о движении денежных средств; отчет об использовании целевого финансирования. Данные налогового учета.
	Данные первичного бухгалтерского и оперативного учета, выборочных обследований, нормативно-справочная информация, параметрические данные, акты ревизий и инвентаризаций, аналитические расчеты, а также сведения, добытые у конкурентов в процессе промышленного шпионажа.

	6. Доступность информации
	Открыта для всех потребителей, формируется на базе публичной отчетности.
	Представляет коммерческую тайну, используется для внутрихозяйственного управления.

	7. Потребители информации
	Акционеры, инвесторы, банки, поставщики и покупатели, налоговые инспекции, эмитенты, другие юридические и физические лица, заинтересованные в финансовой устойчивости организации, а также конкуренты, наемный персонал и профсоюзные объединения, органы исполнительной власти, статистические управления, учреждения социальной защиты населения.
	Менеджеры организации, совет директоров, директора филиалов и дочерних организаций, начальники цехов, бригадиры, мастера и др.

	8. Использование систем учета
	Строго систематизированный анализ на базе бухгалтерской отчетности.
	Не обязательно системно организованный анализ. Используются данные бухгалтерского, оперативного и статистического учета, а также любая другая информация, пригодная для достижения поставленной цели.

	9. Измерители информации
	Преимущественно стоимостные измерители.
	Любые измерители: стоимостные, натуральные, трудовые и условно-натуральные.

	10. Использование методов анализа
	Группировки, установление влияния инфляционных факторов; сравнительный, структурный и коэффициентный анализ; методы факторного анализа.
	Статистические и математические методы, элиминирование, сравнения, графики, комплексные оценки и др.

	11. Направленность анализа
	Дать обоснованную оценку финансового положения организации, квалифицированно интерпретировать аналитические расчеты.
	Выявить резервы снижения затрат и роста прибыли, обосновать управленческие решения по их мобилизации в производство.

	12. Свобода выбора в проведении анализа
	Обязательное следование общепринятым принципам его проведения по данным бухгалтерской отчетности.
	Нет установленных норм его проведения, не имеется общепринятых методик. Критерий – пригодность, результативность.

	13. Формы обобщения
	Табличный материал с исходными и расчетно-аналитическими данными, сравниваемыми с нормативными коэффициентами. Письменная интерпретация аналитических данных.
	Отчет о проведенном анализе, разработка программ по реализации обоснованных управленческих решений.

	14. Вид анализа
	Внешний, ретроспективный, тематический.
	Внутренний, оперативный, текущий, комплексный.

	15. Степень надежности
	Во многом субъективен, схематичен, незначителен по числу аналитических показателей; не может быть абсолютно точен ввиду возможного искажения бухгалтерской отчетности для сокрытия прибыли и завуалирования механизма ее получения. Выправляется это положение аудиторскими проверками.
	Зависит от целей проведения, использует строго достоверные первичные данные, подтвержденные ревизионной группой и группой внутреннего аудита.

	16. Место принятия решений по результатам анализа
	За пределами деятельности анализируемой организации, чаще всего на базе завуалированных данных и даже умышленно искаженных, фальсифицированных организациями, представляющими отчетность для обнародования в целях избегания, например, чрезмерного налогообложения и т.п.
	Менеджерами и директорами организации, руководителями их подразделений, информация глубоко обоснованная, составлена на базе выверенных объективных данных, используемых для управления своей организацией.


Управленческий анализ использует весь комплекс экономической информации, носит оперативный характер и полностью подчинен воле руководства организации. Только такой анализ позволяет реально оценить состояние дел в организации, исследовать структуру себестоимости не только всей выпущенной и реализованной продукции, но и отдельных ее видов, состав коммерческих и управленческих расходов, особенно тщательно изучить характер ответственности должностных лиц за выполнение бизнес-плана.

Данные управленческого анализа играют решающую роль в разработке важнейших вопросов конкурентной политики организации: совершенствования технологии и организации производства, создания механизма достижения максимальной прибыли. Поэтому результаты управленческого анализа огласке не подлежат, они используются руководством организации для принятия управленческих решений как оперативного, так и перспективного характера. 

Цель финансового анализа достигается в результате решения определенного взаимосвязанного набора аналитических задач:

· оценивает структуру имущества и источников их формирования;

· выявляет степень сбалансированности между движением материальных и финансовых ресурсов;

· оценивает структуру и потоки собственного и заемного капитала в процессе экономического кругооборота, нацеленного на извлечение максимальной прибыли, повышение финансовой устойчивости, обеспечение платежеспособности и т.п.;

· оценивает правильное использование денежных средств для поддержания эффективной структуры капитала;

· оценивает влияние факторов на финансовые результаты деятельности и эффективность использования активов;

· осуществляет контроль за движением финансовых потоков, соблюдением нормативов расходования финансовых и материальных ресурсов, целесообразностью осуществления затрат.

Таким образом, финансовый анализ, как часть экономического анализа, представляет систему определенных знаний, связанную с исследованием финансового положения организации и финансовых результатов, складывающихся под влиянием объективных и субъективных факторов, на основе данных бухгалтерской (финансовой) отчетности.

В заключение необходимо отметить, что, несмотря на наличие принципиальных особенностей в содержании и организации финансового и управленческого анализа, оба они являются структурными составляющими экономического анализа и только в тесной взаимосвязи комплексно определяют его сущностные характеристики.

Финансовый анализ, несмотря на его относительную самостоятельность и все возрастающую роль в современных условиях хозяйствования, принято считать одним из видов экономического анализа. При плановой экономике и государственной собственности на средства производства финансовый анализ являлся разделом общего анализа хозяйственной деятельности. Производственная деятельность рассматривалась как основной вид деятельности, основное внимание уделялось производственному анализу и поиску резервов повышения эффективности использования производственных ресурсов. Развитию финансового анализа не уделялось достаточного внимания, так как в нем не было особой нужды. Многие предприятия имели планово-убыточный характер, и убытки покрывались за счет средств бюджета. Внешняя среда оказывала на деятельность предприятий незначительное влияние.

В рыночной экономике роль финансового анализа не только усилилась, но и качественно изменилась. Это связано, прежде всего, с тем, что финансовый анализ из рядового звена экономического анализа превратился в условиях рынка в главный метод оценки экономики. При рыночной экономике меняется само представление о бизнесе. Любой вид хозяйственной деятельности начинается с вложения денег и заканчивается результатом, имеющим денежную оценку. Общим для всех предприятий является достижение запланированного использования выбранных ресурсов с целью создания через некоторое время обоснованной рыночной стоимости, способной покрыть все затраченные ресурсы и обеспечить приемлемый уровень дохода.

В связи с этим только финансовый анализ способен в комплексе исследовать и оценить все аспекты и результаты движения денежных средств, уровень отношений, связанных с денежными потоками, а также возможное финансовое состояние предприятия. Финансовый анализ может использоваться как инструмент обоснования краткосрочных и долгосрочных экономических решений, как средство оценки качества управления, как способ прогнозирования будущих результатов. 

Финансовый анализ представляет собой метод оценки текущего и перспективного финансового состояния предприятия на основе изучения финансовой информации с использованием аналитических инструментов и методов для определения существенных связей и характеристик, необходимых для принятия управленческих решений. 

Как отмечалось выше, роль финансового анализа в современных условиях не только усиливается, но и качественно изменяется. Это связано с тем, что:

· финансовый анализ превратился в главный метод оценки любого хозяйствующего субъекта;

· с его помощью можно принять оптимальные управленческие решения в области инвестирования, кредитования, взаимосвязей предприятия с партнерами;

· финансовый анализ является одним из инструментов исследования рынка и конкурентоспособности. Предприятия осуществляют свою деятельность на рынке самостоятельно в условиях конкуренции. Предприятия, неспособные обеспечить высокую конкурентоспособность, становятся банкротами. Чтобы этого не случилось, они должны постоянно следить за хозяйственной ситуацией на рынке;

· финансовый анализ может играть более значительную роль как один из самостоятельных видов услуг аудиторских фирм. Ознакомление с финансовым состоянием клиента имеет важное значение не только в период проведения проверки, но и на стадии заключения договора, когда аудитор выступает в качестве партнера предприятия. Предварительный обзор финансового состояния и использование методов финансового анализа в ходе проведения аудиторской проверки ведет к снижению риска аудиторской фирмы.

Целью финансового анализа – является получение наиболее информативных, ключевых параметров, дающих объективную и наиболее точную картину финансового состояния и финансовых результатов деятельности предприятия. 

Цель финансового анализа достигается в результате решения определенного взаимосвязанного набора аналитических задач:

· оценивает структуру имущества и источников их формирования;

· выявляет степень сбалансированности между движением материальных и финансовых ресурсов;

· оценивает структуру и потоки собственного и заемного капитала в процессе экономического кругооборота, нацеленного на извлечение максимальной прибыли, повышение финансовой устойчивости, обеспечение платежеспособности и т.п.;

· оценивает правильное использование денежных средств для поддержания эффективной структуры капитала;

· оценивает влияние факторов на финансовые результаты деятельности и эффективность использования активов;

· осуществляет контроль за движением финансовых потоков, соблюдением нормативов расходования финансовых и материальных ресурсов, целесообразностью осуществления затрат.

Таким образом, финансовый анализ, как часть экономического анализа, представляет систему определенных знаний, связанную с исследованием финансового положения предприятия и финансовых результатов, складывающихся под влиянием объективных и субъективных факторов, на основе данных бухгалтерской (финансовой) отчетности.

Финансовый анализ подразделяется на внешний и внутренний. Внешний финансовый анализ основывается на публикуемой отчетности, а внутренний анализ – на всей системе имеющейся информации о деятельности предприятия. С этой точки зрения внешний финансовый анализ является составной частью внутреннего анализа, рамки и возможности которого шире.

Субъектами внешнего анализа выступают владельцы предприятий, инвесторы, кредиторы, администрация, правительственные учреждения и т.п.

Субъектами внутреннего финансового анализа являются администрация предприятия, собственники, аудиторы, консультанты.

Основное различие между внутренним и внешним финансовым анализом заключается в разнообразии целей и задач, решаемых различными субъектами анализа. Процесс проведения финансового анализа зависит от поставленной цели. Он может использоваться для предварительной проверки при выборе направления инвестирования, при рассмотрении вариантов слияния предприятий, при оценке деятельности руководства предприятия, при прогнозировании финансовых результатов, при обосновании и выдачи кредитов, при выявлении проблем управления производственной деятельностью и т.п.

Разнообразие целей финансового анализа определяет специфику задач, решаемых важнейшими пользователями информации.

Финансовый анализ проводится, прежде всего, администрацией предприятия, которая занимается текущей деятельностью, отвечает за долгосрочные перспективы развития, за эффективность производства, прибыльность деятельности предприятия на кратко- и долгосрочный периоды, эффективность использования капитала, трудовых и других видов ресурсов. Интерес администрации к финансовому состоянию затрагивает все сферы деятельности предприятия. В ходе проведения анализа администрация использует всю достоверную информацию, все средства и методы для осуществления контроля за деятельностью предприятия. Одним из таких методов является финансовый анализ. Финансовый анализ охватывает изменения в тенденциях основных расчетных показателей и основных зависимостей. Он основан на непрерывном наблюдении за существенными взаимосвязями и своевременном обнаружении недостатков, появляющихся в результате происходящих изменений. При проведении финансового анализа администрация ставит следующие цели:

· разработка стратегии и тактики предприятия;

· рациональная организация финансовой деятельности предприятия;

· повышение эффективности управления ресурсами.

Одним из важнейших субъектов финансового анализа являются кредиторы. Кредиторы предоставляют предприятию денежные средства в различной форме и на различных условиях. Коммерческий кредит осуществляется поставщиками при отгрузке продукции или оказании услуг на время ожидания оплаты, определяемое условиями торговли. Кредитор, как правило, не получает процента за коммерческий кредит и может предоставлять скидку за платеж ранее установленного срока. Вознаграждение кредитора принимает форму количества заключенных сделок и возможной прибыли, полученной от них. Поставщика интересует финансовое состояние партнера и, прежде всего, его платежеспособность, т.е. возможность своевременно расплатиться за поставленную продукцию, оказанные услуги.

Предприятия также получают краткосрочные и долгосрочные кредиты банков, на условиях возвратности, срочности и платности. Плата за пользование кредитом выступает в виде процентов. Если предприятие хорошо работает и имеет устойчивое финансовое положение, требования кредитора ограничиваются фиксированной ставкой процента. Если предприятие попадает в неблагоприятные условия, риску невозврата может подвергаться не только вознаграждение за предоставленный кредит, но и сумма основного долга. Это обстоятельство вынуждает кредитора анализировать возможность предоставления кредита. При этом банки ставят перед собой следующие цели:

· определить причины потребности предприятия в дополнительных средствах;

· выяснить, из каких источников предприятие будет получать средства для выплаты процентов и погашения долга;

· выяснить, каким образом администрация удовлетворяла потребности в краткосрочном и долгосрочном финансировании в прошлом, что она планирует на будущее.

В процессе финансового анализа применяются различные методы, способы, приемы и модели.

Финансовое состояние является важнейшей характеристикой деятельности организации и отражает состояние капитала в процессе его кругооборота, способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на фиксированный момент времени. Оно определяет конкурентоспособность организации, ее потенциал в деловом сотрудничестве, является гарантом эффективной реализации экономических интересов всех участников финансовых отношений: как самой организации, так и ее партнеров.

Анализ финансового состояния составляет важную часть информационного обеспечения для принятия управленческих решений руководством организаций. В получении подробной информации о финансовой ситуации в компании, ее деятельности заинтересованы практически все субъекты рыночных отношений: собственники, акционеры, инвесторы, аудиторы, банки и иные кредиторы, биржи, поставщики и покупатели, страховые компании и рекламные агентства.

В процессе снабженческой, производственной, сбытовой, инвестиционной и финансовой деятельности происходит непрерывный процесс кругооборота капитала, изменяются структура средств и источников их формирования, наличие и потребность в финансовых ресурсах и как следствие финансовое состояние организации (ФСО). ФСО можно определить как способность организации финансировать свою деятельность, которая характеризуется обеспеченностью финансовыми ресурсами, необходимыми для нормальной производственной, коммерческой и других видов деятельности субъекта хозяйствования, целесообразностью и эффективностью их размещения и использования, финансовыми взаимоотношениями с другими организациями, платежеспособностью и финансовой устойчивостью.

В соответствии с представленным подходом к определению ФСО можно выделить следующие основные задачи его анализа:

· своевременная, комплексная и объективная диагностика ФСО, установление его «болевых точек» и изучение причин их образования;

· прогнозирование возможных финансовых результатов и разработка моделей ФСО при разнообразных вариантах использования ресурсов;

· поиск резервов улучшения финансового состояния организации, его платежеспособности и финансовой устойчивости;

· разработка конкретных мероприятий, направленных на более эффективное использование финансовых ресурсов и укрепление финансового состояния организации.

Анализом финансового состояния занимаются не только руководители и соответствующие службы организации, но и его учредители, инвесторы с целью изучения эффективности использования ресурсов, банки – для оценки условий кредитования и определения степени риска, поставщики – для своевременного получения платежей, налоговые инспекции – для выполнения плана поступления средств в бюджет и т.д. В связи с этим, анализ финансового состояния организации в общем виде предполагает оценку ряда направлений ее деятельности.

На первом этапе для общей характеристики организации, оценки масштабов и динамики ее деятельности, др. характеристик, проводится анализ состава, структуры, динамики средств субъекта хозяйствования (долгосрочных и краткосрочных активов) и собственного капитала и обязательств. Далее проводится оценка способности организации в срок и в полном объеме выполнять свои финансовые обязательства. Для этих целей проводится анализ ликвидности и платежеспособности. Для оценки интенсивности использования средств (отдельных их элементов) организации и источников их образования (отдельных их элементов), рассчитываются показатели деловой активности (показатели оборачиваемости). На следующем этапе проводится оценка зависимости организации от внешних источников финансирования, ее финансовая самостоятельность. Для этих целей проводится анализ финансовой устойчивости. И на заключительном этапе оценивается эффективность работы организации в целом, доходность различных направлений деятельности (производственной, инвестиционной, финансовой), окупаемость затрат и т.д. Оценку данного направления позволяет охарактеризовать анализ показателей рентабельности.

Основные направления оценки эффективности управления финансами коммерческой организации в системе финансового анализа схематично представлены на рисунке 1.12.
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Рисунок 1.12 – Основные направления оценки эффективности управления финансами коммерческой организации в системе финансового анализа
Таким образом, оценка эффективности управления финансами коммерческой организации предполагает как минимум оценку следующих составляющих ее деятельности:

· анализ состава, структуры, динамики средств организации (долгосрочных и краткосрочных активов) и собственного капитала и обязательств;
· анализ ликвидности и платежеспособности;
· анализ деловой активности (показателей оборачиваемости);
· анализ финансовой устойчивости;
· анализ рентабельности.
Как видно из представленной на рисунке схеме в основе оценки эффективности управления финансами коммерческой организации лежит анализ финансового состояния субъекта хозяйствования. В сою очередь в  соответствии с существующими подходами к анализу финансового состояния организации для его оценки используется целая система показателей, которые можно объединить в следующие 2 блока:

1) оценка имущественного положения и структуры капитала;

· анализ размещения активов;

· анализ источников формирования капитала;

· оценка эффективности и интенсивности использования капитала;

· анализ рентабельности (доходности) капитала;

· анализ оборачиваемости капитала;

2) оценка финансовой устойчивости и платежеспособности

· анализ финансовой устойчивости;

· анализ ликвидности и платежеспособности;

· оценка кредитоспособности и риска банкротства.

Взаимосвязь двух блоков показателей можно представить в виде схемы (рисунок 1.13).
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Рисунок 1.13 – Взаимосвязь блоков анализа ФСО

Источник: [155–159]
В соответствии с представленным подходом наиболее целесообразно начинать анализ финансового состояния с изучения формирования и размещения капитала организации, оценки качества управления его активами, собственным капиталом и обязательствами, определения операционного и финансового рисков. При этом операционный риск связан с высоким удельным весом условно-постоянных затрат в общей их величине, и как следствие, с существенным изменением прибыли при незначительных изменениях объема производства. В свою очередь финансовый риск обусловлен высоким уровнем обязательств в общей величине капитала организации, и как следствие, высокой степенью зависимости предприятия от внешних источников финансирования. 

После этого следует проанализировать эффективность и интенсивность использования капитала, оценить деловую активность организации и риск утраты его деловой репутации.

Затем необходимо изучить финансовое равновесие между отдельными разделами и подразделами бухгалтерского баланса по функциональному признаку и оценить степень финансовой устойчивости организации.

На следующем этапе анализа изучается ликвидность бухгалтерского баланса (равновесие активов и собственного капитала и обязательств по срокам использования), сбалансированность денежных потоков и платежеспособность организации.

В заключение дается обобщающая оценка финансовой устойчивости организации и его платежеспособности, делается прогноз на будущее и оценивается вероятность банкротства.

Такая последовательность проведения анализа позволяет обеспечить системный подход к анализу финансового положения организации.

Анализ финансового состояния организации основывается главным образом на относительных показателях, так как абсолютные показатели бухгалтерского баланса в условиях инфляции очень трудно привести в сопоставимый вид.

В настоящее время при проведении анализа ФСО субъектам хозяйствования необходимо руководствоваться Постановлением Министерства финансов Республики Беларусь и Министерства экономики Республики Беларусь от 27 декабря 2011 г. № 140/206 «Об утверждении Инструкции о порядке расчета коэффициентов платежеспособности и проведения анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования». Данная инструкция определяет порядок расчета коэффициентов платежеспособности и проведения анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования и применяется в отношении государственных и негосударственных юридических лиц (кроме бюджетных, страховых организаций, банков и небанковских кредитно-финансовых организаций, ассоциаций и союзов, казенных предприятий), их обособленных подразделений, имеющих отдельный баланс, индивидуальных предпринимателей, принявших решение о ведении бухгалтерского учета.

Расчет коэффициентов платежеспособности и анализ финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования производятся на основании бухгалтерского баланса субъекта хозяйствования на последнюю отчетную дату.

Выводы, полученные по результатам расчета коэффициентов платежеспособности субъектов хозяйствования, используются при подготовке предварительных заключений по запросам хозяйственных судов и информации о финансовом состоянии субъектов хозяйствования заинтересованным органам и организациям по их запросам.

По результатам анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования проводится подготовка экспертных заключений о финансовом состоянии и платежеспособности субъектов хозяйствования.

Выводы, полученные на основе анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования и экспертного заключения, используются в соответствии с законодательством в производстве по делам об экономической несостоятельности (банкротстве) субъектов хозяйствования.

Анализ финансового состояния начинают с изучения состава и структуры имущества предприятия по данным бухгалтерского баланса с использованием методов горизонтального и вертикального анализа.

Актив бухгалтерского баланса позволяет дать общую оценку изменения всего имущества предприятия, выделить в его составе долгосрочные активы (I раздел баланса) и краткосрочные активы (II раздел баланса), изучить динамику структуры имущества.

Анализ динамики состава и структуры имущества дает возможность установить размер абсолютного и относительного прироста (уменьшения) всего имущества предприятия и отдельных его видов.

Прирост актива указывает на расширение деятельности предприятия, но также может быть результатом влияния инфляции. Уменьшение актива свидетельствует о сокращении предприятием хозяйственного оборота и может быть следствием износа основных средств, или результатом снижения платежеспособного спроса на товары, работы и услуги предприятия и т.п. 

Показатели структурной динамики отражают долю участия каждого вида имущества в общем изменении совокупных активов. Их анализ позволяет сделать вывод том, в какие активы вложены вновь привлеченные финансовые ресурсы или какие активы уменьшились за счет оттока финансовых ресурсов.

Структура имущества зависит от специфики деятельности предприятия. Например, промышленные предприятия машиностроения, приборостроения, судостроения, химической отрасли отличаются высоким уровнем фондоемкости, имеют в составе имущества до 70% основных средств. Предприятия торговли, общественного питания, сервиса имеют иное структурное построение: на долю основных средств приходится в среднем 20 – 30%, соответственно оборотные фонды составляют 70 – 80%. Поэтому оценка структуры имущества должна исходить из отраслевых и индивидуальных особенностей конкретного предприятия. 

Далее проводится анализ состава, динамики и структуры источников формирования активов организации (собственного капитала и обязательств). На этом этапе проводится оценка того, за счет каких источников финансовых ресурсов организация осуществляет свою деятельность, какие изменения произошли в собственном капитале и обязательствах с точки зрения повышения (понижения) финансовой устойчивости организации, выявляются факторы, обусловившие их изменение, для обоснования оптимальности соотношения собственного и заемного капитала и др. Необходимо отметить, что при проведении горизонтального анализа, в случае значимого уровня инфляции, необходимо корректировать значения показателей на индекс цен для приведения их к сопоставимому виду.

В заключение анализа состояния средств и источников их образования необходимо провести анализ структуры и динамики источников формирования краткосрочных активов организации. На этом этапе проводится оценка соотношения источников формирования наиболее ликвидной части средств организации – оборотных средств (краткосрочных активов).

Необходимым условием успешной работы предприятия является наличие собственных оборотных средств, которые могут быть использованы для приобретения материально-производственных запасов, поддержания незавершенного производства и на другие цели обеспечения производственно-хозяйственной и коммерческой деятельности предприятия. Собственные оборотные средства предназначены для финансирования текущей деятельности предприятия и характеризуют сумму средств, вложенных в оборотные активы. При отсутствии таких средств организация обращается к заемным источникам.

После оценки состояния средств и источников образования предприятия целесообразно провести анализ динамики и соответствия теоретически допустимым и нормативно установленным значениям показателей ликвидности, которые раскрывают реальную и прогнозную платежеспособность организации.

Общая платежеспособность организации – это способность полностью покрывать долго- и краткосрочные обязательства имеющимися краткосрочными активами. Различают текущую и долгосрочную платежеспособность. Под долгосрочной платежеспособностью понимается способность организации рассчитываться по своим долгосрочным обязательствам. Способность организации платить по своим краткосрочным обязательствам характеризует текущую платежеспособность. Ликвидность организации – это достаточность денежных и других средств для оплаты долгов в текущий момент. Уровень ликвидности зависит от сферы деятельности, соотношения краткосрочных и долгосрочных активов, величины и срочности оплаты обязательств. Ликвидность баланса – это степень покрытия обязательств организации активами, срок превращения которых в денежные средства соответствует сроку погашения обязательств. Чем короче период трансформации, тем выше ликвидность активов. Ликвидность активов – это способность активов трансформироваться в денежные средства. Таким образом, ликвидность – это необходимое и обязательное условие платежеспособности предприятия.

Оценка ликвидности и платежеспособности предприятия проводится с использованием следующих показателей.

Коэффициент текущей ликвидности (общий коэффициент покрытия долгов) (КТЛ) – отношение всей суммы краткосрочных активов к общей сумме краткосрочных обязательств. Он показывает степень покрытия  краткосрочными активами краткосрочных обязательств организации и характеризует ожидаемую платежеспособность на период средней продолжительности одного оборота всех  оборотных средств формула (1.7).
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(1.7)
Коэффициент быстрой (промежуточной) ликвидности (КБЛ)  характеризует прогнозируемые платежные возможности предприятия при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами формула (1.8).
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(1.8)
Коэффициент абсолютной ликвидности (КАЛ) показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена немедленно. Для этого сумма денежных средств и их эквивалентов, краткосрочных финансовых вложений, т.е. наиболее ликвидной части краткосрочных активов, соотносится с краткосрочными обязательствами формула (1.9).
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(1.9)
Далее необходимо провести анализ динамики показателей структуры источников формирования активов. В рамках данного направления проводится оценка финансовой устойчивости субъекта хозяйствования.

Финансовая устойчивость организации характеризуется финансовой независимостью от внешних заемных источников, способностью организации маневрировать финансовыми ресурсами, наличием необходимой суммы собственных средств для обеспечения основных видов деятельности.

Устойчивость финансового состояния организации оценивается системой абсолютных и относительных показателей путем соотношения заемных и собственных средств по отдельным статьям актива и собственного капитала и обязательств бухгалтерского баланса. 

Высокая финансовая зависимость от внешних источников финансирования может привести к потере платежеспособности организации. Поэтому оценка финансовой устойчивости является важной задачей финансового анализа.

Как уже отмечалось выше, необходимым условием успешной работы организации является наличие собственных оборотных средств, величина которых определяется как сумма собственного капитала (итог раздела III бухгалтерского баланса) и долгосрочных обязательств (итог IV бухгалтерского баланса) за вычетом долгосрочных активов (итог раздела I бухгалтерского баланса). Таким образом, при расчете наличия собственных оборотных средств по данным баланса, необходимо к сумме собственных средств прибавлять долгосрочные кредиты и займы. Это связано с тем, что долгосрочные кредиты и заемные средства используются в основном на капитальные вложения и на приобретение основных средств. В этой связи вполне оправданно в расчетах учитывать сумму долгосрочных кредитов и займов (долгосрочных обязательств).

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами, показывающий удельный вес собственных оборотных средств (краткосрочных активов) в общей их величине, или какая часть оборотных средств сформирована за счет собственного капитала, рассчитывается как отношение суммы итога раздела III бухгалтерского баланса и итога IV бухгалтерского баланса за вычетом итога раздела I бухгалтерского баланса к итогу раздела II бухгалтерского баланса.

Важной характеристикой устойчивости финансового состояния является коэффициент маневренности собственного капитала, равный отношению собственных оборотных средств организации к сумме собственного капитала. Коэффициент показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, т.е. вложена в краткосрочные активы, а какая часть капитализирована, т.е. вложена в долгосрочные активы. Данный коэффициент отражает долю собственных средств организации, находящихся в мобильной форме, позволяющей более или менее свободно маневрировать этими средствами. Низкое значение этого показателя означает, что значительная часть собственных средств организации закреплена в ценностях иммобильного характера, которые являются менее ликвидными, т.е. не могут быть достаточно быстро преобразованы в денежную наличность.

С финансовой точки зрения повышение коэффициента маневренности и его высокий уровень положительно характеризуют организацию: собственные средства при этом мобильны, большая часть их вложена не в основные средства и иные долгосрочные активы, а в оборотные средства (краткосрочные активы). Однако значение этого показателя может существенно варьировать в зависимости от вида деятельности организации и структуры ее активов: чем выше доля долгосрочных активов, тем ниже уровень коэффициента и, наоборот. При этом в фондоемких производствах уровень коэффициента маневренности будет ниже, чем в материалоемких производствах. 

В качестве оптимальной величины коэффициент маневренности может быть принят в размере 50 %. Это означает, что должен соблюдаться паритетный принцип вложения собственных средств в активы мобильного и иммобильного характера, что обеспечит достаточную ликвидность баланса.
Методика расчета показателей, характеризующих финансовую устойчивость организации следующая.

Коэффициент финансовой независимости (КФН)  – характеризует, какая часть активов организации сформирована за счет собственных источников средств – удельный вес собственного капитала организации в общей валюте баланса формула (1.10).
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(1.10)
Коэффициент финансовой зависимости (коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами) (КФЗ)  – удельный вес долгосрочных и краткосрочных обязательств в общей валюте баланса – показывает, какая часть активов организации сформирована за счет заемных и привлеченных средств долгосрочного и краткосрочного характера формула (1.11):
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(1.11)

Нормативное значение коэффициента для всех видов экономической деятельности – не более 0,85.

Коэффициент соотношения заемных и собственных источников средств организации (коэффициент финансового левериджа) (КФЛ) формула (1.12).
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(1.12)
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (КОСОС) показывает, какая доля краткосрочных активов сформирована за счет собственного капитала и приравненного к нему источников финансирования (долгосрочных обязательств) формула (1.13). 
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   (1.13)

Нормативное значение коэффициента дифференцируется по видам экономической деятельности (от 0,05 до 0,3).

Коэффициент манёвренности собственного капитала (КМСК). формула (1.14)
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(1.14)

Пути повышения финансовой устойчивости организации могут быть следующие:

· реализация ненужных и излишних материально-производственных запасов и основных средств;

· увеличение доли собственного капитала в краткосрочные активы; 

· рост суммы прибыли, снижение производственных издержек;

· оптимизация расчетов с дебиторами и кредиторами.

Финансовая устойчивость организации может быть восстановлена путем:

· обоснованного снижения суммы запасов;

· ускорения оборачиваемости капитала в краткосрочных активах;

· пополнения собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников.

Далее в процессе анализа финансового состояния хозяйствующего субъекта следует изучить показатели деловой активности организации. Цель анализа оборачиваемости – оценить способность организации приносить доход путем совершения оборота «деньги – товар – деньги». Оценка оборачиваемости оборотных средств производится путем сопоставления показателей за несколько периодов по анализируемому предприятию и включает в себя оценку оборотных средств, кредиторской и дебиторской задолженности, а также время их оборота.

Коэффициенты оборачиваемости показывают число оборотов анализируемых средств за отчетный период и равны отношению выручки от реализации товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку к средней стоимости этих средств.

Длительность оборота анализируемых средств показывает среднюю продолжительность одного оборота в днях и определяется отношением средней стоимости соответствующего вида средств к выручке от реализации, умноженным на число календарных дней в анализируемом периоде.

Оборачиваемость оборотных средств исчисляется как в целом, так и по отдельным элементам (материальные запасы, незавершенное производство, готовая продукция). Это позволяет выявить на какой стадии кругооборота оборотных средств происходит ускорение или замедление общей оборачиваемости средств.

При анализе показателей оборачиваемости положительным является рост коэффициента оборачиваемости и уменьшение длительности оборота. По большинству коэффициентов оптимальные значения определяются исходя из специфики производства, снабженческой, сбытовой и финансовой политики.

Коэффициент общей оборачиваемости капитала (КОк) рассчитывается по формуле (1.15).
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где 
Врп – выручка от реализации продукции (работ, услуг) за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку;
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 – средняя за период величина валюты (итога) баланса.

Коэффициент оборачиваемости основных средств (фондоотдача) (ФО) рассчитывается по формуле (1.16):
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(1.16)

где 

[image: image25.wmf]ОС

– средняя за период величина основных средств.

Коэффициент оборачиваемости краткосрочных активов (КОКА) рассчитывается по формуле (1.17):
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(1.17)

где 

[image: image27.wmf]КА

 – средняя за период величина краткосрочных активов.

Коэффициент оборачиваемости собственного капитала (КОСК) рассчитывается по формуле (1.18):
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(1.18)

где 

[image: image29.wmf]СК

– средняя за период величина собственного капитала организации.

Коэффициент оборачиваемости материально-производственных запасов. К материально-производственным запасам относятся запасы сырья, материалов, незавершенное производство и готовая продукция. Коэффициент оборачиваемости материально-производственных запасов (КОМЗ) рассчитывается по формуле (1.19):
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(1.19)

где    
[image: image31.wmf]С

 – себестоимость продукции, работ, услуг;


[image: image32.wmf]МЗ

 – средняя за период величина материально-производственных запасов.

Коэффициент оборачиваемости готовой продукции (КОГП) рассчитывается по формуле (1.20):


[image: image33.wmf]ГП

В

КО

РП

ГП

=






(1.20)

где 

[image: image34.wmf]ГП

– средняя за период величина готовой продукции.

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности (КОДЗ) рассчитывается по формуле (1.21):
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(1.21)

где 

[image: image36.wmf]ДЗ

 – средняя за период дебиторская задолженность.

Коэффициент оборачиваемости денежных средств и их эквивалентов (КОДС) рассчитывается по формуле (1.22):
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(1.22)

где 

[image: image38.wmf]ДC

– средняя за период величина денежных средств и их эквивалентов.

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности. Методика анализа кредиторской задолженности аналогична методике анализа дебиторской задолженности. Сравнивая состояние дебиторской и кредиторской задолженностей, необходимо рассчитать оборачиваемость кредиторской задолженности (в оборотах и днях) и срок ее погашения поставщикам.
Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности (КОКЗ) рассчитывается по формуле (1.23):
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где 

[image: image40.wmf]КЗ

– средняя за период кредиторская задолженность.

[image: image41.wmf]
Длительность оборота краткосрочных активов (ДОКА) рассчитывается по формуле (1.24):
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(1.24)

где 

[image: image43.wmf]КА

 – средняя за период величина краткосрочных активов;

Т – длительность отчетного периода, дни.

Длительность оборота материально-производственных запасов (ДОМЗ) рассчитывается по формуле (1.25):
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(1.25)

Длительность оборота дебиторской задолженности (ДДЗ) рассчитывается по формуле (1.26):
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(1.26)

При проведении данного вида анализа целесообразно рассчитать долю дебиторской задолженности в общем объеме краткосрочных активов и долю сомнительной задолженности в составе дебиторской задолженности. Эти показатели характеризуют «качество» дебиторской задолженности. Тенденция к их росту свидетельствует о снижении ликвидности.

Анализ оборачиваемости дебиторской задолженности следует проводить в сравнении с предыдущим отчетным периодом.

Длительность оборота кредиторской задолженности (ДОКЗ) рассчитывается по формуле (1.27):
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(1.27)

Сравнение состояния дебиторской и кредиторской задолженности позволяет сделать выводы о преобладании в организации сумм дебиторской или кредиторской задолженности, темпы прироста, скорость обращения задолженности. 

Длительность оборота денежных средств и их эквивалентов (ДОДС) рассчитывается по формуле 1.28:
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(1.28)

Сумма периодов оборота отдельных составляющих краткосрочных активов, за исключением денежных средств, составляет «затратный цикл» организации. Сумма периодов оборота краткосрочных обязательств составляет «кредитный цикл» организации.

Разность между «затратным циклом» и «кредитным циклом» составляет «чистый цикл». «Чистый цикл» – важнейший показатель, характеризующий финансовую организацию основного производственного процесса. Рост этого показателя свидетельствует о росте потребности в финансировании со стороны внешних по отношению к производственному процессу источников (собственный капитал, кредиты). Отрицательное значение «чистого цикла» может означать, что кредиты поставщиков и покупателей с избытком покрывают потребность в финансировании производственного процесса и организация может использовать образующийся излишек на иные цели, например, на финансирование постоянного капитала.

На заключительном этапе анализа финансового состояния предприятия проводится оценка показателей рентабельности. 

Рентабельность – это относительный показатель, характеризующий уровень доходности хозяйственной деятельности. Анализ рентабельности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов рентабельности, которые являются относительными показателями финансовых результатов деятельности организации.

Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы организации в целом, доходность различных направлений деятельности (производственной, инвестиционной, финансовой), окупаемость затрат и т.д. Показатели прибыли ограничены в оценке эффективности деятельности организации в силу различного масштаба ресурсов, капитала, затрат задействованных для ее осуществления. В связи с этим показатели рентабельности более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами, понесенными затратами.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

· показатели, характеризующие рентабельность (окупаемость) издержек производства и инвестиционных проектов;

· показатели, характеризующие рентабельность продаж;

· показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Все эти показатели могут рассчитываться на основе общей прибыли (прибыли до налогообложения), прибыли от реализации продукции и чистой прибыли.

Рентабельность производственной деятельности (окупаемость издержек) или рентабельность реализованной продукции (
[image: image48.wmf]РП

Р

) рассчитывается путем отношения прибыли от реализации (
[image: image49.wmf]РП

П

) к сумме затрат на производство и реализацию продукции (
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Она показывает, сколько организация получает прибыли с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции (себестоимость реализованной продукции + управленческие расходы и расходы на реализацию). Может рассчитываться в целом по организации, отдельным его, подразделениям и видам продукции.

Рентабельность инвестиций рассчитывается отношением чистой дисконтированной стоимости от проекта к сумме инвестиций в данный проект.

Рентабельность продаж (оборота) (
[image: image52.wmf]Об

Р

) рассчитывается путем отношения прибыли от реализации к сумме выручки от реализации (за минусом НДС и прочих аналогичных платежей) (
[image: image53.wmf]РП

В

). Характеризует эффективность производственной и коммерческой деятельности и показывает, сколько прибыли организация получает с рубля продаж, или удельный вес прибыли от реализации в выручке. Рассчитывается в целом по организации и по отдельным видам продукции:
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Рентабельность (доходность) капитала (
[image: image55.wmf]К

Р

) рассчитывается отношением прибыли организации (прибыли до налогообложения) (П) или чистой прибыли (ЧП) к средней за период стоимости всего инвестированного капитала (
[image: image56.wmf]К

) (долгосрочных и краткосрочных активов) или отдельных его слагаемых, например, собственного капитала:
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В процессе анализа следует изучить динамику перечисленных показателей рентабельности, провести сравнения со среднеотраслевыми значениями, межхозяйственные сравнения с организациями-конкурентами.
В Республике Беларусь критерии оценки эффективность управление финансами коммерческих организаций регулируется не только на уровне самих субъектов хозяйствования и банков как кредиторов, но и на уровне государства с использованием критериев оценки платежеспособности, установленных Постановлением Совета Министров Республики Беларусь от 12 декабря 2011 г. №1672 «Об определении критериев оценки платежеспособности субъектов хозяйствования» (Национальный реестр правовых актов Республики Беларусь, 2011 г., №140, 5/34926; Национальный правовой Интернет-портал Республики Беларусь, 12.08.2014, 5/39239). При этом Постановлением Совета Министров Республики Беларусь от 22.01.2016 № 48 уточняются критерии оценки платежеспособности. Изменения распространяют свое действие на отношения, возникшие с 1 января 2016 года.
В соответствие с существующими нормативно-правовыми актами под неплатежеспособностью понимается неспособность в полном объеме удовлетворить требования кредитора (кредиторов) по платежным обязательствам, а также по обязательствам, вытекающим из трудовых и связанных с ними отношений (абз. 34 ст. 1 Закона Республики Беларусь от 13.07.2012 N 415-З «Об экономической несостоятельности (банкротстве)» (далее – Закон N 415-З)). Для оценки платежеспособности используются три коэффициента:

· коэффициент текущей ликвидности;

· коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;

· коэффициент обеспеченности обязательств активами.
Порядок расчета указанных коэффициентов установлен Инструкцией о порядке расчета коэффициентов платежеспособности и проведения анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования, утвержденной постановлением Министерства финансов Республики Беларусь и Министерства экономики Республики Беларусь от 27.12.2011 № 140/206 (с изменениями и дополнениями от 07 июня 2013 г. №40/41, от 9 декабря 2013 г. №75/92), и в настоящее время не изменился. Внесение корректировок в наименование и характеристики коэффициентов направлено на приведение терминологии Постановления № 1672 в соответствие с наименованиями показателей бухгалтерской отчетности (в частности, бухгалтерского баланса) и носит лишь редакционных характер.
В то же время скорректирован порядок оценки платежеспособности на основании применения данных коэффициентов (подп. 1.2 п. 1 Постановления № 48).

По уровню платежеспособности субъекты хозяйствования можно разделить на четыре группы:

1) платежеспособные;

2) неплатежеспособные;

3) с неплатежеспособностью, приобретающей устойчивый характер;

4) с неплатежеспособностью, имеющей устойчивый характер. 

Для признания субъекта хозяйствования платежеспособным или неплатежеспособным, как и ранее, необходимо сравнить значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами, рассчитанными на конец отчетного периода, с нормативными значениями. Однако теперь для отнесения субъекта хозяйствования к любой из этих двух групп дополнительно требуется наличие на конец отчетного периода коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого менее или равно 1 (для лизинговых организаций – 1,2). Отметим, что нормативное значение данного коэффициента (0,85) в этом случае для оценки платежеспособности не используется (подп. 3.1 и 3.2 п. 1 Постановления № 1672; абз. 3 и 4 подп. 1.2, подп. 1.3 п. 1 Постановления № 48). 

Критерием неплатежеспособности, приобретающей устойчивый характер, является наличие на конец отчетного периода значений коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами ниже нормативных в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последней бухгалтерской отчетности. Кроме того, дополнительно требуется наличие коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого менее нормативного (0,85) или равно ему (подп. 3.2 и 3.3 п. 3 Постановления N 1672, абз. 5 подп. 1.2 п. 1 Постановления № 48). 

Внесены изменения в порядок определения неплатежеспособности, имеющей устойчивый характер. Установлено, что теперь субъект хозяйствования относится к данной группе в случае выполнения хотя бы одного из следующих условий (абз. 6–8 подп. 1.2, подп. 1.3 п. 1 Постановления N 48):

1. Наличие одновременно на конец отчетного периода значений коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами ниже нормативных в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последней бухгалтерской отчетности. Кроме того, необходимо наличие на дату составления последней бухгалтерской отчетности значения коэффициента обеспеченности обязательств активами, превышающего норматив.

2. Наличие на дату составления последней бухгалтерской отчетности коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого более 1 (для лизинговых организаций – 1,2). 

Ранее наличие неплатежеспособности, имеющей устойчивый характер, оценивалось только по первому критерию (подп. 3.2 и 3.4 п. 3 Постановления № 1672).

Изложены в новой редакции нормативные значения коэффициентов платежеспособности, дифференцированные по видам экономической деятельности (подп. 1.4 п. 1 Постановления № 48). Следует отметить, что информация, указанная в графах «Наименование секций», «Разделы» и «Группы» приведена в соответствие с классификатором видов экономической деятельности ОКРБ 005-2011 «Виды экономической деятельности», утвержденный постановлением Государственного комитета по стандартизации Республики Беларусь от 05.12.2011 № 85, введен в действие с 1 января 2016 года). Нормативные значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами для различных видов деятельности в целом определены с большей детализацией (75 позиций против 42 в старой редакции Постановления № 1672). Нормативное значение коэффициента обеспеченности обязательств активами оставлено без изменения – не более 0,85 для всех видов деятельности. 

Оценка платежеспособности, произведенная в вышеуказанном порядке, используется, в частности, в случаях, определенных законодательством о банкротстве. Так, при наличии неплатежеспособности, приобретающей или имеющей устойчивый характер, должник (юридическое лицо, индивидуальный предприниматель) вправе подать в хозяйственный суд заявление о своей экономической несостоятельности (банкротстве) (ч. 1 ст. 9, абз. 9 ст. 1 Закона № 415-З). Наличие у кредитора достоверных документально подтвержденных сведений о неплатежеспособности должника, имеющей или приобретающей устойчивый характер, является одним из обязательных условий, при выполнении которых заявление о признании должника экономически несостоятельным (банкротом) может подать кредитор (ч. 3 ст. 12 Закона № 415-З). 
В заключение необходимо отметить о наличии противоречий в приведенных выше нормативно-правовых актах в установленных нормативных значений для следующих показателей:

1. Коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами, рассчитываемый как отношение суммы итогов разделов IV и V бухгалтерского баланса, т.е. обязательств к итогу бухгалтерского баланса. Значение коэффициента обеспеченности финансовых обязательств активами должно быть не более 0,85 для всех видов экономической деятельности, т.е. удельный вес собственного капитала должен составлять не менее 15 % от общей величины капитала организации.
2. Коэффициент финансовой независимости (автономии), определяемый как отношение собственного капитала к итогу бухгалтерского баланса. Значение коэффициента финансовой независимости должно быть не менее 0,4–0,6, т.е. удельный вес собственного капитала должен составлять не менее 40 % от общей величины капитала организации.
3. Коэффициент капитализации,  определяемый как отношение обязательств субъекта хозяйствования к собственному капиталу. Значение коэффициента капитализации должно быть не более 1,0, т.е. удельный вес собственного капитала должен составлять не менее 50 % от общей величины капитала организации.

Как видно из представленных нормативных значений показателей, характеризующих структуру капитала, каждый последующий делает бессмысленным использование предыдущего. Более того, для признания субъекта хозяйствования платежеспособным или неплатежеспособным, требуется, в том числе, наличие на конец отчетного периода коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого менее или равно 1. Однако, значение данного показателя равное 1 свидетельствует о том, что 1) организация функционирует без собственного капитала, т.е. все ее активы сформированы за счет обязательств, что является экономическим абсурдом при признании ее платежеспособной и финансово устойчивой, несмотря на возможное соответствие нормативным значениям коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами и коэффициентов текущей и абсолютной ликвидности.
1.4. Особенности оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций Ирака на современном этапе социально-экономического развития страны
Особенности оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций Ирака обусловлены современным этапом социально-экономического развития страны. Сегодня иракская экономика сталкивается с рядом серьезных проблем. Так, снижение цен на нефть в 2015 и 2016 годах и деятельность террористического повстанческого ISIS (ДАИШ) способствовали резкому снижению деловой активности и привели к резкому увеличению бюджетного дефицита и дефициту текущего счета. Макроэкономические риски остаются повышенными из-за продолжающегося воздействия на экономику Ирака неустойчивого состояния рынка нефти, несмотря на то, что среднесрочный прогноз выглядит более благоприятным благодаря ожидаемому ростом цен на нефть в 2017 году, а также наличию важных завоеваний, связанных с определенными победами над ISIS. Правительство сталкивается с проблемой поддержания макроэкономической стабильности, проведения структурных реформ для улучшения предоставления государственных услуг, восстановления инфраструктуры в районах, освобожденных от ISIS и оказания помощи 3,4 миллионам человек, перемещенных в результате конфликта.

Указанные шоки, связанные с турбулентностью цен на рынке нефти и продолжающаяся война с террористическими организациями, сказываются на темпах роста иракской экономики, отвлекаются ресурсы от продуктивных инвестиций, происходит увеличение бедности, уязвимости населения Ирака и безработице. Частное потребление и инвестиции остаются подавленными из-за нестабильной политической ситуации и безопасности, а также плохой бизнес-среды. Основные социально-экономические показатели Ирака за 2011–2015 годы представлены в таблице 1.4.
Таблица 1.5 – Основные социально-экономические показатели Ирака за 2011–2015 годы
	Наименование показателя
	Значение показателей по годам

	
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015

	Население, тыс. чел
	31868
	32958
	34107
	35273
	36423

	ВВП в текущих ценах, млрд долларов США
	185,8
	218,0
	234,6
	228,7
	180,1

	Рост ВВП, % в год
	7,55
	13,94
	6,57
	0,06
	3,02

	ВВП на душу населения в текущих ценах, долл США
	5829
	6615
	6880
	6485
	4935

	Рост ВВП на душу населения, % в год
	4,17
	10,20
	2,98
	-3,25
	-0,23

	ВВП на душу населения по ППС, долл США
	13203
	14814
	15501
	15266
	15395

	Дефлятор ВВП (% в год)
	24,689
	2,670
	0,984
	-2,58
	-23,495


Источник: http://data.worldbank.org/indicator/
По данным Всемирного банка не нефтяной сектор экономики Ирака в 2015 году сократился почти на 14 процентов после 5-ти процентного его падения в 2014 г. После замедления на 0,1 процента в 2014 году, экономика Ирака выросла в 2015 году на 3,0 процента на фоне почти 19-ти процентов роста добычи нефти (таблица 1.6). Это стало возможным благодаря тому, что подавляющее большинство нефтяных месторождений Ирака находятся вне пределов досягаемости ISIS.
Таблица 1.6 – Состояние и прогноз основных макроэкономических показателей Ирака (процентное изменение, если не указано иное)
	Наименование показателя
	Значение показателей по годам

	
	2013
	2014
	2015
	2016f
	2017f
	2018f

	Реальный рост ВВП в постоянных ценах
	7,6
	0,1
	2,9
	4,8
	0,5
	0,7

	Личное потребление
	5,2
	-2,1
	-2,4
	2,4
	2,4
	5,7

	Государственное потребление
	20,7
	5,9
	-61,8
	39,2
	2,6
	6,1

	Брутто (валовые) инвестиции в основной капитал
	85,7
	24,0
	-10,1
	-14,3
	-5,7
	15,7

	Экспорт товаров и услуг
	2,9
	-13,0
	26,0
	22,0
	12,5
	1,0

	Импорт товаров и услуг
	25,0
	-3,0
	-15,0
	3,0
	22,0
	19,0

	Реальный рост ВВП, в постоянный ценах
	7,6
	0,1
	3,0
	4,8
	0,5
	0,7

	Сельское хозяйство
	12,2
	-2,0
	-22,3
	-20,5
	0,0
	7,0

	Промышленность
	8,1
	-3,6
	12,6
	20,5
	0,7
	0,0

	Услуги
	6,2
	-3,6
	-18,9
	-3,3
	0,1
	1,4

	Инфляция потребительских цен, %
	1,879
	2,236
	-1,188
	2,0
	2,0
	2,0

	Баланс текущего счета (% ВВП)
	1,1
	2,7
	-6,1
	-11,0
	-5,4
	-6,2

	Чистые прямые иностранные инвестиции (% от ВВП)
	13,4
	10,5
	6,9
	1,7
	1,8
	1,9

	Дефицит государственного бюджета (% от ВВП)
	-5,8
	-5,8
	-13,5
	-12,0
	-6,8
	-6,6

	Долг (% ВВП)
	31,2
	32,6
	55,9
	69,6
	70,0
	72,5

	Первичный баланс (% от ВВП)
	-4,8
	-5,1
	-12,2
	-9,2
	-4,2
	-3,3


Примечание: f = прогноз
В 2016 году ожидается дальнейший рост экономики Ирака до 4,8 процента, связанный с увеличением добычи нефти. Однако,  как ожидается, не нефтяная составляющая ВВП сократится на 8,2 процента в связи с низким потребительским спросом на фоне продолжающейся бюджетной консолидации. Уровень инфляции, по предварительным данным, останется на низком уровне в 2 процента в 2016 году, за счет государственного субсидирования электроэнергии, продовольствия и топлива.
Необходимо отметить, что также наблюдаются негативные тенденции в государственных финансах и внешней торговле в 2015 и 2016 годах. Низкие цены на нефть резко сократили доходы от продажи нефти, которые снизились примерно на 35 млрд долларов США в 2015 году по сравнению с 2014 г. Несмотря на усилия правительства по определению наиболее приоритетных направлений  государственных расходов и их рационализация,  на фоне снижения нефтяных котировок, быстро увеличился дефицит государственного бюджета , который составил 13,5 процента от ВВП в 2015 году и дефицит текущего счета в размере 6,1 процента от ВВП в 2015 году  при профиците в размере 2,7 процента ВВП в 2014 г.

Ирак продолжает сталкиваться с серьезными проблемами безопасности. В результате продолжающегося конфликта, рост числа погибших продолжается,  достигнув 20169 жертв  в 2014-м году – максимума с 2006 и 2007 годов, когда погибало в среднем 27744 иракцев за год (в 2015-м году –17502  человек, с начала 2016-го года – 10497). Практически отсутствие серьезной безопасности с 2014 года также привело к серьезному гуманитарному кризису – 10 миллионов человек являются нуждающимися, и, как уже отмечалось выше, более 3,4 миллиона лиц, перемещенных внутри страны. Население по-прежнему крайне уязвимо для текущих проблем в области безопасности и снижения цен на нефть. Уровень жизни ухудшился, и большая доля населения находится за чертой бедности или крайне уязвима. Бедность, по оценкам правительства Ирака, достигла 22,5 процента в 2014 году по всей стране.

Ирак имеет один из самых низких показателей занятости в общей численности населения в регионе, даже среди мужчин, и в 2014 году кризис привел к рассчитанному сокращению занятости на 800000 человек. Система общественного распределения обеспечивает единственную сеть безопасности для подавляющего большинства бедных людей, и в настоящее время на пределе своих возможностей. Тем не менее, Ирак в апреле 2016 года запустил новую программу сокращения бедности, направленную на реформирование системы социального обеспечения в сторону повышения ее эффективности таргетирования.

Иракский экономический прогноз на среднесрочную перспективу является весьма неопределенным, так как военные нападения ISIS  подрывают доверие к государству, в то время как падение цен на нефть подрывает экономику, государственные финансы, а также внешние торгово-экономические позиции. С учетом планируемых инвестиций в добычу нефти, в целом реальный рост ВВП ожидается на уровне 4,8% в 2016 году, но экономика не нефтяного сектора будет продолжать сокращаться в результате конфликта и фискальной консолидации. Низкие цены на нефть в 2016 году и увеличение гуманитарных и военных расходов будут держать общий дефицит бюджета на уровне более 12% от ВВП и приведет к увеличению дефицита счета текущих операций до 11% ВВП. В свете трудностей реализации дополнительной фискальной консолидации в 2016-2017 годах, бюджетный дефицит и дефицит счета текущих операций, как ожидается, будет финансироваться за счет увеличения косвенного денежного финансирования со стороны Центрального банка Ирака (CBI), дополнительного сокращения валютных резервов, а также внутренних и внешних заимствований. Общий государственный долг увеличится до примерно до 70% от ВВП в 2016 году по сравнению с 56% от ВВП 2015 года. В случае успешного наступления на позиции ISIS и при значительно улучшенных условиях безопасности, рост не нефтяного сектора, согласно прогнозам, восстановится до 0,2% в 2017 году, а также при условии реализации структурных реформ по диверсификации экономики и поддержки развития частного сектора.

Таким образом, современные условия социально-экономического развития Ирака, характеризующиеся рядом указанных выше негативных тенденций, прежде всего, в не нефтяном секторе экономики, а также продолжающимися вооруженными конфликтами, террористическими актами, низкой степенью государственного управления, привели к тому, что сегодня правительство страны практически устранилось от государственного регулирования сферы управления финансами организаций, в том числе определения критериев оценки их финансового состояния. По сути, коммерческие организации Ирака, большинство из которых работают  в не нефтяном секторе экономики страны, находятся сегодня в условиях поиска путей выживания, самостоятельно определяют методики оценки эффективности управления финансами и анализа финансового состояния, опираясь на международный опыт в данной сфере, как правило, с учетом требований собственников и кредиторов.

Несмотря на некоторые отличия в методических аспектах оценки эффективности управления финансами и анализа финансового состояния коммерческих организаций Ирака, можно выделить наиболее универсальные и общепринятые в соответствующей практике хозяйствования предприятий.

Так, в соответствии с международными стандартами финансового учета (МСФО) общая оценка финансового положения предприятия производится по данным финансовой бухгалтерии. В качестве источников информации выступают Общий бюджет (баланс) ФИРМЫ и отчет о доходах, расходах и прибылях ФИРМЫ за финансовый год (Приложение Б).

Как видно из представленной в Приложение Б таблице 1 формы баланса коммерческой организации, он делится на два основных раздела:

· активы, в которых сформированы средства организации в двух подразделах: стабильные активы и оборотные активы. Последние дифференцированы в зависимости от того, на долгосрочной или краткосрочной основе происходит использование средств;

· источники финансирования, в зависимости от срока их привлечения, подразделяющиеся на два основных подраздела: долгосрочные и краткосрочные источники финансирования.  Принципиальным отличием белорусского бухгалтерского баланса коммерческой организации от иракского является то, что в источниках финансирования предприятия Ирака отдельно не выделяются собственный капитал и обязательства, а их дифференциации осуществляется исключительно по срокам привлечения (указанное «справочно: собственный капитал» является авторским пояснением).

Необходимо также отметить, что в бухгалтерском балансе иракского предприятия основные средства отражаются по первоначальной стоимости, а суммы начисленной амортизации отражаются по статье ассигнования в источниках финансирования.

Существуют также отдельные специфические особенности при формировании отчета о финансовых результатах коммерческой организации Ирака, представленного в Приложение Б.
Как видно из формы отчета о доходах, расходах и прибылях, в нем отсутствует четкое разделение финансовых результатов, получаемых от различных видов деятельности предприятия, как, например, в белорусском отчете о прибылях и убытках, в котором выделены доходы и расходы по текущей, инвестиционной и финансовой видов деятельности. В иракской форме отчета о доходах, расходах и прибылях финансовые результаты дифференцируются в зависимости от деятельности, относимой, либо нет, к коммерческой.

Указанные специфические особенности формирования основных форм финансово-бухгалтерской отчетности иракский коммерческих организаций накладывают определенный отпечаток на проведение финансового анализа с целью оценки эффективности управления финансами организации и определения ее финансового состояния.

Несмотря на возможности предприятий Ирака самостоятельно определять критерии оценки эффективности управления финансами и использовать индивидуально разработанную методику анализа финансового состояния организации в зависимости от ее принадлежности к отрасли экономики и формы собственности, существуют достаточно универсальные показатели, обеспечивающие объективную оценку положения субъекта хозяйствования по результатам финансового анализа. Так, в качестве примера оценки эффективности управления финансами и анализа финансового состояния приведем методику, используемую одним из относительно крупных и динамично развивающихся предприятий Ирака, работающего в сфере производства лекарств и медицинских приборов.

В соответствии с используемой методикой оценки эффективности управления финансами организации и определения ее финансового состояния, исходя из удельного веса собственного капитала, рентабельности, скорости оборота оборотных средств и других показателей выделяются четыре зоны. В таблице 1.7 представлены наименования этих зон, критерии отнесения к той или иной зоны и их характеристика.

Таблица 1.7 – Наименование зон состояния финансов организации, критерии оценки и характеристика

	Наименование зоны
	Критерии оценки
	Характеристика финансового состояния и эффективности управления финансами

	Опасная (критическая) зона
	Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования менее 33 %.

Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами менее 1,3.

Коэффициент оборачиваемости оборотных средств ниже 1.

Рентабельность продаж ниже 4 %.
	Предприятия, находящиеся в этой зоне, используют систему финансирования, вызывающую значительные финансовые затраты и сокращающую рентабельность предприятия. Создается тяжелое финансовое положение и зависимость предприятия от кредиторов. Предприятиям в этой зоне затруднительно получить банковские кредиты. Это возможно только на условиях высоких процентных ставок, так как риск банкротства велик и превышает 25 %, а в условиях кризиса и гиперинфляции – 50 %.

Возможность выхода из этой зоны сводится, в основном, к привлечению акционерного капитала, иностранного капитала, использованию прибыли на расширение предприятия, его реконструкцию и ускорение оборачиваемости оборотных средств.

	Зона постоянного внимания
	Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования от 33 до 55 %.

Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами от 1,3 до 1,5.
Коэффициент оборачиваемости оборотных средств от 1 до 2.

Рентабельность продаж от 4 до 6 %.
	Финансовое положение и эффективность управления финансами не является критическими. Требуется постоянное внимание к уровню платежеспособности предприятия, как со стороны руководства, так и со стороны финансовых партнеров. Риск финансового банкротства колеблется в пределах от 10 до 25 %, а в условиях кризиса и гиперинфляции соответственно 20 - 50 %.

Возможность выхода из этой зоны требует участия высококвалифицированных специалистов-экспертов, разрабатывающих программы оздоровления финансового состояния предприятия. Основой этих программ является постоянная направленность учета на конечный результат, внедрения внутри предприятия центров ответственности, рентабельности, прибыли и себестоимости. В зависимости от вклада каждого центра ответственности в конечный результат  они подразделяются на 4 категории (А, Б, С, Д), как правило, последняя категория подлежит реорганизации после определенного времени работы, так как в категории Д уровень рентабельности, как правило, менее 4 %.

	Нормальная зона.
	Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования от 55 до 66 %.

Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами от 1,5 до 1,7. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств от 2 до 3.

Рентабельность продаж от 6 до 8 %.
	Финансовое положение считается нормальным, и предприятие имеет возможности рассчитываться по своим обязательствам без значительных затруднений. Риск финансового банкротства колеблется в пределах от 5 до 10 %, в период кризиса и гиперинфляции 10 – 20 %.

Для создания условий конкурентоспособности и расширения деятельности предприятие может внедрять маргинальную бухгалтерию, которая дает возможность определять результаты реализации продукции по зонам страны, по каналам реализации, по зонам мира, по видам потребителей, по категориям населения, по новым изделиям и товарам и т.д.

	Зона расширения (развития)
	Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования свыше 66 %.

Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами свыше 1,7.
Коэффициент оборачиваемости оборотных средств свыше 3.
Рентабельность продаж свыше 8 %.
	Предприятие имеет возможность финансировать новые капитальные вложения самофинансированием или используя внутренние и внешние кредиты. Сумма кредитов должна определяться таким образом, чтобы не выйти за пределы нормальной зоны, которая является в данном случае кредитной возможностью предприятия.

Для реализации возможности расширения предприятию необходимо внедрять стратегическую бухгалтерию, позволяющую определить, по результатам внедрения проектов расширения, комплекс показателей, приведенных выше. Возможность банкротства – от 0 до 5 %, в период кризиса и галопирующей инфляции возрастает до 10 %.


Источник: авторская разработка
Как видно из представленной в таблице 1.7 информации, в используемой методике оценки эффективности управления финансами организации и определения ее финансового состояния, по сути дела используются четыре основных показателя:

1. Удельный вес собственного капитала (СК) в общей сумме источников финансирования (ИФ), или так называемый коэффициент финансовой независимости (КФН), определяемый по формуле (1.32):
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где 
СК – собственный капитал коммерческой организации, включающий сумму капитала, резервов, долгосрочных и краткосрочных ассигнований.

2. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств (КОбОС), определяемый по формуле (1.33):
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где 
ВКД – выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации.
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 – средняя за период величина краткосрочных активов.

3. Рентабельность продаж (Рпродаж), определяемая по формуле (1.34): 

[image: image61.wmf]100

´

=

КД

КД

продаж

B

П

Р







(1.34)

где 
ПКД – прибыль от коммерческой деятельности (бизнеса) организации.
ВКД – доходы по коммерческой деятельности организации.
4. Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования (ЗИФКр) оборотными активами (ОА) или коэффициент платежеспособности (КПл), определяемый по формуле (1.35):
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Как видно из представленных формул, формы финансово-бухгалтерской отчетности наложили соответствующий отпечаток на специфику расчета показателей. Так, например, при расчете рентабельности продаж, в отличие от методики, используемой на белорусских предприятиях (формула ), в иракских организациях в числителе показателя используется прибыль от коммерческой деятельности организации, получаемая от всех видов коммерческой деятельности – реализации продукции, оказания услуг, перепродажи товаров и др. В знаменателе, соответственно, используются совокупные доходы по коммерческой деятельности организации, включающие выручку от реализации продукции, от торговли товарами и землей, приобретенными для перепродажи, от реализации услуг, доходы не связанные с реализацией продукции, товаров, услуг, арендную плату арендаторов, инвестиционные доходы от размещения денежных средств в виде депозитов в банке, а также безвозмездную помощь государства. Таким образом, рентабельность продаж в определенном смысле отражает эффективность коммерческой деятельности предприятия и показывает сколько процентов прибыли организация получает с каждого рубля выручки от коммерческой деятельности в целом без ее дифференциации на текущую, инвестиционную и финансовую.

Выводы.

Таким образом, на основании проведенных исследований в первой главе работы можно сделать следующие выводы.
Исследование подходов к определению управления финансами организации, как правило, отождествляющееся с понятием финансовый менеджмент, включают его рассмотрение как науку управления финансами предприятия, как процесс управления финансами предприятия и как система управления финансами предприятия. На основании проведенного анализа указанных подходов было сформулировано комплексное определение финансами коммерческой организации как деятельность субъекта управления по определению и достижению целей организации на основе реализации основных этапов управленческого цикла (прогнозирования, планирования, организации, учета, анализа, контроля), направленную на оптимизацию состава, структуры и динамики средств субъекта хозяйствования и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования финансовых ресурсов организации, на повышение эффективности использования ее активов, собственного капитала и обязательств. В качестве субъекта управления на предприятиях выступают финансовая служба, финансовый менеджер. В роли объекта управления – средства организации и источники их образования, финансовые потоки и финансовые отношения.
Рассмотрение современных методических аспектов оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций позволило выявить систему взаимосвязанных показателей, предполагающих анализ как минимум следующих составляющих ее деятельности:

· анализ состава, структуры, динамики средств организации (долгосрочных и краткосрочных активов) и собственного капитала и обязательств;
· анализ ликвидности и платежеспособности;
· анализ деловой активности (показателей оборачиваемости);
· анализ финансовой устойчивости;
· анализ абсолютных и относительных финансовых результатов деятельности организаций.
современные условия социально-экономического развития Ирака, характеризующиеся рядом указанных выше негативных тенденций, прежде всего, в не нефтяном секторе экономики, а также продолжающимися вооруженными конфликтами, террористическими актами, низкой степенью государственного управления, привели к тому, что сегодня правительство страны практически устранилось от государственного регулирования сферы управления финансами организаций, в том числе определения критериев оценки их финансового состояния. По сути, коммерческие организации Ирака, большинство из которых работают  в не нефтяном секторе экономики страны, находятся сегодня в условиях поиска путей выживания, самостоятельно определяют методики оценки эффективности управления финансами и анализа финансового состояния, опираясь на международный опыт в данной сфере, как правило, с учетом требований собственников и кредиторов.

Несмотря на некоторые отличия в методических аспектах оценки эффективности управления финансами и анализа финансового состояния коммерческих организаций Ирака, можно выделить наиболее универсальные и общепринятые в соответствующей практике хозяйствования предприятий.

Так, в соответствии с международными стандартами финансового учета (МСФО) общая оценка финансового положения предприятия производится по данным финансовой бухгалтерии.
Как видно из представленной формы отчета о доходах, расходах и прибылях, в нем отсутствует четкое разделение финансовых результатов, получаемых от различных видов деятельности предприятия, как, например, в белорусском отчете о прибылях и убытках, в котором выделены доходы и расходы по текущей, инвестиционной и финансовой видов деятельности. В иракской форме отчета о доходах, расходах и прибылях финансовые результаты дифференцируются в зависимости от деятельности, относимой, либо нет, к коммерческой.

Указанные специфические особенности формирования основных форм финансово-бухгалтерской отчетности иракский коммерческих организаций накладывают определенный отпечаток на проведение финансового анализа с целью оценки эффективности управления финансами организации и определения ее финансового состояния.

Несмотря на возможности предприятий Ирака самостоятельно определять критерии оценки эффективности управления финансами и использовать индивидуально разработанную методику анализа финансового состояния организации в зависимости от ее принадлежности к отрасли экономики и формы собственности, существуют достаточно универсальные показатели, обеспечивающие объективную оценку положения субъекта хозяйствования по результатам финансового анализа. Так, в качестве примера оценки эффективности управления финансами и анализа финансового состояния приведем методику, используемую одним из относительно крупных и динамично развивающихся предприятий Ирака, работающего в сфере производства лекарств и медицинских приборов.

В соответствии с используемой методикой оценки эффективности управления финансами организации и определения ее финансового состояния, исходя из удельного веса собственного капитала, рентабельности, скорости оборота оборотных средств и других показателей выделяются четыре зоны. В таблице 1.7 представлены наименования этих зон, критерии отнесения к той или иной зоны и их характеристика.
ГЛАВА 2

ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ УПРАВЛЕНИЯ ФИНАНСАМИ КОММЕРЧЕСКИХ ОРГАНИЗАЦИЙ РЕСПУБЛИКИ БЕЛАРУСЬ И РЕСПУБЛИКИ ИРАК
2.1 Финансовые результаты и оценка эффективности управления финансами организаций Республики Беларусь

Как уже отмечалось выше, финансовые результаты характеризуют различные стороны снабженческой, производственной, сбытовой, инвестиционной, финансовой и иных видов деятельности организации и получают законченную денежную оценку в системе показателей прибыли (убытка). Прибыль как финансовый результат деятельности предприятия, является важнейшим критерием оценки эффективности управления финансами организаций и характеризуется многоаспектной ролью и многообразием форм, в которых она выступает. С одной стороны, экономическая сущность прибыли заключается в том, что она как часть чистого дохода, который организация получает непосредственно после реализации продукции (товаров, работ, услуг) в виде вознаграждения за вложенный капитал и риск предпринимательской деятельности, является основой экономического развития организации, одним из основных источников расширенного воспроизводства и материального стимулирования работников. С другой стороны, прибыль характеризует финансовый результат деятельности организации, который зависит от уровня себестоимости, качества и количества выпускаемой продукции, организации управления, производительности труда, степени использования производственных фондов, материально-технического снабжения, а также от того, насколько продукция удовлетворяет потребности потребителя и пользуется спросом.
Динамика основных абсолютных показателей, характеризующих финансовые результаты деятельности организаций Республики Беларусь за 2010–2015 гг., представлена на рисунке 2.1.
За анализируемый период выручка, представляющая собой денежные средства либо иные активы в денежном выражении, полученные или подлежащие получению по основной, приносящей доход деятельности, вела себя разнонаправлено. Так в период с 2010 г. по 2012 г. наблюдается ее рост на 14,9% (с 293,8 до 337,7 трлн.). Достаточно резкий скачок выручки – на 14,5% – произошел в 2011 г. по сравнению с 2010 г. в результате почти трехкратной девальвации белорусского рубля, что вызвало на внутреннем рынке ажиотажный спрос на инвестиционные товары, в том числе отечественного производства, а также привело к росту продаж на внешних рынках за счет повышения привлекательности продукции белорусских производителей по ценовому фактору. Однако, начиная с 2013 г. наблюдается тенденция к снижению выручки от реализации продукции (товаров, работ, услуг). Ее  падение в 2015 г. по сравнению с 2012 г. составило 17,9%.
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Рисунок 2.1 – Финансовые результаты деятельности организаций Республики Беларусь за 2010–2015 гг.

Источник: авторская разработка на основе данных Национального статистического комитета Республики Беларусь.

Себестоимость реализованной продукции (товаров, работ, услуг) как и выручка от реализации за анализируемый период вела себя разнонаправленно, что сказалось на динамике прибыли от реализации. Так, величина последней в 2015 г., несмотря на падение выручки от реализации, в абсолютном выражении превысила значение 2014 г. за счет более существенного снижения себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг). Данный факт свидетельствует о предпринятых организациями мерах по оптимизации своих расходов. 
Чистая прибыль – конечный финансовый результат деятельности организаций, определяемая как сумма прибыли (убытка) от текущей, инвестиционной и финансовой деятельности, уменьшенная на сумму налогов, сборов и сумм, исчисляемых из прибыли с учетом изменения отложенных налоговых активов и обязательств, начиная с 2013 г. имеет устойчивую тенденцию к снижению, что является следствием ухудшения финансовых результатов от инвестиционной, финансовой и иной деятельности субъектов хозяйствования. Прежде всего, это обусловлено ростом расходов по финансовой деятельности, связанных с обслуживанием кредитов и займов. Так в 2015 г. по сравнению с 2014 г. задолженность по кредитам и займам организаций выросла на 28,9%, что способствовало, несмотря на рост прибыли от реализации продукции (товаров, работ, услуг), снижению чистой прибыли субъектов хозяйствования в 1,95 раза.

Наличие описанных отрицательных тенденций негативно сказалось на финансовых результатах деятельности организаций Республики Беларусь, которые характеризуются прежде всего показателями платежеспособности и финансовой устойчивости.

Применительно к организации платежеспособность можно определить как способность субъекта хозяйствования своевременно и в полном объеме рассчитываться по своим обязательствам за счет имеющихся активов. При этом необходимым и обязательным условием платежеспособности организации является ее ликвидность, представляющая собой достаточность денежных и других средств для оплаты долгов в текущий момент.

В качестве основного показателя, используемого для оценки ликвидности и платежеспособности субъектов хозяйствования, используется коэффициент текущей ликвидности, динамика значений которого за 2010–2015 гг. по организациям Республики Беларусь представлена на рисунке 2.2.
Коэффициент текущей ликвидности, нормативное значение которого дифференцируется в зависимости от вида экономической деятельности предприятия, рассчитывается путем отношения всей суммы краткосрочных активов к общей сумме краткосрочных обязательств. Показатель характеризует степень покрытия краткосрочными активами краткосрочных обязательств организации и демонстрирует ожидаемую платежеспособность на период средней продолжительности одного оборота всех  оборотных средств.

За анализируемый период наблюдается отрицательная динамика значений коэффициента текущей ликвидности, свидетельствующая о  существенном снижении платежеспособности организаций Республики Беларусь. Так, если в 2010 г. значение коэффициента текущей ликвидности составляло 1,67, что являлось достаточно высоким уровнем показателя, то в 2015 г. каждый рубль краткосрочных обязательств покрывался только 1,11 руб. краткосрочных активов. Как следствие указанных негативных тенденций – рост числа убыточных организаций, удельный вес которых в общем количестве субъектов хозяйствования вырос с 5,5% в 2010 г. до 23,5% в 2015 г.  [7].
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Рисунок 2.2 – Динамика основных показателей, характеризующих платежеспособность и финансовую устойчивость организаций Республики Беларусь за 2010–2015 гг.

Источник: авторская разработка на основе данных Национального статистического комитета Республики Беларусь.

Отрицательные тенденции наблюдаются и в изменении уровня финансовой устойчивости организаций, которая характеризуется финансовой независимостью от внешних заемных источников, способностью субъектов хозяйствования маневрировать финансовыми ресурсами, наличием необходимой суммы собственных средств для обеспечения основных видов деятельности. Высокая финансовая зависимость от внешних источников финансирования может привести к потере платежеспособности организации.

Важнейшим показателем, определяющим финансовую устойчивость организации, является коэффициент финансовой независимости. Он определяет ту часть активов организации, которая сформирована за счет собственных источников средств, то есть удельный вес собственного капитала организации в общей валюте баланса. В качестве рекомендуемого значения коэффициента финансовой независимости принято использовать уровень не ниже 0,5–0,6 [5]. Значения данного показателя за период с 2010 г. по 2015 г. снизились с 0,67 до 0,51, а это значит, что в 2015 г. средства организаций были сформированы за счет собственного капитала чуть более чем на 50%. Несмотря на то, что коэффициент финансовой независимости находится на уровне не ниже минимально допустимого, наличие сложившихся тенденций вызывает серьезные опасения за способность организаций сохранять приемлемый уровень финансовой устойчивости и обеспечить свою платежеспособность уже в краткосрочной перспективе.

Необходимым условием успешной работы организации является наличие собственных оборотных средств, величина которых определяется как сумма собственного капитала и долгосрочных обязательств за вычетом долгосрочных активов. При проведении расчетов суммирование источников собственных средств и долгосрочных обязательств обусловлено тем, что кредиты и заемные средства, привлекаемые на долгосрочной основе, используются в основном на капитальные вложения, то есть на формирование долгосрочных, а не  краткосрочных активов.

Расчет коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами, показывающий удельный вес собственных оборотных средств (краткосрочных активов) в общей их величине, резко снизился с 0,40 в 2010 г. до 0,10 в 2015 г. Следовательно, в 2015 г. лишь 10% краткосрочных активов организаций было сформировано за счет собственного и приравненного к нему капитала (долгосрочных обязательств), оставшиеся 90% краткосрочных активов сформировано за счет краткосрочных обязательств, что является допустимым лишь для сферы торговли, гостиничного и ресторанного бизнеса, а также  некоторых других видов экономической деятельности.

Важной характеристикой устойчивости финансового состояния является коэффициент маневренности собственного капитала, равный отношению собственных оборотных средств организации к сумме собственного капитала. Данный коэффициент показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности (вложена в краткосрочные активы), а какая часть капитализирована (вложена в долгосрочные активы). Показатель также отражает долю собственных средств организации, находящихся в мобильной форме.

Низкое значение коэффициента маневренности собственного капитала означает, что значительная часть собственных средств организации закреплена в ценностях иммобильного характера, которые являются менее ликвидными, то есть не могут быть достаточно быстро преобразованы в денежную наличность. С финансовой точки зрения рост коэффициента маневренности и его высокий уровень  положительно характеризуют организацию: собственные средства мобильны, большая часть их вложена не в основные средства и иные долгосрочные активы, а в оборотные средства (краткосрочные активы). Однако значение показателя может существенно варьировать в зависимости от вида деятельности организации и структуры ее активов: чем выше доля долгосрочных активов, тем ниже уровень коэффициента и наоборот. При этом в фондоемких производствах уровень коэффициента маневренности будет ниже, чем в материалоемких производствах. 

В качестве оптимальной величины коэффициент маневренности может быть принят в размере 50% [5, с. 165]. Это означает, что должен соблюдаться паритетный принцип вложения собственных средств в активы мобильного и иммобильного характера, что обеспечит достаточную ликвидность баланса. Однако, универсальные рекомендации по величине и тенденциям изменения коэффициента маневренности вряд ли возможны в силу его зависимости от специфики вида экономической деятельности, условий хозяйствования и других факторов.

Результаты расчета коэффициента маневренности собственного капитала за анализируемый период показали устойчивое снижение его  значения с 0,29 в 2010 г. до 0,16 в 2015 г. Данная тенденция свидетельствует о том, что значительная часть собственных средств организации закреплена в ценностях иммобильного характера, которые являются менее ликвидными, то есть не могут быстро быть преобразованы в денежную наличность.

Таким образом, результаты исследования динамики показателей платежеспособности и финансовой устойчивости организаций Республики Беларусь за 2010–2015 гг. свидетельствуют о том, что на фоне отрицательных изменений финансовых результатов за последние три года произошло существенное ухудшение финансового состояния субъектов хозяйствования. В свою очередь, это стало следствием как факторов внешнего порядка, связанных, прежде всего, со спадом деловой активности на внешних рынках, негативным изменением их конъюнктуры, так и внутренних факторов, основными из которых являются низкие эффективность и конкурентоспособность отечественных субъектов хозяйствования.

Необходимо отметить, что абсолютные финансовые результаты, такие, как показатели прибыли, не могут быть полноценно использованы для оценки эффективности деятельности организаций, эффективности управления финансами субъектов хозяйствования, так как не учитывают масштабы их деятельности, объемы средств и ресурсов, задействованных для получения данных прибылей. В этой связи используют показатели рентабельности, характеризующие уровень доходности хозяйственной деятельности. При этом анализ рентабельности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов рентабельности, которые являются относительными показателями финансовых результатов деятельности организаций.

Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы организации в целом, доходность различных направлений ее деятельности (производственной, инвестиционной, финансовой), окупаемость затрат и т. д. Так как показатели прибыли ограничены в оценке эффективности деятельности организации в силу различного масштаба ресурсов, капитала, затрат, задействованных для ее осуществления, то показатели рентабельности могут более полно, чем прибыль, охарактеризовать окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами, понесенными затратами.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

· характеризующие рентабельность (окупаемость) издержек производства и инвестиционных проектов;

· характеризующие рентабельность продаж;

· характеризующие доходность капитала и его частей.

Все эти показатели могут рассчитываться на основе общей прибыли (прибыли до налогообложения), прибыли от реализации продукции и чистой прибыли.

Так, рентабельность продаж (оборота) рассчитывается путем отношения прибыли от реализации к сумме выручки от реализации (за минусом НДС и прочих налоговых платежей). Показатель характеризует эффективность производственной и коммерческой деятельности и показывает, какую прибыль организация получает с рубля продаж, или удельный вес прибыли от реализации в выручке. Рентабельность, показывающая уровень прибыли, получаемой на каждый рубль затрат на производство и реализацию продукции (товаров, работ, услуг), рассчитывается как отношение прибыли от реализации к затратам на производство и реализацию, которые включают в себя  себестоимость реализованной продукции (товаров, работ, услуг), управленческие расходы и расходы на реализацию.
Рентабельность (доходность) капитала рассчитывается отношением прибыли организации (прибыли до налогообложения) или чистой прибыли к среднегодовой стоимости всего инвестированного капитала (долгосрочных и краткосрочных активов) или отдельных его слагаемых (собственного капитала, обязательств и т. д.).

Как видно из рисунка 2.3, изменение отдельных показателей рентабельности организаций Республики Беларусь за 2010–2015 гг. в целом соответствует динамике прибылей, используемых для их расчета, и демонстрирует устойчивую тенденцию к снижению начиная с 2013 г. (исключение составляет лишь рентабельность продаж).

Для оценки эффективности деятельности организаций важнейшими индикаторами являются рентабельность собственного капитала, характеризующая отдачу источников собственных средств субъекта хозяйствования, и рентабельность краткосрочных активов, показывающая результативность использования наиболее мобильной части активов организации – ее оборотных средств. И если первый показатель преимущественно  формирует впечатление собственников о степени привлекательности их участия в хозяйственной деятельности организации, то рентабельность краткосрочных активов представляет интерес для всего круга потребителей информации, поскольку сообщает о результатах деятельности субъекта хозяйствования и его финансового менеджмента. В свою очередь, удовлетворительное состояние краткосрочных активов и минимально необходимый уровень эффективности их использования дают определенную гарантию непрерывности финансового оборота.
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Рисунок 2.3 – Динамика отдельных показателей рентабельности деятельности организаций Республики Беларусь за 2010–2015 гг., %

Источник: авторская разработка на основе данных Национального статистического комитета Республики Беларусь.

Необходимо особо отметить, что использование показателей рентабельности продаж или рентабельности реализованной продукции для оценки эффективности деятельности организации считается ошибочным. Также некорректно сопоставлять значения указанных показателей с процентными ставками по привлекаемым кредитам для оценки возможности организаций по их обслуживанию. Это вызвано тем, что названные показатели рентабельности зависят прежде всего  от величины прибыли, закладываемой в отпускную цену (получаемой с выручки от реализации). 

Способность субъекта хозяйствования генерировать прибыль от реализации продукции (работ, товаров, услуг) зависит как от рентабельности продаж, так и от коэффициента оборачиваемости краткосрочных активов, что обусловливает необходимость рассмотрения данных показателей во взаимосвязи. При этом если рентабельность продаж определяет величину прибыли, получаемую организацией с рубля продаж, то коэффициент оборачиваемости – интенсивность получения этой прибыли. В реальной хозяйственной практике, как правило, эти показатели ведут себя разнонаправленно. Так, например,  увеличение прибыли, закладываемой в цену продукции (на единицу продукции), при затратном способе ценообразования приводит при прочих равных условиях к росту цены и, как следствие, при эластичном спросе по цене – к более существенному его  снижению, которое, в свою очередь, вызывает соответствующее падение выручки от реализации.

Рентабельность краткосрочных активов в 2013–2015 гг., несмотря на некоторое ее снижение, в целом стабилизировалась на уровне чуть более 19%. Подобный уровень находится ниже критичного, так как уровень, необходимый для обеспечения устойчивого финансового положения субъектов хозяйствования, должен находиться выше процентных ставок по выдаваемым кредитам, среднее значение которых в национальной валюте за 2015 г. для юридических лиц составило на срок до одного года – 36,9%, а на срок свыше одного года – 26,3%. Например, в 2015 г., при таких условиях кредитования организации имели серьезные проблемы с обеспечением необходимого уровня отдачи привлекаемых на платной основе средств с точки зрения эффективности их обслуживания. Безусловно, данный вывод не обладает абсолютной строгостью в силу того, что в структуре привлекаемых организациями кредитных ресурсов значительную часть занимают кредиты в иностранной валюте, ставки по которым находятся на более низком по сравнению со ставками по кредитам в национальной валюте уровне. Данное обстоятельство требует от субъектов хозяйствования, при оценке их способности обеспечивать обслуживание долгов в иностранной валюте, учитывать наряду с процентными ставками по кредитам динамику и риски девальвации белорусского рубля.

Рентабельность собственного капитала, рассчитанная по чистой прибыли, снижалась начиная с 2013 г. и ее значение в 2015 г. опустилось до 2,37%. Если в качестве альтернативы для инвестирования использовать среднюю ставку по банковским вкладам, значение которой в 2015 г. превышало 30%, то можно оценить привлекательность вложений собственников в хозяйственную деятельность организаций Республики Беларусь.

Для более глубокого анализа эффективности деятельности организаций проведем детерминированный факторный анализ рентабельности собственного капитала (
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Расчет рентабельности краткосрочных активов (
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) проведем при помощи модели мультипликативного типа, определяемой умножением рентабельности продаж (оборота) (
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[image: image71.wmf]ОбКА

К

) (формула 2.2):

[image: image72.wmf]КА

П

КА

В

В

П

К

Р

P

РП

РП

РП

РП

ОбКА

Об

КА

=

´

=

´

=





(2.2)

где 
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 – прибыль от реализации продукции (товаров, работ, услуг);
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 – выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг);
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 – среднегодовая стоимость краткосрочных активов.
В экономическом анализе используется такой способ детерминированного факторного анализа, как элиминирование. Элиминировать означает устранить, отклонить, исключить воздействие всех факторов на величину результативного показателя, кроме одного. Данный способ исходит из того, что все факторы изменяются независимо друг от друга: сначала изменяется один, а все другие остаются без изменения, потом изменяются два, затем три и т. д. Это позволяет определить влияние каждого фактора на величину исследуемого показателя в отдельности. К методам элиминирования относятся способ цепной подстановки, индексный метод, способ абсолютных и способ относительных разниц.

Элиминирование как способ детерминированного факторного анализа имеет существенный недостаток: при его использовании факторы изменяются независимо друг от друга. На практике они изменяются совместно, взаимосвязанно и от этого взаимодействия происходит дополнительный прирост результативного показателя, который при применении способов элиминирования присоединяется к одному из факторов, как правило к последнему. В результате величина влияния факторов на изменение результативного показателя меняется в зависимости от местонахождения того или иного фактора в детерминированной модели.

Чтобы избавиться от указанного недостатка, в детерминированном факторном анализе  рекомендуется использовать интегральный метод, который применяется для измерения влияния факторов в мультипликативных, кратных и смешанных моделях кратно-аддитивного вида 
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. Он позволяет получить более точные результаты расчета влияния факторов по сравнению  со способами элиминирования и избежать неоднозначной оценки влияния факторов, так как в данном случае результаты не зависят от месторасположения факторов в модели, а дополнительный прирост результативного показателя, который образовался от взаимодействия факторов, раскладывается между ними поровну.

В интегральном методе для двухфакторной модели кратного типа используется формула 3, по которой проводится расчет рентабельности собственного капитала.
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где Y – результативный показатель;

a, b – факторы, определяющие результативный показатель;

a0, а1 – значение фактора а в базисном и отчетном периодах соответственно;

∆Yобщ, ∆Yа, ∆Yb – изменение результативного показателя общее, за счет фактора а и за счет фактора b соответственно.

Для детерминированного факторного анализа рентабельности краткосрочных активов можно также использовать способ логарифмирования, который применяется для измерения влияния факторов в мультипликативных моделях. В данном случае результат расчета не зависит от месторасположения факторов в модели, но по сравнению с интегральным методом он еще более точный. Если в  интегральном методе дополнительный прирост от взаимодействия факторов распределяется поровну между  всеми факторами, то при применении способа логарифмирования результат совместного действия факторов распределяется пропорционально доле изолированного влияния каждого фактора на уровень результативного показателя. Недостаток данного метода – ограниченная сфера применения.

Алгоритм расчета влияния факторов на величину результативного показателя для двухфакторной модели вида 
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Для проведения детерминированного факторного анализа рентабельности собственного капитала и краткосрочных активов сведем в таблицу 1 необходимые для проведения расчетов данные за 2013–2015 гг.
Таблица 2.1 – Исходные данные для проведения детерминированного факторного анализа рентабельности собственного капитала и рентабельности краткосрочных активов за 2013–2015 гг.

	Показатели
	Значение по годам
	Изменение
(+, –)
	Темп роста, %

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2014 г. к 2013 г.
	2015 г. к 2014 г.
	2014 г. к 2013 г.
	2015 г. к 2014 г.

	Выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг), млрд. руб.
	280 337
	264 988
	253 642
	-15 349
	-11 346
	94,52
	95,72

	Прибыль от реализации продукции (товаров, работ, услуг), млрд. руб.
	22 986
	23 155
	23 704
	169
	549
	100,74
	102,37

	Чистая прибыль, млрд. руб.
	11 224
	10 097
	5 178
	-1 127
	-4919
	89,96
	51,28

	Среднегодовая стоимость краткосрочных активов, млрд. руб.
	113 463
	117 605
	123 610
	4 142
	6005
	103,65
	105,11

	Среднегодовая стоимость собственного капитала, млрд. руб.
	252 865
	239 939
	218 241
	-12 926
	-21 698
	94,89
	90,96

	Коэффициент оборачиваемости краткосрочных активов
	2,47
	2,25
	2,05
	-0,22
	-0,20
	91,20
	91,07

	Рентабельность продаж, %
	8,20
	8,74
	9,35
	0,54
	0,61
	106,57
	106,95

	Рентабельность краткосрочных активов, %
	20,26
	19,69
	19,18
	-0,57
	-0,51
	97,19
	97,40

	Рентабельность собственного капитала, %
	4,44
	4,21
	2,37
	-0,23
	-1,84
	94,81
	56,38


Источник: авторская разработка на основе данных Национального статистического комитета Республики Беларусь.

На основе данных таблицы 2.1 и формул 2.1–2. 4 был проведен расчет влияния различных факторов на изменение исследуемых показателей рентабельности (таблица 2.2).

Таблица 2.2 – Результаты детерминированного факторного анализа рентабельности собственного капитала и краткосрочных активов 

	Показатели
	Изменение (+, –)

	
	2014 г. к 2013 г.
	2015 г. к 2014 г.

	Общее изменение рентабельности собственного капитала, п. п.
	-0,23
	-1,84

	в том числе:
	 
	 

	за счет изменения чистой прибыли
	-0,46
	-2,15

	за счет изменения среднегодовой стоимости собственного капитала
	0,23
	0,31

	Общее изменение рентабельности краткосрочных активов, п. п.
	-0,57
	-0,51

	в том числе:
	 
	 

	за счет изменения оборачиваемости краткосрочных активов
	-1,84
	-1,82

	за счет изменения рентабельности продаж
	1,27
	1,31


Источник: авторская разработка
Как видно из информации, представленной в таблицах, рентабельность собственного капитала организаций Республики Беларусь за анализируемый период снизилась с 4,44% в 2013 г. до 2,37% в 2015 г. При этом в 2014 г. по сравнению с 2013 г. общее снижение рентабельности собственного капитала составило 0,23 п. п., в том числе за счет уменьшения чистой прибыли на 11,04% – снизилась на 0,46 п. п., а за счет уменьшения среднегодовой стоимости собственного капитала на 5,11% – увеличилась на 0,23 п. п. В 2015 г. по сравнению с 2014 г. рентабельность собственного капитала подверглась еще большему снижению, в целом на 1,84 п. п., в том числе за счет уменьшения чистой прибыли на 48,72% – снизилась на 2,15 п. п., за счет снижения среднегодовой стоимости собственного капитала на 9,04% – увеличилась на 0,31 п. п.

Рентабельность краткосрочных активов организаций Республики Беларусь за 2013–2015 гг. снизилась на 1,08 п. п. с 20,26% в 2013 г. до 19,18% в 2015 г. При этом в 2014 г. по сравнению с 2013 г. общее ее падение составило 0,57 п. п., в том числе за счет увеличения рентабельности продаж на 0,54 п. п.  – на 1,27 п. п., а за счет снижения оборачиваемости краткосрочных активов на 0,22 оборота  – снизилась на 1,84 п. п. (рисунок 2.4). В 2015 г. по сравнению с 2014 г. общее снижение рентабельности краткосрочных активов составило 0,51 п. п.,  в том числе за счет увеличения рентабельности продаж на 0,61 п. п.  – выросла на 1,31 п. п., а за счет снижения оборачиваемости краткосрочных активов на 0,20 оборота  – снизилась на 1,82 п. п. 
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Рисунок 2.4 – Изменение рентабельности краткосрочных активов организаций Республики Беларусь за 2013–2015 гг., п. п.

Источник: авторская разработка
Таким образом, на основе проведенного анализа финансового состояния организаций Республики Беларусь за 2010–2015 гг. можно сделать вывод о том, что последние четыре года  в финансовой системе страны наблюдаются негативные тенденции, угрожающие дальнейшей экономической стабильности, определяемые отрицательной динамикой финансовых результатов деятельности субъектов хозяйствования, показателей платежеспособности и финансовой устойчивости. При этом оценка эффективности деятельности организаций на основе приведенных показателей носит, во-первых, статичный характер, а во-вторых, не дает возможности произвести интегральную оценку эффективности управления финансами субъектами хозяйствования.  Соответственно, возникает необходимость в разработке критерия эффективности, который позволит нивелировать названные недостатки и обеспечит интегральную оценку эффективности управления финансами организаций с учетом тенденций их развития.

2.2. Анализ финансового состояния и оценка эффективности управления финансами коммерческой организации Беларуси
В данном разделе работы проведем анализ финансового состояния и оценим эффективность управления финансами коммерческой организации, деятельность которой относится к виду экономической деятельность «ФБК».

Анализ проведем в соответствии с направлениями, которые представлены на рисунке 2.5.

На начальном этапе оценки финансового состояния ОАО  «ФБК» используя информацию о составе, структуре и динамике ее активов за 2013–2015 гг. (приложение Г) можно сделать вывод о том, что на конец 2014 года в сравнении с состоянием на конец 2013 года величина активов ОАО «ФБК» возросла на 14 723 млн руб., или на 20,9 %, и составила 85 247 млн руб. Рост величины активов в 2014 году в наибольшей степени был обусловлен ростом запасов готовой продукции на 9 853 млн руб., краткосрочной дебиторской задолженности – на 4 002 млн руб. и ростом основных средств на 4 492 млн руб. За счет снижения суммы денежных средств на 550 млн руб. величина активов сокращалась. 

По состоянию на конец 2015 года величина активов ОАО «ФБК» в сравнении с данными на конец 2014 года увеличилась на 16 966 млн руб., или на 19,9 %, что было обусловлено увеличением основных средств на 7 770 млн руб., или на 18,9 %, ростом запасов готовой продукции на 4 072 млн руб., или на 35,8 %, а также продолжающимся ростом величины дебиторской задолженности – на 2 972 млн руб., или на 22,2 %.

По данным рисунка 2.5 можно сделать вывод о том, что доля долгосрочных активов ОАО «ФБК» на конец 2014 года снизилась в сравнении с данными на конец 2013 года на 2,9 процентных пункта и составила 49,7 %, что было обусловлено более высокими темпами роста величины краткосрочных активов в этот период, составившими 28,2 % за год. По данным на конец 2015 года доля долгосрочных активов увеличилась на 0,4 процентных пункта в сравнении с 2014 годом и составила 50,1 %, а доля краткосрочных активов за год снизилась с 50,3 % на конец 2014 года до 49,9 % на конец 2015 года.
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Рисунок 2.5 – Структура активов ОАО «ФБК» за 2013-2015 гг., %

Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных приложения Г.
Негативной тенденцией в изменении структуры и суммы активов ОАО «ФБК» был устойчивый рост величины и доли дебиторской задолженности, удельный вес которой увеличился с 13,3 % на конец 2013 года до 16,0 % на конец 2015 года, или на 2,7 процентных пункта за 3 года, что свидетельствовало о снижении эффективности работы с покупателями в организации. Также наблюдался устойчивый рост величины и доли готовой продукции, удельный вес которой увеличился с 2,1 % на конец 2013 года до 15,1 % в структуре активов на конец 2015 года, или на 13 925 млн руб. за 3 года, что свидетельствовало о росте запасов на складах, снижении конкурентоспособности продукции и эффективности сбытовой политики в организации.

На основании информации о составе, структуре и динамике источников формирования активов ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг. (приложение Г) можно сделать о том, что величина собственного капитала ОАО «ФБК» на конец 2014 года по сравнению с предыдущим годом увеличилась на 6 156 млн руб., или на 13,4 %, долгосрочные обязательства снизилась на 904 млн руб., или на 69,0 %, а сумма краткосрочных обязательств возросла на 9 471 млн руб., или на 40,5 %, что в совокупности привело к росту источников формирования активов на 14 723 млн руб., или на 20,9 %. При этом из-за более высоких темпов роста величины краткосрочных обязательств доля их на конец 2014 года возросла с 33,2 % до 38,5 % в то время, как доля собственного капитала снизилась с 65,0 % до 61,0 %, а доля долгосрочных обязательств – с 1,9 % до 0,5 %.


Рисунок 2.6 – Структура источников формирования активов ОАО «ФБК» за 2013-2015 гг., %

Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных приложения В.
На конец 2015 года источники формирования активов (собственный капитал и обязательства) ОАО «ФБК» увеличилась по сравнению с предыдущим годом на 16 966 млн руб., или на 19,9 %. Рост в наибольшей степени был обусловлен ростом величины долгосрочных обязательств – на 10 967 млн руб., что повлекло рост их доли в структуре источников с 0,5 % до 11,1 %. 

Величина собственного капитала на конец 2015 года по сравнению с предыдущим годом возросла на 1 128 млн руб., или на 2,2 %, а доля его снизилась с 61,0 % до 52,0 %. Сумма краткосрочных обязательств ОАО «ФБК» на конец 2015 года возросла на 4 871 млн руб., или на 14,8 %, что при более высоких темпах роста величины долгосрочных заемных средств также повлекло снижение доли краткосрочных обязательств с 38,5 % до 36,9 % на конец года.

В структуре краткосрочных обязательств наибольшая часть принадлежала кредитам и займам, сумма которых возросла с 18 023 млн рублей в 2013 году до 20 255 млн рублей в 2015 году, доля их на конец 2015 года составила 19,8 % от общей сумме источников формирования активов.

В таблице 2.3. представлены сведения о динамике основных коэффициентов, характеризующих структуру капитала (финансовую устойчивость) ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.
По данным таблицы 2.3. можно сделать выводы о том, что на конец 2014 года стоимость источников собственных средств увеличилась по сравнению с данными на конец 2013 года на 13,43 %, а стоимость совокупных активов – на 20,88 %. Это привело к снижению значения коэффициента автономии на 0,040 в 2014 году в сравнении с 2013 годом.

 Таблица 2.3 – Сведения о динамике показателей структуры капитала (финансовой устойчивости) ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период
	 Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	На 01.01. 2014 г.
	На 01.01. 2015 г.
	На 01.01. 2016 г.
	2014 к 2013
	2015 к 2014
	2014 к 2013
	2015 к 2014

	1. Совокупные активы (валюта баланса), млн руб.
	70 524
	85 247
	102 213
	14 723
	16 966
	120,88
	119,90

	2. Долгосрочные активы, млн руб.
	37 068
	42 362
	51 192
	5 294
	8 830
	114,28
	120,84

	3. Краткосрочные активы, млн руб.
	33 456
	42 885
	51 021
	9 429
	8 136
	128,18
	118,97

	4. Собственный капитал, млн руб. 
	45 825
	51 981
	53 109
	6 156
	1 128
	113,43
	102,17

	5. Источники заемных и привлеченных средств (обязательства):
	24 699
	33 266
	49 104
	8 567
	15 838
	134,69
	147,61

	5.1. долгосрочные обязательства, млн руб.
	1 310
	406
	11 373
	-904
	10 967
	30,99
	2801,23

	5.2. краткосрочные обязательства, всего, млн руб.
	23 389
	32 860
	37 731
	9 471
	4 871
	140,49
	114,82

	6. Собственные оборотные средства, млн руб.
	10 067
	10 025
	13 601
	-42
	3 576
	99,58
	135,67

	7. Показатели структуры капитала (финансовой устойчивости):
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.1. коэффициент автономии (финансовой независимости) (стр. 4 : стр. 1)
	0,650
	0,610
	0,520
	-0,040
	-0,090
	93,84
	85,21

	7.2. коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами (финансовой зависимости) ( (стр. 5 : стр. 1)
	0,350
	0,390
	0,480
	0,582
	0,934
	111,42
	123,11

	7.3. коэффициент текущей задолженности (стр. 5.2 : стр. 1)
	0,332
	0,385
	0,369
	0,054
	-0,016
	116,23
	95,76

	7.4. коэффициент устойчивого финансирования ((стр. 4 + стр. 5.1) / стр. 1)
	0,668
	0,615
	0,631
	-0,054
	0,016
	91,95
	102,66

	7.5. коэффициент финансовой независимости капитализированных источников (стр. 4 / (стр. 4 + стр. 5.1))
	0,972
	0,992
	0,824
	0,020
	-0,169
	102,06
	83,01

	7.6. коэффициент финансовой зависимости капитализированных источников (стр. 5.1 / (стр. 4 + стр. 5.1))
	0,028
	0,008
	0,176
	-0,020
	0,169
	27,89
	2275,80

	7.7. коэффициент покрытия долгов собственным капиталом (коэффициент платежеспособности) (стр. 4 / стр. 5)
	1,855
	1,563
	1,082
	-0,293
	-0,481
	84,22
	69,22

	7.8. коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами ((стр. 4 + стр. 5.1 – стр. 2) / 3)
	0,301
	0,234
	0,260
	-0,067
	0,027
	77,69
	111,43

	7.9. коэффициент маневренности собственных средств (стр. 6 : стр. 4)
	0,220
	0,193
	0,256
	-0,027
	0,063
	87,79
	132,79


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложение А).
По данным на конец 2015 года стоимость источников собственных средств в сравнении с показателем на конец 2014 года увеличилась 2,17 %, а стоимость совокупных активов – 19,90 %, в результате чего значение коэффициента обеспеченности финансовых обязательств активами (финансовой независимости) ОАО «ФБК» снизилось за год еще на 0,090 пункта и на конец 2015 года составило 0,520. Снижение значения коэффициента свидетельствовало об ухудшении финансовой устойчивости организации.

Устойчивые темпы роста стоимости краткосрочных заемных и привлеченных средств организации, как источников формирования активов, составившие на конец 2014 года 40,49 % по отношению к 2013 году, и на конец 2015 года – 14,82 % по отношению к 2014 году, обусловили рост с 0,332 до 0,385 на конец 2015 года значения коэффициента текущей задолженности и снижение его значения на конец 2015 года до 0,369. В целом за три года значение коэффициента возросло на 0,037 пункта, что свидетельствовало о незначительном росте доли краткосрочных обязательств, приходящихся в организации на формирование ее активов (рисунок 2.7.).

[image: image86.png]0,700
0,600
0,500
0,400
0,300
0,200

0,100

0,000

Ha 01.01.2014T. Ha 01.01.2015r. Ha 01.01.2016T.

5 K03 MIHCHT aBTOHOMHT (PMHAHCOBOI He3aBHCHMOCTH)
5 K03 pMIHCHT 05eCTIeHeRHOCTI PMAHCOBEIX OGA3aTeITCTE aKTHEAMI (Y HHAHCOBOT 3aBHCHMOCTH)
 K03()pHIHCHT 05eCTIesIeRROCTH COGCTBRHHBIMH 0GOPOTHBIMI CPEICTBaMIT

W K03(HIIeHT MaHeBPEHHOCTH COOCTBEHHBIX CPELICTE




Рисунок 2.7 – Динамика показателей структуры капитала (финансовой устойчивости) ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.3.

Резкий рост величины долгосрочных обязательств ОАО «ФБК» на конец 2015 года, составивший по отношению к 2014 году более, чем 20-кратное увеличение, обусловил отрицательную динамику коэффициентов финансовой независимости и финансовой зависимости капитализированных источников. Так, значение первого коэффициента, составившее на конец 2013 года 0,970, увеличившись на конец 2014 года снизилось до 0,990, к концу 2015 года снизилось до 0,820, что свидетельствовало о снижении доли собственных источников формирования активов в структуре капитализированных источников. Значение коэффициента финансовой зависимости капитализированных источников возросло с 0,028 на конец 2013 года до 0,176 на конец 2015 года, что явилось следствием резкого роста доли долгосрочных обязательств в структуре капитализированных источников формирования активов ОАО «ФБК».

Значение коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами ОАО «ФБК» на конец 2014 года снизилось в сравнении с показателем на конец 2013 года на 0,067 пункта и составило 0,234. А в 2015 году вследствие роста величины собственных оборотных средств на конец года в сравнении с данными за 2014 год на 35,67 % при росте суммы краткосрочных активов за этот период на 18,97 % произошло увеличение значение коэффициента на 0,027 пункта – до 0,260 на конец 2015 года. Рост значения коэффициента в 2015 году в сравнении с 2014 годом означал рост доли краткосрочных активов в организации, обеспеченных собственными источниками финансирования. В то же время снижение значения показателя в сравнении с данными на конец 2013 года означало о снижении обеспеченности организации собственными оборотными средствами в целом за 3 года.

Как положительную, можно отметить динамику коэффициента маневренности собственных средств организации, значение которого, вследствие роста стоимости собственных оборотных средств на 35,67 % в 2015 году по сравнении с 2014 годом, увеличилось с 0,220 на конец 2013 года до 0,256 на конец 2015 года. Рост значения коэффициента свидетельствовал о том, что на ОАО «ФБК» увеличилась доля собственных оборотных средств, приходящихся на 1 рубль собственных источников формирования активов организации. То есть, краткосрочные активы организации на конец 2015 года были сформированы за счет более устойчивых источников ресурсов в большей степени, чем в базовом периоде.

В таблице 2.4. представлены сведения о динамике показателей ликвидности и платежеспособности ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

Таблица 2.4 – Сведения о динамике показателей ликвидности и платежеспособности ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период 
	Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	На 01.01. 2014 г.
	На 01.01. 2015 г.
	На 01.01. 2016 г.
	2014 к 2013
	 2015 к  2014
	2014 к 2013
	 2015 к  2014

	1. Краткосрочные активы, млн руб.
	33 456
	42 885
	51 021
	9 429
	8 136
	128,18
	118,97

	2. Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения, млн руб.
	881
	331
	211
	-550
	-120
	37,57
	63,75

	3. Краткосрочная дебиторская задолженность, млн руб.
	9 369
	13 371
	16 343
	4 002
	2 972
	142,72
	122,23

	4. Запасы, млн руб.
	22 719
	28 655
	34 384
	5 936
	5 729
	126,13
	119,99

	5. Краткосрочные обязательства, млн руб.
	23 389
	32 860
	37 731
	9 471
	4 871
	140,49
	114,82

	6. Показатели ликвидности:
	
	
	
	
	
	
	

	6.1. коэффициент абсолютной ликвидности (стр. 1 / стр. 5)
	0,038
	0,010
	0,006
	-0,028
	-0,004
	26,74
	55,52

	6.2. коэффициент быстрой (промежуточной) ликвидности ((стр. 1 – стр. 4) / стр. 5) 
	0,459
	0,433
	0,441
	-0,026
	0,008
	94,33
	101,82

	6.3. коэффициент текущей ликвидности (стр. 1 / стр. 5)
	1,430
	1,305
	1,352
	-0,125
	0,047
	91,24
	103,61


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложение А). 
По данным таблицы 2.4. можно сделать выводы о том, что сумма денежных средств и краткосрочных финансовых вложений ОАО «ФБК» на конец 2014 года снизилась в сравнении с данными на конец 2013 года на 62,43 %, а величина краткосрочных обязательств возросла за этот период на 40,49 %, что повлекло снижение значения коэффициента абсолютной ликвидности организации на 0,028 пункта, до 0,010 на конец 2014 года. По данным на конец 2015 года сумма денежных средств и краткосрочных финансовых вложений снизилась еще на 36,25 % в сравнении со значением показателя на конец 2014 года, а сумма краткосрочных обязательств за этот период продолжала возрастать, увеличившись на 14,82 %. Коэффициент абсолютной ликвидности на конец 2015 года составил 0,006, приблизившись к минимальному значению, что свидетельствовало о практически отсутствующей возможности организации погасить наиболее срочные свои обязательства за счет располагаемых денежных средств и приравненных к ним активов.


Рисунок 2.8. – Динамика показателей ликвидности ОАО «ФБК» 

за 2013–2015 гг.

Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.4.

Как видно из рисунка 2.8., величина краткосрочных активов на конец 2014 года увеличилась в сравнении с данными на конец 2013 года на 28,18 %, что при более высоких темпах роста краткосрочных обязательств повлекло снижение значения коэффициента текущей ликвидности на 0,125 пункта, до 1,305 на конец 2014 года. На конец 2015 года величина краткосрочных активов ОАО «ФБК» возросла на 18,97 % в сравнении со значением показателя на конец 2014 года, опередив темпы роста краткосрочных обязательств за этот период, в результате чего значение коэффициента текущей ликвидности возросло до 1,352, или на 0,047 пункта за год. 

В таблице 2.5 сравним фактические значения показателей платежеспособности ОАО «ФБК» и их отклонения от нормативных значений для промышленной организации.

Таблица 2.5 – Сведения об отклонении фактических значений коэффициентов платежеспособности ОАО «ФБК» от нормативных за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период
	Норматив коэффи-циента
	Отклонение от норматива, + / -

	
	На 01.01.

2014 г.
	На 01.01. 2015 г.
	На 01.01.

2016 г.
	
	На 01.01.

2014 г.
	На 01.01. 2015 г.
	На 01.01.

2016 г.

	Коэффициент текущей ликвидности
	1,430
	1,305
	1,352
	1,30
	0,130
	0,005
	0,052

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,301
	0,234
	0,260
	0,30
	0,001
	-0,066
	-0,040

	Коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами
	0,350
	0,390
	0,480
	0,85
	-0,500
	-0,460
	-0,370


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблиц 2.3-2.4.
Как видно из данных таблицы 2.5, значение коэффициента текущей ликвидности превысило нормативное на 0,130 пункта на конец 2013 года, а на конец 2015 года – только на 0,052, что свидетельствовало о снижении текущей ликвидности организации. 

Значение коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами ОАО «ФБК» удовлетворяло предъявляемым критериям только на конец 2013 года, а на конец 2015 года характеризовалось отрицательным отклонением на 0,040 пункта, что свидетельствовало о недостаточном минимально необходимом уровне обеспечения оборотных средств организации собственным капиталом на конец 2015 года. 

Коэффициента обеспеченности финансовых обязательств активами организации на протяжении всего анализируемого периода не превышал нормативное значение, однако за 3 года значение показателя увеличилось с 0,350 на конец 2013 года до 0,480 на конец 2015 года, что также свидетельствовало о снижении платежеспособности организации. 

В таблице 2.6 проанализированы показатели деловой активности ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

Согласно данных таблицы 2.6, можно сделать выводы о том, что в 2014 году среднегодовая величина краткосрочных активов увеличилась в сравнении с 2013 годом на 61,34 %, а величина выручки от реализации – на 28,99 %, в результате чего произошло замедление оборачиваемости краткосрочных активов организации на 39,83 дня, до 198,63 дня. В 2015 году рост величины краткосрочных активов составил в сравнении с 2014 годом 23,01 %, а рост выручки от реализации – 8,10 %, что обусловило дальнейшее замедление оборачиваемости краткосрочных активов организации – на 27,40 дня, до 226,03 дня. За три года оборачиваемость краткосрочных активов ОАО «ФБК» снизилась с 2,27 раза в 2013 году до 1,59 раза в 2015 году.

Таблица 2.6 – Сведения о динамике показателей деловой активности ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Годы
	Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	2013
	2014
	2015
	2014 к 2013
	2015 к 2014
	2014 к 2013
	2015 к 2014

	1. Средняя величина краткосрочных активов, всего, млн руб.
	23 658
	38 171
	46 953
	14 513
	8 782
	161,34
	123,01

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1. запасы, млн руб.
	16 715
	25 687
	31 520
	8 972
	5 833
	153,68
	122,71

	1.2. краткосрочная дебиторская задолженность, млн руб.
	6 042
	11 370
	14 857
	5 328
	3 487
	188,18
	130,67

	1.3. денежные средства и их эквиваленты, млн руб.
	629
	606
	271
	-23
	-335
	96,34
	44,72

	2. Средняя величина кредиторской задолженности, млн руб.
	5 735
	8 510
	14 409
	2 775
	5 899
	148,39
	169,32

	3. Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг, млн руб.
	53 633
	69 183
	74 784
	15 550
	5 601
	128,99
	108,10

	4. Затраты на производство и реализацию продукции, товаров, работ, услуг, млн руб.
	50 109
	63 983
	71 832
	13 874
	7 849
	127,69
	112,27

	5. Оборачиваемость в днях:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.1. краткосрочных активов (стр. 1 х 360 : стр. 3)
	158,80
	198,63
	226,03
	39,83
	27,40
	125,08
	113,79

	5.2. запасов (стр. 1.1 х 360 : стр. 4)
	120,09
	144,53
	157,97
	24,44
	13,44
	120,35
	109,30

	5.3. краткосрочной дебиторской задолженности (стр. 1.2 х 360 : стр. 3)
	40,56
	59,16
	71,52
	18,61
	12,35
	145,89
	120,88

	5.4. денежных средств и их эквивалентов(стр. 1.3 х 360 : стр. 3)
	4,22
	3,15
	1,30
	-1,07
	-1,85
	74,69
	41,37

	5.5. кредиторской задолженности (стр. 2 х 360 : стр. 4)
	41,20
	47,88
	72,21
	6,68
	24,33
	116,21
	150,82

	6. Продолжительность операционного цикла, дней (стр. 5.1 – стр. 5.4)
	154,58
	195,47
	224,72
	40,90
	29,25
	126,46
	114,96

	7. Продолжительность финансового цикла, дней (стр. 6 – стр. 5.5)
	113,38
	147,59
	152,51
	34,22
	4,92
	130,18
	103,33

	8. Оборачиваемость в разах:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	8.1. краткосрочных активов (360 : стр. 5.1)
	2,27
	1,81
	1,59
	-0,45
	-0,22
	79,95
	87,88

	8.2. запасов (360 : стр. 5.2)
	3,00
	2,49
	2,28
	-0,51
	-0,21
	83,09
	91,49

	8.3. дебиторской задолженности (360 : стр. 5.3)
	8,88
	6,08
	5,03
	-2,79
	-1,05
	68,55
	82,73

	8.4. денежных средств (360 : стр. 5.4)
	85,27
	114,16
	275,96
	28,90
	161,79
	133,89
	241,72

	8.5. кредиторской задолженности (360 : стр. 5.5)
	8,74
	7,52
	4,99
	-1,22
	-2,53
	86,05
	66,31


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложения А-Б).
Оборачиваемость краткосрочной дебиторской задолженности ОАО «ФБК» в 2014 году снизилась сравнении с 2013 годом на 2,79 раза, что было вызвано ростом ее среднегодовой величины за год на 88,18 % при росте реализации продукции только на 28,99 %. В 2015 году замедление оборачиваемости краткосрочной дебиторской задолженности в сравнении с 2014 годом составило еще 1,05 раза, так как при росте выручки от реализации за год на 8,10 % рост среднегодовой величины дебиторской задолженности составил 30,67 %.

Замедление оборачиваемости краткосрочных активов в 2014 году на 39,83 дня при ускорении оборачиваемости денежных средств и их эквивалентов на 1,07 дня в сравнении с 2013 годом обусловило рост продолжительности операционного цикла в организации на 40,90 дня, продолжительность его в 2014 году составила 195,47 дня. В 2015 году продолжительность операционного цикла возросла в сравнении с 2014 годом еще на 29,25 дня, что было вызвано продолжающимся замедлением оборачиваемости краткосрочных активов и ускорением оборачиваемости (на 1,85 дня) денежных средств и их эквивалентов в этот период.

То есть можно отметить устойчивое замедление деловой активности в ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг., вызванное более высокими темпами роста величины используемых в обращении краткосрочных активов в сравнении с темпами роста объемов реализации продукции. Такое замедление повлекло вымывание денежных средств из оборота и снижение финансовых результатов деятельности организации.

В таблице 2.7 представлена оценка формирования прибыли ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

Таблица 2.7 – Формирование прибыли от реализации ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Годы
	Изменение, +/-
	Темпы роста, %

	
	2013
	2014
	2015
	2014 к 2013
	2015 к 2014
	2014 к 2013
	2015 к 2014

	1. Выручка от реализации продукции, работ, услуг (с НДС), млн руб.
	62 302
	78 868
	87 056
	16 566
	8 188
	126,59
	110,38

	2. Налоги из выручки, млн руб.
	8 669
	9 685
	12 272
	1 016
	2 587
	111,72
	126,71

	3. Выручка от реализации продукции, работ, услуг (без НДС), млн руб.
	53 633
	69 183
	74 784
	15 550
	5 601
	128,99
	108,10

	4. Себестоимость реализованной продукции, работ, услуг, млн руб.
	46 170
	58 603
	66 576
	12 433
	7 973
	126,93
	113,61

	5. Валовая прибыль, млн руб.
	7 463
	10 580
	8 208
	3 117
	-2 372
	141,77
	77,58

	6. Расходы на реализацию, млн руб.
	876
	416
	0
	-460
	-416
	47,49
	-

	7. Управленческие расходы, млн руб.
	3 063
	4 964
	5 256
	1 901
	292
	162,06
	105,88

	8. Прибыль (убыток) от реализации, млн руб.
	3 524
	5 200
	2 952
	1 676
	-2 248
	147,56
	56,77

	3. Прибыль от текущей деятельности, млн руб.
	2 788
	3 822
	1 605
	1 034
	-2 217
	137,09
	41,99

	4. Прибыль от инвестиционной деятельности, млн руб.
	98
	1 318
	2 195
	1 220
	877
	13,45 раза
	166,54

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1. доходы по инвестиционной деятельности
	98
	2 453
	5 409
	2 355
	2 956
	25 раз
	220,51

	4.2. расходы по инвестиционной деятельности
	0
	1 135
	3 214
	1 135
	2 079
	-
	283,17

	5. Прибыль (убыток) от финансовой деятельности, млн руб., в том числе:
	-1 246
	-3 781
	-3 784
	-2 535
	-3
	303,45
	100,08

	5.1. доходы по финансовой деятельности
	2 599
	3 267
	511
	668
	-2 756
	125,70
	15,64

	5.2. расходы по финансовой деятельности
	3 845
	7 048
	4 295
	3 203
	-2 753
	183,30
	60,94

	6. Прибыль (убыток) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности, млн руб.
	-1 148
	-2 463
	-1 589
	-1 315
	874
	214,55
	64,51

	7. Прибыль до налогообложения, млн руб.
	1 640
	1 359
	16
	-281
	-1 343
	82,87
	1,18

	8. Налоги и платежи из прибыли, млн руб.
	385
	53
	0
	-332
	-53
	13,77
	-

	9. Чистая прибыль, млн руб.
	1 255
	1 306
	16
	51
	-1 290
	104,06
	1,23


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложение Б). 
Согласно данных таблицы 2.7, можно сделать вывод о том, что в 2014 году выручка от реализации продукции (с НДС) ОАО «ФБК» увеличилась в сравнении с 2013 годом на 16 566 млн руб., или на 26,59 %, а налоги из выручки возросли на 1 016 млн руб., или на 11,72 %, что обусловило рост выручки от реализации продукции (без НДС) на 28,99 % за год. В 2015 году в сравнении с 2014 годом выручка от реализации продукции ОАО «ФБК» увеличилась на 8 188 млн руб., или на 10,38 %, а сумма налогов, уплаченных из выручки за год, возросла на 2 587 млн руб., или на 26,71 %, что обусловило замедление темпов роста выручки-нетто в этот период до 8,10 % за год.

Себестоимость реализованной продукции в 2014 году увеличилась в сравнении с 2013 годом на 12 433 млн руб., или на 26,93 %, то есть более низкими темпами в сравнении с темпами роста продаж, что обусловило рост валовой прибыли в этот год на 41,77 %, или на 3 117 млн руб. В 2015 году в сравнении с 2014 годом себестоимость реализованной продукции возросла на 7 973 млн руб., или на 13,61 %, то есть более высокими темпами в сравнении с темпами роста продаж организации в этот период, что повлекло снижение валовой прибыли, сумма которой снизилась на 2 372 млн руб., или на 22,42 % за год, и составила 8 208 млн руб.

Из-за устойчивого роста управленческих расходов, темпы роста которых в 2015 году в сравнении с 2014 годом составили 5,99 % при снижении валовой прибыли в этот период обусловили снижение прибыли от реализации ОАО «ФБК» в 2015 году в сравнении с 2014 годом на 2 248 млн руб., ли на 43,23 % за год.

Таким образом, в 2014 году в сравнении с 2013 годом наблюдалось улучшение финансовых результатов деятельности ОАО «ФБК», вызванное снижением доли налогов в выручке, себестоимости реализованной продукции и замедления роста расходов на реализацию, а в 2015 году в сравнении с 2014 годом эти факторы, наоборот, оказывали отрицательное влияние на изменение прибыли от реализации ОАО «ФБК».
[image: image87.png]1306 74784

1255 66576

53633
46170

4964 5256

376 %63 416, 0
1

2013 2014 2015

= BrIpy4Ka OT peaTH3alliH MPOIYKINTH, paGoT, yeuyT (Ges HIIC)

I Ce6eCTONMOCTS PeaTH30BaHHON IPOMYKIIHH, PaGOT, YCIYT, MIH PY6.
S PaCXOIIBI Ha PEATH3AIIIIO

Y TIpaBIIeHteCKHE PACXOIEL

—8—Uiicran mpuGHITE

1400

1200

1000

800

600

400

200

9&d Hirpy




Рисунок 2.9 – Финансовые результаты деятельности ОАО «ФБК»

 за 2013–2015 гг.

Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.7.
Чистая прибыль ОАО «ФБК» в 2014 году увеличилась в сравнении с 2013 годом на 51 млн руб., или на 4,06 %, что было обусловлено следующими изменениями в формировании прибыли организации:

· ростом прибыли от реализации на 1 676 млн руб., или на 47,56 %;

· ростом прибыли от инвестиционной деятельности на 1 220 млн руб., или боле, чем в 10 раз за год;

· увеличением убытка от финансовой деятельности на 2 535 млн руб.

В 2015 году в сравнении с 2014 годом чистая прибыль ОАО «ФБК» снизилась на 1 290 млн руб., или на 98,77 %, что было обусловлено увеличением убытка от финансовой деятельности на 3 млн руб., замедлением темпов роста прибыли от инвестиционной деятельности до 66,54 % за год и снижением прибыли от текущей деятельности на 2 217 млн руб., или на 58,01 % за год.

Таким образом, совокупный финансовый результат деятельности ОАО «ФБК» из-за устойчивых убытков по финансовой и прочей текущей деятельности ухудшался с каждым годом.

В таблице 2.8 Представлены сведения о динамике рентабельности деятельности ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

По данным таблицы 2.8. можно сделать выводы о том, что рентабельность продаж ОАО «ФБК» в 2014 году увеличилась в сравнении с 2013 годом на 0,95 процентных пункта и составила 7,52 % за год, что было обусловлено опережающими темпами роста прибыли от реализации, составившими 47,56 %, в сравнении с темпами роста выручки от реализации, составившими 28,99 %.

Таблица 2.8 – Сведения о динамике рентабельности деятельности ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Годы
	Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	
	
	

	
	2013
	2014
	2015
	2014 к 2013
	2015 к 2014
	2014 к 2013
	2015 к 2014

	1. Средняя величина совокупных активов, млн руб.
	52 537
	77 886
	93 730
	25 349
	15 844
	148,25
	120,34

	2. Средняя величина собственного капитала, млн руб.
	34 738
	48 903
	52 545
	14 165
	3 642
	140,78
	107,45

	3. Средняя величина долгосрочных активов, млн руб.
	28 879
	39 715
	46 777
	10 836
	7 062
	137,52
	117,78

	4. Средняя величина краткосрочных активов, млн руб.
	23 658
	38 171
	46 953
	14 513
	8 782
	161,34
	123,01

	5. Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг, млн руб.
	53 633
	69 183
	74 784
	15 550
	5 601
	128,99
	108,10

	6. Затраты на производство и реализацию продукции, товаров, работ, услуг, млн руб.
	50 109
	63 983
	71 832
	13 874
	7 849
	127,69
	112,27

	7. Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг, млн руб.
	3 524
	5 200
	2 952
	1 676
	-2 248
	147,56
	56,77

	8. Прибыль до налогообложения, млн руб.
	1 640
	1 359
	16
	-281
	-1 343
	82,87
	1,18

	9. Чистая прибыль, млн руб.
	1 255
	1 306
	16
	51
	-1 290
	104,06
	1,23

	10. Показатели рентабельности:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	10.1. рентабельность продаж (оборота), %
	6,57
	7,52
	3,95
	0,95
	-3,57
	 –
	 –

	10.2. рентабельность реализованной продукции, %
	7,03
	8,13
	4,11
	1,10
	-4,02
	 –
	 –

	10.3. рентабельность долгосрочных активов, рассчитанная по следующим показателям:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	10.3.1. прибыли до налогообложения, %
	5,68
	3,42
	0,03
	-2,26
	-3,39
	 –
	 –

	10.3.2. чистой прибыли, %
	4,35
	3,29
	0,03
	-1,06
	-3,26
	 –
	 –

	10.4. рентабельность краткосрочных активов, рассчитанная по следующим показателям:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	10.4.1. прибыли от реализации продукции, %
	14,90
	13,62
	6,29
	-1,27
	-7,34
	 –
	 –

	10.4.2. чистой прибыли, %
	5,3
	3,42
	0,03
	-1,88
	-3,39
	 –
	 –

	10.5. рентабельность совокупных активов, рассчитанная по следующим показателям:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	10.5.1. прибыли до налогообложения, %
	3,12
	1,74
	0,02
	-1,38
	-1,72
	 –
	 –

	10.5.2. чистой прибыли, %
	2,39
	1,68
	0,02
	-0,71
	-1,66
	 –
	 –

	10.6. рентабельность собственного капитала, рассчитанная по следующим показателям:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	10.6.1. прибыли до налогообложения, %
	4,72
	2,78
	0,03
	-1,94
	-2,75
	 –
	 –

	10.6.2. чистой прибыли, %
	3,61
	2,67
	0,03
	-0,94
	-2,64
	 –
	 –


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложения А-Б).
В 2015 году прибыль от реализации продукции организации снизилась в сравнении с 2014 годом на 43,23 % при росте выручки от реализации на 8,10 %, что повлекло снижение рентабельности продаж в этот период на 3,57 процентных пункта – до 3,95 %.

Рентабельность реализованной продукции также увеличивалась в 2014 году в сравнении с 2013 годом – на 1,10 процентных пункта, что было вызвано более высокими темпами роста прибыли от реализации в сравнении с ростом затрат на 27,69 %, а в 2015 году показатель рентабельности реализованной продукции снизился на 4,02 процентных пункта в сравнении с предыдущим 2014 годом и составил 4,11 %, что было обусловлено снижением полученной организацией прибыли от реализации.
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Рисунок 2.10 – Динамика показателей рентабельности деятельности 

ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.8.
Из-за снижения чистой прибыли в 2015 году до 16 млн руб. в сравнении с ее величиной в 2014 году, составившей 1 306 млн руб., рентабельность долгосрочных активов снизилась в 2015 году в сравнении с 2014 годом на 3,25 процентных пункта и составила 0,03 %, рентабельность совокупных активов снизилась за этот период на 1,66 процентных пункта – до 0,02 %, а рентабельность источников собственных средств – на 2,64 процентных пункта, до 0,03 % в 2015 году.

Таким образом, снижение прибыли от реализации по основной деятельности, а также ухудшение совокупного финансового результата, обусловленное ростом убытков по финансовой деятельности, повлекло резкое снижение рентабельности деятельности ОАО «ФБК» в 2015 году в сравнении с предыдущими периодами.

Таким образом, проведенные финансовый анализ  и оценка эффективности управления финансами ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг. позволяет отметить, что в организации к концу 2015 году замедлились темпы роста продаж при одновременном росте затрат на производство продукции и убытков по финансовой деятельности. Это повлекло снижение прибыли как по основной деятельности, так и совокупной прибыли организации к концу 2015 года, а также существенное снижение рентабельности деятельности организации. То есть в целом можно констатировать замедление экономического роста и снижение экономической эффективности работы организации в 2015 году в сравнении с периодом 2013–2014 гг.

2.3. Анализ финансового состояния и оценка эффективности управления финансами коммерческой организации Ирака
В соответствие с представленной в п. 1.4 методикой анализа финансового состояния и оценки эффективности управления финансами коммерческой организации Ирака, произведем расчет соответствующих показателей для работающей в сфере производства лекарств и медицинских приборов Государственной компании «Самарре» за 2013–2015 гг., которая была образована в 1959 году. Государственная компания «Самарре» принадлежит государству, относится к Министерству промышленности и природных ресурсов и имеют свою штаб-квартиру в провинции Салах-Эд-Дин / Самарре район, функционирует на условиях самофинансирования и основной целью ставит извлечение прибыли за счет удовлетворения потребностей своей клиентуры в лекарственных средствах, медицинских товарах, услугах и др.
В качестве источников информации для оценки эффективности управления финансами Государственной компании «Самарре» выступают баланс предприятия и отчет о доходах, расходах и прибылях за 2013–2015 финансовые годы (Приложение).
В таблице 2.9 представлены сведения о динамике показателя финансовой независимости Государственной компании «Самарре» за 2013–2015 гг.
Таблица 2.9 – Сведения о динамике показателя финансовой независимости Государственной компании «Самарре» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период 
	Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	На 01.01. 2014 г.
	На 01.01. 2015 г.
	На 01.01. 2016 г.
	2014 к 2013
	 2015 к  2014
	2014 к 2013
	 2015 к  2014

	1. Собственный капитал, млн динар
	124817
	126693
	128181
	1876
	1488
	101,5
	101,2

	2. Общая сумма источников финансирования, млн динар
	172725
	175214
	180102
	2489
	4888
	101,4
	102,8

	3. Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования, %
	72,26
	72,31
	71,17
	0,04
	-1,14
	100,1
	98,4


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложение В).
Как видно из представленной в таблице 2.9 информации, удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования, несмотря на то, что в 2015 г. несколько снизился по сравнению с 2013 и 2014 годами,  находится на достаточно высоком уровне, что свидетельствует об относительно низкой зависимости Государственной компании «Самарре» от внешних источников финансирования. Более того, значение показателя финансовой независимости Государственной компании «Самарре» в 2013–2015 гг. превышает 66,0 % (рисунок 3), что позволяет отнести ее финансовое состояние к зоне развития, что свидетельствует о наличии возможности организации финансировать новые капитальные вложения самофинансированием или используя внутренние и внешние кредиты, при низком уровне вероятности банкротства.
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Рисунок 2.11 – Динамика показателя финансовой независимости Государственной компании «Самарре» за 2013–2015 гг.
Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.9
В таблице 2.10 представлены сведения о динамике коэффициента оборачиваемости оборотных активов Государственной компании «Самарре» за 2013–2015 гг., характеризующего деловую активность организации.

Как видно из представленной в таблице 2.10 информации, несмотря на наличие положительной динамики коэффициента оборачиваемости оборотных средств Государственной компании «Самарре»  за 2013–2015 гг., его значение находится на крайне низком уровне. Так, при значении коэффициент оборачиваемости оборотных активов ниже 1,0 (рисунок 3), организации по данному критерию относится к опасной (критической) зоне, характеризующейся тяжелым финансовым положением и низкой эффективностью управления финансами. Возможность выхода из этой зоны сводится, в основном, к оптимизации состава, структуры и объемов оборотных активов, привлечению капитала и использованию прибыли на расширение предприятия, его реконструкции, увеличению выручки и ускорению оборачиваемости оборотных средств.
Таблица 2.10 – Сведения о динамике коэффициента оборачиваемости оборотных активов Государственной компании «Самарре»  за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период 
	Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2014 к 2013
	 2015 к  2014
	2014 к 2013
	 2015 к  2014

	1. Выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации, млн динар
	26713
	27915
	29894
	1202
	1979
	104,5
	107,1

	2. Среднегодовая стоимость оборотных активов, млн динар
	90568
	91821
	93784
	1252,5
	1963,5
	101,4
	102,1

	3. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств, раз
	0,295
	0,304
	0,319
	0,009
	0,015
	103,1
	104,8


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложение А). 
В таблице 2.11 представлены сведения о динамике рентабельности продаж Государственной компании «Самарре» за 2013–2015 гг., характеризующего уровень прибыли в коммерческих доходах организации
Как видно из представленной в таблице 3 информации за 2013–2015 гг. наблюдается положительная динамика рентабельности продаж Государственной компании «Самарре». Так за анализируемый период ее значение выросло с 5,44 % в 2013 г. до 10,25 % в 2015 г., что на ряду с некоторым ускорением оборачиваемости оборотных активов свидетельствует о повышении эффективности управления финансами организации. Необходимо также отметить, что за 2013–2015 гг. по показателю рентабельности продаж Государственная компания «Самарре» в соответствии с методикой, представленной в п. 1.4, последовательно перемещалась из зоны постоянного внимания в 2013 г. в нормальную зону в 2014 г. и, наконец, в зону роста в 2015 г. (рисунок 2.13).
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Рисунок 2.12 – Динамика коэффициента оборачиваемости оборотных средств Государственной компании «Самарре»  за 2013–2015 гг.
Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.10
Таблица 2.11 – Сведения о динамике рентабельности продаж Государственной компании «Самарре»  за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период 
	Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	2013 г.
	2014 г.
	2015 г.
	2014 к 2013
	 2015 к  2014
	2014 к 2013
	 2015 к  2014

	1. Прибыль от коммерческой деятельности (бизнеса) организации, млн динар
	1452
	1922
	3066
	470
	1143
	132,3
	159,5

	2. Выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации, млн динар
	26713
	27915
	29894
	1202
	1979
	104,5
	107,1

	3. Рентабельность продаж, %
	5,44
	6,89
	10,25
	1,45
	3,37
	126,6
	148,9


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложение В). 
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Рисунок 2.13 – Динамика рентабельности продаж Государственной компании «Самарре»  за 2013–2015 гг.
Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.11
Сведения о динамике коэффициента покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами Государственной компании «Самарре» за 2013–2015 гг., характеризующего платежеспособность организации, представлены в таблице 2.12.

Таблица 2.12 – Сведения о динамике коэффициента покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами Государственной компании «Самарре»  за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период 
	Изменение, +/-
	Темп роста, %

	
	На 01.01. 2014 г.
	На 01.01. 2015 г.
	На 01.01. 2016 г.
	2014 к 2013
	 2015 к  2014
	2014 к 2013
	 2015 к  2014

	1. Оборотные активы, млн динар
	91281
	92360
	95208
	1079
	2848
	101,2
	103,1

	2. Заемные краткосрочные источники финансирования, млн динар
	32416
	33644
	37630
	1228
	3986
	103,8
	111,8

	3. Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами
	2,82
	2,75
	2,53
	-0,07
	-0,22
	97,5
	92,2


Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (приложение А). 
Как видно из представленной в таблице 2.12 информации за 2013–2015 гг. наблюдается некоторое снижение коэффициента покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами. Однако, его высокое значение – 2,53 в 2015 г. – свидетельствует о высокой способности Государственной компании «Самарре» в срок и в полном объеме выполнять свои финансовые обязательства. Его значение, превышающее 1,7 (рисунок 3), также определяет нахождения организации по данному критерию в зоне расширения (развития), характеризующейся низким риском банкротства субъекта хозяйствования.
Таким образом, на  основе вышеизложенного можно сделать вывод о том, что в целом уровень эффективности управления финансами в Государственной компании «Самарре» находится на приемлемом уровне. Это обусловлено те, что по большинству показателей, определяющих соответствующую зону оценки эффективности управления финансами организации и ее финансовое состояние, за исключением коэффициента оборачиваемости оборотных активов, Государственная компания «Самарре» находится в 2015 г. в зоне развития.

Далее проведем сравнительный анализ оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций Беларуси и Ирака.
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Рисунок 2.14 – Динамика коэффициента покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами Государственной компании «Самарре»  за 2013–2015 гг.
Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных таблицы 2.12
2.4. Сравнительный анализ оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций Беларуси и Ирака
На основании проведенных исследований можно сделать вывод о том, что как в Республике Беларусь, так и в Ираке в основу оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций лежит методика анализа финансового состояния предприятия или отдельных показателей его характеризующих, включающая показатели ликвидности и платежеспособности, финансовой устойчивости, деловой активности, а также абсолютные и относительные финансовые результаты деятельности субъекта хозяйствования.
В Республике Беларусь, в отличие от Ирака, критерии оценки эффективность управление финансами коммерческих организаций регулируется не только на уровне самих субъектов хозяйствования и банков как кредиторов, но и на уровне государства с использованием критериев оценки платежеспособности, установленных Постановлением Совета Министров Республики Беларусь от 12 декабря 2011 г. №1672 «Об определении критериев оценки платежеспособности субъектов хозяйствования» (Национальный реестр правовых актов Республики Беларусь, 2011 г., №140, 5/34926; Национальный правовой Интернет-портал Республики Беларусь, 12.08.2014, 5/39239). При этом Постановлением Совета Министров Республики Беларусь от 22.01.2016 № 48 уточняются критерии оценки платежеспособности. Изменения распространяют свое действие на отношения, возникшие с 1 января 2016 года.
В соответствие с существующими нормативно-правовыми актами под неплатежеспособностью понимается неспособность в полном объеме удовлетворить требования кредитора (кредиторов) по платежным обязательствам, а также по обязательствам, вытекающим из трудовых и связанных с ними отношений (абз. 34 ст. 1 Закона Республики Беларусь от 13.07.2012 N 415-З "Об экономической несостоятельности (банкротстве)" (далее – Закон N 415-З)). Для оценки платежеспособности используются три коэффициента:

· коэффициент текущей ликвидности;

· коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;

· коэффициент обеспеченности обязательств активами.
Порядок расчета указанных коэффициентов установлен Инструкцией о порядке расчета коэффициентов платежеспособности и проведения анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования, утвержденной постановлением Министерства финансов Республики Беларусь и Министерства экономики Республики Беларусь от 27.12.2011 № 140/206 (с изменениями и дополнениями от 07 июня 2013 г. №40/41, от 9 декабря 2013 г. №75/92), и не изменился. Внесение корректировок в наименование и характеристики коэффициентов направлено на приведение терминологии Постановления № 1672 в соответствие с наименованиями показателей бухгалтерской отчетности (в частности, бухгалтерского баланса) и носит лишь редакционных характер.
В то же время скорректирован порядок оценки платежеспособности на основании применения данных коэффициентов (подп. 1.2 п. 1 Постановления № 48).

Напомним, что по уровню платежеспособности субъекты хозяйствования можно разделить на четыре группы:

1) платежеспособные;

2) неплатежеспособные;

3) с неплатежеспособностью, приобретающей устойчивый характер;

4) с неплатежеспособностью, имеющей устойчивый характер. 

Для признания субъекта хозяйствования платежеспособным или неплатежеспособным, как и ранее, необходимо сравнить значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами, рассчитанными на конец отчетного периода, с нормативными значениями. Однако теперь для отнесения субъекта хозяйствования к любой из этих двух групп дополнительно требуется наличие на конец отчетного периода коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого менее или равно 1 (для лизинговых организаций – 1,2). Отметим, что нормативное значение данного коэффициента (0,85) в этом случае для оценки платежеспособности не используется (подп. 3.1 и 3.2 п. 1 Постановления № 1672; абз. 3 и 4 подп. 1.2, подп. 1.3 п. 1 Постановления N 48). 

Критерием неплатежеспособности, приобретающей устойчивый характер, является наличие на конец отчетного периода значений коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами ниже нормативных в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последней бухгалтерской отчетности. Кроме того, дополнительно требуется наличие коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого менее нормативного (0,85) или равно ему (подп. 3.2 и 3.3 п. 3 Постановления № 1672, абз. 5 подп. 1.2 п. 1 Постановления № 48). 

Внесены изменения в порядок определения неплатежеспособности, имеющей устойчивый характер. Установлено, что теперь субъект хозяйствования относится к данной группе в случае выполнения хотя бы одного из следующих условий (абз. 6–8 подп. 1.2, подп. 1.3 п. 1 Постановления № 48):

1. Наличие одновременно на конец отчетного периода значений коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами ниже нормативных в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последней бухгалтерской отчетности. Кроме того, необходимо наличие на дату составления последней бухгалтерской отчетности значения коэффициента обеспеченности обязательств активами, превышающего норматив.

2. Наличие на дату составления последней бухгалтерской отчетности коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого более 1 (для лизинговых организаций – 1,2). 

Ранее наличие неплатежеспособности, имеющей устойчивый характер, оценивалось только по первому критерию (подп. 3.2 и 3.4 п. 3 Постановления № 1672).

Изложены в новой редакции нормативные значения коэффициентов платежеспособности, дифференцированные по видам экономической деятельности (подп. 1.4 п. 1 Постановления № 48). Следует отметить, что информация, указанная в графах «Наименование секций», «Разделы» и «Группы» приведена в соответствие с новым классификатором видов экономической деятельности (ОКРБ 005-2011 "Виды экономической деятельности", утвержденный постановлением Государственного комитета по стандартизации Республики Беларусь от 05.12.2011 № 85, введен в действие с 1 января 2016 года). Нормативные значения коэффициентов текущей ликвидности и обеспеченности собственными оборотными средствами для различных видов деятельности в целом определены с большей детализацией (75 позиций против 42 в старой редакции Постановления № 1672). Нормативное значение коэффициента обеспеченности обязательств активами оставлено без изменения – не более 0,85 для всех видов деятельности. 

Оценка платежеспособности, произведенная в вышеуказанном порядке, используется, в частности, в случаях, определенных законодательством о банкротстве. Так, при наличии неплатежеспособности, приобретающей или имеющей устойчивый характер, должник (юридическое лицо, индивидуальный предприниматель) вправе подать в хозяйственный суд заявление о своей экономической несостоятельности (банкротстве) (ч. 1 ст. 9, абз. 9 ст. 1 Закона № 415-З). Наличие у кредитора достоверных документально подтвержденных сведений о неплатежеспособности должника, имеющей или приобретающей устойчивый характер, является одним из обязательных условий, при выполнении которых заявление о признании должника экономически несостоятельным (банкротом) может подать. 

В  таблице 2.13. представим 4 группы субъектов хозяйствования по уровню платежеспособности и критерии признания предприятия платежеспособным или неплатежеспособным.

Таблице 2.13 – Группы субъектов хозяйствования по уровню платежеспособности и критерии признания предприятия платежеспособным или неплатежеспособным в Республике Беларусь
	Группы субъектов хозяйствования по уровню платежеспособности
	Критерии признания предприятия платежеспособным или неплатежеспособным

	Признание субъекта хозяйствования платежеспособным
	При наличии коэффициента текущей ликвидности и (или) коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного периода в зависимости от основного вида экономической деятельности, имеющих значения более нормативных или равные им, а также коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого менее или равно 1, для лизинговых организаций – менее или равно 1,2

	Признание субъекта хозяйствования неплатежеспособным
	При наличии одновременно коэффициента текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного периода в зависимости от основного вида экономической деятельности, имеющих значения менее нормативных, а также коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого менее или равно 1, для лизинговых организаций – менее или равно 1,2

	Неплатежеспособность, приобретающая устойчивый характер
	При наличии одновременно коэффициента текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного периода в зависимости от основного вида экономической деятельности, имеющих значения менее нормативных в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последней бухгалтерской отчетности, и коэффициента обеспеченности обязательств активами, имеющего значение менее нормативного или равное ему

	Неплатежеспособность, имеющая устойчивый характер
	Наличие хотя бы одного из следующих условий:

· наличие одновременно коэффициента текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного периода в зависимости от основного вида экономической деятельности, имеющих значения менее нормативных в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последней бухгалтерской отчетности, и наличие на дату составления последней бухгалтерской отчетности коэффициента обеспеченности обязательств активами, имеющего значение более нормативного;

· наличие на дату составления последней бухгалтерской отчетности коэффициента обеспеченности обязательств активами, значение которого более 1, для лизинговых организаций – более 1,2.


В таблицах 2.14 и 2.15 представим результаты расчета коэффициентов платежеспособности ОАО «ФБК» и Государственной компании «Самарре»
Таблица 2.14 – Результаты расчета коэффициентов платежеспособности ОАО «ФБК»
	Наименование показателя
	На начало 2015 г.
	На начало 2016 г.
	Нормативное значение коэффициента
	Группы по уровню платежеспособности

	Коэффициент текущей ликвидности
	1,305
	1,352
	1,30
	Платежеспособно

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,010
	0,006
	0,2
	Неплатежеспособно

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	0,234
	0,260
	0,30
	Неплатежеспособно

	Коэффициент обеспеченности обязательств активами
	0,390
	0,480
	0,85
	Платежеспособно


Таблица 2.15 – Результаты расчета коэффициентов платежеспособности Государственной компании «Самарре»
	Наименование показателя
	На начало 2015 г.
	На начало 2016 г.
	Наименование зоны

(начало 2015 г. /начало 2016 г.)

	Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования
	72,31
	71,17
	Зона расширения (развития)/ Зона расширения (развития)

	Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами
	2,75
	2,53
	Зона расширения (развития) / Зона расширения (развития)

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	0,304
	0,319
	Опасная (критическая) зона / Опасная (критическая) зона

	Рентабельность продаж, %
	6,89
	10,25
	Нормальная зона / Зона расширения (развития)


Как видно из представленных в таблицах 2.14 и 2.15 информации, можно сделать вывод о том, что разнообразие критериев оценки финансового состояния коммерческих организаций, их платежеспособности, не дает возможности сделать полноценные выводы о эффективности управления финансами рассмотренных субъектов хозяйствования Республики Беларусь и  Республики Ирак.
Выводы

Таким образом, на основании проведенных во второй главе работы можно сделать вывод о том, что как в Республике Беларусь, так и в Ираке в основу оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций лежит методика анализа финансового состояния предприятия или отдельных показателей его характеризующих, включающая показатели ликвидности и платежеспособности, финансовой устойчивости, деловой активности, а также абсолютные и относительные финансовые результаты деятельности субъекта хозяйствования. Использование такого подхода к оценке эффективности управления финансами коммерческих организаций имеет ряд существенных недостатков таких, как статичность измерений, невозможность интегральной его оценки и отсутствие учета тенденций развития организации. Последний из указанных недостатков существующих подходов к оценке эффективности управления финансами коммерческих организаций определяется отсутствием возможности оценивать степень соответствия результатов целям развития субъекта хозяйствования, что затрудняет возможность проведения осознанной деятельности, направленной на оптимизацию состава, структуры и динамики средств предприятия и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования его финансовых ресурсов, на повышение эффективности использования его активов, собственного капитала и обязательств.
В связи с вышеизложенным необходимо констатировать, что сегодня существует необходимость обоснования методики и разработки на ее базе критерия эффективности, позволяющего в динамике с учетом тенденций развития организации интегрировано оценивать эффективность управления финансами коммерческой организации. Наличие подобного критерия также должно позволить обоснованно подходить к разработке организационно-экономического обеспечения эффективного управления финансами коммерческой организации, включающего определения комплекса функций, выполнение которых обеспечит желательную динамику показателей, характеризующих состояние объекта управления, а также систему стимулирования работников финансового служб, направленную на достижение поставленных целей в соответствии с разработанным критерием эффективности.
ГЛАВА 3

КРИТЕРИЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ И ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ УПРАВЛЕНИЯ ФИНАНСАМИ КОММЕРЧЕСКИХ ОРГАНИЗАЦИЙ
3.1 Обоснование подхода к разработке методики оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций
Как уже отмечалось во второй главе работы, одной из актуальных проблем оценки деятельности по оптимизации состава, структуры и динамики средств и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования финансовых ресурсов коммерческой организации, направленной на повышение эффективности использования ее активов, собственного капитала и обязательств, является необходимость обоснования методики и разработки на ее базе критерия эффективности, позволяющего в динамике с учетом тенденций развития субъекта хозяйствования интегрировано оценивать эффективность управления его финансами.
В соответствие с выявленными недостатками оценки эффективности управления финансами коммерческой организации, можно сформулировать основные требования, предъявляемые к обоснованию ее методики, которая должна:

· оценивать изменения в состоянии финансов коммерческой организации в динамике, т.е. оценивать достигнутые результаты с учетом прошлого состояния;

· учитывать целевую функцию управления финансами и тенденции развития коммерческой организации;

· отвечать требованиям объективности и обладать свойством сводимости и сопоставимости;

· давать интегральный результат и быть доступной для широкого практического применения.

· обладать относительной универсальностью применения независимо от страновой принадлежности субъекта хозяйствования;
· служить основой для разработки организационно-экономического обеспечения реализации целевой функции управления финансами с учетом тенденций развития коммерческой организации.
Для обеспечения интегральной оценки эффективности управления финансами коммерческой организации нами предлагается использовать основные положение теории хозяйственных систем [3, 4].

В связи с этим, структуру финансов коммерческой организации как подсистемы управления, исходя из рассмотрения субъекта хозяйствования с позиций системного подхода, можно представить в виде трех блоков (рисунок 3.1):

· финансы исходной зоны, обеспечивающие снабжение необходимыми для функционирования ресурсами (трудом и оборотным капиталом);

· финансы промежуточной зоны, обеспечивающие преобразование поступающих ресурсов в полезные результаты (инвестиции в основной капитал, затраты на инновации, затраты на научные исследования и разработки);

· финансы замыкающей зоны, отражающие достижение поставленных целей организации (прибыль, добавленная стоимость, выручка от реализации и др.).
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Рисунок 3.1 – Обобщенная структура финансов коммерческой организации как подсистемы управления, исходя из рассмотрения субъекта хозяйствования с позиций системного подхода
Источник: авторская разработка
Для разработки критерия эффективности управления финансами организаций будем использовать обоснованный в рамках теории хозяйственных систем подход [3, 4].

Процедура построения критерия эффективности в соответствии с данным подходом обобщенно может быть представлена следующим образом:

· определение функции рассматриваемой системы;

· определение набора показателей, в набольшей степени отображающих эффективность выполнения функции;

· закрепление порядка показателей, в соответствии с которыми должны изменяться значения показателей;

· оценка с помощью ранговых статистик эффективности деятельности на основе измерения динамики изменения значений показателей.

С помощью данного подхода можно оценивать успешность движения системы к желательным состояниям.

Представление структуры экономической системы как совокупности исходной, промежуточной и замыкающей сфер (рисунок 3.1) позволяет сформировать перечень показателей, характеризующих процессы, происходящие в каждой из них. Из выделенной совокупности показателей устраняются те, которые рассчитываются как производные, например производительность труда, рентабельность и др. Полученный перечень показателей является основой для построения критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций.

Закрепление порядка показателей осуществляется в последовательности, которая обеспечивает реализацию возложенных на рассматриваемую систему функций и достижение поставленных целей, т.е. в соответствии с величиной разрыва между фактическим значением показателя и его желательным значением. Закрепленный порядок изменения показателей называется динамической системой показателей эффективности или критерием эффективности деятельности.

Закрепление порядка изменения показателей динамической системы, отражающих выполнение функций рассматриваемой экономической системы, производится исходя из следующих соображений. Предположим, что для оценки состояния и развития экономической системы достаточно конечного числа первичных показателей. При планировании определяются значения этих показателей на начало анализируемого периода, затем оцениваются желательные значения этих показателей на конец периода. Пример для трех показателей (
[image: image94.wmf]3

2

1

,

,

P

P

P

) приведен на рисунке 3.2.


[image: image95.wmf] 

 

Р

0

2

 

Р

0

1

 

Р

 

Р

n

1

 

Т

 

Т

n

 

Т

2

 

Т

1

 

Т

0

 

Р

n

3

 

Р

n

2

 

Р

0

3

 

…

 


Рисунок 3.2 – График динамики роста первичных показателей

Источник: авторская разработка
На рисунке 3.2 использованы следующие обозначения:

То – момент определения значений первичных показателей, или начало анализируемого периода;

Тn – момент времени, на который оцениваются значения показателей, или конец анализируемого периода;

Т1, Т2, …, Тn – моменты времени для оценки текущей эффективности деятельности;
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 – значения показателей, характеризующих хозяйственную организацию в начале анализируемого периода;
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 – желательные значения показателей в конце анализируемого периода.

Из графика видно, что, хозяйственная система будет развиваться эффективно, если значения показателей будут быстрее всего увеличиваться для Р1 и медленнее всего для Р3.

Можно построить эталонный ряд, в соответствии с которым должны увеличиваться приросты значений выделенных показателей. Чем ближе реальный порядок приростов значений показателей к эталонному, тем эффективность деятельности хозяйственной системы выше.

Для приведенного на рисунке 3.2 случая эталонный ряд, в соответствии с которым должны увеличиваться приросты значений показателей, будет следующим:

Р1

Р2
Р3
Отбор и закрепление желательного порядка возрастания отобранных показателей экспертами производится в определенной последовательности в зависимости от значимости показателей для достижения заданного результата.

Критерий эффективности (динамическая система показателей эффективности) представляет собой эталонный ряд, в соответствии с которым должна осуществляться динамика показателей, выраженная отношением значения прироста данного года к значению прироста в предыдущем году. Разница (степень совпадения) между эталонным и реальным порядком ускорений значений показателей характеризует эффективность деятельности.

Динамическая система показателей обладает следующими свойствами:

· результативность функционирования оценивается в динамике (состояние системы в оцениваемый момент времени сравнивается с ее состоянием в предшествующие моменты времени);

· оценка отражает структуру финансовых потоков;

· показатели, включаемые в динамическую систему, являются учитываемыми и регистрируемыми в процессе хозяйственной деятельности;

· принципы построения динамической системы не зависят от масштабов и характера оцениваемой деятельности.

Расчет интегрального показателя эффективности (IP) осуществляется на основе сравнения эталонного порядка изменения значений показателей и реального по следующей формуле (3.1):
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(3.1)
где Коткл – коэффициент ранговой корреляции Спирмена (по отклонениям) (формула 3.2);

Кинв – коэффициент ранговой корреляции Кендалла (по инверсиям) (формула 3.4).
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(3.3)

где Ys – разность между рангом в фактическом упорядочении и местом показателя s; 

s – место показателя в эталонном упорядочении;

n – число показателей, включенных в эталонную динамическую систему;

Xs – ранг показателя в фактическом упорядочении.
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(3.5)

где ms – число инверсий для показателя s; 

s – место рассматриваемого показателя в эталонном упорядочении;

n – число показателей, включенных в эталонную динамическую систему;

ap – функция, показывающая, находится или нет показатель в инверсии с рассматриваемым показателем s, и, если находится, то ap=1, а если нет, то ap=0; 

Xs (Xp) – ранг, который в фактическом упорядочении имеет показатель, имеющий в эталонном упорядочении место s(p);

p – место показателей, сравниваемых с рассматриваемым.

Значения интегрального показателя эффективности IР изменяются в диапазоне от 0 до 1. В случае совпадения реального порядка увеличения темпов приростов показателей с эталонным, значение интегрального показателя эффективности функционирования будет равным 1. В случае диаметрально противоположного порядка для значений показателей и эталонного порядка интегральный показатель эффективности будет равным 0.
В соответствие с положениями, изложенными выше, можно обоснованно подойти к разработке методики оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций на основе сформированной динамической системы показателей. Данная методика включает следующие этапы:
1. Определение целевой функции коммерческой организации с точки зрения управления финансами.

2. Определение совокупности показателей, соответствующей функции организации и адекватно отражающей происходящие в ней процессы;

3. Закрепление эталонного порядка показателей, в соответствии с которым должны изменяться значения отобранных показателей (на основе результатов проведения экспертного опроса специалистов и/или исходя из теоретических представлений).

4. Формирование на основе закрепленного эталонного порядка показателей критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций (динамической системы показателей);

5. Расчет с использованием ранговых статистик (формулы 3.1–3.5) интегрального показателя эффективности управления финансами коммерческих организаций на основе измерения динамики изменения значений показателей, включенных в критерий эффективности управления финансами субъектов хозяйствования за анализируемый период времени.

С помощью разработанного критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций и расчета на его основе интегрального показателя эффективности можно оценивать успешность движения системы управления финансами субъектов хозяйствования к желательному состоянию, характеризующемуся достижением определенных результатов.

3.2 Постановка целей и разработка критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций Беларуси и Ирака на основе предложенного подхода к его оценки 
Реализации эффективного управления финансами коммерческой организации требует реализации следующих основных этапов: постановка целей и определение задач управления финансами субъекта хозяйствования; разработка критерия эффективности управления финансами; формирование организационно-экономического обеспечения достижения поставленных целей управления финансами коммерческой организации в соответствие с разработанным критерием эффективности.

Для осуществления деятельности по оптимизации состава, структуры и динамики средств субъекта хозяйствования и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования финансовых ресурсов организации, направленной на повышение эффективности использования ее активов, собственного капитала и обязательств в условиях реализации целевой функции предприятия, необходима научно обоснованная система показателей, позволяющая выявлять комплексы задач в соответствие с поставленными целями, требующих первоочередного решения для повышения эффективности управления финансами коммерческой организации.

В основу управления финансами организации в разные времена были положены различные теоретические концепции финансового менеджмента, важнейшими из которых являются: концепция приоритета экономических интересов собственников; модели финансового обеспечения устойчивого роста предприятия; концепция агентских отношений; концепция структуры капитала; теория дивидендной политики и др.[]. Использование той или иной концепции в качестве теоретического базиса в управлении финансами организации предполагает определение соответствующей целевой функции.

Цели управление финансами коммерческой организации определяются стратегической целью развития субъекта хозяйствования и формулируются в процессе декомпозиции последней. Историческое изменение цели управления финансами в соответствии с эволюцией целевой модели деятельности компании представлено в таблице 3.1.

Таблица 3.1 – Эволюция главной цели управления финансами в соответствии с эволюцией главной цели компании

	Целевая модель деятельности компании
	Главная цель финансового управления

	Минимизация транзакционных издержек
	Управление прибылью компании, максимизация прибыли

	Максимизации объема продаж
	Управление «чистыми» транзакционными издержками компании и их минимизация

	Максимизация темпов роста компании
	Управление продажами с целью максимизации выручки компании и, как следствие, максимизация прибыли, реализация миссии компании

	Обеспечение конкурентных преимуществ
	Управление операционной прибылью компании, её максимизация и распределение

	Максимизации добавленной стоимости
	Управление финансовыми результатами деятельности компании, реализация инвестиционной политики

	Максимизации рыночной стоимости компании
	Стремление к максимизации благосостояния собственников компании в текущем и перспективном периоде, обеспечиваемая путем максимизации её рыночной стоимости.


Источник: []
Можно сформулировать целевую функцию управления финансами организаций, функционирующих на коммерческой основе, как извлечение прибыли субъектом хозяйствования позволяющее максимизировать егорыночную стоимость. При этом достижение поставленной цели возможно при решении ряда задач, получаемых в результате ее декомпозиции. К таким задачам можно отнести следующие:

· получение доступа к источникам и обеспечение финансирования текущей, финансовой и инвестиционной деятельности организации на наиболее выгодных условиях, как по срокам, так и по стоимости привлекаемых ресурсов;

· оптимизация процессов формирования, распределения и использования ее финансовых ресурсов организации;

· формирование рационального состава и оптимальной структуры средств организации и источников их образования;

· обеспечении высокой отдачи на основной и оборотный капитал и др.

Многообразие факторов и видов деятельности, определяющих извлечение прибыли, требует построения системы показателей, которая обеспечит выявление условий соответствующих изменений. Эти показатели должны быть экономически взаимосвязаны и обеспечивать системный подход к изучению процесса изменения факторов, формирующих прибыль организаций.

Используя положения, сформулированные в разделе 3.1 данного исследования и предложенную методики оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций на основе динамической системы показателей, построим критерий эффективности управления финансами субъектов хозяйствования в соответствии с поставленной целями его развития.

Наиболее важным показателем, в обобщенном виде характеризующим эффективность деятельности и управления финансами коммерческих организаций, является чистая прибыль, характеризующая финансовый результат деятельности субъекта хозяйствования, являющаяся важнейшим источником финансирования инвестиций в основной капитал, социально-экономического развития трудового коллектива, материального стимулирования работников организации, удовлетворения интересов ее собственников и максимизирующую её рыночную стоимость.
Сегодня деятельность организаций включает в себя текущую, финансовую, инвестиционную и иную ее виды. Текущая деятельность организаций по своей сути является деятельностью, ради которой они создаются и, как правило, связана с производством продукции, осуществлением работ и предоставлением услуг. Эффективность основной (текущей) деятельности и управления финансами организаций определяется прибылью от реализации продукции, товаров, работ услуг. Последняя характеризует финансовый результат деятельности субъектов хозяйствования, который, в том числе, зависит от уровня себестоимости, качества и количества выпускаемой продукции и оказываемых услуг, производительности труда, степени использования и износа основных средств и др. Общеизвестно важное значение имеет показатель добавленной стоимости, в который элементом наряду с затратами на оплату труда с отчислениями и амортизацией входит прибыль от реализации. И, наконец, показателем, который включает все вышеназванные, и от уровня которого прямо или косвенно зависят их значения, является выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг. 

Таким образом, возможный набор показателей, характеризующих эффективность управления финансами организаций, будет следующим:

1. Чистая прибыль.

2. Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг.

3. Валовая добавленная стоимость.

4. Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг.

Эффективной можно назвать такую деятельность по управлению финансами организаций, которая приводит к наиболее динамичному росту значений выделенных показателей.

Последовательность закрепления показателей «Прибыль от реализации», «Валовая добавленная стоимость» и «Выручка от реализации» определяется степенью влияния отражаемых ими процессов на возрастание значений показателя« Чистая прибыль».

На втором месте после показателя «Чистая прибыль» объективно расположен показатель «Прибыль от реализации». Следующим после показателя «Прибыль от реализации» следует расположить показатель «Валовая добавленная стоимость». Это объясняется тем, что прибыль от реализации является элементом добавленной стоимости, а ее увеличение должно способствовать повышению прибыли от реализации, а также формированию финансовых ресурсов организаций.

На четвертом месте располагается показатель «Выручка от реализации», так как ее рост свидетельствует о востребованности созданной потребительской ценности, т.е. о наличии спроса на произведенную продукцию и обеспечивает увеличение показателей «Валовая добавленная стоимость», «Прибыль от реализации» и «Чистая прибыль».

Таким образом, порядок закрепления показателей, характеризующих эффективность управления финансами организаций (эталонный ранг движения), должен быть следующим:

1. Чистая прибыль.

2. Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг.

3. Валовая добавленная стоимость.

4. Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг.

С учетом необходимости построения инновационной экономики, разработки новых видов продукции и услуг, техники и технологии, в динамическую систему требуется включить показатель «Затраты на инновации». Под инновациями понимаются введенные в гражданский оборот или используемые для собственных нужд новая или усовершенствованная продукция, новая или усовершенствованная технология, новая услуга, новое организационно-техническое решение производственного, административного, коммерческого или иного характера [Методологические положения по статистике инноваций http://www.belstat.gov.by/metodologiya/metodologicheskie-polozheniya-po-statistike/].
Затраты на инновации включают текущие и капитальные затраты на инновации, выполненные как собственными силами организации, так и затраты на оплату работ и услуг других организаций: 

· текущие затраты на инновации – расходы на оплату труда работников, занятых разработкой и внедрением инноваций, отчисления на социальные нужды, а также другие расходы, такие как затраты на приобретение сырья, материалов, оборудования и прочие, необходимые для обеспечения инновационной деятельности, выполняемой в течение года; 

· капитальные затраты на инновации – затраты на создание, увеличение размеров, а также приобретение долгосрочных активов длительного пользования (свыше одного года), не предназначенных для продажи. Капитальные вложения состоят из затрат на приобретение машин, оборудования, прочих основных средств, необходимых для использования в инновационной деятельности, на приобретение сооружений, земельных участков и объектов природопользования для проведения инновационной деятельности.

Инновации, как правило, требую проведения соответствующих научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ. В связи с этим наряду с затратами на инновации в динамическую систему показателей (критерий эффективности) необходимо включить показатель «Затраты на научные исследования и разработки». Данный показатель, выраженный в денежной форме, характеризует текущие и капитальные фактические затраты на выполнение научных исследований и разработок на территории  страны (включая финансируемые из-за рубежа, но исключая выплаты, сделанные за рубежом). Их оценка базируется на статистическом учете затрат на выполнение научных исследований и разработок собственными силами организаций в течение отчетного года независимо от источника финансирования. Затраты на инновации включают текущие и капитальные затраты на инновации, выполненные как собственными силами организации, так и затраты на оплату работ и услуг других организаций.
Для преобразования ресурсов в полезные результаты необходим основной капитал, формирование которого обеспечивается соответствующим объемом и структурой инвестиций. При этом приоритет отдается инвестициям в активную часть основных средств, т.е. инвестициям в машины и оборудование, так как именно от величины этой части основного капитала организаций напрямую зависят качество, себестоимость и в целом конкурентоспособность производимого продукта. В связи с этим, закрепление порядка показателей (эталонный ранг движения) показателей, характеризующих преобразования ресурсов в полезные результаты, осуществляется в следующей последовательности:

1. Затраты на инновации, научные исследования и разработки.

2. Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства.

3. Инвестиции в строительно- монтажные работы.

Динамика изменения этих показателей в направлении достижения поставленных целей должна обеспечивать повышение конкурентоспособности производимых продукции и услуг, увеличение спроса на них и как следствие, рост выручки от реализации, приводящий к увеличению добавленной стоимости, прибыли от реализации и чистой прибыли.

Для обеспечения деятельности организаций необходимо потребление различных видов ресурсов, прежде всего, трудовых и материальных. С финансовой точки зрения контрпотоком потребления трудовых и материальных ресурсов являются затраты на оплату труда и материальные затраты. Таким образом, дальнейший перечень показателей критерия эффективности управления финансами организаций (эталонный ранг движения) должен быть следующим:

1. Затраты на оплату труда.

2. Материальные затраты;

В соответствии с предложенной методикой и обоснованной системы показателей критерий эффективности управления финансами коммерческих организаций Республики Беларусь приведен в таблице 3.2.

Таблица 3.2 – Критерий эффективности управления финансами коммерческих организаций Республики Беларусь
	Эталонный

ранг

движения
	Показатель
	Зона

	1
	Чистая прибыль
	Замыкающая

	2
	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	Замыкающая

	3
	Валовая добавленная стоимость
	Замыкающая

	4
	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	Замыкающая

	5
	Затраты на инновации, научные исследования и разработки
	Промежуточная

	6
	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	Промежуточная

	7
	Инвестиции в строительно-монтажные работы
	Промежуточная

	8
	Затраты на оплату труда
	Исходная

	9
	Материальные затраты
	Исходная


Источник: авторская разработка
Закрепление за показателями критерия эффективности предложенного эталонного ранга движения и обеспечения соответствующей этому рангу динамики будет свидетельствовать о следующих экономических явлениях:

· о создании продуктов и услуг с высокой добавленной стоимостью и как следствие, наращивании объема финансовых ресурсов в финансовой системе как на уровне организаций и домашних хозяйств, так и на уровне государства;

· о росте производительности труда;

· об опережении роста производительности труда над ростом заработной платы;

· о повышение рентабельности деятельности;

· о снижении материалоёмкости и др.

В свою очередь, названные экономические результаты будут способствовать оптимизации состава, структуры и динамики средств организаций и источников их образования, обеспечат повышение эффективности их использования.

В соответствии с представленным выше обоснованием формирования динамической системы показателей построим критерий эффективности управления финансами коммерческих организаций Ирака. Построение критерия проведем с учетом специфики финансово-бухгалтерской отчетности коммерческих организаций Ирака и системы показателей, используемых для оценки финансово-экономической деятельности субъектов хозяйствования (таблица 3.2).
Таблица 3.2 – Критерий эффективности управления финансами коммерческих организаций Республики Ирак
	Эталонный

ранг

движения
	Показатель
	Зона

	1
	Чистая прибыль
	Замыкающая

	2
	Прибыль от коммерческой деятельности
	Замыкающая

	3
	Добавленная стоимость
	Замыкающая

	4
	Выручка от коммерческой деятельности
	Замыкающая

	5
	Затраты на инновации и НИОКР
	Промежуточная

	6
	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	Промежуточная

	7
	Инвестиции в строительно-монтажные работы
	Промежуточная

	8
	Затраты на оплату труда
	Исходная

	9
	Промежуточное потребление (материальные затраты)
	Исходная


Источник: авторская разработка
Далее, на основе разработанных критериев эффективности управления финансами коммерческих организаций Республики Беларусь и Республики Ирак проведем интегральную его оценку.

3.3. Оценка эффективности управления финансами коммерческих организаций Республики Беларусь и Республики Ирак в соответствии с разработанным критерием
Оценку эффективности управления финансами коммерческих организаций Республики Беларусь и Республики Ирак в соответствии с разработанным критерием проведем на примере исследованных во второй главе эффективности управления финансами организаций Республики Беларусь,  белорусской компании ОАО «ФБК» и Государственной компании Ирака «Самарре».

Для оценки эффективности управления финансами организаций Республики Беларусь в соответствии с разработанным критерием необходимо произвести следующие действия.

1. Сведем в таблицу за несколько периодов (2011–2015 гг.) абсолютные значения показателей, входящих в критерий эффективности управления финансами организации (таблица 3.3).

Таблица 3.3 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами организаций Республики Беларусь
	Показатель
	Значение по годам, млрд руб.
	Эталонный ранг движения

	
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015
	

	Чистая прибыль
	39 671
	70 926
	40 850
	43 361
	25 883
	1

	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	67 582
	110 341
	83 658
	99 441
	118 494
	2

	Валовая добавленная стоимость
	104 049
	192 141
	259 683
	304 443
	318 090
	3

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	576 187
	1 014 210
	1 103 931
	1 237 445
	1 386 414
	4

	Затраты  на инновации, научные исследования и разработки
	10 845
	11 476
	14 358
	14 354
	15 112
	5

	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	44 672
	63 601
	77 202
	76 380
	72 944
	6

	Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты
	53 993
	90 841
	132 372
	148 890
	137 345
	7

	Затраты на оплату труда
	47 847
	92 253
	127 467
	148 396
	155 636
	8

	Материальные затраты
	271 930
	471 424
	461 363
	492 840
	564 431
	9


Источник: на основе Приложения В
2. Определим приросты значений представленных в таблице 3.3 показателей за периоды времени Т2–Т1, Т3–Т2, … , Тn–Тn-1 (2012–2011, 2013–2012, 2014–2015): отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года (таблица 3.4).
Таблица 3.4 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами организаций Республики Беларусь
	Показатель
	Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года
	Эталонный ранг движения

	
	2012/ 2011
	2013/ 2012
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	

	Чистая прибыль
	1,788
	0,576
	1,061
	0,597
	1

	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	1,633
	0,758
	1,189
	1,192
	2

	Валовая добавленная стоимость
	1,847
	1,352
	1,172
	1,045
	3

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	1,760
	1,088
	1,121
	1,120
	4

	Затраты  на инновации, научные исследования и разработки
	1,058
	1,251
	1,000
	1,053
	5

	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	1,424
	1,214
	0,989
	0,955
	6

	Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты
	1,682
	1,457
	1,125
	0,922
	7

	Затраты на оплату труда
	1,928
	1,382
	1,164
	1,049
	8

	Материальные затраты
	1,734
	0,979
	1,068
	1,145
	9


Источник: авторская разработка на основе таблицы 3.3
3. Определим значения темпов изменения приростов значений показателей за периоды Т3–Т1, Т4–Т2, … , Тn–Тn-2 (2013–2011, 2014–2012, 2015–2013): отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста (таблица 3.5).

Таблица 3.5 – Темпы изменения приростов значений показателей критерия эффективности управления финансами организаций Республики Беларусь
	Показатель
	Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста
	Эталонный ранг движения

	Чистая прибыль
	0,322
	1,843
	0,562
	1

	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	0,464
	1,568
	1,002
	2

	Валовая добавленная стоимость
	0,732
	0,867
	0,891
	3

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	0,618
	1,030
	1,000
	4

	Затраты  на инновации, научные исследования и разработки
	1,182
	0,799
	1,053
	5

	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	0,853
	0,815
	0,965
	6

	Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты
	0,866
	0,772
	0,820
	7

	Затраты на оплату труда
	0,717
	0,843
	0,901
	8

	Материальные затраты
	0,565
	1,092
	1,072
	9


Источник: авторская разработка на основе таблицы 3.4

4. Используя данные таблицы 3.5, определим фактический ранг показателей организаций Республики Беларусь, входящих в состав критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций (таблица 3.6).

Таблица 3.6 – Темпы приростов значений показателей критерия эффективности управления финансами организаций Республики Беларусь
	Нормативный ранг движения показателей
	Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

	
	Темп прироста
	Фактический ранг
	Темп прироста
	Фактический ранг
	Темп прироста
	Фактический ранг

	1.
	0,322
	9
	1,843
	1
	0,562
	9

	2.
	0,464
	8
	1,568
	2
	1,002
	3

	3.
	0,732
	4
	0,867
	5
	0,891
	7

	4.
	0,618
	6
	1,030
	4
	1,000
	4

	5.
	1,182
	1
	0,799
	8
	1,053
	2

	6.
	0,853
	3
	0,815
	7
	0,965
	5

	7.
	0,866
	2
	0,772
	9
	0,820
	8

	8.
	0,717
	5
	0,843
	6
	0,901
	6

	9.
	0,565
	7
	1,092
	3
	1,072
	1


Источник: авторская разработка на основе таблицы 3.5

5. Далее используя формулы 3.1–3.5, рассчитаем значения коэффициентов ранговой корреляции Спирмена (Коткл) и Кендала (Кинв) и интегрального показателя эффективности (IP) управления финансами организаций Республики Беларусь для различных периодов. При этом первый период включает сверстку значений показателей за 2011–2013 гг., второй – за 2012–2014 гг. и третий – за 2013–2015 гг. соответственно.
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Сведем полученные результаты в таблицу 3.7 и отобразим их графически на рисунке 3.3.
Таблица 3.7 – Значения коэффициентов Коткл, Кинв и интегрального показателя эффективности (IР) управления финансами организаций Республики Беларусь
	Наименования показателя
	Номер периода (годы)

	
	1

(2011-2013 гг.)
	2

(2012-2014 гг.)
	3

(2013-2015 гг.)

	Коткл
	-0,40
	0,52
	-0,33

	Кинв
	-0,28
	0,39
	-0,22

	IР
	0,11
	0,53
	0,13


Источник: авторская разработка на основе расчетов

Как видно из таблицы 3.7 и рисунка 3.3 в соответствии с разработанным критерием эффективность управления финансами организаций Республики Беларусь в период с 2011 года по 2015 год имела разнонаправленную динамику. Так, интегральный показатель эффективности управления финансами организации наибольшего значения (0,57) достиг во втором периоде, включающем сверстку показателей за 2002–2014 годы. При этом в первом периоде, включающем 2011-2013 гг. его значение находилось на самом низком уровне (0,11), и незначительно большее значение интегрального коэффициента эффективности наблюдается в третьем периоде – 0,11, охватывающем оценку управления финансами организаций Республики Беларусь с 2013 по 2015 гг.
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Рисунок 3.3 – Динамика коэффициентов Коткл, Кинв и интегрального показателя эффективности управления финансами ОАО «ФБК»
Источник: построено по данным таблицы 3.7

Далее по аналогии проведем расчет интегрального показателя эффективности управления финансами ОАО «ФБК», для чего сведем в таблицу 3.8 за несколько периодов (2011–2015 гг.) абсолютные значения показателей, входящих в критерий.

Таблица 3.8 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами ОАО «ФБК»
	Показатель
	Значение по годам, млн руб.
	Эталонный ранг движения

	
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015
	

	Чистая прибыль
	1 162
	2 057
	1 255
	1 306
	16
	1

	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	2 806
	4 518
	3 524
	5 200
	2 952
	2

	Валовая добавленная стоимость
	9 388
	16 340
	22 412
	20 489
	27 361
	3

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	28 607
	49 205
	53 633
	69 183
	74 784
	4

	Затраты  на инновации, научные исследования и разработки
	78
	169
	52
	53
	16
	5

	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	820
	966
	631
	514
	244
	6

	Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты
	1 360
	2 114
	525
	122
	91
	7

	Затраты на оплату труда
	3 255
	6 216
	8 454
	13 154
	13 434
	8

	Материальные затраты
	19 219
	32 864
	31 221
	48 694
	47 423
	9


Источник: на основе Приложения В

2. Определим приросты значений представленных в таблице 3.8 показателей за периоды времени Т2–Т1, Т3–Т2, … , Тn–Тn-1 (2012–2011, 2013–2012, 2014–2015): отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года (таблица 3.9).
Таблица 3.9 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами ОАО «ФБК»
	Показатель
	Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года
	Эталонный ранг движения

	
	2012/ 2011
	2013/ 2012
	2014/ 2013
	2015/ 2014
	

	Чистая прибыль
	1,770
	0,610
	1,041
	0,012
	1

	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	1,610
	0,780
	1,476
	0,568
	2

	Валовая добавленная стоимость
	1,741
	1,372
	0,914
	1,335
	3

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	1,720
	1,090
	1,290
	1,081
	4

	Затраты  на инновации, научные исследования и разработки
	2,167
	0,308
	1,019
	0,302
	5

	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	1,178
	0,653
	0,815
	0,475
	6

	Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты
	1,554
	0,248
	0,232
	0,746
	7

	Затраты на оплату труда
	1,910
	1,360
	1,556
	1,021
	8

	Материальные затраты
	1,710
	0,950
	1,560
	0,974
	9


Источник: авторская разработка на основе таблицы 3.8
3. Определим значения темпов изменения приростов значений показателей за периоды Т3–Т1, Т4–Т2, … , Тn–Тn-2 (2013–2011, 2014–2012, 2015–2013): отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста (таблица 3.10).

Таблица 3.10 – Темпы изменения приростов значений показателей критерия эффективности управления финансами ОАО «ФБК»
	Показатель
	Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста
	Эталонный ранг движения

	Чистая прибыль
	0,345
	1,706
	0,012
	1

	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	0,484
	1,892
	0,385
	2

	Валовая добавленная стоимость
	0,788
	0,667
	1,461
	3

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	0,634
	1,183
	0,838
	4

	Затраты  на инновации, научные исследования и разработки
	0,142
	3,313
	0,296
	5

	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	0,554
	1,247
	0,583
	6

	Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты
	0,160
	0,936
	3,210
	7

	Затраты на оплату труда
	0,712
	1,144
	0,656
	8

	Материальные затраты
	0,556
	1,642
	0,624
	9


Источник: авторская разработка на основе таблицы 3.9
4. Используя данные таблицы 3.10, определим фактический ранг показателей ОАО «ФБК», входящих в состав критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций (таблица 3.11).

Таблица 3.11 – Темпы приростов значений показателей критерия эффективности управления финансами ОАО «ФБК»
	Нормативный ранг движения показателей
	Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

	
	Темп прироста
	Фактический ранг
	Темп прироста
	Фактический ранг
	Темп прироста
	Фактический ранг

	1.
	0,345
	7
	1,706
	3
	0,012
	9

	2.
	0,484
	6
	1,892
	2
	0,385
	7

	3.
	0,788
	1
	0,667
	9
	1,461
	2

	4.
	0,634
	3
	1,183
	6
	0,838
	3

	5.
	0,142
	9
	3,313
	1
	0,296
	8

	6.
	0,554
	5
	1,247
	5
	0,583
	6

	7.
	0,160
	8
	0,936
	8
	3,210
	1

	8.
	0,712
	2
	1,144
	7
	0,656
	4

	9.
	0,556
	4
	1,642
	4
	0,624
	5


Источник: авторская разработка на основе таблицы 3.10
5. Далее используя формулы 3.1–3.5, рассчитаем значения коэффициентов ранговой корреляции Спирмена (Коткл) и Кендала (Кинв) и интегрального показателя эффективности (IP) управления финансами ОАО «ФБК» для различных периодов. При этом первый период включает сверстку значений показателей за 2011-2013 гг., второй – за 2012-2014 гг. и третий – за 2013-2015 гг. соответственно.
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Сведем полученные результаты в таблицу 3.12 и отобразим их графически на рисунке 3.4.
Таблица 3.12 – Значения коэффициентов Коткл, Кинв и интегрального показателя эффективности (IР) управления финансами ОАО «ФБК»
	Наименования показателя
	Номер периода (годы)

	
	1

(2011-2013 гг.)
	2

(2012-2014 гг.)
	3

(2013-2015 гг.)

	Коткл
	-0,13
	0,27
	-0,40

	Кинв
	-0,11
	0,17
	-0,28

	IР
	0,19
	0,37
	0,11


Источник: авторская разработка на основе расчетов

Как видно из таблицы 3.12 и рисунка 3.4 в соответствии с разработанным критерием эффективность управления финансами ОАО «ФБК» в период с 2011 года по 2015 год имела разнонаправленную динамику. Так, интегральный показатель эффективности управления финансами организации наибольшего значения (0,37) достиг во втором периоде, включающем сверстку показателей за 2002-2014 годы. При этом в первом периоде, включающем 2011-2013 гг. его значение находилось на уровне 0,19, и наименьшее значение интегрального коэффициента эффективности наблюдается в третьем периоде – 0,11, охватывающем оценку управления финансами ОАО «ФБК» с 2013 по 2015 гг.
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Рисунок 3.4 – Динамика коэффициентов Коткл, Кинв и интегрального показателя эффективности управления финансами ОАО «ФБК»

Источник: построено по данным таблицы 3.12

Также по аналогии проведем расчет интегрального показателя эффективности управления финансами в иракской Государственной компании «Самарре», для чего сведем в таблицу 3.13 за несколько периодов (2011–2015 гг.) абсолютные значения показателей, входящих в критерий, представленный в таблице 3.2.

Таблица 3.13 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами Государственной компании «Самарре»
	Показатель
	Значение по годам, млн руб.
	Эталонный ранг движения

	
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015
	

	Чистая прибыль
	1 162
	2 057
	1 255
	1 306
	16
	1

	Прибыль от коммерческой деятельности
	2 806
	4 518
	3 524
	5 200
	2 952
	2

	Добавленная стоимость
	9 388
	16 340
	22 412
	20 489
	27 361
	3

	Выручка от коммерческой деятельности
	28 607
	49 205
	53 633
	69 183
	74 784
	4

	Затраты на инновации и НИОКР
	78
	169
	52
	53
	16
	5

	Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства
	820
	966
	631
	514
	244
	6

	Инвестиции в строительно- монтажные работы
	1 360
	2 114
	525
	122
	91
	7

	Затраты на оплату труда
	3 255
	6 216
	8 454
	13 154
	13 434
	8

	Промежуточное потребление (материальные затраты
	19 219
	32 864
	31 221
	48 694
	47 423
	9


Источник: на основе Приложения Г
Проведя соответствующие расчеты, определим фактический ранг показателей, входящих в состав критерия эффективности управления финансами организации Ирака (таблица 3.14).

Таблица 3.14 – Темпы приростов значений показателей критерия эффективности управления финансами Государственной компании «Самарре»
	Нормативный ранг движения показателей
	Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

	
	Темп прироста
	Фактический ранг
	Темп прироста
	Фактический ранг
	Темп прироста
	Фактический ранг

	1.
	2,381
	3
	0,786
	7
	1,072
	5

	2.
	3,790
	2
	0,657
	8
	1,205
	2

	3.
	1,171
	6
	0,945
	4
	1,087
	4

	4.
	1,073
	7
	0,992
	3
	1,025
	6

	5.
	1,366
	4
	0,892
	5
	1,103
	3

	6.
	1,311
	5
	0,789
	6
	0,891
	9

	7.
	10,866
	1
	0,067
	9
	5,740
	1

	8.
	1,043
	8
	0,998
	2
	1,025
	7

	9.
	1,022
	9
	1,018
	1
	0,987
	8


Источник:

Используя формулы 3.1–3.5, рассчитаем значения коэффициентов ранговой корреляции Спирмена (Коткл) и Кендала (Кинв) и интегрального показателя эффективности (IP) управления финансами Государственной компании «Самарре» для различных периодов.
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Сведем полученные результаты в таблицу 3.15 и отобразим их графически на рисунке 3.5.
Таблица 3.15 – Значения коэффициентов Коткл, Кинв и интегрального показателя эффективности (IР) управления финансами Государственной компании «Самарре»
	Наименования показателя
	Номер периода (годы)

	
	1

(2011-2013 гг.)
	2

(2012-2014 гг.)
	3

(2013-2015 гг.)

	Коткл
	0,50
	-0,48
	0,40

	Кинв
	0,39
	-0,33
	0,28

	IР
	0,52
	0,09
	0,45
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Рисунок 3.5 – Динамика коэффициентов Коткл, Кинв и интегрального показателя эффективности управления финансами Государственной компании «Самарре»
Источник: построено по данным таблицы 3.15

Как видно из таблицы 3.15 и рисунка 3.5 в соответствии с разработанным критерием эффективность управления финансами Государственной компании «Самарре» в период с 2011 года по 2015 год имела разнонаправленную динамику. Так, интегральный коэффициент эффективности управления финансами организации наибольшего значения (0,52) достиг в первом периоде, включающем сверстку показателей за 2011-2013 годы. При этом во втором периоде, включающем 2012-2014 гг., его значение резко снизилось до 0,09. В третьем периоде, охватывающем оценку управления финансами Государственной компании «Самарре» с 2013 по 2015 гг., значение интегрального коэффициента эффективности вновь выросло до 0,45.
Таким образом, разработанная методика интегральной оценки эффективности управления финансами организаций на основе положений теории хозяйственных систем с использование динамической системы показателей позволяет в динамике измерять эффективность целенаправленной деятельности. Также, разработанная критерий эффективности может быть использован для интегральной оценки эффективности управления финансами организаций как на макроуровне, так и на уровне отдельных субъектов хозяйствования.

При этом для повышения эффективности управления финансами организаций деятельность государства в рамках финансовой политики должна быть направлена на формирование экономического порядка, обеспечивающего согласованное изменение структуры производства и структуры потребления, позволяющего организациям создавать конкурентоспособный продукт с высокой потребительской ценностью. А также на создание условий, используя инструменты налоговой, бюджетной, денежно-кредитной и других видов финансовой политики, для реинвестирования прибыли, наращивания финансирования затрат на инновации, научные исследования и разработки, инвестиций в основной капитал, снижения материалоемкости производства и др.

В свою очередь, результатами деятельности организаций могут быть наращивание объемов производства и реализации продукции и услуг для увеличение прибыли от реализации с максимальным использованием эффекта операционного рычага, обеспечение обоснованного роста заработной платы работников, темпы роста которой не должны превышать темпы роста производительности труда, снижение себестоимости производства продукции и услуг на основе обеспечения роста более быстрыми темпами результатов производства по сравнению с затратами и др.
3.4. Организационно-экономическое обеспечение реализации управления финансами коммерческой организации в соответствии с разработанным критерием эффективности
Реализация управления финансами организаций в современных условиях хозяйствования требует особого внимания как со стороны высшего менеджмента компании, принимающего стратегические решения в процессах формирования, распределения и использования ее финансовых ресурсов, так и со стороны конкретных исполнителей финансово-экономических служб, реализующих тактику названных этапов жизненного цикла в режиме реального времени. Это обусловлено тем, что от эффективности управления финансами организаций напрямую зависит их состояние у субъекта хозяйствование, возможности их мобилизации как за счет текущей, так и за счет инвестиционной и финансовой деятельности, рациональность распределения и использования, что, в конечном счете, отражается на финансовом состоянии предприятия и определяет его конкурентоспособность.

Как уже отмечалось ранее, реализации управления финансами требует формирования организационно-экономического обеспечения достижения поставленных целей в соответствие с разработанными критерием эффективности. При этом, разработка организационно-экономического обеспечения реализации управления финансами коммерческой организации  должна осуществляться в рамках общего организационно-экономического механизма управления субъектом хозяйствования.
Необходимо отметить, что различные определения термина «механизм» в основе своей имеют общее: механизм – это множество взаимосвязанных элементов, которые приводят в движение объект. В случае с управлением финансами коммерческой организации – ее средства и источники образования, финансовые потоки и финансовые отношения. При рассмотрении механизма управления выделяется два подхода [3]:

· механизм как совокупность элементов, воздействующих на развитие объекта;

· механизм как взаимосвязь и взаимодействие элементов, обеспечивающих развитие объекта.

В первом случае, механизм рассматривается как инструмент воздействия и характеризует процесс управления каким-либо объектом. Структура такого механизма включает следующие элементы: 

· объект – это управляемый элемент, который изменяется под действием субъекта управления в желательном для последнего направлении (средства организации и источники их образования, финансовые потоки и финансовые отношения);

· центр (субъект управления) – это управляющий элемент, осуществляющий воздействие (высший менеджмент организации);

· субъекты механизма – это носители предметно-практической деятельности (индивид или группа индивидов), участвующие в работе «механизма» (финансовая служба и другие экономические подразделения, принимающие решения в области управления финансами, финансовый менеджеры и другие исполнители экономических служб);

· алгоритм «работы» механизма, представляющий собой совокупность функций управляющих воздействий и методов и способов достижения целей управления (реализация функций прогнозирования, планирования, организации, регулирования, стимулирования, учета, анализа, контроля по оптимизации состава, структуры и динамики средств субъекта хозяйствования и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования финансовых ресурсов организации, направленная на повышение эффективности использования ее активов, собственного капитала и обязательств с учетом приемлемого уровня риска);

· параметрическое описание планируемых результатов, характеризующих стадию развития объекта (показатели прибыли, выручки, себестоимости и др.);

· условия, способствующие или препятствующие «работе» механизма, или факторы, способные изменить алгоритм «работы» механизма; принимаемые к анализу допущения или ограничения применения механизма, при которых возможно достижение целевой эффективности. Определяются современными условиями хозяйствования, факторами мико- и макросреды организации.

Второй подход к определению понятия «механизм» заключается в его оп​ределении как инструмента взаимодействия субъектов. Такой механизм определяет принципы и последовательность выполнения определенных действий между различными субъектами, например, система антикризисного управления и финансового оздоровления в организациях – механизмы участия и взаимодействии трудового коллектива и менеджмента субъекта хозяйствования.

Рассмотренные подходы к формированию организационно-экономического механизма и разработке на его основе организационно-экономического обеспечения управления финансами субъекта хозяйствования  позволяют конкретизировать любую предметную область, включая реализацию управления финансами, с целью анализа проблем развития экономики коммерческой организации и причин их возникновения, обеспечивая при этом полноту и достоверность исследования. Исследованная структура разных типов организационно-экономических механизмов позволяет унифицировать подход к анализу эффективности и оптимальности организационно-экономического обеспечения управления финансами и определяет основы методики ее разработки.
Организационной основой указанного организационно-экономического механизма является система управления финансами, обеспечивающая деятельность субъекта хозяйствования в соответствии с разработанными критериями эффективности. Как уже отмечалось выше, для осуществления деятельности по оптимизации состава, структуры и динамики средств субъекта хозяйствования и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования финансовых ресурсов организации, направленной на повышение эффективности использования ее активов, собственного капитала и обязательств в условиях реализации целевой функции предприятия, необходима научно обоснованная система показателей, позволяющая выявлять комплексы задач в соответствие с поставленными целями, требующих первоочередного решения для повышения эффективности управления финансами коммерческой организации.
Чтобы ориентировать организацию на достижение поставленной цели в области управления финансами, необходимо рассмотреть ее как единую систему взаимодействия различных этапов жизненного цикла финансовых ресурсов: формирования, распределения и использования.

На основе выделенных этапов жизненного цикла управления финансами возможно формулирование комплексов задач, решение которых определяет функциональные обязанности системы управления субъекта хозяйствования  и позволит эффективно осуществлять его деятельность по достижению стратегической цели.

Для определения уровней решения задач и реализации функций управления финансами необходимо рассмотреть вертикальную структуру управления субъекта хозяйствования, которую можно представить следующим образом: уровень корпоративного управления (УКУ); уровень структурных подразделений (УСП); уровень отдельного исполнителя (УКИ).

Достижения поставленных целей предполагает решение комплекса задач в соответствии с основными функциями управления: 1 – прогнозирование; 2 – планирование; 3 – организация; 4 – регулирование; 5 – стимулирование; 6 – учет; 7 – анализ;  8 – контроль.

Обеспечение признанной целесообразной динамики средств организации и источников их образования с учетом ее вертикальной структуры управления, этапов жизненного цикла финансов и этапов управления позволяет дифференцировать комплексы задач, схематическое изображение которых имеет вид, представленный на рисунке 3.6.
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Рисунок 3.5 – Декомпозиция комплексов задач по этапам управленческого цикла, этапам жизненного цикла управления финансами организации и уровням управления субъекта хозяйствования
Источник: авторская разработка
Требующие решения комплексы задач по управлению финансами можно сформулировать следующим образом:

1.1.1 – Прогнозирование формирования финансовых ресурсов на уровне корпоративного управления. 6.2.2 – Учет распределения финансовых ресурсов на уровне структурных подразделений организации. 8.3.3 – Контроль использования финансовых ресурсов на уровне конкретных исполнителей.
Таким образом, на основе представленного на рисунке 3.5 подхода  к декомпозиции комплексов задач по этапам управленческого цикла, этапам жизненного цикла управления финансами организации и уровням управления субъекта хозяйствования можно сформулировать 72 комплекса задач (3×3×8).
Формулировка комплексов задач, решение которых необходимо для достижения стратегической цели развития организации в области управления финансами, определяет направления деятельности системы управления компании по организации ее развития и является организационной основой эффективного управления финансовыми ресурсами субъекта хозяйствования.
В процессе формирования организационно-экономического обеспечения достижения поставленных целей управления финансами коммерческой организации особого внимания заслуживают экономические аспекты его разработки, включая систему стимулирования сотрудников финансовой службы субъекта хозяйствования, направленную на осуществление деятельности в соответствие с критерием эффективности. В таблице 3.11 представлена система материального стимулирования работников финансового управления субъекта хозяйствования в зависимости от значения и динамики интегрального показателя эффективности управления финансами организации.

Таблица 3.11 – Материальное стимулирование работников финансового управления организации в зависимости от значения и динамики интегрального показателя эффективности (IР) управления финансами
	Значение интегрального показателя эффективности (IР)
	Сумма премии, измеряемая в количестве должностных окладов
	Коэффициент пересчета премии при различных соотношениях предыдущего и последующего значения интегрального показателя эффективности IР

	
	
	IР1≥ IР0
	IР1˂ IР0

	От 0 до 0,3
	0,0
	0,0
	0

	Более 0,3 до 0,5
	0,5
	1,2
	0,9

	Более 0,5 до 0,7
	1,0
	1,3
	0,8

	Более 0,7 до 0,8
	2,0
	1,4
	0,7

	Более 0,8 до 0,9
	3,0
	1,6
	0,6

	Более 0,9 до 1,0
	4,0
	2,0
	0,5


Источник: авторская разработка
Подобный подход к стимулированию работников финансового управления организации в зависимости от значения и динамики интегрального показателя эффективности управления финансами позволит в максимальной степени мотивировать их на достижение поставленных целей развития субъекта хозяйствования и выделенных задач в соответствие с разработанным критерием эффективности. При этом важным моментом в системе стимулирования является зависимость величины премий работников финансового управления как от значения интегрального показателя эффективности управления финансами организаций, так и от его и динамики.

Выводы.
В соответствие с выявленными во второй главе работы недостатками оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций, были сформулировать основные требования, предъявляемые к обоснованию ее методики, которая должна:

· оценивать изменения в состоянии финансов коммерческой организации в динамике, т.е. оценивать достигнутые результаты с учетом прошлого состояния;

· учитывать целевую функцию управления финансами и тенденции развития коммерческой организации;

· отвечать требованиям объективности и обладать свойством сводимости и сопоставимости;

· давать интегральный результат и быть доступной для широкого практического применения.

· служить основой для разработки организационно-экономического обеспечения реализации целевой функции управления финансами с учетом тенденций развития коммерческой организации;

Для обеспечения интегральной оценки эффективности управления финансами коммерческой организации использованы основные положение теории хозяйственных систем в соответствие с которыми можно обоснованно подойти к разработке методики оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций на основе динамической системы показателей. Данная методика включает следующие этапы:

1.
Определение целевой функции коммерческой организации с точки зрения управления финансами.

2.
Определение совокупности показателей, соответствующей функции организации и адекватно отражающей происходящие в ней процессы;

3.
Закрепление эталонного порядка показателей, в соответствии с которым должны изменяться значения отобранных показателей (на основе результатов проведения экспертного опроса специалистов и/или исходя из теоретических представлений).

4.
Формирование на основе закрепленного эталонного порядка показателей критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций (динамической системы показателей);

5.
Расчет с использованием ранговых статистик интегрального показателя эффективности управления финансами коммерческих организаций на основе измерения динамики изменения значений показателей, включенных в критерий эффективности управления финансами субъектов хозяйствования за анализируемый период времени.

С помощью разработанного критерия эффективности управления финансами коммерческих организаций и расчета на его основе интегрального показателя эффективности можно оценивать успешность движения системы управления финансами субъектов хозяйствования к желательному состоянию, характеризующемуся достижением определенных результатов.
Разработанная методика интегральной оценки эффективности управления финансами организаций на основе положений теории хозяйственных систем с использование динамической системы показателей позволяет в динамике измерять эффективность целенаправленной деятельности. Также, разработанная методика может быть использована для интегральной оценки эффективности управления финансами организаций как на макроуровне, так и на уровне отдельных субъектов хозяйствования.

При этом для повышения эффективности управления финансами организаций деятельность государства в рамках финансовой политики должна быть направлена на формирование экономического порядка, обеспечивающего согласованное изменение структуры производства и структуры потребления, позволяющего организациям создавать конкурентоспособный продукт с высокой потребительской ценностью. А также на создание условий, используя инструменты налоговой, бюджетной, денежно-кредитной и других видов финансовой политики, для реинвестирования прибыли, наращивания финансирования затрат на инновации, научные исследования и разработки, инвестиций в основной капитал, снижения материалоемкости производства и др.

В свою очередь, результатами деятельности организаций могут быть наращивание объемов производства и реализации продукции и услуг для увеличение прибыли от реализации с максимальным использованием эффекта операционного рычага, обеспечение обоснованного роста заработной платы работников, темпы роста которой не должны превышать темпы роста производительности труда, снижение себестоимости производства продукции и услуг на основе обеспечения роста более быстрыми темпами результатов производства по сравнению с затратами и др.
Реализации управления финансами требует формирования организационно-экономического обеспечения достижения поставленных целей в соответствие с разработанными критерием эффективности. При этом, разработка организационно-экономического обеспечения реализации управления финансами коммерческой организации  должна осуществляться в рамках общего организационно-экономического механизма управления субъектом хозяйствования.
Для осуществления деятельности по оптимизации состава, структуры и динамики средств субъекта хозяйствования и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования финансовых ресурсов организации, направленной на повышение эффективности использования ее активов, собственного капитала и обязательств в условиях реализации целевой функции предприятия, необходима научно обоснованная система показателей, позволяющая выявлять комплексы задач в соответствие с поставленными целями, требующих первоочередного решения для повышения эффективности управления финансами коммерческой организации.
Обеспечение признанной целесообразной динамики средств организации и источников их образования с учетом ее вертикальной структуры управления, этапов жизненного цикла финансов и этапов управления позволяет дифференцировать комплексы задач. На основе обоснованного подхода к декомпозиции комплексов задач по этапам управленческого цикла, этапам жизненного цикла управления финансами организации и уровням управления субъекта хозяйствования были сформулированы 72 комплекса задач, решение которых необходимо для достижения стратегической цели развития организации в области управления финансами и определяющие направления деятельности системы управления компании по организации ее развития и является организационной основой эффективного управления финансовыми ресурсами субъекта хозяйствования.
В процессе формирования организационно-экономического обеспечения достижения поставленных целей управления финансами коммерческой организации особого внимания заслуживают экономические аспекты его разработки, включая систему стимулирования сотрудников финансовой службы субъекта хозяйствования, направленную на осуществление деятельности в соответствие с критерием эффективности. Была разработана система материального стимулирования работников финансового управления субъекта хозяйствования в зависимости от значения и динамики интегрального показателя эффективности управления финансами организации.

Разработанный подход к стимулированию работников финансового управления организации в зависимости от значения и динамики интегрального показателя эффективности управления финансами позволит в максимальной степени мотивировать их на достижение поставленных целей развития субъекта хозяйствования и выделенных задач в соответствие с разработанным критерием эффективности. При этом важным моментом в системе стимулирования является зависимость величины премий работников финансового управления как от значения интегрального показателя эффективности управления финансами организаций, так и от его и динамики.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ

По результатам проведенного исследования сделаны следующие обобщающие выводы:

1. Уточнено определение понятия «управления финансами коммерческой организации», которое в отличие от существующих определений управления финансами субъектов хозяйствования, трактующих его как науку, как процесс, либо как систему, комплексно рассматривает управление финансами организации как деятельность, имеющую целевую направленность, раскрывает содержание этой деятельности, направленной на изменение показателей, характеризующих состояния объекта управления в соответствие с поставленными целями развития организации в процессе реализации основных этапов управленческого цикла при условии обеспечения приемлемого уровня риска.

2. Исследованы существующие подходы к оценке эффективности управления финансами коммерческих организаций Республики Беларусь и Республики Ирак и на их основе проведен его анализ как на макроуровне Республики Беларусь, так и на уровне отдельных субъектов хозяйствования Беларуси и Ирака. На основании проведенных исследований был сделан вывод о том, что как в Республике Беларусь, так и в Ираке в основу оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций лежит методика анализа финансового состояния организации или отдельных показателей его характеризующих, включающая показатели ликвидности и платежеспособности, финансовой устойчивости, деловой активности, а также абсолютные и относительные финансовые результаты деятельности субъекта хозяйствования. Было выявлено, что использование такого подхода к оценке эффективности управления финансами коммерческих организаций имеет ряд существенных недостатков таких, как статичность измерений, невозможность интегральной его оценки и отсутствие учета тенденций развития организации. Последний из указанных недостатков существующих подходов к оценке эффективности управления финансами коммерческих организаций определяется отсутствием возможности оценивать степень соответствия результатов целям развития субъекта хозяйствования, что затрудняет возможность проведения осознанной деятельности, направленной на оптимизацию состава, структуры и динамики средств предприятия и источников их образования в процессе формирования, распределения и использования его финансовых ресурсов, на повышение эффективности использования его активов, собственного капитала и обязательств. 

3. Предложена методика оценки эффективности управления финансами коммерческих организаций на основе формирования динамической системы показателей и использования метода ранговых статистик, позволяющая  обоснованно подходить к разработке критерия эффективности управления финансами субъектов хозяйствования. Отличием предлагаемой методики от существующих является учет динамического характера деятельности субъекта хозяйствования и возможность интегрировано оценивать результативность его деятельности, универсальность использования независимо от страновой принадлежности организации, а также возможность сопоставления результатов с поставленными целями ее развития.

4. Предложены критерии эффективности управления финансами коммерческих организаций Беларуси и Ирака, разработанные с учетом специфики финансово-бухгалтерской отчетности этих стран и системы показателей, используемых для оценки финансово-экономической деятельности субъектов хозяйствования. В отличии от существующих подходов предложенные критерии позволяют в динамике интегрировано оценивать  эффективность управления финансами коммерческих  организаций Беларуси и Ирака с учетом поставленных целей и тенденций их развития. Практическая значимость и новизна предложенной методики подтверждена результатами апробации на предприятиях Республики Беларусь и Республики Ирак.

5. Разработано организационно-экономическое обеспечение достижения поставленных целей управления финансами коммерческой организации, включающее определение комплекса задач, получаемых в результате декомпозиции цели ее развития по этапам управленческого цикла, этапам жизненного цикла управления финансами организации и уровням управления субъекта хозяйствования, а также систему стимулирования работников финансового служб, направленную на обеспечение желательной динамики показателей, характеризующих состояние объекта управления и достижение поставленных целей в соответствии с разработанным критерием эффективности. Практическая значимость и новизна предложенных организационных и экономических аспектов обеспечения реализации  эффективного управления финансами организаций методики подтверждена результатами апробации на предприятиях Республики Беларусь и Республики Ирак.
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ПРИЛОЖЕНИЯ

ПРИЛОЖЕНИЕ А
Таблица А1 – Анализ трактовок финансового менеджмента (управления финансами), предлагаемых различными авторами

	Автор
	Содержание трактовок финансового менеджмента

	1
	2

	1. Финансовый менеджмент как наука управления финансами предприятия

	Е.С. Стоянова, Т.Б. Крылова, И.Т. Балабанов
	Финансовый менеджмент - наука управления финансами предприятия, направленная на достижение его стратегических и тактических целей [199, с.8]

	С.А. Сироткин
	Финансовый менеджмент - это экономическое научное направление, областью исследования которого является специфическая сфера управленческой деятельности, связанная с управлением финансовыми и кредитными ресурсами, основными и оборотными средствами, денежными фондами, резервами, их источниками, и которая выражается в целенаправленном формировании финансовых, денежных, кредитных и материальных потоков на предприятии, необходимых для достижения стратегических и оперативных (текущих) целей организации [166, с.6]

	Т.В. Кириченко
	Финансовый менеджмент - это искусство и наука финансирования организации, приобретения активов и управления ими, направленные на выполнение ее миссии, повышение вероятности достижения стратегических и тактических целей [77, с.11]

	2. Финансовый менеджмент как процесс управления финансами предприятия

	Е.Ф. Киреева,

О.А. Пузанкевич
	Финансовый менеджмент представляет собой сознательный процесс управления финансовой деятельностью отдельных экономических структур, главной целью которого является повышение результативности общей деятельности этого субъекта [183, с.9]. 

	А.И. Бельзецкий
	Финансовый менеджмент - это совокупность концепций, правил и методов принятия и реализации финансовых и инвестиционных решений, ведущих к максимальному удовлетворению интересов всех участвующих в деятельности организации лиц [20, с.11]

	Е.В. Васина, А.Э. Титовицкая, О.А. Карякина
	Финансовый менеджмент представляет собой процесс выработки цели управления финансами и осуществления воздействия на них с помощью методов и рычагов финансового механизма [194, с.14]

	Е.Е. Румянцева
	Финансовый менеджмент - управление финансами предприятия, направленное на максимизацию стоимости бизнеса и уровня дивидендов акционеров (интересы собственников), прибыли или минимизации затрат (интересы руководства предприятия), заработной платы (интересы работающих), а также поддержание конкурентоспособности и финансовой устойчивости хозяйствующего субъекта (интересы самого хозяйствующего субъекта, бюджетов всех уровней и общества) [121, с.353]
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	1
	2

	И.А. Бланк
	Финансовый менеджмент представляет собой систему принципов и методов разработки и реализации управленческих решений, связанных с формированием, распределением и использованием финансовых ресурсов предприятия и организацией оборота его денежных средств [24, c.11]

	М.Н. Крейнина
	Финансовый менеджмент - это управление движением финансовых и денежных потоков предприятия, возникающим в процессе осуществления деятельности предприятия и его взаимоотношений с другими организациями [102, с.3]

	О.А. Пузанкевич
	Финансовый менеджмент - это сознательный процесс управления финансовой деятельностью предприятия, который выступает как неотъемлемая часть общей системы управления [147, с.61]

	3. Финансовый менеджмент как система управления финансами предприятия

	А.В. Лебедев
	Финансовый менеджмент - система управления денежными потоками на уровне коммерческой организации, которая адаптивно взаимодействует с внешней средой и чье функционирование направлено на достижение стратегической цели управления компанией. [107, с.9]

	А.М. Ковалева
	Финансовый менеджмент организации - это система управления финансами коммерческой организации, направленная на развитие и совершенствование финансовых отношений путем постоянного внедрения новых принципов, форм, структур и методов управления с целью повышения эффективности производства [197, с.3]

	В.В. Ковалев
	В классическом понимании финансовый менеджмент трактуется как система управления финансами хозяйствующего субъекта [65, с.5]

	В.П. Зайков
	Финансовый менеджмент - это система комплексного управления финансами, финансовыми ресурсами, денежными фондами и их источниками, использующая широкий набор организационных, финансовых, управленческих, технических методов и процедур для достижения стратегических целей и решения тактических задач [44, с.28]

	Н.В. Колчина, Е.Ю. Макеева, О.В. Португалова
	Финансовый менеджмент - финансовая система управления на уровне организации, направленная на достижение общих целей управления и взаимодействующая с внешней средой: контрагентами, заказчиками, подрядчиками, государством, банками и пр. [82, с.12]

	Т.В.Максименко-
Новохрост
	Финансовый менеджмент, или система управления финансами предприятия, - это система взаимоотношений, возникающих на предприятии по поводу привлечения и использования финансовых ресурсов [196, с.12]


ПРИЛОЖЕНИЕ Б
Таблица Б1 – Баланс иракской компании по состоянию на 31/12/20__
	Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии
	Наименование учетной записи
	Содержание учетной записи

	I. АКТИВЫ

	
	Стабильные активы
	Средства организации, функционирующие на долгосрочной основе

	1/11
	Основные средства (балансовая стоимость)
	Основные средства, нематериальные активы, земля 

	2/118
	Расходы будущих периодов
	Затраты организации, произведённые в отчётном и предшествующих ему периодах, но подлежащие включению в издержки предприятия в последующие отчётные периоды

	3/12
	Проекты в стадии строительства
	Незавершенное капитальное строительство объектов основных средств

	4/141
	Долгосрочные займы выданные
	Средства, выданные организацией на длительный период другим субъектам хозяйствования на платной и возвратной основе

	5/151
	Долгосрочные финансовые инвестиции
	Долгосрочные вложения в ценные бумаги

	
	Итого стабильные активы
	Сумма средств, использование которых носит устойчивый характер

	
	Оборотные активы
	

	6/13
	Запасы (по себестоимости)
	Сырье, материалы, полуфабрикаты, остатки незаверенного производства, готовая продукции и другой инвентарь

	6/138
	Аккредитивы на закупку материалов
	Денежное обязательство, принимаемое банком (банком-эмитентом) по поручению организации (плательщика по аккредитиву), осуществить платеж в пользу поставщика материалов указанной в аккредитиве суммы по представлении последним в банк документов в соответствии с условиями аккредитива в указанные сроки.

	4/142
	Краткосрочные займы выданные 
	Средства, выданные организацией на краткосрочный период другим субъектам хозяйствования на платной и возвратной основе

	5/152
	Краткосрочные финансовые инвестиции
	Вложения в высоколиквидные ценные бумаги, срок обращения которых составляет менее одного года

	7/16
	Должники (дебиторы)
	Краткосрочная дебиторская задолженность покупателей за продукции, товары, услуги, по расчетам с персоналом, бюджетом и др.

	8/18
	Деньги
	Денежные средства и приравненные к ним высоколиквидные активы

	
	Итого оборотные активы
	Сумма оборотных средств организации

	
	СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ
	Сумма средств организации
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	II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

	
	Долгосрочные источники финансирования
	Собственные и заемные источники финансирования средств организации, привлекаемых на долгосрочной основе

	21
	Капитал
	Величина уставного капитала и нераспределенной прибыли (непокрытого убытка)

	9/22
	Резервы
	Страховой капитал предприятия, формируемый за счет чистой прибыли и предназначенный для покрытия балансовых убытков, непредвиденных расходов и др. 

	10/23
	Долгосрочные ассигнования
	Величина накопленной амортизации по объектам основных средств, нематериальных активов

	4/241
	Долгосрочные кредиты и займы
	Долгосрочные обязательства организации, сформированные на срочной, возвратной и платной основе (долгосрочные кредиты банков, долгосрочные займы и др.).

	
	Итого долгосрочные источники финансирования
	Сумма источников финансирования, сформированных на долгосрочной основе.

	
	Краткосрочные источники финансирования
	Собственные и заемные источники финансирования средств организации, привлекаемых на краткосрочной основе.

	10/23
	Краткосрочные ассигнования
	Величина накопленной амортизации по объектам средств организации, функционирующих на краткосрочной основе

	4/242
	Краткосрочные займы
	Обязательства организации другим субъектам хозяйствования на платной и возвратной основе, сформированные на краткосрочный период 

	25
	Краткосрочные кредиты
	Краткосрочные обязательства организации, сформированные на срочной, возвратной и платной основе (краткосрочные кредиты банков)

	11/26
	Кредиторы
	Краткосрочная задолженность организации поставщикам, по оплате труда, бюджету и др.

	
	Итого краткосрочные источники финансирования
	Сумма источников финансирования, сформированных на краткосрочной основе

	
	ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ
	Общая сумма источников финансирования

	Справочно: собственный капитал
	Сумма капитала, резервов, долгосрочных и краткосрочных ассигнований


Таблица Б2 – Отчет о доходах, расходах и прибылях иракской компании за финансовый год, заканчивающийся 31/12/20__
	Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии
	Наименование учетной записи
	Содержание учетной записи

	1
	2
	3

	IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) ОТ КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

	17/41
	Доходы по коммерческой деятельности от товарного производства
	Выручка от реализации продукции

	17/42
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли, предназначенных для продажи
	Выручка от торговли товарами и землей, приобретенными для перепродажи

	17/43
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг
	Выручка от реализации услуг

	17/44
	Внереализационные доходы
	Доходы не связанные с реализацией продукции, товаров, услуг.

	17/45
	Стоимость материалов, изготовленных внутри организации
	Стоимость активов (основных средств, запасных частей, упаковочных материалов) которые сделаны внутри организации для использования в текущей деятельности и рыночных целях 

	17/46
	Доходы, связанные с оплатой аренды земли и полученные проценты
	Арендная плата арендаторов,  инвестиционные доходы от размещения денежных средств в виде депозитов в банке

	17/47
	Дотации
	Безвозмездная помощь государства (государственные субсидии государства для покрытия разницы между ценами продажи и фактической себестоимостью, обеспечения возможности экспортировать отдельные товары по конкурентоспособным ценам)

	
	Совокупный доход
	Сумма доходов, полученных организацией от коммерческой деятельности

	III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

	13/31
	Затраты на оплату труда
	Затраты на оплату труда в составе себестоимости реализованной продукции

	13/32
	Промежуточные товары
	Материальные затраты в составе себестоимости реализованной продукции

	14/33
	Расходы на обслуживание
	Стоимость услуг, выполняемых третьими сторонами в сфере технического обслуживания зданий, машин и оборудования, содержания парков и садов, ремонта мебели и офисного оборудования и др.

	15/34
	Подрядные работы
	Расходы, связанные с оплатой услуг строительных и других подрядных организаций
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	1
	2
	3

	16/35
	Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи
	Себестоимость реализованных товаров и земельных участков

	16/36
	Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли
	Суммы платежей по кредитам и займам, арендной платы за землю

	1/37
	Вымирание (амортизация)
	Амортизационные отчисления, в составе себестоимости реализованной продукции

	
	Суммарные расходы
	Сумма расходов, полученных организацией от коммерческой деятельности

	
	Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от коммерческой деятельности)
	Финансовый результат от коммерческой деятельности организации, получаемый как разница  межу совокупными доходами и суммарными расходами

	
	Доходы за пределами коммерческой деятельности
	Доходы организации не связанные с осуществлением коммерческой деятельности

	18/48
	Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование,  полученные пожертвования, ранее списанные долги
	Взносы работников организации на пенсионное обеспечение и социальное страхование, полученные пожертвования, гранты, ранее списанные долги

	18/49
	Прочие доходы
	Доходы от не основных видов деятельности (производства овощей,  животноводства, реализации отходов и др.), доходы прошлых лет

	
	Расходы вне коммерческой деятельности
	Расходы организации не связанные с осуществлением коммерческой деятельности

	16/38
	Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование
	Выплаты организации на пенсионное обеспечение и социальное страхование, налоги и сборы и др.

	16/39
	Прочие расходы
	Расходы прошлых лет, непредвиденные расходы, связанные с ликвидацией последствий стихийных бедствий, военных действий и др.

	
	Увеличение / уменьшение доходов / расходов
	Разница между доходами и расходами, не связанными с осуществлением коммерческой деятельности

	
	Прибыль (убыток) организации
	Сумма прибыли (убытка) от коммерческой деятельности организации и финансового результата не связанного с осуществлением коммерческой деятельности

	
	Налоги из прибыли
	Сумма налога на прибыль, уплачиваемого в бюджет государства

	
	Прибыль в распоряжении организации (чистая прибыль)
	Чистая прибыль, остающаяся в распоряжении организации и подлежащая распределению


Источник: 
ПРИЛОЖЕНИЕ В
Финансы организаций Республики Беларусь
Таблица В1 – Статистика финансов Республики Беларусь

	Наименование показателя
	Значение показателя по годам

	
	2010
	2011
	2012
	2013
	2014
	2015

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	ВВП И НАЦИОНАЛЬНЫЕ СЧЕТА
	

	ВВП в фактических ценах
	164476
	297158
	530356
	649111
	778456
	869701,7

	ВВП в постоянных ценах в % к предыдущему году
	107,7
	105,5
	101,7
	101
	101,6
	96,1

	ВВП в постоянных ценах, отношение последующего года к предыдущему году
	1,077
	1,055
	1,017
	1,01
	1,016
	0,961

	Дефлятор ВВП
	111,1
	171,2
	175,4
	121,2
	118
	116,4

	ВВП в постоянных ценах (2006 г. = 100%)
	160,689
	275,099
	482,524
	584,819
	690,087
	803,261

	Дефлятор ВВП к 2006 г.
	1,607
	2,751
	4,825
	5,848
	6,901
	8,033

	ВВП в сопоставимых ценах (2006 г.)
	102357
	108018
	109913
	110993
	112806
	108271

	Валовая добавленная стоимость, % от ВВП
	87,3
	87,8
	87,3
	87,8
	87,9
	86,3

	Валовая добавленная стоимость, млрд руб.
	143607,2
	260961,7
	463032,3
	569530,7
	684093,5
	750431,8

	Оплата труда работников
	81542,7
	125436,6
	237726
	339059,9
	397817,4
	428012,3

	Чистые налоги на производство и на импорт
	23968,1
	39233,6
	74946,3
	90549,6
	109431,5
	139541,3

	Валовая прибыль экономики и валовые смешанные доходы
	58965,3
	132487,5
	217683,2
	219501,2
	270845,8
	302148,1

	Валовое накопление
	67816,7
	111791,3
	187644,4
	255101,8
	276720
	260933,6

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	основного капитала
	64698,4
	113230,1
	178454,5
	244295,8
	263693
	248349,9

	изменение запасов материальных оборотных средств
	3118,3
	-1438,8
	9189,9
	10806
	13027
	12583,7

	Расходы консолидированного бюджета на национальную экономику
	12412
	15517
	29894
	31163
	33568,1
	38817,2

	СРЕДСТВА ОРГАНИЗАЦИЙ И ИСТОЧНИКИ ИХ ОБРАЗОВАНИЯ
	

	Активы – всего (на конец года)
	435191
	924290
	1290485
	1623611
	1848336
	2223405

	       в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	долгосрочные активы
	295458
	629642
	930441
	1157768
	1304060
	1531860

	краткосрочные активы
	139733
	294647
	360044
	465843
	544276
	691546

	Среднегодовая стоимость активов
	396574,5
	679740,5
	1107388
	1457048
	1735974
	2035871

	       в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	долгосрочных активов
	266539
	462550
	780042
	1044105
	1230914
	1417960

	краткосрочные активов
	130036
	217190
	327346
	412944
	505060
	617911

	Первоначальная стоимость основных средств, млрд. руб.
	431561
	865672
	1198019
	1469141
	1648586
	1874917

	Удельный вес накопленной амортизации в первоначальной стоимости основных средств, %
	45,7
	42,6
	41,4
	41,6
	41,6
	40,8

	Остаточная стоимость основных средств, млрд руб.
	234338
	496896
	702039
	857978
	962774
	1109951

	Собственный капитал, млрд. руб.
	292013
	611880
	838815
	1001768
	1059097
	1122820

	Долгосрочные обязательства, млрд руб.
	59605
	120332
	181569
	245860
	312641
	478132

	Краткосрочные обязательства, млрд руб.
	83572
	192078
	270101
	375983
	476599
	622454

	Среднегодовая стоимость собственного капитала, млрд руб.
	267175
	451947
	725348
	920292
	1030432
	1090958

	
	
	
	
	
	
	

	Собственные оборотные средства, млрд руб.
	85080
	269662
	240343
	203523
	140823
	182991


Продолжение таблицы В1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ
	
	

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (с налогами и сборами, включаемыми в выручку), млрд. рублей
	334820
	652820
	1152406
	1271162
	1419839
	1583969

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (без налогов и сборов, включаемых в выручку), млрд. рублей
	293828
	576187
	1014210
	1103931
	1237445
	1386414

	Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг, млрд. рублей
	273776
	508605
	903869
	1020273
	1138004
	1267920

	Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг, млрд. рублей
	20052
	67582
	110341
	83658
	99441
	118494

	Рентабельность продаж по выручке от реализации с налогами и сборами, включаемыми в выручку, %
	6
	10,4
	9,6
	6,6
	7
	7,5

	Рентабельность продаж по выручке от реализации без налогов и сборов, включаемых в выручку, %
	6,82
	11,73
	10,88
	7,58
	8,04
	8,55

	Рентабельность реализованной продукции, товаров, работ, услуг, %
	7,3
	13,3
	12,2
	8,2
	8,7
	9,3

	Чистая прибыль, млрд. рублей
	13607
	39671
	70926
	40850
	43361
	25883

	Рентабельность активов, %
	3,43
	5,84
	6,4
	2,8
	2,5
	1,27

	Рентабельность краткосрочных активов, %
	15,42
	31,12
	33,71
	20,26
	19,69
	19,18

	Рентабельность собственного капитала, %
	5,09
	8,78
	9,78
	4,44
	4,21
	 

	Затраты на производство продукции (работ, услуг)
	210210
	375978
	663565
	721046
	797284
	882521

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	материальные затраты
	141220
	271930
	471424
	461363
	492840
	564431

	затраты на оплату труда
	31752
	47847
	92253
	127467
	148396
	155636

	отчисления на социальные нужды
	11206
	16588
	30735
	41941
	48803
	50522

	амортизация основных средств и нематериальных активов
	10974
	14690
	33821
	45514
	53826
	48738

	прочие затраты
	15058
	24924
	35332
	44761
	53418
	63194

	Добавленная стоимость
	68990
	104049
	192141
	259683
	304443
	318090

	РАСЧЕТЫ
	
	

	Дебиторская задолженность
	49457,2
	107058,1
	155104,6
	195188,9
	218745,6
	269822,1

	из нее просроченная
	7387,3
	11616,9
	17174,6
	29123,3
	40477
	60416,7

	Удельный вес просроченной дебиторской задолженности в общей сумме дебиторской задолженности, %
	14,9
	10,9
	11,1
	14,9
	18,5
	22,4

	Кредиторская задолженность
	57785,2
	140188
	182686,3
	241251,8
	284048,2
	353099,3

	из нее просроченная
	6217
	10325
	14958,4
	28986,1
	38293,4
	57978,9

	Удельный вес просроченной кредиторской задолженности в общей сумме кредиторской задолженности, %
	10,8
	7,4
	8,2
	12
	13,5
	16,4

	Задолженность по кредитам и займам
	75880,6
	157992,2
	215553,9
	288996,4
	378611,5
	567901,3

	из нее просроченная
	747,7
	1359,9
	1351,9
	3462,2
	6575,9
	14806,4

	Удельный вес просроченной задолженности по кредитам и займам в общей сумме задолженности по кредитам и займам, %
	1,0
	0,9
	0,6
	1,2
	1,7
	2,6

	Задолженность по налогам и сборам (на конец года), млн. руб.
	32045,4
	27946,5
	32551,5
	65663,9
	183600
	- 


Продолжение таблицы В1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	ИНВЕСТИЦИИ
	

	Объем иностранных инвестиций, направленных организациями Республики Беларусь в экономику зарубежных стран 1), млн. долларов США
	2537,2
	5490,1
	6086,7
	6341,2
	5985
	5141,2

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	прямые
	1420,5
	3001
	4129,8
	4670,6
	4188,7
	4648,9

	портфельные
	0,001
	0,1
	2,2
	0,2
	0,8
	0,5

	прочие
	1116,7
	2489
	1954,7
	1670,3
	1795,5
	491,7

	Объем иностранных инвестиций, поступивших в реальный сектор экономики Республики Беларусь, млн. долларов США
	9085,5
	18878,6
	14329,8
	14974,3
	15084,4
	11344,2

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	прямые
	5569,4
	13248
	10358,4
	11083,4
	10168,9
	7241,4

	портфельные
	1,8
	2,3
	23,4
	12,2
	10,6
	5,1

	прочие
	3514,2
	5628,3
	3948
	3878,7
	4904,9
	4097,7

	Прямые иностранные инвестиции на чистой основе (без учета задолженности прямому инвестору за товары, работы, услуги), млн. долларов США
	1198,4
	3973,6
	1376,5
	2136,2
	1811,7
	1611,8

	Инвестиции в основной капитал (в фактически действовавших ценах;  млрд. руб.)
	55380,8
	98664,9
	154442,4
	209574,6
	225269,7
	210289,6

	    в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	строительно-монтажные работы (включая работы по монтажу оборудования)
	27787,4
	44358
	76226,7
	109195,6
	123732,5
	113646,8

	затраты на приобретение машин, оборудования, транспортных средств
	21275,4
	44672,3
	63601,4
	77202,2
	76380
	72944,2

	прочие работы и затраты
	6318
	9634,6
	14614,4
	23176,8
	25157,2
	23698,6

	Индексы инвестиций в основной капитал (в сопоставимых ценах; в процентах к предыдущему году)
	115,8
	117,9
	88,3
	109,3
	94,1
	82,5

	Удельный вес в общем объеме инвестиций, в процентах
	100
	100
	100
	100
	100
	100

	строительно-монтажных работ (включая работы по монтажу оборудования)
	50,2
	45
	49,4
	52,1
	54,9
	54

	затрат на приобретение машин, оборудования, транспортных средств
	38,4
	45,3
	41,2
	36,8
	33,9
	34,7

	прочих работ и затрат
	11,4
	9,7
	9,4
	11,1
	11,2
	11,3

	Инвестиции в основной капитал за счет иностранных источников в фактически действовавших ценах; млрд. руб.
	2440,1
	13432,92)
	15315,02)
	19941,12)
	32273,02)
	37704,72)

	в процентах от общего объема инвестиций
	4,4
	13,62)
	9,92)
	9,52)
	14,32)
	17,92)

	Инвестиции в основной капитал - всего
	55380,8
	98664,9
	154442,4
	209574,6
	225269,7
	210289,6

	  в том числе за счет:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	республиканского бюджета
	5162,4
	5859,9
	10843,7
	20923,7
	14577,4
	10748,7

	местных бюджетов
	5217,6
	6336,3
	13956,9
	22513,4
	20993,1
	16767,3

	собственных средств организаций
	18193,2
	37254,9
	61746,4
	79168,8
	86672,3
	83633,9

	заемных средств других  организаций
	558
	630,8
	2352,7
	2526
	3423,2
	2721,9

	средств населения
	4201
	5838,3
	10506,1
	17387
	22524,4
	25315,8

	иностранных инвестиций (без кредитов (займов) иностранных банков
	1176,4
	2914,3
	4960
	6654,2
	8234,4
	7952,2

	кредитов банков
	17869
	35332,8
	40917,2
	50770,2
	59972,4
	55042,5

	    из них:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    кредитов по иностранным кредитным линиям
	1844
	3845,2
	5299,1
	4549
	5536,4
	5817


Окончание таблицы В1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	   прочих источников
	3003,2
	4497,6
	9159,5
	9631,3
	8872,4
	8107,3

	Инвестиции в основной капитал – всего (%)
	100
	100
	100
	100
	100
	100

	  в том числе за счет:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	республиканского бюджета
	9,3
	6
	7
	10
	6,5
	5,1

	местных бюджетов
	9,4
	6,4
	9
	10,7
	9,3
	8

	собственных средств организаций
	32,9
	37,8
	40
	37,8
	38,5
	39,8

	заемных средств других  организаций
	1
	0,6
	1,5
	1,2
	1,5
	1,3

	средств населения
	7,6
	5,9
	6,8
	8,3
	10
	12

	иностранных инвестиций (без кредитов (займов) иностранных банков
	2,1
	3
	3,2
	3,2
	3,7
	3,8

	кредитов банков
	32,3
	35,8
	26,5
	24,2
	26,6
	26,2

	    из них:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	    кредитов (займов) иностранных банков
	2,3
	6,7
	3,3
	4,2
	8,2
	11,4

	    кредитов по иностранным кредитным линиям
	3,3
	3,9
	3,4
	2,2
	2,5
	2,8

	прочих источников
	5,4
	4,5
	5,9
	4,6
	3,9
	3,9

	ИННОВАЦИИ
	

	Внутренние затраты на научные исследования и разработки по секторам деятельности в фактически действовавших ценах всего; млрд. руб.
	1140,6
	2081,9
	3537,8
	4372,3
	4073,1
	4495,4

	в том числе:
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	государственный
	304,2
	427,1
	738,4
	1041,5
	1074,6
	1059,7

	коммерческих организаций
	692,1
	1454,7
	2444,5
	2855,8
	2522,2
	2949,9

	высшего образования
	144,1
	199,6
	354,1
	474
	475,5
	485,4

	Внутренние затраты на научные исследования и разработки по источникам финансирования в фактически действовавших ценах всего; млрд. руб.
	1140,6
	2081,9
	3537,8
	4372,3
	4073,1
	4495,4

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	собственные средства
	140,1
	573,9
	939,7
	954,8
	728,9
	857,4

	средства бюджета
	659,8
	936,4
	1542,6
	2079,7
	1954,3
	2007,9

	средства внебюджетных фондов
	9,9
	10,1
	9,5
	30,4
	47,7
	58,8

	средства иностранных инвесторов, включая иностранные кредиты и займы
	154,8
	182
	336,3
	347,5
	504,4
	571,8

	средства других организаций
	169,1
	374,5
	699,4
	652,1
	831,4
	995,9

	Затраты на технологические инновации, млрд руб.
	2793
	8763
	7938
	9986
	10281
	10617

	ФИНАНСОВОЕ СОСТОЯНИЕ
	

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	40,2
	34,8
	25
	19,3
	12,4
	10

	Коэффициент текущей ликвидности
	167,2
	153,4
	133,3
	123,9
	114,2
	111,1

	Коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами
	32,9
	33,8
	35
	38,3
	42,7
	49,5

	Коэффициент маневренности собственного капитала
	29,1
	44,1
	28,7
	20,3
	13,3
	16,3

	Коэффициент оборачиваемости активов
	0,741
	0,848
	0,916
	0,758
	0,713
	0,681

	Коэффициент оборачиваемости долгосрочных активов
	1,102
	1,246
	1,3
	1,057
	1,005
	0,978

	Коэффициент оборачиваемости краткосрочных активов
	2,105
	2,342
	2,761
	2,471
	2,253
	2,052


Примечание. (данные приведены без банков, бюджетных и страховых организаций, микроорганизаций и малых организаций без ведомственной подчиненности)

Источник: Национальный статистический комитет Республики Беларусь
ПРИЛОЖЕНИЕ Г
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	БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

	 
	 
	   на 31 декабря 2013 года


	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Организация
	 ОАО «ФБК»

	Учетный номер плательщика
	 

	Вид экономической деятельности
	 Промышленность

	Организационно-правовая форма
	 

	Орган управления
	 

	Единица измерения
	 

	Адрес
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Активы
	Код строки
	На 31 декабря 2013 года
	На 31 декабря 2012 года

	1
	2
	3
	4

	I. ДОЛГОСРОЧНЫЕ АКТИВЫ 
	 
	 
	 

	Основные средства
	110
	36 727 
	20 453

	Нематериальные активы
	120
	14
	24

	Доходные вложения в материальные активы 
	130
	274
	208

	В том числе:
	 
	
	

	инвестиционная недвижимость
	131
	
	

	предметы финансовой аренды (лизинга)
	132
	
	

	прочие доходные вложения в материальные активы
	133
	274
	208

	Вложения в долгосрочные активы
	140
	53
	4

	Долгосрочные финансовые вложения
	150
	
	

	Отложенные налоговые активы
	160
	
	

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	170
	
	

	Прочие долгосрочные активы
	180
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	37 068
	20 689

	II. КРАТКОСРОЧНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	22 719
	10 710

	В том числе:
	 
	
	

	материалы
	211
	12 063
	5 108

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	незавершенное производство
	213
	9 148
	928

	готовая продукция и товары
	214
	1 508
	4 674

	товары отгруженные
	215
	
	

	прочие запасы
	216
	
	

	Долгосрочные активы, предназначенные для реализации
	220
	
	

	Расходы будущих периодов 
	230
	337
	11

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным товарам, работам, услугам
	240
	145
	18

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	250
	9 369
	2 714

	Краткосрочные финансовые вложения
	260
	5
	30

	Денежные средства и их эквиваленты
	270
	881
	377

	Прочие краткосрочные активы 
	280
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	33 456
	13 860

	БАЛАНС
	300
	70 524
	34 549


Продолжение приложения Г
	Собственный капитал и обязательства
	Код строки
	На 31 декабря 2013 года
	На 31 декабря 2012 года

	1
	2
	3
	4

	III. СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	32 971
	4 374

	Неоплаченная часть уставного капитала
	420
	
	

	Собственные акции (доли в уставном капитале)
	430
	
	

	Резервный капитал
	440
	762
	728

	Добавочный капитал
	450
	10 568
	18 005

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 
	460
	1 524
	544

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 
	470
	
	

	Целевое финансирование
	480
	
	

	ИТОГО по разделу III
	490
	45 825
	23 651

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Долгосрочные кредиты и займы
	510
	530
	644

	Долгосрочные обязательства по лизинговым платежам
	520
	780
	

	Отложенные налоговые обязательства
	530
	
	

	Доходы будущих периодов
	540
	
	

	Резервы предстоящих платежей
	550
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	560
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	1 310
	644

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Краткосрочные кредиты и займы
	610
	17 915
	4 040

	Краткосрочная часть долгосрочных обязательств
	620
	108
	110

	Краткосрочная кредиторская задолженность
	630
	5 366
	6 104

	В том числе:
	
	1 332
	4 625

	поставщикам, подрядчикам, исполнителям
	631
	
	

	по авансам полученным
	632
	2 690
	688

	по налогам и сборам
	633
	151
	284

	по социальному страхованию и обеспечению 
	634
	217
	70

	по оплате труда
	635
	663
	197

	по лизинговым платежам 
	636
	
	

	собственнику имущества (учредителям, участникам)
	637
	1
	34

	прочим кредиторам
	638
	312
	206

	Обязательства, предназначенные для реализации
	640
	
	

	Доходы будущих периодов
	650
	
	

	Резервы предстоящих платежей
	660
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	670
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	23 389
	10 254

	БАЛАНС
	700
	70 524
	34 549


Продолжение приложения Г
	
	 
	 
	 
	 
	Приложение 1

	 
	 
	 
	 
	 
	к постановлению Министерства финансов 
Республики Беларусь 

	 
	 
	 
	 
	 
	    31.10.2011 № 111

	БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

	 
	 
	                                          на 31 декабря 2014 года



	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Организация
	 ОАО «ФБК»

	Учетный номер плательщика
	 

	Вид экономической деятельности
	 Промышленность

	Организационно-правовая форма
	 

	Орган управления
	 

	Единица измерения
	 

	Адрес
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Активы
	Код строки
	На 31 декабря 2014 года
	На 31 декабря 2013 года

	1
	2
	3
	4

	I. ДОЛГОСРОЧНЫЕ АКТИВЫ 
	 
	 
	 

	Основные средства
	110
	41 219
	36 727

	Нематериальные активы
	120
	6
	14

	Доходные вложения в материальные активы 
	130
	380
	274

	В том числе:
	 
	
	

	инвестиционная недвижимость
	131
	
	

	предметы финансовой аренды (лизинга)
	132
	
	

	прочие доходные вложения в материальные активы
	133
	380
	274

	Вложения в долгосрочные активы
	140
	757
	53

	Долгосрочные финансовые вложения
	150
	
	

	Отложенные налоговые активы
	160
	
	

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	170
	
	

	Прочие долгосрочные активы
	180
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	42 362
	37 068

	II. КРАТКОСРОЧНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	28 655
	22 719

	В том числе:
	 
	
	

	материалы
	211
	12 196
	12 063

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	незавершенное производство
	213
	5 098
	9 148

	готовая продукция и товары
	214
	11 361
	1 508

	товары отгруженные
	215
	
	

	прочие запасы
	216
	
	

	Долгосрочные активы, предназначенные для реализации
	220
	
	

	Расходы будущих периодов 
	230
	40
	337

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным товарам, работам, услугам
	240
	483
	145

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	250
	13 371
	9 369

	Краткосрочные финансовые вложения
	260
	5
	5

	Денежные средства и их эквиваленты
	270
	331
	881

	Прочие краткосрочные активы 
	280
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	42 885
	33 456

	БАЛАНС
	300
	85 247
	70 524


Продолжение приложения Г
	Собственный капитал и обязательства
	Код строки
	На 31 декабря 2014 года
	На 31 декабря 2013 года

	1
	2
	3
	4

	III. СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	41 162
	32 971

	Неоплаченная часть уставного капитала
	420
	
	

	Собственные акции (доли в уставном капитале)
	430
	
	

	Резервный капитал
	440
	1 231
	762

	Добавочный капитал
	450
	7 897
	10 568

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 
	460
	1 691
	1 524

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 
	470
	
	

	Целевое финансирование
	480
	
	

	ИТОГО по разделу III
	490
	51 981
	45 825

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Долгосрочные кредиты и займы
	510
	406
	530

	Долгосрочные обязательства по лизинговым платежам
	520
	
	780

	Отложенные налоговые обязательства
	530
	
	

	Доходы будущих периодов
	540
	
	

	Резервы предстоящих платежей
	550
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	560
	
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	406
	1 310

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Краткосрочные кредиты и займы
	610
	21 091
	17 915

	Краткосрочная часть долгосрочных обязательств
	620
	116
	108

	Краткосрочная кредиторская задолженность
	630
	11 653
	5 366

	В том числе:
	
	8 417
	1 332

	поставщикам, подрядчикам, исполнителям
	631
	
	

	по авансам полученным
	632
	1 044
	2 690

	по налогам и сборам
	633
	688
	151

	по социальному страхованию и обеспечению 
	634
	234
	217

	по оплате труда
	635
	747
	663

	по лизинговым платежам 
	636
	
	

	собственнику имущества (учредителям, участникам)
	637
	
	1

	прочим кредиторам
	638
	523
	312

	Обязательства, предназначенные для реализации
	640
	
	

	Доходы будущих периодов
	650
	
	

	Резервы предстоящих платежей
	660
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	670
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	32 860
	23 389

	БАЛАНС
	700
	85 247
	70 524


Продолжение приложения Г
	Приложение 1

	к постановлению Министерства финансов 
Республики Беларусь 

	    31.10.2011 № 111


	БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

	 
	 
	на 31 декабря 2015 года
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Организация
	 ОАО «ФБК»

	Учетный номер плательщика
	 

	Вид экономической деятельности
	 Промышленность

	Организационно-правовая форма
	 

	Орган управления
	 

	Единица измерения
	 

	Адрес
	 

	
	
	
	
	
	
	

	Активы
	Код строки
	На 31 декабря 2015 года
	На 31 декабря 2014 года

	1
	2
	3
	4

	I. ДОЛГОСРОЧНЫЕ АКТИВЫ 
	 
	 
	 

	Основные средства
	110
	48 989
	41 219

	Нематериальные активы
	120
	2
	6

	Доходные вложения в материальные активы 
	130
	580
	380

	В том числе:
	 
	
	

	инвестиционная недвижимость
	131
	
	

	предметы финансовой аренды (лизинга)
	132
	
	

	прочие доходные вложения в материальные активы
	133
	580
	380

	Вложения в долгосрочные активы
	140
	1 621
	757

	Долгосрочные финансовые вложения
	150
	
	

	Отложенные налоговые активы
	160
	
	

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	170
	
	

	Прочие долгосрочные активы
	180
	
	

	ИТОГО по разделу I
	190
	51 192
	42 362

	II. КРАТКОСРОЧНЫЕ АКТИВЫ
	 
	
	

	Запасы
	210
	34 384
	28 655

	В том числе:
	 
	
	

	материалы
	211
	12 857
	12 196

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	

	незавершенное производство
	213
	6 094
	5 098

	готовая продукция и товары
	214
	15 433
	11 361

	товары отгруженные
	215
	
	

	прочие запасы
	216
	
	

	Долгосрочные активы, предназначенные для реализации
	220
	
	

	Расходы будущих периодов 
	230
	63
	40

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным товарам, работам, услугам
	240
	15
	483

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	250
	16 343
	13 371

	Краткосрочные финансовые вложения
	260
	5
	5

	Денежные средства и их эквиваленты
	270
	211
	331

	Прочие краткосрочные активы 
	280
	
	

	ИТОГО по разделу II
	290
	51 021
	42 885

	БАЛАНС
	300
	102 213
	85 247


Продолжение приложения Г
	Собственный капитал и обязательства
	Код строки
	На 31 декабря 2015 года
	На 31 декабря 2014 года

	1
	2
	3
	4

	III. СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ
	 
	 
	 

	Уставный капитал
	410
	46 716
	41 162

	Неоплаченная часть уставного капитала
	420
	
	

	Собственные акции (доли в уставном капитале)
	430
	
	

	Резервный капитал
	440
	1 362
	1 231

	Добавочный капитал
	450
	3 836
	7 897

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 
	460
	1 195
	1 691

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 
	470
	
	

	Целевое финансирование
	480
	
	

	ИТОГО по разделу III
	490
	53 109
	51 981

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Долгосрочные кредиты и займы
	510
	9 977
	406

	Долгосрочные обязательства по лизинговым платежам
	520
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	530
	
	

	Доходы будущих периодов
	540
	
	

	Резервы предстоящих платежей
	550
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	560
	1396
	

	ИТОГО по разделу IV
	590
	11 373
	406

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Краткосрочные кредиты и займы
	610
	20 139
	21 091

	Краткосрочная часть долгосрочных обязательств
	620
	116
	116

	Краткосрочная кредиторская задолженность
	630
	17 165
	11 653

	В том числе:
	
	13 100
	8 417

	поставщикам, подрядчикам, исполнителям
	631
	
	

	по авансам полученным
	632
	1 782
	1 044

	по налогам и сборам
	633
	469
	688

	по социальному страхованию и обеспечению 
	634
	387
	234

	по оплате труда
	635
	704
	747

	по лизинговым платежам 
	636
	
	

	собственнику имущества (учредителям, участникам)
	637
	
	

	прочим кредиторам
	638
	723
	523

	Обязательства, предназначенные для реализации
	640
	
	

	Доходы будущих периодов
	650
	311
	

	Резервы предстоящих платежей
	660
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	670
	
	

	ИТОГО по разделу V
	690
	37 731
	32 860

	БАЛАНС
	700
	102 213
	85 247


ПРИЛОЖЕНИЕ Д
	
	 
	 
	 
	 
	Приложение 2

	 
	 
	 
	 
	 
	к постановлению Министерства финансов 
Республики Беларусь 

	 
	 
	 
	 
	 
	    31.10.2011 № 111

	ОТЧЕТ

	о прибылях и убытках

	 
	 
	за январь-декабрь 2013 года
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Организация
	 ОАО «ФБК»

	Учетный номер плательщика
	 

	Вид экономической деятельности
	 Промышленность

	Организационно-правовая форма
	

	Орган управления
	

	Единица измерения
	

	Адрес
	


	Наименование показателей
	Код строки
	За январь-декабрь 2013 года
	За январь-декабрь 2012 года

	1
	2
	3
	4

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	010
	53 633
	49 502

	Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг
	020
	46 170
	41 657

	Валовая прибыль (010 – 020)
	030
	7 463
	7 548

	Управленческие расходы
	040
	3 063
	2 412

	Расходы на реализацию
	050
	876
	618

	Прибыль (убыток) от реализации продукции, товаров, работ, услуг (030 – 040 – 050)
	060
	3 524
	4 518

	Прочие доходы по текущей деятельности
	070
	6 505
	5 214

	Прочие расходы по текущей деятельности
	080
	7 241
	6 125

	Прибыль (убыток) от текущей деятельности (± 060 + 070 – 080)
	090
	2 788
	3 607

	Доходы по инвестиционной деятельности
	100
	98
	76

	В том числе:
	 
	
	

	доходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов
	101
	54
	41

	доходы от участия в уставном капитале других организаций
	102
	
	

	проценты к получению
	103
	44
	35

	прочие доходы по инвестиционной деятельности
	104
	
	

	Расходы по инвестиционной деятельности
	110
	
	

	В том числе:
	 
	
	

	расходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов
	111
	
	

	прочие расходы по инвестиционной деятельности
	112
	
	

	Доходы по финансовой деятельности
	120
	2 599
	2 187

	В том числе:
	 
	
	

	курсовые разницы от пересчета активов и обязательств
	121
	2 357
	1 954

	прочие доходы по финансовой деятельности
	122
	242
	233

	Расходы по финансовой деятельности
	130
	3 845
	3 167

	В том числе:
	 
	
	

	проценты к уплате
	131
	1 093
	964

	курсовые разницы от пересчета активов и обязательств
	132
	2 683
	2 152

	прочие расходы по финансовой деятельности
	133
	69
	51

	Иные доходы и расходы
	140
	
	


         Продолжение приложения Д
	Наименование показателей
	Код строки
	За январь-декабрь 2013 года
	За январь-декабрь 2012 года

	1
	2
	3
	4

	Прибыль (убыток) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности (100 – 110 + 120 – 130 ± 140)
	150
	-1 148
	-904

	Прибыль (убыток) до налогообложения (± 090 ± 150)
	160
	1 640
	2 703

	Налог на прибыль
	170
	385
	646

	Изменение отложенных налоговых активов
	180
	
	

	Изменение отложенных налоговых обязательств
	190
	
	

	Прочие налоги и сборы, исчисляемые из прибыли (дохода)
	200
	
	

	Чистая прибыль (убыток) 
(± 160 – 170 ± 180 ± 190 – 200)
	210
	1 255
	2 057

	Результат от переоценки долгосрочных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток)
	220
	8 191
	10 449

	Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток)
	230
	
	

	Совокупная прибыль (убыток) (± 210 ± 220 ± 230)
	240
	9 446
	12506

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	250
	
	

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	260
	
	

	Количество организаций, получивших прибыль по конечному финансовому результату
	270
	1
	1

	Сумма полученной прибыли по конечному финансовому результату
	270а
	1 255
	1 109

	Количество организаций, получивших убыток по конечному финансовому результату
	280
	
	

	Сумма полученного убытка по конечному финансовому результату
	280а
	
	


	Расшифровка прочих доходов и расходов по текущей деятельности

	Показатель
	 За отчетный период 
	 За аналогичный период прошлого года 

	Наименование
	код
	 доход 
	 расход 
	 доход 
	 расход 

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Доходы, связанные с государственной поддержкой, направленной на приобретение запасов, оплату выполненных работ, оказанных услуг, финансирование текущих расходов (из строки 070)
	300
	 
	 Х 
	 
	 Х 

	Выплаты компенсирующего, стимулирующего характера, а также выплаты, носящие характер социальных льгот (из строки 080)
	310
	 Х 
	544
	 Х 
	 

	Справочно:
	2
	3
	4

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (с учетом налогов и сборов, включаемых в выручку)
	400
	62 302
	57 159

	в том числе: выручка, полученная в иностранной валюте
	400а
	12 288
	8 136

	Рентабельность продаж, %
	410
	5,66
	9,18


Продолжение приложения Д
	
	 
	 
	 
	 
	Приложение 2

	 
	 
	 
	 
	 
	к постановлению Министерства финансов 
Республики Беларусь 

	 
	 
	 
	 
	 
	    31.10.2011 № 111

	ОТЧЕТ

	о прибылях и убытках

за январь-декабрь 2014 года

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Организация
	 ОАО «ФБК»

	Учетный номер плательщика
	 

	Вид экономической деятельности
	 Промышленность

	Организационно-правовая форма
	

	Орган управления
	

	Единица измерения
	

	Адрес
	


	Наименование показателей
	Код строки
	За январь-декабрь 2014 года
	За январь-декабрь 2013 года

	1
	2
	3
	4

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	010
	69 183
	53 633

	Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг
	020
	58 603
	46 170

	Валовая прибыль (010 – 020)
	030
	10 580
	7 463

	Управленческие расходы
	040
	4 964
	3 063

	Расходы на реализацию
	050
	416
	876

	Прибыль (убыток) от реализации продукции, товаров, работ, услуг (030 – 040 – 050)
	060
	5 200
	3 524

	Прочие доходы по текущей деятельности
	070
	6 959
	6 505

	Прочие расходы по текущей деятельности
	080
	8 337
	7 241

	Прибыль (убыток) от текущей деятельности (± 060 + 070 – 080)
	090
	3 822
	2 788

	Доходы по инвестиционной деятельности
	100
	2 453
	98

	В том числе:
	 
	
	

	доходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов
	101
	2 377
	54

	доходы от участия в уставном капитале других организаций
	102
	
	

	проценты к получению
	103
	76
	44

	прочие доходы по инвестиционной деятельности
	104
	
	

	Расходы по инвестиционной деятельности
	110
	1 135
	

	В том числе:
	 
	
	

	расходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов
	111
	1 135
	

	прочие расходы по инвестиционной деятельности
	112
	
	

	Доходы по финансовой деятельности
	120
	3 267
	2 599

	В том числе:
	 
	
	

	курсовые разницы от пересчета активов и обязательств
	121
	3 141
	2 357

	прочие доходы по финансовой деятельности
	122
	126
	242

	Расходы по финансовой деятельности
	130
	7 048
	3 845

	В том числе:
	 
	
	

	проценты к уплате
	131
	2 240
	1 093

	курсовые разницы от пересчета активов и обязательств
	132
	4 736
	2 683

	прочие расходы по финансовой деятельности
	133
	72
	69

	Иные доходы и расходы
	140
	
	


         Продолжение приложения Д
	Наименование показателей
	Код строки
	За январь-декабрь 2014 года
	За январь-декабрь 2013 года

	1
	2
	3
	4

	Прибыль (убыток) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности (100 – 110 + 120 – 130 ± 140)
	150
	-2 463
	-1 148

	Прибыль (убыток) до налогообложения (± 090 ± 150)
	160
	1 359
	1 640

	Налог на прибыль
	170
	53
	385

	Изменение отложенных налоговых активов
	180
	
	

	Изменение отложенных налоговых обязательств
	190
	
	

	Прочие налоги и сборы, исчисляемые из прибыли (дохода)
	200
	
	

	Чистая прибыль (убыток) 
(± 160 – 170 ± 180 ± 190 – 200)
	210
	1 306
	1 255

	Результат от переоценки долгосрочных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток)
	220
	5 520
	8 191

	Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток)
	230
	
	

	Совокупная прибыль (убыток) (± 210 ± 220 ± 230)
	240
	6 826
	9 446

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	250
	
	

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	260
	
	

	Количество организаций, получивших прибыль по конечному финансовому результату
	270
	1
	1

	Сумма полученной прибыли по конечному финансовому результату
	270а
	1 306
	1 255

	Количество организаций, получивших убыток по конечному финансовому результату
	280
	
	

	Сумма полученного убытка по конечному финансовому результату
	280а
	
	


	Расшифровка прочих доходов и расходов по текущей деятельности

	Показатель
	 За отчетный период 
	 За аналогичный период прошлого года 

	Наименование
	код
	 доход 
	 расход 
	 доход 
	 расход 

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Доходы, связанные с государственной поддержкой, направленной на приобретение запасов, оплату выполненных работ, оказанных услуг, финансирование текущих расходов (из строки 070)
	300
	 
	
	 
	

	Выплаты компенсирующего, стимулирующего характера, а также выплаты, носящие характер социальных льгот (из строки 080)
	310
	 Х 
	844 
	 Х 
	 544

	Справочно:
	2
	3
	4

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (с учетом налогов и сборов, включаемых в выручку)
	400
	78 868
	62 302



	в том числе: выручка, полученная в иностранной валюте
	400а
	22 098
	12 288

	Рентабельность продаж, %
	410
	6,59
	5,66


Продолжение приложения Д
	
	 
	 
	 
	 
	Приложение 2

	 
	 
	 
	 
	 
	к постановлению Министерства финансов 
Республики Беларусь 

	 
	 
	 
	 
	 
	    31.10.2011 № 111

	ОТЧЕТ

	о прибылях и убытках

за январь-декабрь 2015 года

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Организация
	 ОАО «ФБК»

	Учетный номер плательщика
	 

	Вид экономической деятельности
	 Промышленность

	Организационно-правовая форма
	

	Орган управления
	

	Единица измерения
	

	Адрес
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Наименование показателей
	Код строки
	За январь-декабрь 2015 года
	За январь-декабрь 2014 года

	1
	2
	3
	4

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг
	010
	74 784
	69 183

	Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг
	020
	66 576
	58 603

	Валовая прибыль (010 – 020)
	030
	8 208
	10 580

	Управленческие расходы
	040
	5 256
	4 964

	Расходы на реализацию
	050
	
	416

	Прибыль (убыток) от реализации продукции, товаров, работ, услуг (030 – 040 – 050)
	060
	2 952
	5 200

	Прочие доходы по текущей деятельности
	070
	13 857
	6 959

	Прочие расходы по текущей деятельности
	080
	15 204
	8 337

	Прибыль (убыток) от текущей деятельности
(± 060 + 070 – 080)
	090
	1 605
	3 822

	Доходы по инвестиционной деятельности
	100
	5 409
	2 453

	В том числе:
	 
	
	

	доходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов
	101
	5 400
	2 377

	доходы от участия в уставном капитале других организаций
	102
	
	

	проценты к получению
	103
	9
	76

	прочие доходы по инвестиционной деятельности
	104
	
	

	Расходы по инвестиционной деятельности
	110
	3 214
	1 135

	В том числе:
	 
	
	

	расходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов
	111
	3 214
	1 135

	прочие расходы по инвестиционной деятельности
	112
	
	

	Доходы по финансовой деятельности
	120
	511
	3 267

	В том числе:
	 
	
	

	курсовые разницы от пересчета активов и обязательств
	121
	282
	3 141

	прочие доходы по финансовой деятельности
	122
	229
	126

	Расходы по финансовой деятельности
	130
	4 295
	7 048

	В том числе:
	 
	
	

	проценты к уплате
	131
	3 748
	2 240

	курсовые разницы от пересчета активов и обязательств
	132
	
	4 736

	прочие расходы по финансовой деятельности
	133
	547
	72


         Продолжение приложения Д
	Наименование показателей
	Код строки
	За январь-декабрь 2015 года
	За январь-декабрь 2014 года

	1
	2
	3
	4

	Прибыль (убыток) от инвестиционной и финансовой деятельности (100 – 110 + 120 – 130)
	140
	-1 589
	-2 463

	Прибыль (убыток) до налогообложения (± 090 ± 140)
	150
	16
	1 359

	Налог на прибыль
	160
	
	53

	Изменение отложенных налоговых активов
	170
	
	

	Изменение отложенных налоговых обязательств
	180
	
	

	Прочие налоги и сборы, исчисляемые из прибыли (дохода)
	190
	
	

	Прочие платежи, исчисляемые из прибыли (дохода)
	200
	
	

	Чистая прибыль (убыток) 
(± 150 – 160 ± 170 ± 180 –190-200)
	210
	16
	1 306

	Результат от переоценки долгосрочных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток)
	220
	2 653
	5 520

	Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток)
	230
	-6 494
	

	Совокупная прибыль (убыток) (± 210 ± 220 ± 230)
	240
	-3 825
	6 826

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	250
	
	

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	260
	
	

	Количество организаций, получивших прибыль по конечному финансовому результату
	270
	1
	1

	Сумма полученной прибыли по конечному финансовому результату
	270а
	16
	1 306

	Количество организаций, получивших убыток по конечному финансовому результату
	280
	
	

	Сумма полученного убытка по конечному финансовому результату
	280а
	
	


	Расшифровка прочих доходов и расходов по текущей деятельности

	Показатель
	 За отчетный период 
	 За аналогичный период прошлого года 

	Наименование
	код
	 доход 
	 расход 
	 доход 
	 расход 

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Доходы, связанные с государственной поддержкой, направленной на приобретение запасов, оплату выполненных работ, оказанных услуг, финансирование текущих расходов (из строки 070)
	300
	 
	 Х 
	 
	 Х 

	Выплаты компенсирующего, стимулирующего характера, а также выплаты, носящие характер социальных льгот (из строки 080)
	310
	 Х 
	1 000
	 Х 
	844

	Справочно:
	2
	3
	4

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (с учетом налогов и сборов, включаемых в выручку)
	400
	87 056
	78 868



	в том числе: выручка, полученная в иностранной валюте
	400а
	6 850
	22 098

	Рентабельность продаж, %
	410
	3,39
	6,59


ПРИЛОЖЕНИЕ Е

Таблица Е 1 – Общий бюджет Государственной компании Ирака «Самарре» по состоянию на 31/12/2013

	Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии
	Имя учетной записи
	Текущий год

динар
	Предыдущий год

динар

	I. АКТИВЫ

	
	Стабильные активы
	61734
	60071

	1/11
	Основные средства (балансовая стоимость)
	215
	177

	2/118
	Расходы будущих периодов
	11004
	10611

	3/12
	Проекты в стадии строительства
	7247
	6987

	4/141
	Долгосрочные займы выданные
	1244
	1355

	5/151
	Долгосрочные финансовые инвестиции
	81444
	79201

	
	Итого стабильные активы
	 
	 

	
	Оборотные активы
	36924
	36003

	6/13
	Запасы (по себестоимости)
	12144
	9855

	6/138
	Аккредитивы на закупку материалов
	2241
	3657

	4/142
	Краткосрочные займы выданные 
	10833
	9117

	5/152
	Краткосрочные финансовые инвестиции
	25388
	24812

	7/16
	Должники (дебиторы)
	3751
	6411

	8/18
	Деньги
	91281
	89855

	
	Итого оборотные активы
	172725
	169056

	
	СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ
	61734
	60071

	II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

	
	Долгосрочные источники финансирования
	
	

	21
	Капитал
	78112
	77455

	9/22
	Резервы
	7547
	7491

	10/23
	Долгосрочные ассигнования
	38146
	36115

	4/241
	Долгосрочные кредиты и займы
	15492
	16018

	
	Итого долгосрочные источники финансирования
	139297
	137079

	
	Краткосрочные источники финансирования
	 
	 

	10/23
	Краткосрочные ассигнования
	1012
	1635

	4/242
	Краткосрочные займы
	5547
	4096

	25
	Краткосрочные кредиты
	19270
	18764

	11/26
	Кредиторы
	7599
	7482

	
	Итого краткосрочные источники финансирования
	33428
	31977

	
	ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ
	172725
	169056


Таблица Е 2 – Общий бюджет Государственной компании Ирака «Самарре» по состоянию на 31/12/2014

	Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии
	Имя учетной записи
	Текущий год

динар
	Предыдущий год

динар

	I. АКТИВЫ

	
	Стабильные активы
	
	

	1/11
	Основные средства (балансовая стоимость)
	63331
	61734

	2/118
	Расходы будущих периодов
	366
	215

	3/12
	Проекты в стадии строительства
	10166
	11004

	4/141
	Долгосрочные займы выданные
	7680
	7247

	5/151
	Долгосрочные финансовые инвестиции
	1311
	1244

	
	Итого стабильные активы
	82854
	81444

	
	Оборотные активы
	 
	 

	6/13
	Запасы (по себестоимости)
	37022
	36924

	6/138
	Аккредитивы на закупку материалов
	12169
	12144

	4/142
	Краткосрочные займы выданные 
	2185
	2241

	5/152
	Краткосрочные финансовые инвестиции
	10833
	10833

	7/16
	Должники (дебиторы)
	26337
	25388

	8/18
	Деньги
	3814
	3751

	
	Итого оборотные активы
	92360
	91281

	
	СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ
	175214
	172725

	II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

	
	Долгосрочные источники финансирования
	
	

	21
	Капитал
	78914
	78112

	9/22
	Резервы
	7698
	7547

	10/23
	Долгосрочные ассигнования
	39099
	38146

	4/241
	Долгосрочные кредиты и займы
	14877
	15492

	
	Итого долгосрочные источники финансирования
	140588
	139297

	
	Краткосрочные источники финансирования
	 
	 

	10/23
	Краткосрочные ассигнования
	982
	1012

	4/242
	Краткосрочные займы
	5964
	5547

	25
	Краткосрочные кредиты
	20756
	19270

	11/26
	Кредиторы
	6924
	7599

	
	Итого краткосрочные источники финансирования
	34626
	33428

	
	ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ
	175214
	172725


Таблица Е 3 – Общий бюджет Государственной компании Ирака «Самарре» по состоянию на 31/12/2015

	Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии
	Имя учетной записи
	Текущий год

динар
	Предыдущий год

динар

	I. АКТИВЫ

	
	Стабильные активы
	
	

	1/11
	Основные средства (балансовая стоимость)
	64852
	63331

	2/118
	Расходы будущих периодов
	455
	366

	3/12
	Проекты в стадии строительства
	9610
	10166

	4/141
	Долгосрочные займы выданные
	8520
	7680

	5/151
	Долгосрочные финансовые инвестиции
	1457
	1311

	
	Итого стабильные активы
	84894
	82854

	
	Оборотные активы
	 
	 

	6/13
	Запасы (по себестоимости)
	37869
	37022

	6/138
	Аккредитивы на закупку материалов
	13122
	12169

	4/142
	Краткосрочные займы выданные 
	2307
	2185

	5/152
	Краткосрочные финансовые инвестиции
	11062
	10833

	7/16
	Должники (дебиторы)
	26741
	26337

	8/18
	Деньги
	4107
	3814

	
	Итого оборотные активы
	95208
	92360

	
	СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ
	180102
	175214

	II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

	
	Долгосрочные источники финансирования
	
	

	21
	Капитал
	79812
	78914

	9/22
	Резервы
	6784
	7698

	10/23
	Долгосрочные ассигнования
	40522
	39099

	4/241
	Долгосрочные кредиты и займы
	14291
	14877

	
	Итого долгосрочные источники финансирования
	141409
	140588

	
	Краткосрочные источники финансирования
	 
	 

	10/23
	Краткосрочные ассигнования
	1063
	982

	4/242
	Краткосрочные займы
	7210
	5964

	25
	Краткосрочные кредиты
	22187
	20756

	11/26
	Кредиторы
	8233
	6924

	
	Итого краткосрочные источники финансирования
	38693
	34626

	
	ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ
	180102
	175214


ПРИЛОЖЕНИЕ Ж
Таблица Ж1 – Отчет о доходах, расходах и прибылях Государственной компании Ирака «Самарре» за финансовый год, заканчивающийся 31/12/2013

	Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии
	Имя учетной записи
	Текущий год

динар
	Предыдущий год

динар

	IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

	17/41
	Доходы по деятельности от товарного производства
	24983
	24621

	17/42
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли
	396
	254

	17/43
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг
	1074
	299

	17/44
	Внереализационные доходы
	96
	12

	17/45
	Стоимость материалов, изготовленных внутри организации
	 
	 

	17/46
	Доходы, связанные с оплатой аренды земли и полученные проценты
	164
	164

	17/47
	Дотации
	 
	 

	
	Совокупный доход
	26713
	25350

	III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

	13/31
	Затраты на оплату труда
	4034
	3853

	13/32
	Промежуточные товары
	11992
	11818

	14/33
	Расходы на обслуживание
	2510
	1981

	15/34
	Подрядные работы
	2141
	2547

	16/35
	Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи
	214
	199

	16/36
	Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли
	1283
	1227

	1/37
	Вымирание (амортизация)
	3087
	3004

	
	Суммарные расходы
	25261
	24629

	
	Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от коммерческой деятельности)
	1452
	721

	
	Доходы за пределами коммерческой деятельности
	 
	 

	18/48
	Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование,  полученные пожертвования, ранее списанные долги
	1008
	963

	18/49
	Прочие доходы
	69
	97

	
	Расходы вне коммерческой деятельности
	 
	 

	16/38
	Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование
	605
	578

	16/39
	Прочие расходы
	21
	11

	
	Увеличение / уменьшение доходов / расходов
	451
	471

	
	Прибыль (убыток) организации
	1904
	1193

	
	Налоги из прибыли
	286
	179

	
	Прибыль в распоряжении организации

(чистая прибыль)
	1618
	1014


Таблица Ж2 – Отчет о доходах, расходах и прибылях Государственной компании Ирака «Самарре» за финансовый год, заканчивающийся 31/12/2014

	Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии
	Имя учетной записи
	Текущий год

динар
	Предыдущий год

динар

	IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

	17/41
	Доходы по деятельности от товарного производства
	26114
	24983

	17/42
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли
	456
	396

	17/43
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг
	1022
	1074

	17/44
	Внереализационные доходы
	154
	96

	17/45
	Стоимость материалов, изготовленных внутри организации
	 
	 

	17/46
	Доходы, связанные с оплатой аренды земли и полученные проценты
	169
	164

	17/47
	Дотации
	 
	 

	
	Совокупный доход
	27915
	26713

	III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

	13/31
	Затраты на оплату труда
	4215
	4034

	13/32
	Промежуточные товары
	12535
	11992

	14/33
	Расходы на обслуживание
	2620
	2510

	15/34
	Подрядные работы
	2099
	2141

	16/35
	Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи
	237
	214

	16/36
	Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли
	1271
	1283

	1/37
	Вымирание (амортизация)
	3016
	3087

	
	Суммарные расходы
	25993
	25261

	
	Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от коммерческой деятельности)
	1922
	1452

	
	Доходы за пределами коммерческой деятельности
	 
	 

	18/48
	Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование,  полученные пожертвования, ранее списанные долги
	1054
	1008

	18/49
	Прочие доходы
	78
	69

	
	Расходы вне коммерческой деятельности
	 
	 

	16/38
	Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование
	632
	605

	16/39
	Прочие расходы
	33
	21

	
	Увеличение / уменьшение доходов / расходов
	467
	451

	
	Прибыль (убыток) организации
	2389
	1904

	
	Налоги из прибыли
	358
	286

	
	Прибыль в распоряжении организации

(чистая прибыль)
	2030
	1618


Таблица Ж3 – Отчет о доходах, расходах и прибылях Государственной компании Ирака «Самарре» за финансовый год, заканчивающийся 31/12/2015

	Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии
	Имя учетной записи
	Текущий год

динар
	Предыдущий год

динар

	IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

	17/41
	Доходы по деятельности от товарного производства
	27064
	26114

	17/42
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли
	396
	456

	17/43
	Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг
	1240
	1022

	17/44
	Внереализационные доходы
	1021
	154

	17/45
	Стоимость материалов, изготовленных внутри организации
	 
	 

	17/46
	Доходы, связанные с оплатой аренды земли и полученные проценты
	173
	169

	17/47
	Дотации
	 
	 

	
	Совокупный доход
	29894
	27915

	III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

	13/31
	Затраты на оплату труда
	4514
	4215

	13/32
	Промежуточные товары
	12991
	12535

	14/33
	Расходы на обслуживание
	2711
	2620

	15/34
	Подрядные работы
	1989
	2099

	16/35
	Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи
	224
	237

	16/36
	Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли
	1312
	1271

	1/37
	Вымирание (амортизация)
	3088
	3016

	
	Суммарные расходы
	26828
	25993

	
	Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от коммерческой деятельности)
	3066
	1922

	
	Доходы за пределами коммерческой деятельности
	 
	 

	18/48
	Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование,  полученные пожертвования, ранее списанные долги
	948
	1054

	18/49
	Прочие доходы
	116
	78

	
	Расходы вне коммерческой деятельности
	 
	 

	16/38
	Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование
	677
	632

	16/39
	Прочие расходы
	239
	33

	
	Увеличение / уменьшение доходов / расходов
	148
	467

	
	Прибыль (убыток) организации
	3213
	2389

	
	Налоги из прибыли
	482
	358

	
	Прибыль в распоряжении организации

(чистая прибыль)
	2731
	2030


Таблица И1– Состав, структура и динамика активов ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период
	Изменение, +/-
	Темпы роста, %
	Изменение в структуре, п. п.

	
	На 01.01.2014
	На 01.01.2015
	На 01.01.2016
	2014 к 2013
	2015 к 2014
	2014 к 2013
	2015 к 2014
	2014 к 2013
	2015 к 2014

	
	сумма, млн руб.
	уд. вес, %
	сумма, млн руб.
	уд. вес, %
	сумма, млн руб.
	уд. вес, %
	
	
	
	
	
	

	1. Долгосрочные активы
	37 068
	52,6
	42 362
	49,7
	51 192
	50,1
	5 294
	8 830
	114,3
	120,8
	-2,9
	0,4

	в том числе основные средства
	36 727
	52,1
	41 219
	48,4
	48 989
	47,9
	4 492
	7 770
	112,2
	118,9
	-3,7
	-0,5

	2. Краткосрочные активы, всего
	33 456
	47,4
	42 885
	50,3
	51 021
	49,9
	9 429
	8 136
	128,2
	119,0
	2,9
	-0,4

	2.1. запасы
	22 719
	32,2
	28 655
	33,6
	34 384
	33,6
	5 936
	5 729
	126,1
	120,0
	1,4
	0,0

	в том числе сырье, материалы
	12 063
	17,1
	12 196
	14,3
	12 857
	12,6
	133
	661
	101,1
	105,4
	-2,8
	-1,7

	готовая продукция
	1 508
	2,1
	11 361
	13,3
	15 433
	15,1
	9 853
	4 072
	753,4
	135,8
	11,2
	1,8

	2.2. расходы будущих периодов
	337
	0,5
	40
	0,0
	63
	0,1
	-297
	23
	11,9
	157,5
	-0,4
	0,0

	2.3. НДС по приобретенным товарам
	145
	0,2
	483
	0,6
	15
	0,0
	338
	-468
	333,1
	3,1
	0,4
	-0,6

	2.4. краткосрочная дебиторская задолженность
	9 369
	13,3
	13 371
	15,7
	16 343
	16,0
	4 002
	2 972
	142,7
	122,2
	2,4
	0,3

	2.5. краткосрочные финансовые вложения
	5
	0,0
	5
	0,0
	5
	0,0
	0
	0
	100,0
	100,0
	0,0
	0,0

	2.6. денежные средства
	881
	1,2
	331
	0,4
	211
	0,2
	-550
	-120
	37,6
	63,7
	-0,9
	-0,2

	Итог баланса
	70 524
	100,0
	85 247
	100,0
	102 213
	100,0
	14 723
	16 966
	120,9
	119,9
	0,0
	0,0


 Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (Приложение Г).
Таблица К2– Состав, структура и динамика источников формирования активов ОАО «ФБК» за 2013–2015 гг.

	Наименование показателей
	Период 
	Изменение, +/-
	Темпы роста, %
	Изменение в структуре, п. п.

	
	На 01.01.2014
	На 01.01.2015
	На 01.01.2016
	2014 к 2013
	2014 к 2013
	2014 к 2013
	2015 к 2014
	2014 к 2013
	2015 к 2014

	
	сумма, млн руб.
	уд. вес, %
	сумма, млн руб.
	уд. вес, %
	сумма, млн руб.
	уд. вес, %
	
	
	
	
	
	

	1. Собственный капитал
	45 825
	65,0
	51 981
	61,0
	53 109
	52,0
	6 156
	1 128
	113,4
	102,2
	-4,0
	-9,0

	2. Долгосрочные обязательства
	1 310
	1,9
	406
	0,5
	11 373
	11,1
	-904
	10 967
	31,0
	28 раз
	-1,4
	10,6

	3. Краткосрочные обязательства, всего:
	23 389
	33,2
	32 860
	38,5
	37 731
	36,9
	9 471
	4 871
	140,5
	114,8
	5,3
	-1,6

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	0,0
	0,0

	3.1. Кредиты и займы
	18 023
	25,6
	21 207
	24,9
	20 255
	19,8
	3 184
	-952
	117,7
	95,5
	-0,7
	-5,1

	3.2. Краткосрочная кредиторская задолженность, всего:
	5 366
	7,6
	11 653
	13,7
	17 165
	16,8
	6 287
	5 512
	217,2
	147,3
	6,1
	3,1

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.2.1. поставщикам, подрядчикам, исполнителям
	1 332
	1,9
	8 417
	9,9
	13 100
	12,8
	7 085
	4 683
	631,9
	155,6
	8,0
	2,9

	3.2.2. по авансам полученным
	2 690
	3,8
	1 044
	1,2
	1 782
	1,7
	-1 646
	738
	38,8
	170,7
	-2,6
	0,5

	3.2.3. по налогам и сборам
	151
	0,2
	688
	0,8
	469
	0,5
	537
	-219
	455,6
	68,2
	0,6
	-0,3

	3.2.4. по социальному страхованию и обеспечению
	217
	0,3
	234
	0,3
	387
	0,4
	17
	153
	107,8
	165,4
	0,0
	0,1

	3.2.5. по оплате труда
	663
	0,9
	747
	0,9
	704
	0,7
	84
	-43
	112,7
	94,2
	0,0
	-0,2

	3.2.6. собственнику имущества
	1
	0,0
	0
	0,0
	0
	0,0
	-1
	0
	-
	-
	0,0
	0,0

	3.2.7. прочим кредиторам
	312
	0,4
	523
	0,6
	723
	0,7
	211
	200
	167,6
	138,2
	-4,0
	-9,0

	3.3. Доходы будущих периодов
	0
	0,0
	0
	0,0
	311
	0,3
	0
	311
	-
	-
	-1,4
	10,6

	Итог баланса
	70 524
	100,0
	85 247
	100,0
	102 213
	100,0
	14 723
	16 966
	120,9
	119,9
	5,3
	-1,6


 Примечание – Источник: собственная разработка на основе данных организации (Приложение Г).
Общегосударственные финансы





Госбюджет





Внебюджетные фонды





Государственное страхование





Государственный кредит





Финансы организаций





Финансы домохозяйств





Местные финансы





Местный бюджет





Местные внебюджетные фоны





Централизованные финансы





Децентрализованные финансы





КЛАССИФИКАЦИЯ ФИНАНСОВЫХ ОТНОШЕНИЙ И ФИНАНСОВЫХ ПОТОКОВ





Финансовые отношения





С другими организациями





Внутри организации





С бюджетной системой





С государствен-ными внебюд-жетными фондами





Со страховыми организациями





С банками и НКФО





С поставщиками





С покупателями





С транспортными и строительными организациями





С фирмами других стран





Финансовые потоки





По видам хозяйственной деятельности





По направлениям движения финансовых ресурсов деятельности





По уровню достаточности объема





По текущей деятельности





По финансовой деятельности





По инвестиционной деятельности





Положительный финансовый поток





Отрицательный финансовый поток





Избыточный финансовый поток





Дефицитный финансовый поток





Совокупная прибыль (убыток) (стр. 240)





Чистая прибыль (убыток)


(стр. 210)





Результат от переоценки долгосрочных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток) (стр. 220)





Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток) (стр. 230)





Прибыль (убыток) до налогообложения (стр. 150








Налог на прибыль (стр. 160)





Изменение отложенных налоговых активов (стр. 170)





Изменение отложенных налоговых обязательств (стр. 180)





Прочие налоги и сборы, платежи исчисляемые из прибыли (дохода) (стр. 190, стр. 200)





Прибыль (убыток) от текущей деятельности (стр. 090) 





Прочие доходы по текущей деятельности (стр. 070)





Прибыль (убыток) от реализации продукции, товаров, работ, услуг (стр. 060)





Прибыль (убыток) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности


(стр. 140)





Валовая прибыль


(стр. 030)





Прочие расходы по текущей деятельности (стр. 080)





Управленческие расходы


(стр. 040)





Расходы на реализацию (стр. 050)





Себестоимость реализованной продукции, работ, товаров, услуг


(стр. 020)





Выручка от реализации продукции, работ, товаров, услуг


(стр. 010)





Доходы по инвестиционной деятельности (стр. 100)





Расходы по инвестиционной деятельности (стр. 110)





Доходы по финансовой деятельности (стр. 120)





Расходы по финансовой деятельности (стр. 130)





Иные доходы и расходы (стр. 140)





Прибыль от реализации продукции, работ, товаров, услуг





Объем продаж продукции, работ, товаров, услуг





Структура продаж продукции, работ, товаров, услуг





Цена реализации продукции, работ, товаров, услуг





Себестоимость продукции, работ, товаров, услуг





Изменение переходящих остатков готовой продукции





Выпуск товарной продукции





Неоплаченная и отгруженная продукция





Качество товарной продукции





Рынки сбыта продукции продукции





Инфляционные процессы





Резервы увеличения прибыли от реализации





Увеличение производства и реализации продукции





Снижение себестоимости продукции





Повышение цен





Оптимизация ассортимента производства и реализации продукции





Улучшение качества выпускаемой продукции





Поиск более выгодных рынков сбыта





Реализация продукции в более оптимальные сроки





Повышение эффективности использования трудовых ресурсов





Повышение эффективности использования материальных ресурсов








Повышение эффективности использования основных средств 








Увеличение удельного веса высокорентабельной продукции





Увеличение выпуска товарной продукции





Уменьшения остатков готовой продукции на складе





Управляемая система


(снабженческая, производственная, сбытовая, инвестиционная, финансовая и другие виды деятельности)





Ресурсы





Продукция и услуги














Прогнозирование и планирование








Организация и стимулирование








Учет и контроль








АНАЛИЗ





Принятие управленческих решений





Управляющая система





ЭКОНОМИЧЕСКИЙ АНАЛИЗ





ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ





УПРАВЛЕНЧЕСКИЙ АНАЛИЗ





Внешний финансовый анализ по данным публичной финансовой (бухгалтерской) отчетности





Внутрихозяйственный финансовый анализ по данным бухгалтерского учета и отчетности





Внутрихозяйственный производственный анализ по данным управленческого


учета





Направления оценки эффективности управления финансами организации








Способность выполнять свои финансовые обязательства





Общая характеристика организации, оценка масштабов и динамики ее деятельности





Оценка интенсивности использования средств организации и источников их образования





Оценка зависимости организации от внешних источников финансирования 





Оценка эффективности работы организации и различных направлений ее деятельности





Анализ состава, структуры и динамики активов и собственного капитала и обязательств








Анализ ликвидности и платежеспо-собности организации








Анализ деловой активности (показателей оборачивае-мости)








Анализ финансовой устойчивости











Анализ рентабельности





Показатели, характеризующие изменение отдельных статей или групп, входящих в состав бухгалтерской отчетности, удельный их вес в общей валюте баланса и др. 








Коэффициенты текущей, срочной и быстрой ликвидности; показатели, рассчитанные на основе потоков денежных средств





Коэффициенты оборачиваемости долгосрочных и краткосрочных активов, дебиторской и кредиторской задолженности, материально-производственных запасов, готовой продукции и др.





Коэффициенты финансовой независимости, зависимости, соотношения заемного и собственного капитала (финансовый леверидж), маневренности собственного капитала и др. 





Показатели рентабельности реализованной продукции,  продаж, основных средств (фондорента-бельность), краткосрочных активов, активов, собственного капитала и др.





� EMBED Equation.3 ���





ПРИЛОЖЕНИЕ И
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ПРИЛОЖЕНИЕ К
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� The Oxford Advanced American Dictionary


� The American Heritage Dictionary of the English Language


� The Cambridge Business English Dictionary


� Для соответствия международным стандартам в области статистики в построении СНС термин «продукт» используется взаимозаменяемо с термином «товары и услуги». Под продуктом при этом подразумевается совокупность однородных групп товаров и услуг.


� С 1 января 2016 г. Национальный статистический комитет Республики Беларусь вводит в статистическую практику международный стандарт СНС-2008, разработанный под эгидой Статистической комиссии ООН и учитывающий последние тенденции мировой экономики.


� Все расчеты в тексте приведены в белорусских рублях до деноминации 2016 г.


� При расчете коэффициентов обеспеченности собственными оборотными средствами и маневренности собственного капитала за 2010–2011 гг. собственные оборотные средства определялись в соответствие с методикой [2]. 
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												Наименование показателя		Значение по годам, млрд. руб.

														2010		2011		2012		2013		2014

												1. Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		680		1280		1620		2398		3172

												2. Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг		638		1112		1436		2039		2701

												в том числе

												2.1. Материальные затраты		280		544		702		990		1274

												2.2. Затраты на оплату труда с отчислениями		211		394		520		804		1136

												2.3. Амортизационные отчисления		146		173		214		245		292

												3. Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		42		168		184		359		471

												4. Добавленная стоимость		358		568		734		1049		1427

												5. Инвестиции в основной капитал		103		123		157		179		217

												из общего объема инвестиций

												5.1. Выполнено строительно- монтажных работ		39		48		69		77		99

												5.2. Приобретено машин, оборудования, транспортных средств		64		75		88		102		118

												ед		10.0		16.0		18.0		22.0		26.0

												цена		68.0		80.0		90.0		109.0		122.0

												выручка		680		1280		1620		2398		3172

												Индекс цен				1.2		1.1		1.2		1.1

												СС		637.7		1111.6		1435.7		2039.4		2701.2

												мз		28.0		34.0		39.0		45.0		49.0

												МЗ Общие		280		544		702		990		1274

												зп перем		5.6		10.9		14.0		19.8		25.5

												Зп Перем Общая		56		174.08		252.72		435.6		662.48

												зп пост		101.0		118.8		133.7		161.9		181.2

												Отчисл перем		1.9		3.8		4.9		6.9		8.8

												Отчисл перем общие		19.376		60.23168		87.44112		150.7176		229.21808

												Отчисл пост		34.946		41.1129411765		46.2520588235		56.0163823529		62.6972352941

												ао		146.4		173.4		213.6		245.2		291.6

												Прибыль		42.3		168.4		184.3		358.6		470.8

												Инвестиции		103		123		157		179		217

												акт		64		75		88		102		118

												пас		39		48		69		77		99

												Р-ть		6.6295344994		15.1443466463		12.8377571478		17.5818133383		17.4292386203

												Показатель		Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

														2010		2011		2012		2013		2014

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		42		168		184		359		471		1

										2		Добавленная стоимость,		358		568		734		1049		1427		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		680		1280		1620		2398		3172		3

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		64		75		88		102		118		4

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы		39		48		69		77		99		5

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления		211		394		520		804		1136		6

										7		Материальные затраты		280		544		702		990		1274		7

												Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года										Эталонный ранг движения

														2010		2011		2012		2013		2014

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг				3.98		1.09		1.95		1.31		1

										2		Добавленная стоимость,				1.59		1.29		1.43		1.36		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг				1.88		1.27		1.48		1.32		3

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства				1.17		1.17		1.16		1.16		4

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы				1.23		1.44		1.12		1.29		5

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления				1.87		1.32		1.55		1.41		6

										7		Материальные затраты				1.94		1.29		1.41		1.29		7

												Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста										Эталонный ранг движения

														2010		2011		2012		2013		2014

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг						0.275		1.777		0.675		1

										2		Добавленная стоимость,						0.815		1.107		0.951		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг						0.672		1.170		0.894		3

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства						1.001		0.988		0.998		4

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы						1.168		0.776		1.152		5

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления						0.707		1.172		0.913		6

										7		Материальные затраты						0.664		1.093		0.913		7

												Показатель		Фактический ранг										Эталонный ранг движения				ms		ms		ms

																		1		2		3

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг						7		1		7		1				6		0		6

										2		Добавленная стоимость,						3		4		3		2				2		2		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг						5		3		6		3				3		1		4

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства						2		6		2		4				1		2		1

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы						1		7		1		5				0		2		0

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления						4		2		4		6				0		0		0

										7		Материальные затраты						6		5		5		7				0		0		0

																												12		7		13

																		Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

																1		-6		0		-6						36		0		36

																2		-1		-2		-1						1		4		1

																3		-2		0		-3						4		0		9

																4		2		-2		2						4		4		4

																5		4		-2		4						16		4		16

																6		2		4		2						4		16		4

																7		1		2		2						1		4		4

																		Номер периода								∑Ys2		66		32		74

																		1		2		3

																Коткл		-0.18		0.43		-0.32

																Кинв		-0.14		0.33		-0.24

																Р		0.18		0.48		0.13

																				Номер периода (годы)

																				1		2		3

																				1 (2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)
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						Таблица 2 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

								Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

						Показатель		2009		2010		2011		2012		2013

						Чистая прибыль		10815		13607		39671		70926		40850		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		16648		20052		67582		110341		83658		2

						Валовая добавленная стоимость		118138		143607		260962		463032		684302		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		284670		334820		652820		1152406		1271162		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		883		1141		2082		3538		4372		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		16991		21275		44672		63601		77202		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		26386		34105		53993		90841		132372		7

						Затраты на оплату труда		27402		31752		47847		92,253		127467		8

						Материальные затраты		111875		141220		271930		471,424		461363		9

						Таблица 3 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

						Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года								Эталонный ранг движения

								2011/ 2010		2012/ 2011		2013/ 2012		2014/ 2013

						Чистая прибыль		1.258		2.915		1.788		0.576		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.204		3.370		1.633		0.758		2

						Валовая добавленная стоимость		1.216		1.817		1.774		1.478		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.176		1.950		1.765		1.103		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		1.292		1.825		1.699		1.236		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.252		2.100		1.424		1.214		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1.293		1.583		1.682		1.457		7

						Затраты на оплату труда		1.159		1.507		1.928		1.382		8

						Материальные затраты		1.262		1.926		1.734		0.979		9

						Таблица 4 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами организаций

						Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста						Эталонный ранг движения

						Чистая прибыль		2.317		0.613		0.322		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		2.798		0.484		0.464		2

						Валовая добавленная стоимость		1.495		0.976		0.833		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.658		0.905		0.625		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		1.412		0.931		0.727		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.677		0.678		0.853		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1.225		1.063		0.866		7

						Затраты на оплату труда		1.300		1.280		0.717

						Материальные затраты		1.525		0.900		0.565

						Таблица 5 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами предприятия промышленности

						Нормативный ранг движения показателей		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

								Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг				ms		ms		ms

						1		2.317		2		0.613		8		0.322		9				1		7		8

						2		2.798		1		0.484		9		0.464		8				0		7		7

						3		1.495		6		0.976		3		0.833		3				3		2		2

						4		1.658		4		0.905		5		0.625		6				1		3		4

						5		1.412		7		0.931		4		0.727		4				2		2		2

						6		1.677		3		0.678		7		0.853		2				0		3		1

						7		1.225		9		1.063		2		0.866		1				2		1		0

						8		1.3		8		1.28		1		0.717		5				1		0		0

						9		1.525		5		0.9		6		0.565		7				0		0		0

																						10		25		24

												Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

										1		-1		-7		-8						1		49		64

										2		1		-7		-6						1		49		36

										3		-3		0		0						9		0		0

										4		0		-1		-2						0		1		4

										5		-2		1		1						4		1		1

										6		3		-1		4						9		1		16

										7		-2		5		6						4		25		36

										8		0		7		3						0		49		9

										9		4		3		2						16		9		4

																				∑Ys2		44		184		170

												Номер периода

										Коткл		0.63		-0.53		-0.42

										Кинв		0.44		-0.39		-0.33

										Р		0.59		0.07		0.10

						Наименования показателя		Номер периода (годы)

								1		2		3		1		2		3

								(2009-2011 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)

						Коткл		0.63		-0.53		-0.42

						Кинв		0.44		-0.39		-0.33

						Р		0.59		0.07		0.10

								2010		2011		2012		2013

						Затраты на производство продукции (работ, услуг)		210,210		375,978		663,565		721,046

						в том числе:

						материальные затраты		141,220		271,930		471,424		461,363

						затраты на оплату труда		31,752		47,847		92,253		127,467

						отчисления на социальные нужды		11,206		16,588		30,735		41,941

						амортизация основных средств и нематериальных активов		10,974		14,690		33,821		45,514

						прочие затраты		15,058		24,924		35,332		44,761
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						Таблица 2 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

								Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

						Показатель		2011		2012		2013		2014		2015

						Чистая прибыль		1,162		2,057		1,255		1,306		16		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		2,806		4,518		3,524		5,200		2,952		2

						Валовая добавленная стоимость		9,388		16,340		22,412		20,489		27,361		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		28,607		49,205		53,633		69,183		74,784		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		78		169		52		53		16		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		820		966		631		514		244		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1,360		2,114		525		122		91		7

						Затраты на оплату труда		3,255		6,216		8,454		13,154		13,434		8

						Материальные затраты		19,219		32,864		31,221		48,694		47,423		9

						Таблица 3 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

						Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года								Эталонный ранг движения

								2012/ 2011		2013/ 2012		2014/ 2013		2015/ 2014

						Чистая прибыль		1.770		0.610		1.041		0.012		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.610		0.780		1.476		0.568		2

						Валовая добавленная стоимость		1.741		1.372		0.914		1.335		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.720		1.090		1.290		1.081		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		2.167		0.308		1.019		0.302		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.178		0.653		0.815		0.475		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1.554		0.248		0.232		0.746		7

						Затраты на оплату труда		1.910		1.360		1.556		1.021		8

						Материальные затраты		1.710		0.950		1.560		0.974		9

						Таблица 4 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами организаций

						Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста						Эталонный ранг движения

						Чистая прибыль		0.345		1.706		0.012		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.484		1.892		0.385		2

						Валовая добавленная стоимость		0.788		0.667		1.461		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.634		1.183		0.838		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		0.142		3.313		0.296		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		0.554		1.247		0.583		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		0.160		0.936		3.210		7

						Затраты на оплату труда		0.712		1.144		0.656		8

						Материальные затраты		0.556		1.642		0.624		9

						Таблица 5 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами предприятия промышленности

						Нормативный ранг движения показателей		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

								Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг				ms		ms		ms

						1		0.345		7		1.706		3		0.012		9				6		2		8

						2		0.484		6		1.892		2		0.385		7				5		1		6

						3		0.788		1		0.667		9		1.461		2				0		6		1

						4		0.634		3		1.183		6		0.838		3				1		3		1

						5		0.142		9		3.313		1		0.296		8				4		0		4

						6		0.554		5		1.247		5		0.583		6				2		1		3

						7		0.160		8		0.936		8		3.210		1				2		2		0

						8		0.712		2		1.144		7		0.656		4				0		0		0

						9		0.556		4		1.642		4		0.624		5				0		0		0

																						20		15		23

												Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

										1		-6		-2		-8						36		4		64

										2		-4		0		-5						16		0		25

										3		2		-6		1						4		36		1

										4		1		-2		1						1		4		1

										5		-4		4		-3						16		16		9

										6		1		1		0						1		1		0

										7		-1		-1		6						1		1		36

										8		6		1		4						36		1		16

										9		5		5		4						25		25		16

																				∑Ys2		136		88		168

												Номер периода

										Коткл		-0.13		0.27		-0.40

										Кинв		-0.11		0.17		-0.28

										Р		0.19		0.37		0.11

																-0.4

						Наименования показателя		Номер периода (годы)

								1		2		3		1		2		3

								(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)		(2013-2015 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)

						Коткл		-0.13		0.27		-0.40

						Кинв		-0.11		0.17		-0.28

						IР		0.19		0.37		0.11

								2010		2011		2012		2013

						Затраты на производство продукции (работ, услуг)		210,210		375,978		663,565		721,046

						в том числе:

						материальные затраты		141,220		271,930		471,424		461,363

						затраты на оплату труда		31,752		47,847		92,253		127,467

						отчисления на социальные нужды		11,206		16,588		30,735		41,941

						амортизация основных средств и нематериальных активов		10,974		14,690		33,821		45,514

						прочие затраты		15,058		24,924		35,332		44,761
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				Показатель		Значение по годам, млн. руб.										Эталонный ранг движения

						2011		2012		2013		2014		2015

				Чистая прибыль		1,162		2,057		1,255		1,306		16		1

				Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		2,806		4,518		3,524		5,200		2,952		2

				Валовая добавленная стоимость		9,388		16,340		22,412		20,489		27,361		3

				Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		28,607		49,205		53,633		69,183		74,784		4

				Затраты на инновации, научные исследования и разработки		78		169		52		53		16		5

				Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства, инструмент, инвентарь		820		966		631		514		244		6

				Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1,360		2,114		525		122		91		7

				Затраты на оплату труда		3,255		6,216		8,454		13,154		13,434		8

				Материальные затраты		19,219		32,864		31,221		48,694		47,423		9

				Наименование показателей		Код строки		За январь-декабрь 2013 года		За январь-декабрь 2012 года

				1		2		3		4		1.1616355602		57158.2777394515

				Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		10		53,633		29 683		49,205		0.9174388902

				Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг		20		46,170		21 022		41,657

				Валовая прибыль (010 – 020)		30		7,463		8 661		7,548		0.1407342494

				Управленческие расходы		40		3,063				2412

				Расходы на реализацию		50		876		7 405		618

				Прибыль (убыток) от реализации продукции, товаров, работ, услуг (030 – 040 – 050)		60		3 524		1 256		4,518		4,518

				Прочие доходы по текущей деятельности		70		6 505		1 971		5,214

				Прочие расходы по текущей деятельности		80		7 241		2 000		6,125

				Прибыль (убыток) от текущей деятельности (± 060 + 070 – 080)		90		2 788		1 227		3,607

				Доходы по инвестиционной деятельности		100		98		34		76

				В том числе:

				доходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов		101		54		11		41

				доходы от участия в уставном капитале других организаций		102

				проценты к получению		103		44		23		35

				прочие доходы по инвестиционной деятельности		104

				Расходы по инвестиционной деятельности		110

				В том числе:

				расходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов		111

				прочие расходы по инвестиционной деятельности		112

				Доходы по финансовой деятельности		120		2 599		329		2187

				В том числе:

				курсовые разницы от пересчета активов и обязательств		121		2 357		314		1954

				прочие доходы по финансовой деятельности		122		242		15		233

				Расходы по финансовой деятельности		130		3 845		200		3167

				В том числе:

				проценты к уплате		131		1 093				964

				курсовые разницы от пересчета активов и обязательств		132		2 683		162		2152

				прочие расходы по финансовой деятельности		133		69		38		51

				Иные доходы и расходы		140

				Прибыль (убыток) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности (100 – 110 + 120 – 130 ± 140)		150		-1 148		163		-904

				Прибыль (убыток) до налогообложения (± 090 ± 150)		160		1,640		1390		2,703

				Налог на прибыль		170		385		359		646				0.2347560976		0.2582733813

				Изменение отложенных налоговых активов		180

				Изменение отложенных налоговых обязательств		190

				Прочие налоги и сборы, исчисляемые из прибыли (дохода)		200

				Чистая прибыль (убыток)		210		1 255		1 031

				(± 160 – 170 ± 180 ± 190 – 200)								2,057		2,057

				Результат от переоценки долгосрочных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток)		220		8 191		10 449		10449

				Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток)		230

				Совокупная прибыль (убыток) (± 210 ± 220 ± 230)		240		9 446		11 480		12,506

				Базовая прибыль (убыток) на акцию		250

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию		260

				Количество организаций, получивших прибыль по конечному финансовому результату		270		1		1

				Сумма полученной прибыли по конечному финансовому результату		270а		1 255		1 031

				Количество организаций, получивших убыток по конечному финансовому результату		280

				Сумма полученного убытка по конечному финансовому результату		280а

				Расшифровка прочих доходов и расходов по текущей деятельности

				Показатель				За отчетный период				За аналогичный период прошлого года

				Наименование		код		доход		расход		доход		расход

				1		2		3		4		5		6

				Доходы, связанные с государственной поддержкой, направленной на приобретение запасов, оплату выполненных работ, оказанных услуг, финансирование текущих расходов (из строки 070)		300				Х				Х

				Выплаты компенсирующего, стимулирующего характера, а также выплаты, носящие характер социальных льгот (из строки 080)		310		Х		544		Х

				Справочно:		2		3				4

				Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (с учетом налогов и сборов, включаемых в выручку)		400		62 302				34 991

				в том числе: выручка, полученная в иностранной валюте		400а		12 288				3 116

				Рентабельность продаж, %		410		5.66				3.59

												9.1819936998
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						Таблица 2 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

								Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

						Показатель		2011		2012		2013		2014		2015

						Чистая прибыль		39,671		70,926		40,850		43,361		25,883		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		67,582		110,341		83,658		99,441		118,494		2

						Валовая добавленная стоимость		104,049		192,141		259,683		304,443		318,090		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		576,187		1,014,210		1,103,931		1,237,445		1,386,414		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		10,845		11,476		14,358		14,354		15,112		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		44,672		63,601		77,202		76,380		72,944		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		53,993		90,841		132,372		148,890		137,345		7

						Затраты на оплату труда		47,847		92,253		127,467		148,396		155,636		8

						Материальные затраты		271,930		471,424		461,363		492,840		564,431		9

						Таблица 3 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

						Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года								Эталонный ранг движения

								2012/ 2011		2013/ 2012		2014/ 2013		2015/ 2014

						Чистая прибыль		1.788		0.576		1.061		0.597		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.633		0.758		1.189		1.192		2

						Валовая добавленная стоимость		1.847		1.352		1.172		1.045		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.760		1.088		1.121		1.120		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		1.058		1.251		1.000		1.053		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.424		1.214		0.989		0.955		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1.682		1.457		1.125		0.922		7

						Затраты на оплату труда		1.928		1.382		1.164		1.049		8

						Материальные затраты		1.734		0.979		1.068		1.145		9

						Таблица 4 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами организаций

						Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста						Эталонный ранг движения

						Чистая прибыль		0.322		1.843		0.562		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.464		1.568		1.002		2

						Валовая добавленная стоимость		0.732		0.867		0.891		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.618		1.030		1.000		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		1.182		0.799		1.053		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		0.853		0.815		0.965		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		0.866		0.772		0.820		7

						Затраты на оплату труда		0.717		0.843		0.901		8

						Материальные затраты		0.565		1.092		1.072		9

						Таблица 5 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами предприятия промышленности

						Нормативный ранг движения показателей		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

								Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг				ms		ms		ms

						1		0.322		9		1.843		1		0.562		9				8		0		8

						2		0.464		8		1.568		2		1.002		3				7		0		2

						3		0.732		4		0.867		5		0.891		7				3		2		5

						4		0.618		6		1.030		4		1.000		4				4		1		2

						5		1.182		1		0.799		8		1.053		2				0		3		1

						6		0.853		3		0.815		7		0.965		5				1		2		1

						7		0.866		2		0.772		9		0.820		8				0		2		2

						8		0.717		5		0.843		6		0.901		6				0		1		1

						9		0.565		7		1.092		3		1.072		1				0		0		0

																						23		11		22

												Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

										1		-8		0		-8						64		0		64

										2		-6		0		-1						36		0		1

										3		-1		-2		-4						1		4		16

										4		-2		0		0						4		0		0

										5		4		-3		3						16		9		9

										6		3		-1		1						9		1		1

										7		5		-2		-1						25		4		1

										8		3		2		2						9		4		4

										9		2		6		8						4		36		64

																				∑Ys2		168		58		160

												Номер периода

										Коткл		-0.40		0.52		-0.33

										Кинв		-0.28		0.39		-0.22

										Р		0.11		0.53		0.13

																-0.4

						Наименования показателя		Номер периода (годы)

								1		2		3		1		2		3

								(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)		(2013-2015 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)

						Коткл		-0.40		0.52		-0.33

						Кинв		-0.28		0.39		-0.22

						IР		0.11		0.53		0.13

								2010		2011		2012		2013

						Затраты на производство продукции (работ, услуг)		210,210		375,978		663,565		721,046

						в том числе:

						материальные затраты		141,220		271,930		471,424		461,363

						затраты на оплату труда		31,752		47,847		92,253		127,467

						отчисления на социальные нужды		11,206		16,588		30,735		41,941

						амортизация основных средств и нематериальных активов		10,974		14,690		33,821		45,514

						прочие затраты		15,058		24,924		35,332		44,761





КритерийКО РБ

		



Коткл

Кинв

IР

Период




_1548663880.unknown

_1548663713.unknown

_1548573353.unknown

_1548663557.unknown

_1548663598.unknown

_1548574129.xls
Диаграмма1

		(2011-2013 гг.)
1		(2011-2013 гг.)
1		(2011-2013 гг.)
1

		(2012-2014 гг.)
2		(2012-2014 гг.)
2		(2012-2014 гг.)
2

		(2013-2015 гг.)
3		(2013-2015 гг.)
3		(2013-2015 гг.)
3



Коткл

Кинв

IР

Период

0.5

0.3888888889

0.5208333333

-0.4833333333

-0.3333333333

0.0861111111

0.4

0.2777777778

0.4472222222



2013

		

						2013

				Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год		Предыдущий год

								динар		динар

				I. АКТИВЫ

						Стабильные активы

				1-Nov		Основные средства (балансовая стоимость)		61734		60071

				2/118		Расходы будущих периодов		215		177

				3-Dec		Проекты в стадии строительства		11004		10611

				4/141		Долгосрочные займы выданные		7247		6987

				5/151		Долгосрочные финансовые инвестиции		1244		1355

						Итого стабильные активы		81444		79201

						Оборотные активы

				Jun-13		Запасы (по себестоимости)		36924		36003

				6/138		Аккредитивы на закупку материалов		12144		9855

				4/142		Краткосрочные займы выданные		2241		3657

				5/152		Краткосрочные финансовые инвестиции		10833		9117

				Jul-16		Должники (дебиторы)		25388		24812

				Aug-18		Деньги		3751		6411

						Итого оборотные активы		91281		89855

						СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ		172725		169056

				II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

						Долгосрочные источники финансирования

				21		Капитал		78112		77455

				Sep-22		Резервы		7547		7491

				Oct-23		Долгосрочные ассигнования		38146		36115

				4/241		Долгосрочные кредиты и займы		15492		16018

						Итого долгосрочные источники финансирования		139297		137079

						Краткосрочные источники финансирования

				Oct-23		Краткосрочные ассигнования		1012		1635

				4/242		Краткосрочные займы		5547		4096

				25		Краткосрочные кредиты		19270		18764

				Nov-26		Кредиторы		7599		7482

						Итого краткосрочные источники финансирования		33428		31977

						ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ		172725		169056

								90568

								0		0

						Справочно: Собственный капитал		124817		122696

				Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год,		Предыдущий год,

								динар		динар

				IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

				17/41		Доходы по деятельности от товарного производства		24983		24621

				17/42		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли, предназначенных для продажи		396		254

				17/43		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг		1074		299

				17/44		Внереализационные доходы		96		12

				17/45		Стоимость материалов, изготовленных внутри организации

				17/46		Доходы, связанные с оплатой земельной аренды		164		164

				17/47		Дотации

						Совокупный доход		26713		25350

				III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

				13/31		Затраты на оплату труда		4034		3853

				13/32		Промежуточные товары		11992		11818

				14/33		Расходы на обслуживание		2510		1981

				15/34		Подрядные работы		2141		2547

				16/35		Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи		214		199

				16/36		Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли		1283		1227

				Jan-37		Вымирание (амортизация)		3087		3004

						Суммарные расходы		25261		24629

						Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от текущей деятельности)		1452		721

						Доходы за пределами коммерческой деятельности

				18/48		Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		1008		963

				18/49		Прочие доходы		69		97

						Расходы вне деятельности

				16/38		Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		605		578

				16/39		Прочие расходы		21		11

						Увеличение / уменьшение доходов / расходов		451		471

						Прибыль (убыток) организации		1904		1193

						Налоги из прибыли		286		179

						Прибыль в распоряжении организации (чистая прибыль)		1618		1014





2014

		

						2014

				Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год		Предыдущий год

								динар		динар

				I. АКТИВЫ

						Стабильные активы

				1-Nov		Основные средства (балансовая стоимость)		63331		61734

				2/118		Расходы будущих периодов		366		215

				3-Dec		Проекты в стадии строительства		10166		11004

				4/141		Долгосрочные займы выданные		7680		7247

				5/151		Долгосрочные финансовые инвестиции		1311		1244

						Итого стабильные активы		82854		81444

						Оборотные активы

				Jun-13		Запасы (по себестоимости)		37022		36924

				6/138		Аккредитивы на закупку материалов		12169		12144

				4/142		Краткосрочные займы выданные		2185		2241

				5/152		Краткосрочные финансовые инвестиции		10833		10833

				Jul-16		Должники (дебиторы)		26337		25388

				Aug-18		Деньги		3814		3751

						Итого оборотные активы		92360		91281

						СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ		175214		172725

				II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

						Долгосрочные источники финансирования

				21		Капитал		78914		78112

				Sep-22		Резервы		7698		7547

				Oct-23		Долгосрочные ассигнования		39099		38146

				4/241		Долгосрочные кредиты и займы		14877		15492

						Итого долгосрочные источники финансирования		140588		139297

						Краткосрочные источники финансирования

				Oct-23		Краткосрочные ассигнования		982		1012

				4/242		Краткосрочные займы		5964		5547

				25		Краткосрочные кредиты		20756		19270

				Nov-26		Кредиторы		6924		7599

						Итого краткосрочные источники финансирования		34626		33428

						ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ		175214		172725

								91820.5

								0		0

						Справочно: Собственный капитал		126693		124817

				Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год,		Предыдущий год,

								динар		динар

				IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

				17/41		Доходы по деятельности от товарного производства		26114		24983

				17/42		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли, предназначенных для продажи		456		396

				17/43		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг		1022		1074

				17/44		Внереализационные доходы		154		96

				17/45		Стоимость материалов, изготовленных внутри организации

				17/46		Доходы, связанные с оплатой земельной аренды		169		164

				17/47		Дотации

						Совокупный доход		27915		26713

				III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

				13/31		Затраты на оплату труда		4215		4034

				13/32		Промежуточные товары		12535		11992

				14/33		Расходы на обслуживание		2620		2510

				15/34		Подрядные работы		2099		2141

				16/35		Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи		237		214

				16/36		Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли		1271		1283

				Jan-37		Вымирание (амортизация)		3016		3087

						Суммарные расходы		25993		25261

						Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от текущей деятельности)		1922		1452

						Доходы за пределами коммерческой деятельности

				18/48		Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		1054		1008

				18/49		Прочие доходы		78		69

						Расходы вне деятельности

				16/38		Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		632		605

				16/39		Прочие расходы		33		21

						Увеличение / уменьшение доходов / расходов		467		451

						Прибыль (убыток) организации		2389		1904

						Налоги из прибыли		358		286

						Прибыль в распоряжении организации (чистая прибыль)		2030		1618





2015

		

						2015

				Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год		Предыдущий год

								динар		динар

				I. АКТИВЫ

						Стабильные активы

				1-Nov		Основные средства (балансовая стоимость)		64852		63331

				2/118		Расходы будущих периодов		455		366

				3-Dec		Проекты в стадии строительства		9610		10166

				4/141		Долгосрочные займы выданные		8520		7680

				5/151		Долгосрочные финансовые инвестиции		1457		1311

						Итого стабильные активы		84894		82854

						Оборотные активы

				Jun-13		Запасы (по себестоимости)		37869		37022

				6/138		Аккредитивы на закупку материалов		13122		12169

				4/142		Краткосрочные займы выданные		2307		2185

				5/152		Краткосрочные финансовые инвестиции		11062		10833

				Jul-16		Должники (дебиторы)		26741		26337

				Aug-18		Деньги		4107		3814

						Итого оборотные активы		95208		92360

						СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ		180102		175214

				II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

						Долгосрочные источники финансирования

				21		Капитал		79812		78914

				Sep-22		Резервы		6784		7698

				Oct-23		Долгосрочные ассигнования		40522		39099

				4/241		Долгосрочные кредиты и займы		14291		14877

						Итого долгосрочные источники финансирования		141409		140588

						Краткосрочные источники финансирования

				Oct-23		Краткосрочные ассигнования		1063		982

				4/242		Краткосрочные займы		7210		5964

				25		Краткосрочные кредиты		22187		20756

				Nov-26		Кредиторы		8233		6924

						Итого краткосрочные источники финансирования		38693		34626

						ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ		180102		175214

								93784

								0		0

						Справочно: Собственный капитал		128181		126693

				Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год,		Предыдущий год,

								динар		динар

				IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

				17/41		Доходы по деятельности от товарного производства		27064		26114

				17/42		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли, предназначенных для продажи		396		456

				17/43		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг		1240		1022

				17/44		Внереализационные доходы		1021		154

				17/45		Стоимость материалов, изготовленных внутри организации

				17/46		Доходы, связанные с оплатой земельной аренды		173		169

				17/47		Дотации

						Совокупный доход		29894		27915

				III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

				13/31		Затраты на оплату труда		4514		4215

				13/32		Промежуточные товары		12991		12535

				14/33		Расходы на обслуживание		2711		2620

				15/34		Подрядные работы		1989		2099

				16/35		Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи		224		237

				16/36		Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли		1312		1271

				Jan-37		Вымирание (амортизация)		3088		3016

						Суммарные расходы		26828		25993

						Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от текущей деятельности)		3066		1922

						Доходы за пределами коммерческой деятельности

				18/48		Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		948		1054

				18/49		Прочие доходы		116		78

						Расходы вне деятельности

				16/38		Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		677		632

				16/39		Прочие расходы		239		33

						Увеличение / уменьшение доходов / расходов		148		467

						Прибыль (убыток) организации		3213		2389

						Налоги из прибыли		482		358

						Прибыль в распоряжении организации (чистая прибыль)		2731		2030





Лист2

		

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						На 01.01. 2014 г.		На 01.01. 2015 г.		На 01.01. 2016 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Собственный капитал, млн динар		124817		126693		128181		1876		1488		101.5		101.2

				2. Общая сумма источников финансирования, млн динар		172725		175214		180102		2489		4888		101.4		102.8

				3. Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования, %		72.26		72.31		71.17		0.04		-1.14		100.1		98.4

				4. Значение показателя при отнесении к зоне развития, выше		66.00		66.00		66.00

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						2013 г.		2014 г.		2015 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации, млн динар		26713		27915		29894		1202		1979		104.5		107.1

				2. Среднегодовая стоимость оборотных активов, млн динар		90568		91821		93784		1252.5		1963.5		101.4		102.1

				3. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств, раз		0.295		0.304		0.319		0.009		0.015		103.1		104.8

				4. Значение показателя при отнесении к опасной зоне, ниже		1.00		1.00		1.00

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						2013 г.		2014 г.		2015 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Прибыль от коммерческой деятельности (бизнеса) организации, млн динар		1452		1922		3066		470		1143		132.3		159.5

				2. Выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации, млн динар		26713		27915		29894		1202		1979		104.5		107.1

				3. Рентабельность продаж, %		5.44		6.89		10.25		1.45		3.37		126.6		148.9

				4. Значение показателя при отнесении к  зоне постоянного внимания, выше		4.00		4.00		4.00

				5. Значение показателя при отнесении к нормальной  зоне , выше		6.00		6.00		6.00

				6. Значение показателя при отнесении к   зоне развития , выше		8.00		8.00		8.00

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						На 01.01. 2014 г.		На 01.01. 2015 г.		На 01.01. 2016 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Оборотные активы, млн динар		91281		92360		95208		1079		2848		101.2		103.1

				2. Заемные краткосрочные источники финансирования, млн динар		32416		33644		37630		1228		3986		103.8		111.8

				3. Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами		2.82		2.75		2.53		-0.07		-0.22		97.5		92.2

				4. Значение показателя при отнесении к  зоне развития, выше		1.70		1.70		1.70
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1. Прибыль от коммерческой деятельности (бизнеса) организации, млн динар

2. Выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации, млн динар
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5. Значение показателя при отнесении к нормальной  зоне , выше
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%



		



1. Оборотные активы, млн динар

2. Заемные краткосрочные источники финансирования, млн динар

3. Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами

4. Значение показателя при отнесении к  зоне развития, выше

млн динар



		

						Таблица 2 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

								Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

						Показатель		2011		2012		2013		2014		2015

						Чистая прибыль		1,512		1,014		1,618		2,030		2,731		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1,357		721		1,452		1,922		3,066		2				0.1473614471		1.1141535391

						Валовая добавленная стоимость		9,210		8,805		9,856		10,424		11,979		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		25,807		25,350		26,713		27,915		29,894		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		613		566		714		803		996		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1,230		1,390		2,060		2,410		2,512		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		266		123		618		207		398		7

						Затраты на оплату труда		3,840		3,853		4,034		4,215		4,514		8

						Материальные затраты		16,597		16,545		16,857		17,491		17,915		9

						Таблица 3 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

						Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года								Эталонный ранг движения

								2012/ 2011		2013/ 2012		2014/ 2013		2015/ 2014

						Чистая прибыль		0.670		1.596		1.255		1.345		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.531		2.014		1.323		1.595		2

						Валовая добавленная стоимость		0.956		1.119		1.058		1.149		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.982		1.054		1.045		1.071		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		0.923		1.261		1.125		1.240		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.130		1.482		1.170		1.042		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		0.462		5.024		0.335		1.923		7

						Затраты на оплату труда		1.003		1.047		1.045		1.071		8

						Материальные затраты		0.997		1.019		1.038		1.024		9

						Таблица 4 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами организаций

						Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста						Эталонный ранг движения

						Чистая прибыль		2.381		0.786		1.072		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		3.790		0.657		1.205		2

						Валовая добавленная стоимость		1.171		0.945		1.087		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.073		0.992		1.025		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		1.366		0.892		1.103		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.311		0.789		0.891		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		10.866		0.067		5.740		7

						Затраты на оплату труда		1.043		0.998		1.025		8

						Материальные затраты		1.022		1.018		0.987		9

						Таблица 5 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами предприятия промышленности

						Нормативный ранг движения показателей		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

								Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг				ms		ms		ms

						1		2.381		3		0.786		7		1.072		5				2		6		4

						2		3.790		2		0.657		8		1.205		2				1		6		1

						3		1.171		6		0.945		4		1.087		4				3		3		2

						4		1.073		7		0.992		3		1.025		6				3		2		2

						5		1.366		4		0.892		5		1.103		3				1		2		1

						6		1.311		5		0.789		6		0.891		9				1		2		3

						7		10.866		1		0.067		9		5.740		1				0		2		0

						8		1.043		8		0.998		2		1.025		7				0		1		0

						9		1.022		9		1.018		1		0.987		8				0		0		0

																						11		24		13

												Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

										1		-2		-6		-4						4		36		16

										2		0		-6		0						0		36		0

										3		-3		-1		-1						9		1		1

										4		-3		1		-2						9		1		4

										5		1		0		2						1		0		4

										6		1		0		-3						1		0		9

										7		6		-2		6						36		4		36

										8		0		6		1						0		36		1

										9		0		8		1						0		64		1

																				∑Ys2		60		178		72

												Номер периода

										Коткл		0.50		-0.48		0.40

										Кинв		0.39		-0.33		0.28

										Р		0.52		0.09		0.45

						Наименования показателя		Номер периода (годы)

								1		2		3		1		2		3

								(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)		(2013-2015 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)

						Коткл		0.50		-0.48		0.40

						Кинв		0.39		-0.33		0.28

						IР		0.52		0.09		0.45

								2010		2011		2012		2013

						Затраты на производство продукции (работ, услуг)		210,210		375,978		663,565		721,046

						в том числе:

						материальные затраты		141,220		271,930		471,424		461,363

						затраты на оплату труда		31,752		47,847		92,253		127,467

						отчисления на социальные нужды		11,206		16,588		30,735		41,941

						амортизация основных средств и нематериальных активов		10,974		14,690		33,821		45,514

						прочие затраты		15,058		24,924		35,332		44,761
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												Наименование показателя		Значение по годам, млрд. руб.

														2010		2011		2012		2013		2014

												1. Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		680		1280		1620		2398		3172

												2. Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг		638		1112		1436		2039		2701

												в том числе

												2.1. Материальные затраты		280		544		702		990		1274

												2.2. Затраты на оплату труда с отчислениями		211		394		520		804		1136

												2.3. Амортизационные отчисления		146		173		214		245		292

												3. Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		42		168		184		359		471

												4. Добавленная стоимость		358		568		734		1049		1427

												5. Инвестиции в основной капитал		103		123		157		179		217

												из общего объема инвестиций

												5.1. Выполнено строительно- монтажных работ		39		48		69		77		99

												5.2. Приобретено машин, оборудования, транспортных средств		64		75		88		102		118

												ед		10.0		16.0		18.0		22.0		26.0

												цена		68.0		80.0		90.0		109.0		122.0

												выручка		680		1280		1620		2398		3172

												Индекс цен				1.2		1.1		1.2		1.1

												СС		637.7		1111.6		1435.7		2039.4		2701.2

												мз		28.0		34.0		39.0		45.0		49.0

												МЗ Общие		280		544		702		990		1274

												зп перем		5.6		10.9		14.0		19.8		25.5

												Зп Перем Общая		56		174.08		252.72		435.6		662.48

												зп пост		101.0		118.8		133.7		161.9		181.2

												Отчисл перем		1.9		3.8		4.9		6.9		8.8

												Отчисл перем общие		19.376		60.23168		87.44112		150.7176		229.21808

												Отчисл пост		34.946		41.1129411765		46.2520588235		56.0163823529		62.6972352941

												ао		146.4		173.4		213.6		245.2		291.6

												Прибыль		42.3		168.4		184.3		358.6		470.8

												Инвестиции		103		123		157		179		217

												акт		64		75		88		102		118

												пас		39		48		69		77		99

												Р-ть		6.6295344994		15.1443466463		12.8377571478		17.5818133383		17.4292386203

												Показатель		Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

														2010		2011		2012		2013		2014

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		42		168		184		359		471		1

										2		Добавленная стоимость,		358		568		734		1049		1427		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		680		1280		1620		2398		3172		3

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		64		75		88		102		118		4

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы		39		48		69		77		99		5

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления		211		394		520		804		1136		6

										7		Материальные затраты		280		544		702		990		1274		7

												Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года										Эталонный ранг движения

														2010		2011		2012		2013		2014

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг				3.98		1.09		1.95		1.31		1

										2		Добавленная стоимость,				1.59		1.29		1.43		1.36		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг				1.88		1.27		1.48		1.32		3

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства				1.17		1.17		1.16		1.16		4

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы				1.23		1.44		1.12		1.29		5

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления				1.87		1.32		1.55		1.41		6

										7		Материальные затраты				1.94		1.29		1.41		1.29		7

												Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста										Эталонный ранг движения

														2010		2011		2012		2013		2014

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг						0.275		1.777		0.675		1

										2		Добавленная стоимость,						0.815		1.107		0.951		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг						0.672		1.170		0.894		3

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства						1.001		0.988		0.998		4

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы						1.168		0.776		1.152		5

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления						0.707		1.172		0.913		6

										7		Материальные затраты						0.664		1.093		0.913		7

												Показатель		Фактический ранг										Эталонный ранг движения				ms		ms		ms

																		1		2		3

										1		Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг						7		1		7		1				6		0		6

										2		Добавленная стоимость,						3		4		3		2				2		2		2

										3		Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг						5		3		6		3				3		1		4

										4		Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства						2		6		2		4				1		2		1

										5		Инвестиции в строительно- монтажные работы						1		7		1		5				0		2		0

										6		Затраты на оплату труда, включая отчисления						4		2		4		6				0		0		0

										7		Материальные затраты						6		5		5		7				0		0		0

																												12		7		13

																		Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

																1		-6		0		-6						36		0		36

																2		-1		-2		-1						1		4		1

																3		-2		0		-3						4		0		9

																4		2		-2		2						4		4		4

																5		4		-2		4						16		4		16

																6		2		4		2						4		16		4

																7		1		2		2						1		4		4

																		Номер периода								∑Ys2		66		32		74

																		1		2		3

																Коткл		-0.18		0.43		-0.32

																Кинв		-0.14		0.33		-0.24

																Р		0.18		0.48		0.13

																				Номер периода (годы)

																				1		2		3

																				1 (2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)
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						Таблица 2 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

								Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

						Показатель		2009		2010		2011		2012		2013

						Чистая прибыль		10815		13607		39671		70926		40850		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		16648		20052		67582		110341		83658		2

						Валовая добавленная стоимость		118138		143607		260962		463032		684302		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		284670		334820		652820		1152406		1271162		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		883		1141		2082		3538		4372		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		16991		21275		44672		63601		77202		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		26386		34105		53993		90841		132372		7

						Затраты на оплату труда		27402		31752		47847		92,253		127467		8

						Материальные затраты		111875		141220		271930		471,424		461363		9

						Таблица 3 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

						Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года								Эталонный ранг движения

								2011/ 2010		2012/ 2011		2013/ 2012		2014/ 2013

						Чистая прибыль		1.258		2.915		1.788		0.576		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.204		3.370		1.633		0.758		2

						Валовая добавленная стоимость		1.216		1.817		1.774		1.478		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.176		1.950		1.765		1.103		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		1.292		1.825		1.699		1.236		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.252		2.100		1.424		1.214		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1.293		1.583		1.682		1.457		7

						Затраты на оплату труда		1.159		1.507		1.928		1.382		8

						Материальные затраты		1.262		1.926		1.734		0.979		9

						Таблица 4 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами организаций

						Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста						Эталонный ранг движения

						Чистая прибыль		2.317		0.613		0.322		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		2.798		0.484		0.464		2

						Валовая добавленная стоимость		1.495		0.976		0.833		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.658		0.905		0.625		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		1.412		0.931		0.727		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.677		0.678		0.853		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1.225		1.063		0.866		7

						Затраты на оплату труда		1.300		1.280		0.717

						Материальные затраты		1.525		0.900		0.565

						Таблица 5 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами предприятия промышленности

						Нормативный ранг движения показателей		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

								Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг				ms		ms		ms

						1		2.317		2		0.613		8		0.322		9				1		7		8

						2		2.798		1		0.484		9		0.464		8				0		7		7

						3		1.495		6		0.976		3		0.833		3				3		2		2

						4		1.658		4		0.905		5		0.625		6				1		3		4

						5		1.412		7		0.931		4		0.727		4				2		2		2

						6		1.677		3		0.678		7		0.853		2				0		3		1

						7		1.225		9		1.063		2		0.866		1				2		1		0

						8		1.3		8		1.28		1		0.717		5				1		0		0

						9		1.525		5		0.9		6		0.565		7				0		0		0

																						10		25		24

												Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

										1		-1		-7		-8						1		49		64

										2		1		-7		-6						1		49		36

										3		-3		0		0						9		0		0

										4		0		-1		-2						0		1		4

										5		-2		1		1						4		1		1

										6		3		-1		4						9		1		16

										7		-2		5		6						4		25		36

										8		0		7		3						0		49		9

										9		4		3		2						16		9		4

																				∑Ys2		44		184		170

												Номер периода

										Коткл		0.63		-0.53		-0.42

										Кинв		0.44		-0.39		-0.33

										Р		0.59		0.07		0.10

						Наименования показателя		Номер периода (годы)

								1		2		3		1		2		3

								(2009-2011 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)

						Коткл		0.63		-0.53		-0.42

						Кинв		0.44		-0.39		-0.33

						Р		0.59		0.07		0.10

								2010		2011		2012		2013

						Затраты на производство продукции (работ, услуг)		210,210		375,978		663,565		721,046

						в том числе:

						материальные затраты		141,220		271,930		471,424		461,363

						затраты на оплату труда		31,752		47,847		92,253		127,467

						отчисления на социальные нужды		11,206		16,588		30,735		41,941

						амортизация основных средств и нематериальных активов		10,974		14,690		33,821		45,514

						прочие затраты		15,058		24,924		35,332		44,761
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						Таблица 2 – Абсолютные значения показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

								Значение по годам, млрд. руб.										Эталонный ранг движения

						Показатель		2011		2012		2013		2014		2015

						Чистая прибыль		1,162		2,057		1,255		1,306		16		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		2,806		4,518		3,524		5,200		2,952		2

						Валовая добавленная стоимость		9,388		16,340		22,412		20,489		27,361		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		28,607		49,205		53,633		69,183		74,784		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		78		169		52		53		16		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		820		966		631		514		244		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1,360		2,114		525		122		91		7

						Затраты на оплату труда		3,255		6,216		8,454		13,154		13,434		8

						Материальные затраты		19,219		32,864		31,221		48,694		47,423		9

						Таблица 3 – Прирост значений показателей критерия эффективности управления финансами промышленной организации

						Показатель		Отношение значения показателя последующего года к значению показателя предыдущего года								Эталонный ранг движения

								2012/ 2011		2013/ 2012		2014/ 2013		2015/ 2014

						Чистая прибыль		1.770		0.610		1.041		0.012		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.610		0.780		1.476		0.568		2

						Валовая добавленная стоимость		1.741		1.372		0.914		1.335		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		1.720		1.090		1.290		1.081		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		2.167		0.308		1.019		0.302		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		1.178		0.653		0.815		0.475		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1.554		0.248		0.232		0.746		7

						Затраты на оплату труда		1.910		1.360		1.556		1.021		8

						Материальные затраты		1.710		0.950		1.560		0.974		9

						Таблица 4 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами организаций

						Показатель		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста						Эталонный ранг движения

						Чистая прибыль		0.345		1.706		0.012		1

						Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.484		1.892		0.385		2

						Валовая добавленная стоимость		0.788		0.667		1.461		3

						Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		0.634		1.183		0.838		4

						Внутренние затраты  на научные исследования и разработки		0.142		3.313		0.296		5

						Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства		0.554		1.247		0.583		6

						Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		0.160		0.936		3.210		7

						Затраты на оплату труда		0.712		1.144		0.656		8

						Материальные затраты		0.556		1.642		0.624		9

						Таблица 5 – Темпы приростов показателей критерия эффективности управления финансами предприятия промышленности

						Нормативный ранг движения показателей		Отношение последующего значения прироста показателя к предыдущему значению прироста

								Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг		Темп прироста		Фактический ранг				ms		ms		ms

						1		0.345		7		1.706		3		0.012		9				6		2		8

						2		0.484		6		1.892		2		0.385		7				5		1		6

						3		0.788		1		0.667		9		1.461		2				0		6		1

						4		0.634		3		1.183		6		0.838		3				1		3		1

						5		0.142		9		3.313		1		0.296		8				4		0		4

						6		0.554		5		1.247		5		0.583		6				2		1		3

						7		0.160		8		0.936		8		3.210		1				2		2		0

						8		0.712		2		1.144		7		0.656		4				0		0		0

						9		0.556		4		1.642		4		0.624		5				0		0		0

																						20		15		23

												Ys		Ys		Ys						Ys2		Ys2		Ys2

										1		-6		-2		-8						36		4		64

										2		-4		0		-5						16		0		25

										3		2		-6		1						4		36		1

										4		1		-2		1						1		4		1

										5		-4		4		-3						16		16		9

										6		1		1		0						1		1		0

										7		-1		-1		6						1		1		36

										8		6		1		4						36		1		16

										9		5		5		4						25		25		16

																				∑Ys2		136		88		168

												Номер периода

										Коткл		-0.13		0.27		-0.40

										Кинв		-0.11		0.17		-0.28

										Р		0.19		0.37		0.11

																-0.4

						Наименования показателя		Номер периода (годы)

								1		2		3		1		2		3

								(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)		(2013-2015 гг.)		(2010-2012 гг.)		(2011-2013 гг.)		(2012-2014 гг.)

						Коткл		-0.13		0.27		-0.40

						Кинв		-0.11		0.17		-0.28

						IР		0.19		0.37		0.11

								2010		2011		2012		2013

						Затраты на производство продукции (работ, услуг)		210,210		375,978		663,565		721,046

						в том числе:

						материальные затраты		141,220		271,930		471,424		461,363

						затраты на оплату труда		31,752		47,847		92,253		127,467

						отчисления на социальные нужды		11,206		16,588		30,735		41,941

						амортизация основных средств и нематериальных активов		10,974		14,690		33,821		45,514

						прочие затраты		15,058		24,924		35,332		44,761
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				Показатель		Значение по годам, млн. руб.										Эталонный ранг движения

						2011		2012		2013		2014		2015

				Чистая прибыль		1,162		2,057		1,255		1,306		16		1

				Прибыль от реализации продукции, товаров, работ, услуг		2,806		4,518		3,524		5,200		2,952		2

				Валовая добавленная стоимость		9,388		16,340		22,412		20,489		27,361		3

				Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		28,607		49,205		53,633		69,183		74,784		4

				Затраты на инновации, научные исследования и разработки		78		169		52		53		16		5

				Инвестиции в машины, оборудование, транспортные средства, инструмент, инвентарь		820		966		631		514		244		6

				Инвестиции в строительно- монтажные работы и прочие работы и затраты		1,360		2,114		525		122		91		7

				Затраты на оплату труда		3,255		6,216		8,454		13,154		13,434		8

				Материальные затраты		19,219		32,864		31,221		48,694		47,423		9

				Наименование показателей		Код строки		За январь-декабрь 2013 года		За январь-декабрь 2012 года

				1		2		3		4		1.1616355602		57158.2777394515

				Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг		10		53,633		29 683		49,205		0.9174388902

				Себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг		20		46,170		21 022		41,657

				Валовая прибыль (010 – 020)		30		7,463		8 661		7,548		0.1407342494

				Управленческие расходы		40		3,063				2412

				Расходы на реализацию		50		876		7 405		618

				Прибыль (убыток) от реализации продукции, товаров, работ, услуг (030 – 040 – 050)		60		3 524		1 256		4,518		4,518

				Прочие доходы по текущей деятельности		70		6 505		1 971		5,214

				Прочие расходы по текущей деятельности		80		7 241		2 000		6,125

				Прибыль (убыток) от текущей деятельности (± 060 + 070 – 080)		90		2 788		1 227		3,607

				Доходы по инвестиционной деятельности		100		98		34		76

				В том числе:

				доходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов		101		54		11		41

				доходы от участия в уставном капитале других организаций		102

				проценты к получению		103		44		23		35

				прочие доходы по инвестиционной деятельности		104

				Расходы по инвестиционной деятельности		110

				В том числе:

				расходы от выбытия основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов		111

				прочие расходы по инвестиционной деятельности		112

				Доходы по финансовой деятельности		120		2 599		329		2187

				В том числе:

				курсовые разницы от пересчета активов и обязательств		121		2 357		314		1954

				прочие доходы по финансовой деятельности		122		242		15		233

				Расходы по финансовой деятельности		130		3 845		200		3167

				В том числе:

				проценты к уплате		131		1 093				964

				курсовые разницы от пересчета активов и обязательств		132		2 683		162		2152

				прочие расходы по финансовой деятельности		133		69		38		51

				Иные доходы и расходы		140

				Прибыль (убыток) от инвестиционной, финансовой и иной деятельности (100 – 110 + 120 – 130 ± 140)		150		-1 148		163		-904

				Прибыль (убыток) до налогообложения (± 090 ± 150)		160		1,640		1390		2,703

				Налог на прибыль		170		385		359		646				0.2347560976		0.2582733813

				Изменение отложенных налоговых активов		180

				Изменение отложенных налоговых обязательств		190

				Прочие налоги и сборы, исчисляемые из прибыли (дохода)		200

				Чистая прибыль (убыток)		210		1 255		1 031

				(± 160 – 170 ± 180 ± 190 – 200)								2,057		2,057

				Результат от переоценки долгосрочных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток)		220		8 191		10 449		10449

				Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток)		230

				Совокупная прибыль (убыток) (± 210 ± 220 ± 230)		240		9 446		11 480		12,506

				Базовая прибыль (убыток) на акцию		250

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию		260

				Количество организаций, получивших прибыль по конечному финансовому результату		270		1		1

				Сумма полученной прибыли по конечному финансовому результату		270а		1 255		1 031

				Количество организаций, получивших убыток по конечному финансовому результату		280

				Сумма полученного убытка по конечному финансовому результату		280а

				Расшифровка прочих доходов и расходов по текущей деятельности

				Показатель				За отчетный период				За аналогичный период прошлого года

				Наименование		код		доход		расход		доход		расход

				1		2		3		4		5		6

				Доходы, связанные с государственной поддержкой, направленной на приобретение запасов, оплату выполненных работ, оказанных услуг, финансирование текущих расходов (из строки 070)		300				Х				Х

				Выплаты компенсирующего, стимулирующего характера, а также выплаты, носящие характер социальных льгот (из строки 080)		310		Х		544		Х

				Справочно:		2		3				4

				Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (с учетом налогов и сборов, включаемых в выручку)		400		62 302				34 991

				в том числе: выручка, полученная в иностранной валюте		400а		12 288				3 116

				Рентабельность продаж, %		410		5.66				3.59

												9.1819936998
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2013

		

						2013

				Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год		Предыдущий год

								динар		динар

				I. АКТИВЫ

						Стабильные активы

				1-Nov		Основные средства (балансовая стоимость)		61734		60071

				2/118		Расходы будущих периодов		215		177

				3-Dec		Проекты в стадии строительства		11004		10611

				4/141		Долгосрочные займы выданные		7247		6987

				5/151		Долгосрочные финансовые инвестиции		1244		1355

						Итого стабильные активы		81444		79201

						Оборотные активы

				Jun-13		Запасы (по себестоимости)		36924		36003

				6/138		Аккредитивы на закупку материалов		12144		9855

				4/142		Краткосрочные займы выданные		2241		3657

				5/152		Краткосрочные финансовые инвестиции		10833		9117

				Jul-16		Должники (дебиторы)		25388		24812

				Aug-18		Деньги		3751		6411

						Итого оборотные активы		91281		89855

						СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ		172725		169056

				II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

						Долгосрочные источники финансирования

				21		Капитал		78112		77455

				Sep-22		Резервы		7547		7491

				Oct-23		Долгосрочные ассигнования		38146		36115

				4/241		Долгосрочные кредиты и займы		15492		16018

						Итого долгосрочные источники финансирования		139297		137079

						Краткосрочные источники финансирования

				Oct-23		Краткосрочные ассигнования		1012		1635

				4/242		Краткосрочные займы		5547		4096

				25		Краткосрочные кредиты		19270		18764

				Nov-26		Кредиторы		7599		7482

						Итого краткосрочные источники финансирования		33428		31977

						ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ		172725		169056

								90568

								0		0

						Справочно: Собственный капитал		124817		122696

				Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год,		Предыдущий год,

								динар		динар

				IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

				17/41		Доходы по деятельности от товарного производства		24983		24621

				17/42		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли, предназначенных для продажи		396		254

				17/43		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг		1074		299

				17/44		Внереализационные доходы		96		12

				17/45		Стоимость материалов, изготовленных внутри организации

				17/46		Доходы, связанные с оплатой земельной аренды		164		164

				17/47		Дотации

						Совокупный доход		26713		25350

				III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

				13/31		Затраты на оплату труда		4034		3853

				13/32		Промежуточные товары		11992		11818

				14/33		Расходы на обслуживание		2510		1981

				15/34		Подрядные работы		2141		2547

				16/35		Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи		214		199

				16/36		Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли		1283		1227

				Jan-37		Вымирание (амортизация)		3087		3004

						Суммарные расходы		25261		24629

						Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от текущей деятельности)		1452		721

						Доходы за пределами коммерческой деятельности

				18/48		Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		1008		963

				18/49		Прочие доходы		69		97

						Расходы вне деятельности

				16/38		Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		605		578

				16/39		Прочие расходы		21		11

						Увеличение / уменьшение доходов / расходов		451		471

						Прибыль (убыток) организации		1904		1193

						Налоги из прибыли		286		179

						Прибыль в распоряжении организации (чистая прибыль)		1618		1014





2014

		

						2014

				Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год		Предыдущий год

								динар		динар

				I. АКТИВЫ

						Стабильные активы

				1-Nov		Основные средства (балансовая стоимость)		63331		61734

				2/118		Расходы будущих периодов		366		215

				3-Dec		Проекты в стадии строительства		10166		11004

				4/141		Долгосрочные займы выданные		7680		7247

				5/151		Долгосрочные финансовые инвестиции		1311		1244

						Итого стабильные активы		82854		81444

						Оборотные активы

				Jun-13		Запасы (по себестоимости)		37022		36924

				6/138		Аккредитивы на закупку материалов		12169		12144

				4/142		Краткосрочные займы выданные		2185		2241

				5/152		Краткосрочные финансовые инвестиции		10833		10833

				Jul-16		Должники (дебиторы)		26337		25388

				Aug-18		Деньги		3814		3751

						Итого оборотные активы		92360		91281

						СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ		175214		172725

				II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

						Долгосрочные источники финансирования

				21		Капитал		78914		78112

				Sep-22		Резервы		7698		7547

				Oct-23		Долгосрочные ассигнования		39099		38146

				4/241		Долгосрочные кредиты и займы		14877		15492

						Итого долгосрочные источники финансирования		140588		139297

						Краткосрочные источники финансирования

				Oct-23		Краткосрочные ассигнования		982		1012

				4/242		Краткосрочные займы		5964		5547

				25		Краткосрочные кредиты		20756		19270

				Nov-26		Кредиторы		6924		7599

						Итого краткосрочные источники финансирования		34626		33428

						ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ		175214		172725

								91820.5

								0		0

						Справочно: Собственный капитал		126693		124817

				Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год,		Предыдущий год,

								динар		динар

				IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

				17/41		Доходы по деятельности от товарного производства		26114		24983

				17/42		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли, предназначенных для продажи		456		396

				17/43		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг		1022		1074

				17/44		Внереализационные доходы		154		96

				17/45		Стоимость материалов, изготовленных внутри организации

				17/46		Доходы, связанные с оплатой земельной аренды		169		164

				17/47		Дотации

						Совокупный доход		27915		26713

				III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

				13/31		Затраты на оплату труда		4215		4034

				13/32		Промежуточные товары		12535		11992

				14/33		Расходы на обслуживание		2620		2510

				15/34		Подрядные работы		2099		2141

				16/35		Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи		237		214

				16/36		Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли		1271		1283

				Jan-37		Вымирание (амортизация)		3016		3087

						Суммарные расходы		25993		25261

						Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от текущей деятельности)		1922		1452

						Доходы за пределами коммерческой деятельности

				18/48		Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		1054		1008

				18/49		Прочие доходы		78		69

						Расходы вне деятельности

				16/38		Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		632		605

				16/39		Прочие расходы		33		21

						Увеличение / уменьшение доходов / расходов		467		451

						Прибыль (убыток) организации		2389		1904

						Налоги из прибыли		358		286

						Прибыль в распоряжении организации (чистая прибыль)		2030		1618





2015

		

						2015

				Номер раскрытия/ руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год		Предыдущий год

								динар		динар

				I. АКТИВЫ

						Стабильные активы

				1-Nov		Основные средства (балансовая стоимость)		64852		63331

				2/118		Расходы будущих периодов		455		366

				3-Dec		Проекты в стадии строительства		9610		10166

				4/141		Долгосрочные займы выданные		8520		7680

				5/151		Долгосрочные финансовые инвестиции		1457		1311

						Итого стабильные активы		84894		82854

						Оборотные активы

				Jun-13		Запасы (по себестоимости)		37869		37022

				6/138		Аккредитивы на закупку материалов		13122		12169

				4/142		Краткосрочные займы выданные		2307		2185

				5/152		Краткосрочные финансовые инвестиции		11062		10833

				Jul-16		Должники (дебиторы)		26741		26337

				Aug-18		Деньги		4107		3814

						Итого оборотные активы		95208		92360

						СОВОКУПНЫЕ АКТИВЫ		180102		175214

				II. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ

						Долгосрочные источники финансирования

				21		Капитал		79812		78914

				Sep-22		Резервы		6784		7698

				Oct-23		Долгосрочные ассигнования		40522		39099

				4/241		Долгосрочные кредиты и займы		14291		14877

						Итого долгосрочные источники финансирования		141409		140588

						Краткосрочные источники финансирования

				Oct-23		Краткосрочные ассигнования		1063		982

				4/242		Краткосрочные займы		7210		5964

				25		Краткосрочные кредиты		22187		20756

				Nov-26		Кредиторы		8233		6924

						Итого краткосрочные источники финансирования		38693		34626

						ВСЕГО ИСТОЧНИКОВ ФИНАНСИРОВАНИЯ		180102		175214

								93784

								0		0

						Справочно: Собственный капитал		128181		126693

				Номер раскрытия/ номер руководства бухгалтерии		Имя учетной записи		Текущий год,		Предыдущий год,

								динар		динар

				IV. ВЫРУЧКА (ДОХОДЫ) БИЗНЕСА

				17/41		Доходы по деятельности от товарного производства		27064		26114

				17/42		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с продажей товаров и земли, предназначенных для продажи		396		456

				17/43		Доходы по коммерческой деятельности, связанной с оказанием услуг		1240		1022

				17/44		Внереализационные доходы		1021		154

				17/45		Стоимость материалов, изготовленных внутри организации

				17/46		Доходы, связанные с оплатой земельной аренды		173		169

				17/47		Дотации

						Совокупный доход		29894		27915

				III. ТЕКУЩИЕ РАСХОДЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ (БИЗНЕСА)

				13/31		Затраты на оплату труда		4514		4215

				13/32		Промежуточные товары		12991		12535

				14/33		Расходы на обслуживание		2711		2620

				15/34		Подрядные работы		1989		2099

				16/35		Расходы, связанные с приобретением товаров и земельных участков для продажи		224		237

				16/36		Выплаты процентов по кредитам и займам, ренты арендодателям земли		1312		1271

				Jan-37		Вымирание (амортизация)		3088		3016

						Суммарные расходы		26828		25993

						Излишек (дефицит) бизнеса (прибыль (убыток) от текущей деятельности)		3066		1922

						Доходы за пределами коммерческой деятельности

				18/48		Взносы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		948		1054

				18/49		Прочие доходы		116		78

						Расходы вне деятельности

				16/38		Расходы на пенсионное обеспечение, социальное страхование		677		632

				16/39		Прочие расходы		239		33

						Увеличение / уменьшение доходов / расходов		148		467

						Прибыль (убыток) организации		3213		2389

						Налоги из прибыли		482		358

						Прибыль в распоряжении организации (чистая прибыль)		2731		2030





Лист2

		

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						На 01.01. 2014 г.		На 01.01. 2015 г.		На 01.01. 2016 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Собственный капитал, млн динар		124817		126693		128181		1876		1488		101.5		101.2

				2. Общая сумма источников финансирования, млн динар		172725		175214		180102		2489		4888		101.4		102.8

				3. Удельный вес собственного капитала в общей сумме источников финансирования, %		72.26		72.31		71.17		0.04		-1.14		100.1		98.4

				4. Значение показателя при отнесении к зоне развития, выше		66.00		66.00		66.00

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						2013 г.		2014 г.		2015 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации, млн динар		26713		27915		29894		1202		1979		104.5		107.1

				2. Среднегодовая стоимость оборотных активов, млн динар		90568		91821		93784		1252.5		1963.5		101.4		102.1

				3. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств, раз		0.295		0.304		0.319		0.009		0.015		103.1		104.8

				4. Значение показателя при отнесении к опасной зоне, ниже		1.00		1.00		1.00

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						2013 г.		2014 г.		2015 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Прибыль от коммерческой деятельности (бизнеса) организации, млн динар		1452		1922		3066		470		1143		132.3		159.5

				2. Выручка (доходы) от коммерческой деятельности организации, млн динар		26713		27915		29894		1202		1979		104.5		107.1

				3. Рентабельность продаж, %		5.44		6.89		10.25		1.45		3.37		126.6		148.9

				4. Значение показателя при отнесении к  зоне постоянного внимания, выше		4.00		4.00		4.00

				5. Значение показателя при отнесении к нормальной  зоне , выше		6.00		6.00		6.00

				6. Значение показателя при отнесении к   зоне развития , выше		8.00		8.00		8.00

				Наименование показателей		Период						Изменение, +/-				Темп роста, %

						На 01.01. 2014 г.		На 01.01. 2015 г.		На 01.01. 2016 г.		2014 к 2013		2015 к  2014		2014 к 2013		2015 к  2014

				1. Оборотные активы, млн динар		91281		92360		95208		1079		2848		101.2		103.1

				2. Заемные краткосрочные источники финансирования, млн динар		32416		33644		37630		1228		3986		103.8		111.8

				3. Коэффициент покрытия заемных краткосрочных источников финансирования оборотными активами		2.82		2.75		2.53		-0.07		-0.22		97.5		92.2

				4. Значение показателя при отнесении к  зоне развития, выше		1.70		1.70		1.70
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